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OZET

Doktora Tezi
NOROMUHASEBE DIiSIPLININDEKI YAYINLARIN BiBLIYOMETRIK
ANALIZI
Zeliha SUNBUL KOCAK
Izmir Katip Celebi Universitesi
Sosyal Bilimler Enstitiisii

Isletme Ana Bilim Dah

Noromuhasebe; ndrobilim, psikoloji, ekonomi ve muhasebe ilkelerini
birlestirerek, bireylerin finansal bilgileri nasil algiladiklarini, yorumladiklarini ve
bunun karar vermeyi nasil etkiledigini nérobilimsel yontemler kullanarak anlamay1
amaglamaktadir. Néromuhasebe, belirli kosullar altinda verilen karar veya se¢imin
gozlemlenmesinden ziyade deneklerin uyaranlara nasil tepki verdigi ile ilgilenen
disiplinlerarast bir bilim alanidir ve davramigsal muhasebenin evrimi olarak
diistiniilmektedir. Bu ¢calismanin amaci; noromuhasebenin muhasebe bilimi tizerindeki
etkilerini kapsamli bir sekilde kavramak ve degerlendirmek, bu alanda gelecekteki
arastirma ve uygulamalara alan agmak ve bilgi saglamaktir. Bu baglamda;
noromuhasebe alanindaki bilimsel literatiiriin mevcut durumuna, gelisimine ve
gelecek yonelimine iliskin kapsamli ve veriye dayali bir anlayis saglamak icin
bibliyometrik analiz yontemi tercih edilmistir. Veri seti olusturulurken; uluslararasi
yayinlar i¢in Scopus veri tabani; Tiirkiye’deki yaymlar i¢in DergiPark ve Google
Scholar veri tabanlar1 kullanilmistir. Scopus veritabaninda "noéromuhasebe" terimi
kullanilarak yapilan tarama sonucunda, 2007 — 2023 yillarini1 kapsayan toplam 81 adet
eser tespit edilmistir. Performan analizi sonuglarina gore; en ¢cok yayin 2019 yilinda
yapilmistir, en ¢ok katki saglayan lilke ABD, en fazla atif alan kurum ise; Temple
Universitesi’dir. Bu alanda en ¢ok atif alan yazarlar ise Sudipta Basu, George Waymire
ve John Dickhaut’dir. Adi gegen yazarlarin alandaki derin etkileri goz Oniine
alindiginda; bu sonug alana katkilarinin yaygin kabuliinii yansitmaktadir. Bilimsel alan
haritalama ve gorsellestirme i¢cin VOSviewer yazilimi araciligiyla yapilan “ortak

kelime analizi” sonucunda ondort kiime ortaya ¢ikmistir. Cok sayida kiimenin ortaya



¢ikmasi, alanin ¢ok disiplinli dogasinin bir gdstergesi olarak diistiniilmektedir. Her
kiime, literatiirde benzersiz bir yaklasimi veya perspektifi temsil etmektedir. Bunlar;
noromuhasebe, néroekonomi, karar verme, karar verme ve yonetim muhasebesi,
mental muhasebe, performans 6l¢limii, literatiir incelemesi ve muhasebe arastirmalari,
g0z izleme yontemi, davranigsal ekonomi, davranigsal muhasebe, davranigsal finans,
insan dogasi ve ndromuhasebe, sema teorisi ve inan¢ revizyonu kiimeleridir.
Noromuhasebe, néroekonomi ve karar verme, alana hakim olan ve 6ne ¢ikan temalar
olarak belirlenmistir. Ayrica bu ¢alisma, néromuhasebenin Tiirkiye'deki durumunu da
incelemektedir. 2016 - 2023 yillar1 arasinda yayinlanmis olan toplam 7 eser {izerinden
yapilan analizde, néromuhasebe ve davranigsal muhasebe terimlerinin esit Gneme
sahip oldugu sonucuna ulasilmistir. Bunun teorik temeli néromuhasebenin davranigsal
muhasebenin bir alt disiplini olarak goriilmesidir. Bu ¢alisma; ndéromuhasebe
literatiirtiniin akademik verimliligi ve evrimi hakkinda niceliksel bir bakis agisi
saglayarak aragtirmacilar, akademisyenler ve uygulayicilar i¢in degerli bilgiler

sunmasi acisindan onem arz etmektedir.

Anahtar Kelimeler: Noromuhasebe, Davranissal Muhasebe, Finansal Karar

Verme Siireci, Noroekonomi, Muhasebe Teorileri, Bibliyometrik Analiz



ABSTRACT

Doctoral Thesis

Bibliometric Analysis of Publications in the Field of Neuroaccounting Discipline
Zeliha SUNBUL KOCAK

Izmir Katip Celebi University
Graduate School of Social Sciences

Department of Business Administration

Neuroaccounting; by integrating neuroscience, psychology, economics and
accounting principles, it aims to understand how individuals perceive and interpret
financial information and how this affects decision-making, using neuroscientific
methods. Neuroaccounting is an interdisciplinary field that focuses on how subjects
respond to stimuli rather than merely observing decisions or choices under specific
conditions, and it is considered as the evolution of behavioral accounting. The purpose
of this study is to comprehensively understand and evaluate the impacts of
neuroaccounting on the accounting discipline, to pave the way for future research and
applications in this field, and to provide knowledge. In this context, bibliometric
analysis method has been preferred to provide a comprehensive and data-based
understanding of the current status, development, and future orientation of the
scientific literature in the field of neuroaccounting. While creating the dataset, the
Scopus database was used for international publications, and DergiPark and Google
Scholar databases were used for publications in Turkey. As a result of scanning the
Scopus database using the term "neuroaccounting”, a total of 81 works covering the
years 2007 - 2023 were identified. According to the performance analysis results, the
most publications were made in 2019, the country contributing the most was the USA,
and the institution receiving the most citations was Temple University. The authors
receiving the most citations in this field are Sudipta Basu, George Waymire, and John
Dickhaut. Considering the profound impact of these authors on the field, this result
reflects the widespread recognition of their contributions to the field. A total of



fourteen clusters emerged from the "co-word analysis” conducted through the
VOSviewer software for scientific field mapping and visualization. The emergence of
numerous clusters is considered as an indication of the multidisciplinary nature of the
field. Each cluster represents a unique approach or perspective in the literature. These
clusters are neuroaccounting, neuroeconomics, decision-making, decision-making and
management accounting, mental accounting, performance measurement, literature
review and accounting research, eye tracking method, behavioral economics,
behavioral accounting, behavioral finance, human nature and neuroaccounting,
schema theory, and belief revision clusters. Neuroaccounting, neuroeconomics, and
decision-making were identified as dominant and prominent themes in the field.
Additionally, this study also examines the situation of neuroaccounting in Turkey. The
analysis conducted based on a total of 7 works published between 2016 and 2023
concluded that neuroaccounting and behavioral accounting are of equal
importance.The theoretical basis for this is that neuroaccounting is considered a
subdiscipline of behavioral accounting. This study is important in providing a
quantitative perspective on the academic productivity and evolution of
neuroaccounting literature, offering valuable insights for researchers, academics, and

practitioners.

Keywords: Neuroaccounting, Behavioral Accounting, Financial

Decision Making , Neuroeconomics, Accounting Theories, Bibliometric Analysis
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ONSOZ

Bilimsel arastirmalar teknolojik gelismelere de bagli olarak hizla gelisen ve
donlisen bir yapiya sahiptir. Muhasebe bilimi, bu donilisime ve ortaya ¢ikan
paradigmalara yenilikgi bir bakis agisiyla adapte olabilen, degisime agik dinamik bir bilim
dalidir. Son yillarda multidisipliner ¢alismalarin 6nemi artmistir ve birgok bilim alaninin
birbirini etkilemesiyle yeni aragtirma alanlari ortaya ¢ikmustir.

Norobilim, psikoloji ve muhasebe bilimini bir araya getiren néromuhasebe;
bireyin verdigi kararlar1 ve bu karar verme asamasinda gegirilen siirecleri ndrobilimsel
yontemler ile incelemektedir. Yapilan bu ¢alisma; ndromuhasebenin teorik yapisini
kapsamli bir sekilde inceleyen Oncii caligmalar arasindadir ve ndromuhasebenin
Onemine, ortaya c¢ikmasma dayanak olusturan paradigma ve teorilere,
néromuhasebenin kapsamina ve muhasebe ile ilgili kararlarin noral temellerine 151k

tutmaktadir.
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GIRiS

20. ylizyilin sonlarinda, noral bilim ve biligsel psikolojinin birlesmesiyle ortaya
c¢ikan bilissel norobilim yeni ve hizla gelisen ¢ok disiplinli bir arastirma alanidir.
Gelismekte olan bu bilimsel alan, davranis, psikoloji, felsefe, sanat, dilbilim ile algi,
imgeleme, diistinme, akilda tutma, problem ¢ézme ve biling gibi gézlemlenemeyen
zihinsel olgular1 ¢caligma programlarina dahil etmektedir. Bu durum; sosyal bilimlerin
cesitli alt dallarmi tutarli bir disiplinde birlestirerek ¢ok sayida disiplinlerarasi
arastirma alaninin ortaya ¢ikmasinda onemli Olglide etkili olmustur (Albright ve

digerleri, 2000: 613).

Ayrica; bu gelismeler, sosyal bilimler alaninda néroekonomi (Camerer ve
digerleri, 2005; Loewenstein ve digerleri, 2008), noropazarlama (Lee ve digerleri,
2007; Fugate, 2007), karar noérobilimi (Shiv ve digerleri, 2005; Bossaerts ve
Murawski 2015), norofinans (Vasile ve Sebastian, 2007; Frydman ve digerleri, 2014),
norobilgi sistemleri (Dimoka ve digerleri, 2010; Riedl ve digerleri, 2010, 2014)
noroetik, noroliderlik (Peters ve Ghadiri, 2011) ve son olarak da noromuhasebe
(Dickhaut ve digerleri, 2010; Birnberg ve Ganguly, 2012; Farrell ve digerleri, 2014;
Barton ve digerleri, 2014; Waymire, 2014) gibi yeni hibrit disiplinlerin de ortaya
¢ikmasina yol agmustir.

Bazi aragtirmacilar tarafindan "néromani'" olarak adlandirilan (Legrenzi ve
Umilta, 2011) bu fenomen, biiyiimeye devam ederek, isletme okullarinda iyi
donanimli laboratuvarlarin kurulmasini saglamistir. Ayn1 zamanda; isletme ve tip
okullar1 arasinda igbirligine dayali ¢alismalarin artmasiyla sonuglanmistir. Bu tiir
isbirlik¢i ortamlarda iiretilen multidisipliner arastirmalarin sonuglari, Management
Science (Smith ve digerleri, 2002), Journal of Finance (Bruguier ve digerleri, 2010),
Management Information Systems Quarterly (Dimoka ve digerleri, 2010) ve daha
yakin zamanda, The Accounting Review (Farrell ve digerleri, 2014) ve Journal of

Accounting Research (Chen ve digerleri, 2016) olmak iizere ilgili alanlarda sosyal



bilimlerin en iyi dergileri tarafindan giderek daha fazla kabul gérmeye baslamistir

(Rotaru ve digerleri, 2017: 253).

Noromuhasebe, muhasebe siirecleri ve karar verme konusundaki anlayisimizi
gelistirmek i¢in norobilimsel yontemleri ve bulgulari ¢alismalaria dahil eden, heniiz
gelismekte olan bir alt disiplindir. Néromuhasebenin ortaya ¢ikmasinda iki faktoriin

etkili oldugu sdylenebilmektedir (Usul ve Caglan, 2018: 452).

Bunlardan ilki davranigsal muhasebe alanindaki gelismelerdir. Davranigsal
muhasebe karar vermenin psikolojik yonlerine dikkat g¢ekmektedir. Geleneksel
muhasebe modelleri karar verme davranigini rasyonel varsayarken, davranigsal
muhasebe, insanin karar verme siirecinin genellikle biligsel Onyargilardan ve
duygulardan etkilendigini kabul etmektedir. Perspektifteki bu degisim, bu davraniglar

yonlendiren altta yatan ndral mekanizmalar1 kesfetme olasiligini tartismaya agmustir.

Ikinci faktdr, ndoroekonomi disiplinindeki ilerlemelerdir. Ekonomideki yeni
paradigmalar noéromuhasebenin gelismesinde ¢ok Onemli rol oynamustir.
Noroekonomi, karar verme siireglerini incelemek i¢in ndrobilim, ekonomi ve
psikolojiden gelen ig¢gdriileri birlestiren disiplinlerarast bir alandir. Noroekonomi
caligmalarinda, fonksiyonel —manyetik rezonans goriintileme (fMRI) ve
elektroensefalografi (EEG) gibi norobilimsel teknikler kullanilmaya baslandiginda,
norobilim ydntemlerini ¢aligmalarina entegre etmenin potansiyel faydalarini géren
muhasebe arastirmacilarinin ilgisini ¢ekmistir ve onlar da bu teknikleri ¢alismalarina

dahil etmistir.

Bu baglamda; néromuhasebe, norobilimsel tekniklerden yararlanarak, beynin
finansal bilgileri nasil isledigine, biligssel Onyargilarin muhasebe kararlarini nasil
etkiledigine ve duygularin finansal davranigi nasil etkiledigine dair daha derin
icgoriiler kazanmay1 amaglamaktadir. Arastirmacilar, muhasebe siire¢lerinin sinirsel
temellerini anlayarak daha dogru modeller gelistirmeyi, karar vermeyi iyilestirmeyi ve
muhasebe uygulamalarindaki  potansiyel bilissel Onyargilar1 ele almayi

hedeflemektedir.

Muhasebe arastirmacilari, ndérobilimsel yontemleri uygulayarak, mevcut
teorilerin dogrulanmasina veya gelistirilmesine ve yeni hipotezler iiretetilmesine katki
sunmaktadir. Ayrica; fikirlerin ve tekniklerin bu sekilde birbirine karigsmasi, hem

norobilimin hem de muhasebenin zenginlestirilmesi ve finansal baglamda karmasik



insan davraniglarini incelemek i¢in daha entegre bir yaklasimi tegvik etmek agisindan

0zel bir 6neme sahiptir.

Bu alanda yapilan ¢aligmalarin egemen egilimleri bireysel karar verme, bireysel
tercihleri ortaya ¢ikarma, risk tutumlari, zamanlararasi se¢im ve sosyal ikilemler

olarak sekillenmistir (Loewenstein ve digerleri, 2008).

Noromuhasebe arastirmasi, muhasebe gorevleri sirasinda bireysel muhasebe
davraniglarini kesfetmek i¢in biligsel ndrobilim metodolojileri kullanmaktadir. Ayrica

noéromuhasebe,

o Muhasebe davranisi ve muhasebe olaylar1 i¢in dogrudan norolojik

kanit saglar,

. Insanlarin muhasebe davranisi ve finansal davramisin arkasindaki

biligsel sinir mekanizmasinin anlagilmasini saglar,

o Muhasebe ilkeleri ile insan beyninin evrimi arasindaki sinerjinin

anlasilmas1 konusunda biiytik 6l¢iide katki saglar,
J Muhasebe arastirma sorulari i¢in daha iy1 bir agiklama saglar.

Zaman i¢inde noromuhasebe degerini ve potansiyel faydalarmi gosterdikge,
endiistri kabulii ve standardizasyonu da gergeklesebilecektir. Geleneksel muhasebeden
noromuhasebeye gecisin, yapilan arastirmalardan, teknolojik gelismelerden ve
muhasebe meslegi ile ilgili endiistrilerdeki genel kabul ve talepten etkilenen kademeli

ve yinelemeli bir siire¢ olacagi ongoriilmektedir.

Bu tezin amaci; néromuhasebe baglaminda finansal karar alma siireclerini ve
muhasebe uygulamalarini etkileyen; biligsel siireclere, ndral mekanizmalara ve
psikolojik faktorlere iliskin anlayisimizi gelistirecek kavramsal ve kuramsal yapiy1
ortaya koymaktir. Ayrica; ndromuhasebe literatiiriine teorik olarak katki sunmasimin
yani sira uygulama olarak da néromuhasebe alanindaki mevcut duruma iliskin
kapsamli ve veriye dayal1 bir anlayis saglamak, zaman icindeki gelisimini izlemek ve
daha fazla arastirma ve isbirligi firsatlarin1 belirlemek icin bilimsel literatiiriin detayl
incelemesini ve degerlendirmesini yapmaktir. Yontem olarak bibliyometrik analiz

kullanilmustir.

Bu alanda daha 6nce sadece néromuhasebe anahtar kelimesiyle yapilmis boyle

bir ¢alismanin olmamasi dolayisiyla; bu tezin; alana kapsamli bir genel bakis



saglamasi ve arastirma bosluklarinin ve firsatlarinin belirlenmesi agisindan katki

sunmast beklenmektedir ve literatiir agisindan 6nem tasidigi diisiiniilmektedir.

Bu tez c¢aligmasi, dort bolimden olugmaktadir. Birinci  boliimde
néromuhasebenin kavramsal ve kuramsal gergevesine yer verilmistir. Ikinci boliimde
davranigsal muhasebenin bir alt disiplini olarak ndromuhasebenin ortaya ¢ikisi detayli
literatiir taramastyla birlikte degerlendirilmistir. Ugiincii béliimde ise; néromuhasebe
baglaminda finansal karar verme siirecine ve uygulama alanlarina yer verilmistir.
Dordiincii ve son bolimde ise; scopus veri tabanina dayali olarak yapilan
bibliyometrik analizin amacina, sorularina, sinirliliklarina, analizin bulgularina,
yorumlarina, gelecek yonelimlerine ve arastirma Onerilerine detayli olarak yer
verilmistir. Ayrica bu bolimde Tiirkiye’de yapilan ¢aligmalar1 kapsayan bibliyometrik

analiz bulgularina da yer verilmistir.



BIRINCI BOLUM
NOROMUHASEBENIN KAVRAMSAL VE KURAMSAL
CERCEVESI

Bu boélimde, néromuhasebenin tanimi, 6nemi ve amaci, néromuhasebenin
ozellikleri, Uistlin ve zayif yonleri incelenerek kavramsal ¢erceve baglaminda genel
bilgiler sunulmustur. Ayrica; sosyal bilimler paradigmalari ve teorileri ndromuhasebe

baglaminda degerlendirilmistir.

1.1. NOROMUHASEBENIN TANIMI, AMACI VE ONEMIi

Noromuhasebe, bireylerin muhasebe kararlari verirken uyaranlara nasil tepki
verdigini anlamaya ¢aligan biiyiileyici ve yenilik¢i bir bilim dalidir. Néromuhasebe,
belirli kosullar altinda yapilan nihai karar1 veya se¢imi gozlemlemek yerine, bu
kararlar1 yonlendiren altta yatan ndral siiregleri arastirir. Oncelikle muhasebe
baglamlarinda gdzlemlenebilir davranislar1 incelemeye odaklanan davranigsal

muhasebenin bir evrimi olarak goriilmektedir.

Noromuhasebe, beynin muhasebeyle ilgili bilgileri nasil isledigine ve bu
islemenin karar vermeyi nasil etkiledigine dair daha derin bir anlayis kazanmak i¢in
ndrobilimden metodolojiler ve i¢goriiler uygulayarak "kara kutunun” kilidini agmay1

amaglamaktadir (Birnberg ve Ganguly, 2012; Dickhaut ve digerleri, 2010).

Buradaki "kara kutu" terimi, genellikle karmasik ve gizemli bir varlik olarak
goriilen beyni ifade eder ve neoklasik iktisada atifta bulunmaktadir. Neoklasik iktisat,
19. yiizy1lin sonlarinda ve 20. yiizyilin baslarinda klasik iktisada bir yanit olarak ortaya
cikmistir. Neoklasik iktisadin temeli, ekonomist William Stanley Jevons’un "kara
kutu" olarak niteledigi insan beyninin i¢ isleyisinin oldukca karmasik oldugu ve tam
olarak anlasilamayacagi goriisiine dayanmaktadir. Ekonomik davranigi anlamak igin
daha titiz ve matematiksel bir ¢ergeve olusturmayi amaglamaktadir. Bu diisiince okulu,

ekonomik sonuglarin sekillenmesinde bireylerin ve onlarin karar almalarinin roliinii



vurgulamaktadir. Neoklasik iktisadin temel varsayimi, bireylerin siirekli olarak
faydalarin1 veya refahlarini maksimize eden secimler yapan rasyonel aktorler
oldugudur. Neoklasik iktisatta "homo ekonomikus" kavrami idealize edilmis bireyi
temsil eder. Her zaman rasyonel davranan, maliyetleri ve faydalari tartan ve her
durumda en uygun kararlari veren varsayimsal bir insan1 ifade eder. Bu kavram, teorik
modeller olusturmak ve ekonomik analizi kolaylastirmak i¢in kullanilan bir
basitlestirmedir. Psikolog Amos Tversky ve Daniel Kahneman (1981) 'in beklenti
teorisi lizerine yaptiklari calismalari, miikemmel akilcilik varsayimina karsi, insanlarin
karar vermesinin, tamamen rasyonel se¢imlerden sapmalara yol agabilecek bilissel
Onyargilara ve sezgisel yontemlere tabi oldugunu, bireylerin durumlara tepkilerinin

sorunun nasil sunulduguna ve cergevelendigine bagli oldugunu gostermektedir.

Genel olarak, neoklasik iktisat ekonomik davranisa iliskin degerli iggoriiler
saglamis olsa da, insanin karar verme siirecinin miikemmel rasyonalite varsayiminin
One siirdiigiinden daha karmasik oldugunu kabul etmek oOnem arz etmektedir.
Psikolojiden alinan iggoriileri ekonomik analize entegre eden davramigsal iktisat,
neoklasik yaklasimin bazi sinirlamalarini ele alan bir alan olarak ortaya ¢ikmustir.
Gergek diinyadaki bireylerin her zaman idealize edilmis "homo ekonomikus"a
uymadigini kabul eder ve psikolojik faktorlerin ekonomik se¢imleri nasil etkiledigini

arastirir (Kenning ve Plassmann, 2005: 343).

Neoklasik iktisadin doniistiigli bu siirecte; "davranigsal iktisat”, "evrimsel
iktisat”, "deneysel iktisat”, "bioiktisat" gibi yeni alt disiplinler ortaya ¢ikmuistir.
Norogoriintiileme gibi ileri norobilimsel tekniklerin gelistirilmesi, néroekonomi
alani sekillendirmede etkili olmustur. Bu teknikler, arastirmacilarin ekonomik karar
vermeyle iligkili beyin aktivitesini gdzlemlemelerine olanak taniyarak, insan
davraniginin sinirsel temeline iliskin iggoriiler saglamaktadir. Diislinceleri ve
duygular1 dogrudan Slgen noroekonomi, genellikle rasyonel ve faydayi maksimize
eden bir karar verme siirecini varsayan geleneksel ekonomik teorilere meydan okur.
Genel olarak, bu yeni aragtirma programlarinin ortaya ¢ikisi, sadece iktisatcilarin degil
pazarlama, finans, yonetim ve muhasebe bilimine dair ¢aligmalar yapan sosyal bilimler
arastirmacilarinin ekonomik davranisa yaklasimi ve ¢alisma bigiminde de 6nemli bir
degisime Onciilik etmistir. Bu gelismeler “néropazarlama”, “norofinans”,

“ndromuhase” gibi alt disiplinleri ortaya ¢ikarmistir.



Noromuhasebe, insanlarin finansal kararlarinin yalnizca rasyonel ekonomik
hesaplamalara dayanmadigini, ayni zamanda ge¢mis deneyimlerden, biligsel
Onyargilardan ve duygusal faktorlerden de etkilendigini kabul etmektedir. Bu durum,
davranigsal egilimlerin noral temelini anlamanin, finansal karar vermeyi anlamak i¢in

kritik oneme sahip oldugu anlamina gelmektedir (Camerer, 2005).

Noromuhasebe, bireylerin finansal bilgileri nasil algiladigini, yorumladigini ve
karar verdigini anlamak i¢in ndrobilim, psikoloji, ekonomi ve muhasebe ilkelerini

birlestiren disiplinlerarasi bir alan olarak tanimlanmaktadir.

Bu baglamda; néromuhasebenin temel amaci, bireylerin finansal kararlart nasil
aldiklar1 ve bu kararlarin muhasebe verilerine nasil yansidigi konusundaki anlayisimizi
gelistirmektir. Arastirmacilar, ekonomik ve finansal davranislarin altinda yatan noral
mekanizmalar1 ve bunlarin muhasebe uygulamalar tizerindeki etkilerini inceleyerek,
finansal karar vermeyi etkileyen biligsel ve duygusal faktorleri ortaya c¢ikarmayi

amaglamaktadirlar (Dickhaut ve digerleri, 2010; Suryati ve Mooduto, 2021).

Bu bilgiler 151g1nda ndromuhasebenin 6nemi su sekilde 6zetlenebilir (Cesar ve

digerleri, 2010).

e Noromuhasebe, norobilim ile muhasebe arasindaki boslugu doldurma
potansiyeline sahiptir.

e Noromuhasebe, karmasik finansal ve ekonomik davranislara yeni bakis
acilar1 ve i¢goriiler sunmaktadir.

e Noromuhasebe, nicel verileri norobilimsel yontemlerle birlestirerek,
pazarlama, finans, etik, ekonomi ve muhasebe ile ilgili diger alanlarda
pratik uygulamalara ve disiplinlerarasi ¢aligmalara olanak saglamaktadir.

e Noromuhasebe, karar verme siireclerinin daha kapsamli bir sekilde

anlasilmasina katki saglamaktadir.

Kisaca noromuhasebe, norobilimden i¢goriileri muhasebe arastirmalarina ve
uygulamalarina entegre ederek muhasebede karar verme davraniginin altinda yatan
biligsel siiregleri anlamay1 amaglayan, gelismekte olan bir muhasebe alt disiplinidir

(Tank ve Farrell, 2022) .



1.2. NOROMUHASEBENIN OZELLIKLERI

Noromuhasebeye iliskin kapsamli bir bakis agis1 gelistirmek amaciyla, alanin

bazi 6zellikleri asagidaki sekilde derlenmistir.

Noromuhasebe, finansal karar vermenin, ¢esitli norol aglar1 ve beyin bolgelerini
iceren karmasgik bir biligsel siire¢ oldugunu kabul eder (Lin ve digerleri, 2022).

Noromuhasebe, biligsel Onyargilarin ve bulussal yontemlerin karar verme
tizerindeki etkisini vurgulayan davranigsal muhasebenin ilkelerinden

yararlanir (Camerer ve digerleri, 2005).

Noromuhasebe, ekonomik davranist agiklamak i¢in néroekonomik modeller
kullanir. Bu modeller, néral mekanizmalarin ekonomik karar vermeyi nasil
etkiledigini agiklamak i¢in norobilim, psikoloji ve ekonomiden elde edilen
bulgulart birlestirir. Ornegin, Daniel Kahneman ve Amos Tversky tarafindan
gelistirilen Beklenti Teorisi, bireylerin finansal se¢imleri etkileyebilecek kazang

ve kayiplari nasil algilayip degerlendirdiklerine dair i¢gdrii saglar.

Noromuhasebe, finansal karar verme sirasinda beyin aktivitesini gézlemlemek
ve Olgmek icin fonksiyonel manyetik rezonans goriintileme (fMRI) ve
elektroensefalografi (EEG) gibi norogoriintilleme tekniklerini kullanir. Bu
teknikler, arastirmacilarin ekonomik davranigin noral bagintilarini incelemesine
ve finansal se¢imlerin farkli yonlerinde yer alan belirli beyin bolgelerini

belirlemesine olanak tanir (Gui ve digerleri, 2010).

Noromuhasebenin finans, muhasebe, pazarlama ve kamu politikas1 gibi ¢esitli
alanlar icin pratik ¢ikarimlar: vardir. Ornegin; finansal sistemlerin tasarimu,
etkili finansal miidahalelerin gelistirilmesi ve tiiketici davranisin1 etkileyen
faktorlerin belirlenmesi konusunda bilgi saglayabilmektedir. Noromuhasebe
ayn1 zamanda kuruluslardaki dolandiricilik tespitini, risk degerlendirmesini ve
karar verme siireclerini gelistirme potansiyeline de sahiptir (Hanlon ve digerleri,

2022; Birnberg ve Ganguly, 2012).



1.3. NOROMUHASEBENIN USTUN VE ZAYIF YONLERI

Bu boliim, ‘néromuhasebenin avantajlari ve tistiin yonleri’ ve ‘néromuhasebeye

getirilen elestiriler ve zayif yonleri’ olmak {izere iki alt baglikta incelenmektedir.

1.3.1. Néromuhasebenin Avantajlari ve Ustiin Yonleri

Noromuhasebenin, multidisipliner yaklasimi, mesleki yeterlilikleri artirma
potansiyeli, muhasebe ilkelerinin kdkenlerine iligkin kavrayislar1 ve karar verme
stireglerindeki uygulamalari, onu gelecekteki arastirmalar ve pratik uygulamalar icin
umut verici bir alan haline getirmektedir. Bu baglamda; néromuhasebenin bazi

potansiyel avantajlari sunlardir:

1.3.1.1. Karar Verme Siireclerine Iliskin Daha Derin i¢gorii

Noromuhasebe, norobilim tekniklerini muhasebe ilkeleriyle biitlinlestirerek
bireylerin belirli finansal se¢imleri neden yaptiklarina ve gesitli faktorlerden nasil

etkilendiklerine dair benzersiz bir bakis agis1 saglamaktadir (Ahmad, 2010).

1.3.1.2. Disiplinlerarasi Yaklasim

Noromuhasebenin bir diger avantaji, finansal karar vermeyi anlamak i¢in ¢ok
disiplinli bir yaklagim saglamasidir. Bu disiplinleraras: yaklasim, aragtirmacilarin;
genetik faktorler, kisilik 6zellikleri, bilissel yeterlilikler ile finansal risk duyarlilig: ile
iligkili biyolojik mekanizmalar arasindaki karmasik etkilesimleri kesfetmesine olanak

tanimaktadir (Kostrzewa-Nowak ve digerleri, 2022) .

1.3.1.3. Mesleki Yeterliliklerin Gelisimini Artirma

Noromuhasebenin bir bagka avantaji da muhasebe ve finans alaninda mesleki
yeterliliklerin gelisimini artirma potansiyelidir. Noromuhasebe, basarili finans ve
muhasebe uzmanlarinin genetik temelli davramis profillerini belirleyerek, bu
mesleklerdeki bireylerin se¢imi ve egitimi konusunda katki saglayabilmektedir

(Kostrzewa-Nowak ve digerleri, 2022).



1.3.1.4. Finansal Davramsin Nesnel Olciitleri

Geleneksel muhasebe yontemleri, 6nyargilardan, hafiza sinirlamalarindan veya
sosyal faktorlerden etkilenebilen, kendi kendine bildirilen verilere dayanmaktadir.
Noromuhasebe, finansal karar verme ile iliskili beyin aktivitesini objektif olarak
6lgmek i¢in nérogoriintiileme tekniklerini kullanarak bu sinirlamalar1 agsma potansiyeli
sunmaktadir ve bireylerin yanitlarinin ve tercihlerinin daha dogru bir sekilde

degerlendirilmesine olanak tanimaktadir (Dickhaut ve digerleri, 2010).

1.3.1.5. Gelismis Risk Degerlendirmesi

Noromuhasebenin en Onemli avantajlarindan  bir digeri de, risk
degerlendirmesini iyilestirme potansiyelidir. Arastirmacilar, finansal riske verilen
beyin tepkilerini inceleyerek, risk tercihleriyle iliskili néral belirtegleri ortaya ¢ikarma
potansiyeli olan ¢alismalar yapmaktadirlar. Bu bilgiler; finansal kurumlar, yatirimeilar
ve politika yapicilar i¢in risk yOnetimi stratejileri tasarlama, yatirnm kararlarini
degerlendirme ve diizenleyici cerceveler olusturma konusunda degerli katkilar

sunmaktadir (Wu ve digerleri, 2014).

1.3.1.6. Onyargilan ve Biligsel Siirecleri Anlamak

Noromuhasebe, finansal karar vermeyi etkileyen bilissel Onyargilara da 151k
tutmaktadir. Arastirmacilar, kayiptan kaginma, ¢erceveleme etkileri veya asir1 gliven
gibi Onyargilarla iliskili noral aktiviteleri inceleyerek, bu onyargilarin nasil ortaya
ciktigini ve finansal se¢imleri nasil etkiledigini daha iyi anlayabilmektedirler. Bu bilgi,
Onyargilar1 azaltmayr ve finansal karar vermeyi 1iyilestirmeyi amaglayan
miidahalelerin veya egitim programlarinin gelistirilmesine katkida bulunabilmektedir

(Nuijten ve digerleri; 2020; Kinsey ve digerleri; 2019).

1.3.1.7. Bireysellestirilmis Finansal Tavsiye

Noromuhasebe, bir bireyin farkli finansal uyaranlara verdigi noral tepkilere
dayali olarak kisisellestirilmis finansal tavsiye saglama potansiyeline sahiptir. Finansal

danigsmanlar veya yapay zeka sistemleri, beyin aktivitesi modellerini analiz ederek,
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tavsiyeleri bireyin risk tercihleri, finansal hedefleri ve karar verme egilimleri ile
uyumlu hale getirecek sekilde uyarlayabilirler. Bu kisisellestirilmis yaklagim, finansal
sonuglart 1iyilestirme ve misteri memnuniyetini artirma potansiyeline sahiptir

(Frydman ve Camerer, 2016).

Noromuhasebenin ¢ok yeni bir alan olmasi sebebiyle; bulgularini dogrulamak,
saglam metodolojiler olusturmak ve olas1 sinirlamalarin {istesinden gelmek icin daha
fazla arastirmaya ihtiya¢ bulunmaktadir. Ek olarak, beyin goriintiileme verileriyle ilgili
mahremiyet endiseleri gibi etik hususlar, alan ilerledik¢e dikkatle ele alinmasi gereken

konularin basinda gelmektedir.

1.3.2. Noromuhasebeye Getirilen Elestiriler ve Zayif Yonleri

Noromuhasebe, finansal karar vermeyi anlamak i¢in heyecan verici olanaklar
sunarken, elestirilerini ve zayifliklarin1 dikkate almak Onemlidir. Elestirmenler
tarafindan ortaya atilan kilit noktalardan bazilar1 ve noromuhasebenin olasi

sinirlamalar1 sunlardir:

1.3.2.1. Yorumlama Zorluklar1

Noromuhasebede kullanilan ndrogoriintiileme teknikleri, dikkatli yorumlama
gerektiren karmasik veriler saglamaktadir. Sinirsel aktivite ile finansal karar verme
arasindaki iliskiyi tespit etmek her zaman basit degildir ve belirli beyin modellerini
belirli finansal davraniglara dogru bir sekilde atfetmek zor olabilmektedir (Gui ve
diegerleri, 2010). Noromuhasebe disiplini heniiz gelisim asamasinda oldugu igin;
analizlerde kullanilabilecek standartlastirilmis metodolojiler ve gergeveler
bulunmamaktadir. Bu da; sonuglarda ve yorumlarda ¢alismalar arasinda farkliliklara

yol agabilmektedir.

1.3.2.2. D1s Gegerlilik ve Genellenebilirlik

Noromuhasebe calismalar1  genellikle  kiigiik  orneklem  boyutlarina
dayanmaktadir ve kontrollii laboratuvar ayarlar1 kullanilmaktadir. Bu durum; gergek
diinyadaki finansal karar verme baglamlarinin tam olarak temsil edilememesine yol

acabilmektedir. Bu c¢aligmalardan elde edilen bulgular, her zaman farkh
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poplilasyonlara veya karmagik finansal senaryolara genellenemeyebilmektedir.
Bulgularin ger¢ek diinya ortamlarinda ve daha biiyiik, daha c¢esitli Orneklerde
cogaltilmasi, noromuhasebe arastirmasmin dis gegerliligini olusturmak icin ¢ok

onemli bir husustur (Levitt ve List, 2007).

1.3.2.3. Ampirik Kamit Eksikligi

Noromuhasebeye yonelik bir diger elestiri, noromuhasebenin biyolojik temelini
aciklayan ampirik kanit ve verilerin eksikligidir (Kostrzewa-Nowak ve digerleri,
2022). Finansal risk duyarliligi ile iliskili biyolojik mekanizmalar iyi tanimlanmais olsa
da, bu mekanizmalarin 6zellikle muhasebe ve finans ile nasil iligkili olduguna dair
sinirli veri bulunmaktadir. Bu ampirik kanit eksikligi, ndromuhasebe bulgularinin

gecerliligi ve giivenilirligi hakkinda sorular1 giindeme getirmektedir.

1.3.2.4. Disiplinleraras1 Yaklasim

Diger bir elestiri ise ndromuhasebenin disiplinlerarasi dogasidir. Noromuhasebe,
ekonomi, psikoloji ve davramis genetigi dahil olmak iizere cesitli bilimsel
disiplinlerden = yararlanmaktadir = (Kostrzewa-Nowak ve  digerleri, 2022).
Disiplinlerarast arastirma degerli i¢goriiler saglayabilirken, ayni zamanda farklh
metodolojileri ve teorileri biitiinlestirme agisindan zorluklar1 da bulunmaktadir. Bu,
bilimsel bir alan olarak néromuhasebenin giivenilirliginin sorgulanmasia sebep

olurken, bulgularin ¢cogaltilmasinda tutarsizliklara ve zorluklara yol acabilmektedir.

1.3.2.5. Etik Hususlar

Norogoriintiileme teknikleri, mahremiyet, bilgilendirilmis onam ve olas1 kotiiye
kullanimla 1ilgili etik kaygilar1 artiran hassas beyin verilerinin toplanmasini
icermektedir. Katilimcilarin mahremiyetini korumak ve veri toplama, depolama ve
kullanim i¢in uygun etik yonergeleri saglamak, néromuhasebe arastirmalarinda biiyiik

Onem tasimaktadir (Ivascu ve digerleri, 2022).
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1.3.2.6. indirgemecilik ve Asir1 Basitlestirme

Elestirmenler, ndromuhasebenin finansal karar vermenin karmasik dogasini
sinirsel aktivite kaliplarina indirgeyerek asir1 basitlestirebilecegini savunmaktadirlar.
Finansal secimler, yalnizca nérobilimsel yontemlerle tam olarak yakalanamayan
sosyal, kiiltiirel ve c¢evresel yonler dahil olmak iizere ¢ok sayida faktorden
etkilenmektedir (Falsarone, 2018). Bunu sinirsel siireclere indirgemek, onemli

baglamsal faktorleri gozden kagirilmasina yol agabilmektedir.

1.3.2.7. Pratik Uygulamalar ve Gerg¢ek Diinya Etkisi

Noromuhasebe, finansal karar verme konusundaki i¢goriileri ortaya ¢ikarma
konusunda umut vaat etse de, pratik uygulamalar1 ve gergek diinyadaki etkisi hala
sinirh kalmaktadir. Aragtirma bulgularinin; finansal kurumlar, politika yapicilar veya
bireysel yatirimcilar icin eyleme gegcirilebilir stratejilere veya miidahalelere
dontstiiriilmesi, daha fazla gelistirme ve dogrulama gerektiren karmasik bir siire¢

olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Tank ve Farrell, 2022).

1.3.2.8. Maliyet ve Erisilebilirlik

Norogoriintilleme teknikleri pahali teknolojiler igerir ve 6zel ekipman ve
uzmanlik gerektirir. Bu durum, o6zellikle smirli kaynaklara sahip olan pek c¢ok
arastirmaci ve kurulus i¢in, néromuhasebe arastirmalarinin kapsamini ve teknolojiye

erisimini sinirlamaktadir (Gui ve digerleri, 2010).

Noromuhasebenin gelisen bir alan oldugunu ve bu elestirileri ve zayifliklar ele
almanin devam eden bir siire¢ oldugunu g6z oniinde bulundurmak gerekmektedir.
Siirdiiriilebilir disiplinlerarasi igbirligi, titiz aragtirma metodolojileri ve sinirlamalarin
farkindaligi, degerli bir c¢alisma alani olarak ndromuhasebenin gelismesine ve

ilerlemesine katkida bulunacaktir.
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1.4. SOSYAL BILIMLER PARDIGMALARI VE
NOROMUHASEBENIN TEMEL TEORIK YAPISI

Paradigma, bilimsel arastirmaya ve bilim adamlarinin belirli bir caligma alanina
yaklagsma bicimine rehberlik eden cerceve veya modeli ifade etmektedir. Belirli bir
disiplin veya topluluk i¢inde bilimsel arastirmanin temelini olusturan teoriler,
metodolojiler, varsayimlar ve kavramlar kiimesini kapsamaktadir. Bir paradigma,
arastirmacilarin soru sorma, deney tasarlama, veri toplama ve sonuglari yorumlama

seklini bigimlendirir (Chilisa ve Kawulich, 2012).

Teori, belirli bir fenomenin iyi bir sekilde dogrulanmis bir aciklamasi veya
belirli bir ¢aligma alanindaki ¢ok cesitli gézlemleri agiklayan ve tahmin eden bir dizi
ilkeler biitliniidiir. Teoriler, titiz testler, deneyler ve gozlemler yoluyla
gelistirilmektedirler ve ampirik kanitlar1 anlamak ve yorumlamak igin bir ¢ergeve
saglamaktadirlar. Teoriler, kanitlara dayalidir ve yeni veriler veya i¢gdriiler ortaya

ciktikca revizyona veya iyilestirmeye tabidirler.

Ozetle; bir teori, fenomenin iyi bir sekilde dogrulanmis bir aciklamasidir,
paradigma ise bilimsel bir disiplin i¢indeki teorileri, metodolojileri ve varsayimlari
kapsayan daha genis bir ¢ercevedir. Teoriler 6zel aciklamalardir, oysa paradigmalar

bilimsel aragtirmaya rehberlik eden kapsayici ¢ergevelerdir.

1.4.1. Noromuhasebe Baglaminda Sosyal Bilimler Paradigmalari

Sosyal bilimler alaninda 6ne ¢ikan ii¢ paradigma siklikla tartigilmaktadir.
Bunlar; pozitivist paradigma, yorumlayici paradigma ve elestirel paradigma olarak
siniflandirilmaktadir. Bu paradigmalar, sosyal fenomenleri incelemek ve anlamak i¢in
farkli felsefi yonelimleri ve metodolojik yaklasimlar: temsil eder. Noromuhasebe,
bahsedilen ii¢ sosyal bilim paradigmasi (pozitivist, yorumlayic1 ve elestirel) ile
geleneksel olarak iligkilendirilmese de, bu boliimde bu paradigmalarin alandaki
aragtirmalara nasil bilgi saglayabilecegini anlamak amaciyla her bir paradigma

noromuhasebe agisindan ayr1 ayr1 degerlendirilmektedir.
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1.4.1.1. Pozitivist Paradigmanin Noromuhasebe Alanina Yansimalari

Pozitivist paradigmanin kdkleri doga bilimlerine dayanmaktadir ve nesnelligi ve
ampirik gozlemi vurgulamaktadir. Genel yasalari ve nedensel iliskileri kesfetmeyi
amaclayan sosyal fenomenlerin doga bilimlerinde kullanilan ayni yontemlerle
calisilabilecegini varsaymaktadir. Pozitivistler, sosyal fenomenleri incelemek igin
nicel verilere, istatistiksel analizlere ve deneylere giivenmektedirler. Evrensel kaliplar
ortaya ¢ikarmaya ve insan davranisini tahmin edip agiklayabilen teoriler gelistirmeye

calismaktadirlar (Antwi ve Hamza, 2015).

Pozitivist yaklasim, muhasebe arastirmalarinda baskin bir paradigmadir (Lukka
ve Kasanen, 1995). Pozitivizm, bilimsel arastirmanin ampirik gézlemlerle baglamasi
ve calisma alanindaki genel yasalar1 kesfetmeyi amaglamasi gerektigi inancina dayanir
(Lukka ve Kasanen, 1995). Muhasebede pozitivist arastirma, ekonomi ve finans
teorilerine dayanir ve nicel yontemlerle muhasebenin rasyonalist bir insasini
saglamaya calisir (Villiers ve digerleri, 2019). Brooks & Schopohl (2018) tarafindan
yapilan bir arastirma, muhasebe arastirmalarinin yaklasik %20'sinin alternatif
metodolojik yaklagimlar kullandigini, cogunlugun ise hala veri analizine ve pozitivist
yontemlere dayandigini ortaya koymaktadir. Ancak muhasebe aragtirmalarinda
pozitivist yaklagima yonelik elestiriler de bulunmaktadir. Bazi akademisyenler,
muhasebede pozitivist arastirma metodolojisinin, muhasebe fenomenlerinin kapsamli
bir yorumunu saglayamayacagini ve sosyal-yapici bakis agilarin1  gozden

kagirabilecegini iddia etmektedir (Omran ve El-Galfy, 2014).

Muhasebe arastirmalarinda pozitivist yaklagima yonelik elestiriler olsa da alana
hakim olmaya devam etmektedir. Bununla birlikte, néromuhasebe s6z konusu
oldugunda, pozitivist yaklasimin uygulamasi nispeten sinirli kalmaktadir. Pozitivist
yaklasimin aksine, ndromuhasebe aragtirmasi genellikle daha yorumlayici ve kesfedici
bir yaklasim benimsemektedir. Genellestirilebilir yasalar olusturmak yerine, altta
yatan bilissel siirecleri anlamaya odaklanmaktadir. Bu yaklasim, nérogoriintiilleme
deneylerinden elde edilen nicel verilerin yani sira, goriismeler ve vaka galismalari gibi
nitel verilerin analiz edilmesini de icermektedir. Arastirmacilar, bu farkli veri tiirlerini
birlestirerek beyin aktivitesi ile finansal karar verme arasindaki karmasik iliskiyi daha

derinden anlamaya ¢alismaktadirlar (Camerer ve digerleri, 2005). Pozitivist yaklagim
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néromuhasebe i¢in birincil metodolojik cerceve olmasa da, yine de alandaki
aragtirmalarin belirli yonlerinde uygulanabilmektedir. Bu yonler asagida 6zetlenmistir.

Ampirik kamt: Pozitivist yaklasim, ampirik verilerin titiz deney ve gozlem
yoluyla toplanmasini vurgulamaktadir. Bu yaklagim, noromuhasebede, bireyler
muhasebe ile ilgili gorevlerle ugrasirken beyin aktivitesini 6lgmek i¢in fonksiyonel
manyetik rezonans (fMRI) gibi nérogoriintiileme tekniklerinin kullanilmasina karsilik
gelmektedir. Arastirmacilar ampirik kanitlar toplayarak, finansal karar verme
stireclerinin  sinirsel bagmntilarin1 incelemektedirler ve kaliplart veya iliskileri

belirlemektedirler (Gui ve digerleri, 2010).

Nicel analiz: Pozitivist aragtirma, genellikle verilerin nicel analizini igerir ve
istatistiksel modellemeye ve hipotez testine izin verir. Bu durum, néromuhasebede,
iligkileri belirlemek veya sonuglarit tahmin etmek i¢in beyin aktivite kaliplarina ve
finansal davraniglara ait biiylik veri setlerinin analiz edilmesine karsilik gelmektedir.
Bu nicel yontemler, beyin siiregleri, muhasebe bilgileri ve karar verme arasindaki iligki

hakkinda degerli bilgiler saglamaktadir (Camerer, 2013).

Nesnellik ve genellenebilirlik: Pozitivist yaklasim nesnelligi vurgular ve genel
yasalar veya ilkeler olusturmaya caligir. Bu durum, néromuhasebede, temsili bir
katilmc1  Ornegiyle deneyler yapmayr ve bulgularin  giivenilirligini  ve
genellenebilirligini saglamak i¢in standartlastirilmis muhasebe gorevlerini kullanmay1
icermektedir. Arastirmacilar, bu ilkelere bagh kalarak, daha genis uygulanabilirligi
olan saglam teorilerin ve gergevelerin gelistirilmesine katkida bulunabilmektedirler

(Hanlon ve digerleri, 2022).

Bununla birlikte, ndéromuhasebe, yorumlayict ve elestirel yaklasimlarin
unsurlarim1 da iceren disiplinleraras1 bir alandir. Pozitivist yaklagim, muhasebe
fenomeninin altinda yatan néral mekanizmalar hakkinda degerli i¢gdriiler saglarken,
finansal karar vermenin sosyal, kiiltiirel ve etik boyutlarin1 da dikkate almak g¢ok
onemlidir. Birden ¢ok yaklasimi entegre etmek, beyin, muhasebe bilgisi ve insan
davranis1 arasindaki karmasik etkilesimin daha kapsamli bir sekilde anlagilmasina

onemli katkilar sunmaktadir.
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1.4.1.2. Yorumlayici Paradigmanin Noromuhasebe Alanina Yansimalari

Yorumlayic1 paradigma, sosyal gergekligin Oznel ve sosyal olarak inga
edildigini, yani insanlarin yorumlarinin ve anlamlariin eylemlerini ve etkilesimlerini
sekillendirmede merkezi bir rol oynadigini kabul eder. Yorumlayici arastirmacilar,
insan davranigini etkileyen anlamlari, sembolleri ve kiiltiirel baglamlar1 kesfetmek icin
goriismeler, etnografi ve metinsel analiz gibi nitel yontemler kullanir. Bireylerin 6znel
deneyimlerini ve bakis acilarini ortaya ¢ikarmay1 ve sosyal olgulari kendi kiiltiirel ve

tarihsel baglamlarinda yorumlamay1 amaglar (Pulla ve Carter, 2018).

Muhasebede yorumlayici yaklasim, muhasebe uygulamalarinin sosyal ve 6znel
dogasini vurgulayan teorik bir bakis acisidir. Muhasebenin sadece teknik ve nesnel bir
siire¢ olmadigini, ayn1 zamanda ilgili kisi ve kuruluslar tarafindan sekillendirilen
sosyal bir yap1 oldugunu kabul etmektedir (Alsharari ve Al-Shboul, 2019). Y6netim
muhasebesinin sosyal ve 6znel yonlerini anlamaya odaklanmasiyla karakterize edilir
(Jariya ve Velnampy, 2020; Lebedev, 2019). Yorumlayici yaklasimin, muhasebe
tarihgilerini teorik bakis acilar1 ve analitik cercevelerle mesgul etmesi agisindan
muhasebe tarihi literatiirii iizerinde de 6nemli etkileri olmaktadir (Carnegie ve Napier,
2012). Ayrica, hesap verebilirlik beyanlarinin analizine de uygulanarak, kuruluslar
tarafindan hesap verebilirligin iletisimine iligkin i¢goriiler saglamaktadir (Davison,
2007). Son zamanlarda kurumsal agiklama arastirmasi alaninda, normatif bir
cerceveden ampirik ve pozitivist bir arastirma yaklasimina gecis olsa da yorumlayici
yaklagimlar1 kullanan muhasebe arastirmalarinda genel olarak bir artis oldugu
goriilmektedir (Sharma, 2013). Kisaca, yorumlayici yaklagim, muhasebe kararlarinin
daha genis etkilerini ve sosyal sonuglarini ortaya ¢ikarmaya yardime1 olarak muhasebe

teorisi ve pratiginin devam eden gelisimine katkida bulunmaktadir.

Noromuhasebe baglaminda yorumlayic1 yaklasim; muhasebe davranisinin
biligsel ve sosyal boyutlarinin biitiinsel bir sekilde anlasilmasina katki sunmaktadir
(Bhattacherjee, 2012). Noromuhasebede yorumlayici yaklagimla ilgili baz1 énemli

noktalar sunlardir:

Subjektif yorumlama: Yorumlayici yaklasim, bireylerin muhasebe bilgilerini
pasif bir sekilde almadiklarint ve islemediklerini, ancak subjektif deneyimlerine ve

bilissel siireclerine dayali olarak aktif olarak yorumlayip anlamlandirdiklarini kabul
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etmektedir. Bu yaklasimi kullanan arastirmacilar, algi, dikkat, hafiza ve
muhakemedeki bireysel farkliliklar1 g6z 6niinde bulundurarak beynin finansal bilgileri

nasil isledigini ve yorumladigini anlamay1 amaglamaktadir.

Sosyal ve baglamsal etkiler: Yorumlayict yaklasim, muhasebe
uygulamalarinin, bireylerin biligsel siireclerini etkileyen sosyal ve Orgiitsel
baglamlardan etkilendigini kabul etmektedir. Arastirmacilar sosyal normlarin, kiiltiirel
degerlerin, orgiitsel yapilarin ve tesviklerin bireylerin muhasebe bilgilerini algilama
ve yorumlama tarzini nasil sekillendirdigini, muhasebe karar verme siirecinde beynin

sosyal ve baglamsal ipug¢larina nasil tepki verdigini arastirmaktadirlar.

Nitel ve nicel yontemler: Yorumlayici yaklagimi kullanan ndromuhasebe
arastirmacilari, nitel ve nicel arastirma yontemlerinin bir kombinasyonunu
kullanmaktadirlar. Norogoriintiileme teknikleri i¢eren nicel yontemler, beyin etkinligi
ile muhasebe davranisi arasindaki boslugu kapatmaya yardimer olarak, muhasebe
stireglerinin noral bagintilarina iliskin ig¢goriiler saglarken, miilakatlar ve vaka
caligmalar1 gibi niteliksel yontemler, 6znel yorumlar1 ortaya ¢ikarmaya yardimei
olmaktadir ve bireylerin deneyimleri ve diisiince siirecleri hakkinda zengin

aciklamalar saglamaktadir.

Yansima ve disiplinlerarasi isbirligi: Noromuhasebede yorumlayici yaklagimi
uygulamak, arastirmacilarin kendi Oznelligini ve Onyargilarini kabul etmeyi
icermektedir. Ayrica norolojik siiregler, muhasebe uygulamalar1 ve sosyal baglamlar
arasindaki karmagsik etkilesimin kapsamli bir sekilde anlasilmasini saglamak i¢in
ndrobilimciler, muhasebeciler ve sosyal bilimciler arasinda disiplinlerarast igbirligini

gerektirmektedir (Bhattacherjee, 2012: 103-111).

Noromuhasebede  yorumlayici  yaklasimi  benimseyen  arastirmacilar,
muhasebede karar verme siirecini sekillendiren altta yatan bilissel mekanizmalar1 ve
sosyal dinamikleri ortaya ¢ikarmak i¢in ¢alismalar yapmaktadirlar. Ulasilan bulgular
ve sonuglar, daha etkili muhasebe uygulamalarinin gelistirilmesine bilgi saglayarak,
karar verme stireclerini gelistirilmesine ve muhasebenin insani yonlerinin daha iyi

anlasilmasina katkida bulunmaktadir.
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1.4.1.3. Elestirel Paradigmanin Noromuhasebe Alanina Yansimalar

Elestirel paradigma, genellikle hem niteliksel hem de niceliksel aragtirmanin
unsurlarini birlestiren disiplinlerarasi yontemler kullanmaktadir. Muhasebede elestirel
yaklasim, muhasebe uygulamalarini, teorilerini ve sistemlerini sorgulayici ve
degerlendirici bir zihniyetle inceleyen bir bakis acisini ifade etmektedir. Muhasebe
uygulamalarinin altinda yatan varsayimlarin, 6nyargilarin, sinirlamalarin ve potansiyel
sosyal ve ekonomik sonuglarin incelenmesini igerir (Kamla ve Rammal, 2013).
Elestirel muhasebeciler, muhasebe uygulamalarinin {izerine insa edildigi temel
varsayimlara meydan okurlar. Geleneksel muhasebe yaklasimlarinda genellikle
sorgusuz sualsiz kabul edilen; deger, 6l¢iim ve nesnellik kavramlarini sorgularlar
(Kamla ve Rammal, 2013). Elestirel muhasebe arastirmasi, felsefi ve normatif dogasi
ile karakterize edilir ve diinyanin nasil oldugunu agiklamak yerine nasil olmasi
gerektigini aragtirir (Hull ve digerleri, 2022). Elestirel muhasebeciler, sadece finansal
bilgileri degil, sosyal ve gevresel faktorleri de dikkate almanin dnemini vurgularlar.
Finansal olmayan gostergeleri entegre etmeyi ve ticari faaliyetlerin daha genis etkisini
dikkate almayi savunmaktadirlar (Parker, 2005). Bu yaklagimlar, arastirmacinin
uygulama ve politikayla daha fazla ilgilenmesi, muhasebede doganin dikkate alinmasi
ve finansal olmayan raporlama ve kurumsal yonetisimin kesfedilmesi ihtiyacini

vurgulamaktadir.

Noromuhasebe  baglaminda  elestirel yaklasim  aragtirmacilarin = ve
uygulayicilarin néromuhasebe alanini elestirel bir sekilde analiz edip degerlendirdigi
belirli bir ¢erceve veya mercegi ifade eder. Norobilimi muhasebe uygulamalarina
uygulamanin altinda yatan varsayimlari, teorileri, metodolojileri ve potansiyel
sonuglart sorgulamay1 icerir. Elestirel ndromuhasebe arastirmacilari, nérobilimsel
bilgiyi muhasebe ve finansal karar verme stireglerine uygulamanin etik miilahazalarin
ve sosyal sonuglarmi da incelemektedirler. Noromuhasebede elestirel yaklasim

paradigmasinin bazi yonleri asagidaki gibidir.

Disiplinleraras1 elestiri: Elestirel yaklasim paradigmasi, arastirmacilari
norobilim ve muhasebenin kesigimini elestirel bir sekilde degerlendirmek igin

norobilim, muhasebe, psikoloji, sosyoloji ve felsefe gibi birden fazla disiplinden
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yararlanmaya tesvik etmektedir. Her disiplinin ndéromuhasebeye katkilarinin

smirlarini, gegerliligini ve sinirlamalarini sorgulamay1 igermektedir (Klein, 2007).

Diisiinsel yansima: Elestirel arastirmacilar, muhasebedeki norobilimsel
bulgular1 yorumlamalarini etkileyebilecek kendi dnyargilarini, varsayimlarini ve bakis
acilarinmi kabul ederek, doniislii bir durus benimsemektedirler. Kendi konumlarinin ve
degerlerinin arastirma siireci ve sonuclari {izerindeki potansiyel etkisini elestirel bir

sekilde yansitmaktadirlar (Jamieson ve digerleri, 2023).

Giic dinamikleri ve ideoloji: Noromuhasebede elestirel yaklasim, gii¢
dinamiklerinin ve ideolojik etkilerin, muhasebede ndrobilimsel tekniklerin ve
bulgularin gelisimini, uygulanmasini ve yorumlanmasini nasil sekillendirdigini
arastirmaktadirlar. Belirli bakis agilarinin veya ilgi alanlarinin alana nasil hakim
olabilecegini ve arasgtirma ve uygulamanin yoniinii nasil etkileyebilecegini

incelemektedirler (Basu, 2015).

Sosyal ve kurumsal baglam: Elestirel aragtirmacilar, ndromuhasebenin faaliyet
gosterdigi sosyal ve kurumsal baglami analiz etmektedirler. Sosyal normlarn,
ekonomik yapilarin ve kiiltiirel faktorlerin muhasebede norobilimsel yaklasimlarin
benimsenmesini, kabul edilmesini ve uygulanmasini nasil etkiledigini ve bunlarin
néromuhasebenin kuruluslar ve toplum iizerindeki potansiyel etkisini nasil

sekillendirebilecegini kesfetmektedirler (Birnberg ve Ganguly, 2012).

Etik hususlar: Elestirel yaklagim, ndromuhasebe arastirma ve uygulamasinda
etik yansima ve degerlendirmeyi vurgulamaktadir. Norobilimsel teknikleri
kullanmanin etik sonuglarmmi sorgulamayi, bilgilendirilmis onay1r saglamayzi,
mahremiyeti korumay1 ve muhasebede norobilimsel bulgularin yorumlanmas: ve

uygulanmasiyla iliskili potansiyel Onyargilar1 ve riskleri ele almay1 igermektedir
(Marsha Huber, 2021).

Alternatif bakis acilar1 ve teoriler: Noromuhasebedeki elestirel arastirmacilar,
norobilimin  Otesindeki  alternatif  teorileri, yaklagimlart ve agiklamalar
kesfetmektedirler. Muhasebe davranisini ve karar vermeyi anlamak i¢in sosyolojik,
psikolojik ve kiiltiirel teoriler gibi farkli bakis agilarin1 géz oniinde bulundururken,
norobilimin roliinii ve katkisini elestirel bir sekilde degerlendirmektedirler (Cesar ve

digerleri, 2010).
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Noromuhasebede elestirel yaklagim, statiikoya meydan okumayi, elestirel
diisiinmeyi tesvik etmeyi ve norobilim ile muhasebe arasindaki kesisme noktasinda

daha incelikli, kapsamli ve sorumlu bir anlayis1 tesvik etmeyi amaclamaktadir.

Bu paradigmalarin birbirini dislamadigin1 ve arastirmacilarin ¢aligmalarinda
siklikla birden fazla paradigmadan 6geler kullandigini belirtmek 6nem arz etmektedir.
Her paradigma, sosyal fenomenlerin daha kapsamli bir sekilde anlagilmasina katkida

bulunan benzersiz i¢goriiler ve bakis agilari sunmaktadir.

Sosyal bilim paradigmalarinin néromuhasebe gibi belirli bir disiplinlerarasi
alana uygulanmasinin degisebilecegini ve arastirmacilarin arastirma sorularina ve
hedeflerine gore farkli paradigmalardan 6geleri birlestirebilecegini belirtmekte de

fayda bulunmaktadir.

1.4.2. Noromuhasebenin Ana Teorik Kaynaklari

Psikoloji, norobilim ve néroekonomiden elde edilen kapsamli bulgular, bir¢cok
onemli teoriye doniismektedir. Bu teoriler, nérobilim yontemlerine dayanan muhasebe
aragtirmalarinin da temel teorik kaynaklar1 haline gelmig bulunmaktadir. Ayrica; karar
verme siireci ile biligsel sinirbilimin birlesimine de teorik bir temel olusturmaktadirlar

(Wang, 2018: 328-329). Bu teorilere asagida kisaca deginilmektedir.

1.4.2.1. Risk Altinda Karar Verme ve Secim Teorileri

Risk altinda karar vermede secim teorileri, bireylerin ve kuruluslarin belirsizlik
veya riskli durumlarla karsi1 karsiya kaldiklarinda karar vermelerine yardimei olan
cercevelere ve modellere atifta bulunmaktadir. Bu teoriler, insanlarin se¢enekleri nasil
degerlendirdigi, riskleri nasil degerlendirdigi ve belirsizlik kosullar1 altinda nasil
secimler yaptigina dair kilavuzlar ve iggoriiler saglamay1 amaglamaktadir. Risk altinda
karar vermede se¢im teorilerinin néromuhasebe ile entegrasyonu, aragtirmacilarin
karar verme davranisini hem davranigsal hem de norobilimsel bir bakis agisiyla
incelemelerine olanak tanimaktadir. Arastirmacilar, her iki alandaki teorileri ve
ampirik kanitlar1 birlestirerek, karar verme siireclerinin altinda yatan mekanizmalar,
duygularin risk algisi iizerindeki etkisi ve bu faktorlerin finansal karar sonuglarini nasil

etkiledigi hakkinda daha kapsamli bir anlayis kazanabilmektedirler.
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Genel olarak, risk altinda karar verme ve néromuhasebedeki se¢im teorilerinin
kombinasyonu, biligsel, psikolojik ve sinirsel bakis acgilarini birlestirerek karar verme
davranigini incelemek i¢in ¢ok boyutlu bir yaklasim saglamaktadir. Risk altinda karar

vermede One ¢ikan 6nemli se¢im teorileri asagidaki gibidir.

1.4.2.1.1. Beklenen Fayda Teorisi

Daniel Bernoulli (1738) tarafindan gelistirilen ve John von Neumann ve Oskar
Morgenstern tarafindan genisletilen “Beklenen Fayda Teorisi” (BFT), bireylerin
beklenen faydayr maksimize ederek kararlar aldiklarini 6ne siirmektedir. Fayda, bir
kisinin belirli bir sonugtan elde ettigi subjektif degeri veya tatmini ifade etmektedir.
BFT' ye gore, karar vericiler farkli sonuglara olasiliklar atarlar ve bu olasiliklart ilgili
fayda degerleri ile carparlar. En yiliksek beklenen faydaya sahip secenek, rasyonel

secim olarak kabul edilmektedir.

1.4.2.1.2. Beklenti Teorisi

Beklenen fayda teorisine alternatif olarak Daniel Kahneman ve Amos Tversky
tarafindan Onerilen “Beklenti Teorisi”, insanlarin karar verme davranislarinin her
zaman rasyonellikle uyumlu olmadigini kabul etmektedir. Bireylerin, se¢enekleri nihai
sonuclardan ziyade algilanan kazang ve kayiplara dayal olarak degerlendirdigini 6ne
siirmektedir. Beklenti teorisine gore, insanlar kazan¢ s6z konusu oldugunda riskten
kacinma, kayiplar s6z konusu oldugunda risk alma egilimindedirler. Teori, ayrica;
karar vermede cergeveleme ve referans noktalarinin etkisini vurgulamaktadir
(Camerer ve Weber, 1992; Fox ve Rottenstreich, 2003; Fox ve Tversky, 1995; Chow
ve Sarin, 2001).

Beklenti teorisi, yetenek etkisi, kesinlik etkisi ve yansima etkisi gibi karar
vermede gbézlemlenen gesitli olgulart agiklayan tanimlayici bir ¢ergeve saglamaktadir.
Belirsizlik altinda karar verme davranisini sekillendirmede biligssel Onyargilarin,

duygularin ve bulugsal yontemlerin roliinii vurgulamaktadir.

Teori, finans, ekonomi, pazarlama ve kamu politikas1 gibi alanlarda pratik

uygulamalara sahip bulunmaktadir. Finansal piyasalarda yatirimcilarin davranislari,
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tiiketici kararlar1 ve politika kararlarinda risklerin ve faydalarin degerlendirilmesi gibi

gercek diinya olaylarini agiklamaya yardime1 olmaktadir.

1.4.2.1.3. Pismanhk Teorisi

Pismanlik teorisi, beklenen pismanlik kavramini dahil ederek beklenen fayda
teorisi ve beklenti teorisini genisleten bir karar verme teorisidir. 1982 yilinda Graham
Loomes ve Robert Sugden tarafindan gelistirilmistir. Pigmanlik teorisi, bireylerin
yalnizca farkli segeneklerin beklenen faydasini veya degerini degil, ayn1 zamanda bir
karar verdikten sonra yasayabilecekleri olas1 pismanlig1r da dikkate aldiklarini 6ne

stirmektedir.
Pismanlik teorisi iki ana bilesen sunar:

Beklenen pismanlik: Bireyler, her karar alternatifi i¢cin yasayacaklar1 potansiyel
pismanlig1 tahmin etmektedir ve degerlendirmektedir. Bu, secilen se¢enek ile daha iyi

bir sonug¢ vermis olabilecek alternatif(ler) arasindaki karsilagtirmadan etkilenmektedir.

Pismanhktan kacinma: Bireyler pismanlig1 en aza indirmek veya pismanliktan
kaginmak i¢in motive olma egilimindedirler. Bagka bir ifadeyle; se¢enekler beklenen
faydayi en iist dlizeye ¢ikarmasa veya miimkiin olan en yiiksek sonucu saglamasa bile,

pismanlik olasiligini veya ciddiyetini en azaltan segenekleri segme egilimindedirler.

Pigsmanlik teorisi, karar vermenin yalnizca beklenen sonuclardan degil, ayni
zamanda potansiyel pismanliklarla iligkili duygulardan ve psikolojik faktorlerden de
etkilendigini kabul etmektedir. Karar vermede duygularin roliinii vurgulamaktadir ve
insanlarin gelecekteki pismanliklarindan kaginmak veya en aza indirmek i¢in yetersiz
secimler yapmaya istekli olabilecegini kabul etmektedir (Zeelenberg ve digerleri,
2008).

1.4.2.1.4. Zihinsel Muhasebe Teorisi (Mental Muhasebe)

Richard H. Thaler tarafindan 1985 yilinda gelistirilen zihinsel muhasebe teorisi,
bireylerin paralarini, varliklarini ve yatirimlarini zihinsel olarak nasil siniflandirdigini
ve nasil farkli zihinsel hesaplara ayirdigimi agiklayan bir davranigsal ekonomi
kavramidir. Bu teoriye gore, insanlar tiim paray1 takas edilebilir olarak

gormemektedirler, bunun yerine kdkenlerine, amaglarina veya duygusal dnemlerine
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gore farkli finansal kaynaklar i¢in ayri1 zihinsel bolmeler olusturmaktadirlar. Bu

baglamda; zihinsel muhasebe teorisinin temel ilkeleri su sekildedir.

Fonlarin ayrilmasi: Bireyler paralarini zihinsel olarak gesitli kategorilere veya
hesaplara ayirmaktadirlar. Ornegin, insanlar giinliik harcamalar, tasarruf veya eglence
gibi farkli amagclar icin para ayirabilmektedirler. Her hesap ayri olarak ele alinir ve
bireyler bu zihinsel hesaplar arasinda fonlar1 karistirma konusunda isteksiz

davranmaktadirlar.

Subjektif deger: Zihinsel muhasebe, her hesapta parayla ilistirilen subjektif
degeri dikkate almaktadir. insanlar, ait olduklar1 hesaba bagl olarak paraya farkli
diizeylerde deger veya 6nem atayabilmektedirler. Bu subjektif degerleme, karar verme

ve harcama davranigini etkileyebilmektedir.

Cerceveleme etkisi: Finansal kararlarin c¢ergevesi, zihinsel muhasebeyi
etkilemektedir. Ornegin, toplam fon miktar1 ayni olsa bile, bireyler "tasarruf" olarak
etiketlenmis bir hesaba kiyasla, "eglence" olarak etiketlenmis bir hesaptan para

harcamaya daha istekli olabilmektedirler.

Kayiptan kacinma: Zihinsel muhasebe, bireylerin kayip igeren bir kararla kars1
karstya kaldiklarinda, potansiyel kazangla motive olmaktan ziyade kayiptan kaginma
egiliminde olduklarim ifade etmektedir. Ornegin, insanlar ayr1 veya dnemli olarak
algiladiklar1 bir hesapla ilgili para kaybimin yol actig1 iiziintiiyii, para kazancinin
sagladigi mutluluga goére daha yogun hissetme egilimindedir ve bu da daha

muhafazakar karar almaya yol agmaktadir.

Zihinsel muhasebe teorisi, kisisel finans, yatirim karar1 verme ve tiiketici
davraniginda pratik uygulamalara sahiptir. Zihinsel muhasebe teorisini anlamak;
finansal karar vermede cergeveleme, baglam ve duygusal faktorlerin 6neminin
anlasilmasina ve bireylerin ve isletmelerin, paralar1 ve kaynaklar1 konusunda daha
bilin¢li segimler yapmalarina yardimeci olmaktadir (Henderson ve Peterson, 1992;
Thaler, 1999; Soman, 2001).
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1.4.2.2. Degerlerin Tersine Cevrilmesi ve Davrams Teorisi

Teknolojik gelismeler, kiiresellesme, kiiltiirel aligveris, sosyal hareketler ve gii¢
dinamiklerindeki degisimler gibi faktorler, bir toplum icindeki degerlerin zaman
icinde yeniden degerlendirilmesine ve doniistiiriilmesine sebep olmaktadir. Davranis
teorisi ve ndromuhasebe arasindaki iligki ele alindiginda, davranig teorileri, bireylerin
neden geleneksel ekonomik modellerden saptigini ve yetersiz finansal secimler
yapabildigini ac¢iklamaya yardimci olmaktadir. Noromuhasebe, finansal karar
vermenin altinda yatan noral mekanizmalar1 derinlemesine inceleyerek davranigsal

teoriyi tamamlamaktadir.

Bu ii¢ alan birlikte (davranis bilimi, muhasebe bilimi, nérobilim), muhasebe ve
finans alaninda degerlerin, davranislarin ve norobiligsel siireglerin nasil etkilesime
girdigine dair kapsamli bir anlayis saglamaktadir. Degerlerin tersine g¢evrilmesi,
davranigsal egilimleri etkilemektedir, bireylerin finansal karar almalarim
sekillendirerek farkli ekonomik sonuclara yol agmaktadir. Norobilimsel yontemleri ve
iggoriileri davranig teorilerine dahil etmek, bu karar verme siireglerinin noral
temellerine iliskin daha derin i¢goriiler sunmaktadir ve finansal davranista yer alan

bilissel onyargilara ve mekanizmalara 151k tutmaktadir.

1.4.2.2.1. Diirtii ve Ozgecil Ceza

Diirtii ve 6zgecil ceza, insan davranigi ve sosyal igbirligi baglaminda siklikla
tartisilan iki kavramdir. Bu kavramlar, psikoloji, ekonomi ve evrimsel biyoloji gibi
cesitli alanlarda kapsamli bir sekilde incelenmektedir. Bireysel diirtiiler ve arzular ile
isbirligi ve sosyal diizen ihtiyaci arasindaki gerilimi vurgulamaktadir. Diirtli, kisa
vadeli tatmin veya kisisel ¢ikarlara yol agabilse de, 6zgecil ceza, grubun uzun vadeli
yarar1 i¢in igbirligini tesvik eden ve sosyal normlar1 koruyan bir mekanizma olarak
hizmet etmektedir (Winstanley ve digerleri, 2004 ). Bu kavramlar birbirinden
tamamen ayrilmamaktadir ve bireyler kosullara ve kisisel 6zelliklere bagl olarak hem
diirtiisel hem de 6zgecil cezaya girebilecek davranislar sergileyebilmektedirler. Ek
olarak, diirtii ve Ozgecil ceza arasindaki denge, yetistirilme tarzi, sosyal normlar,
degerler ve kisisel motivasyonlar gibi c¢esitli faktorlerden etkilendikleri igin farkl

kiiltiirler, toplumlar ve bireyler arasinda farklilik gosterebilmektedir.
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1.4.2.2.2. Cerceveleme Etkisi

Cergeveleme etkisi genellikle insanlarin bilgiyi zihinsel olarak isleme bigimine
atfedilmektedir. Bir karar veya muhakeme ile karsi karsiya kaldiklarinda, bireyler
kapsamli biligsel islemlerle ugragsmak yerine zihinsel kisayollara ve bulugssal
yontemlere giivenme egilimindedir. Cer¢eveleme etkisi, insanlarin zihinsel kestirme
yollarmin bilginin sunulma bi¢iminden etkilenerek onyargili kararlara yol agmasi

nedeniyle olugsmaktadir.

Pozitif (olumlu) cergeveleme etkisi ve negatif (olumsuz) cergeveleme etkisi
olmak lizere iki yaygin ¢erceveleme etkisi vardir. Olumlu c¢erceveleme, bir kararin
potansiyel kazanglarini veya faydalarimi vurgularken, olumsuz c¢erceveleme,

potansiyel kayip veya riskleri vurgulamaktadir (De Martino ve digerleri, 2006).

Arastirmalar, insanlarin olumlu c¢ergevelerle karsilastiklarinda riskten kagcinma
egiliminde olduklarini, yani potansiyel kayiplardan kaginmak i¢in daha gilivenli
secenegi secme olasiliklarinin daha yiiksek oldugunu gostermektedir. Tersine,
olumsuz cercevelerle karsilastiklarinda, insanlar risk alma egilimindedir, bu da
kayiplardan kaginma umuduyla daha riskli segenegi se¢gme olasiliklarinin daha ytiksek
oldugu anlamina gelmektedir (Kahneman ve Frederick, 2007). Arastirmacilar, fMRI
teknikleriyle, insan beyninin kazang veya kayiplarla ugrasirken farkli beyin bolgelerini
harekete gecirdigi sonucuna ulagsmiglardir (Kuhnen ve Knutson, 2005; De Martino ve
digerleri, 2010).

Noromuhasebe, cerceveleme etkisi gibi Onyargilarin finansal karar vermeyi nasil
etkiledigini belirlemeye yardimci olmaktadir. Aragtirmacilar ve uygulamacilar, ilgili
noral siiregleri anlayarak, dnyargilar1 azaltmak ve yatirim, risk yonetimi ve biitceleme

gibi alanlarda karar vermeyi iyilestirmek i¢in stratejiler gelistirebilmektedirler.

1.4.2.2.3. Korku ve Ka¢inma

Davranigsal iktisat¢ilar; mutluluk, korku, riskten kacinma, motivasyon gibi
bireye 0zgili olan duygularin finansal kararlari ne sekilde etkiledigini
arastirmaktadirlar. Korku, algilanan bir tehdide veya tehlikeye tepki olarak ortaya

cikan temel bir insani duygudur. Yaygin korkular arasinda fiziksel zarar gérme
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korkusu, basarisizlik korkusu, reddedilme korkusu, bilinmeyen korkusu ve kaybetme

korkusu yer almaktadir.

Kacinma, genellikle korku veya olumsuz sonuglardan kaginma arzusuyla motive
edilen bir seyden kaginma veya bir seyden kagma eylemini ifade etmektedir.
Yiizlesmekten veya zor konusmalardan kaginmak, bir gorevi ertelemek, sorunlari
inkar etmek veya en aza indirmek veya kendini tehdit edici bir ortamdan fiziksel olarak
uzaklastirmak gibi cesitli bicimler alabilmektedir. Bu baglamda, korku ve kaginmanin
noral temellerini anlamanin, finansal karar verme siire¢leri, risk degerlendirmesi ve
finansal davranislar1 etkileyen Onyargilarin veya sezgisel yontemlerin anlagilmasi

tizerinde potansiyel etkileri olabilmektedir.

1.4.2.3. Zihin Teorisi ve Empati Teorisi

Hem “Zihin Teorisi” hem de “Empati Teorisi”, baskalarin1 anlama ve ¢ikarim
yapma teorilerine aittir ve hepsi ayna néron sisteminin rolii ile ilgilidir. Ornegin, birine
igne yapildigini goérdiigiiniizde “ayna ndronlar” size igne yapiltyormus gibi tepki verir.
Ancak Zihin Teorisi ve Empati Teorisi iki farkl: sinir devresine dayanmaktadir (Blair,
2005; Singer, 2006).

Zihin teorisi, bagkalariin zihinsel durumlarini, inanglarini, niyetlerini ve bakis
acilarini anlama yetenegini ifade eder. Zihin teorisi, muhasebe baglaminda bireylerin
finansal bilgileri nasil algilayip yorumladiklari, finansal etkilesimlerde baskalarinin
davraniglarini nasil tahmin ettikleri ve baskalarinin niyet ve motivasyonlarina iligkin

anlayislarina dayali olarak nasil kararlar aldiklarin1 anlamay1 icermektedir.

Empati Teorisi ise, baskalarinin duygularini, bakis agilarin1 ve deneyimlerini
anlama ve paylasma kapasitesini igermektedir. Empati, bireylerin etik karar verme
siireclerini, eylemlerinin bagkalar1 lizerindeki sonuclarina karsi duyarhiliklarini ve
farkli paydaslarin bakis acgilarim1 dikkate alma becerilerini etkileyerek muhasebe

davranigini etkileyebilmektedir.

Noromuhasebe arastirmacilari, bireylerin baskalarinin zihinsel durumlarini
anlama ve onlarin bakis a¢ilariyla empati kurma becerilerini inceleyerek, karar verme

stirecleri, etik hususlar ve sosyal faktdrlerin muhasebe davranisi iizerindeki etkisi

hakkinda fikir edinebilmektedirler.
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1.4.2.4. Odiil Sistemi ve Odiil Beklentisi Sapmasi Teorisi

Odiil sistemi, beyinde davranis ve 6grenmeyi motive etmede ¢ok &nemli bir rol
oynayan karmasik bir sinir agidir. Tesvik kisitlamasi, ekonomi ve yoOnetim
arastirmalarindaki temel konulardan biridir. Bilissel sinirbilim, bu mekanizmalarin
sinirsel temelini ortaya koymaktadir. Odiil sistemi 6ncelikle dopamin ad1 verilen bir
norotransmiterin salinmasini ve diizenlenmesini igermektedir. Odiillendirici bir
uyaranla karsilastigimizda, niikleus akumbens ve prefrontal korteks gibi belirli beyin
bolgelerinde dopamin salinmaktadir. Bu dopamin salinimi, bir haz duygusu yaratir ve
odiile yol agan davraniglari veya eylemleri pekistirir, boylece gelecekte bu davraniglar
tekrarlamamiz i¢in bizi motive eder. Bununla birlikte, dopamin sadece 6diillere veya
ortalama ekonomik degere yanit vermez, yalnizca tahminden sapan odiillere yanit
verir, yani ger¢ek 0diil ile beklenen 6diil arasindaki farka yanit verir ve 6diil beklentisi
sapmasi olarak anilmaktadir (Fiorillo ve digerleri, 2003; Bayer ve Glimcher, 2005;
Tobler ve digerleri, 2005). Odiil beklentisi sapmasi teorisi, dzellikle ndromuhasebe ile
ilgilidir ¢linkii beklenen 6diillerden sapmalarin karar vermeyi ve finansal sonuglari
nasil etkileyebilecegine 151k tutar. Beynin 6diil sapmalarma nasil tepki verdigini
anlamak, kayiptan kag¢inma ve risk alma davranigi gibi fenomenler hakkinda fikir
sahibi olmamizi saglamaktadir. Noromuhasebe arastirmasi ayrica, Odiillere verilen
noral tepkilerin bireyler arasinda nasil farklilik gosterdigi veya kisilik 6zelliklerinin
odiille ilgili karar vermeyi nasil etkileyebilecegi gibi, 6diil isleme ve beklenti

sapmalarindaki bireysel farkliliklar1 da incelemektedir.

1.4.2.5. Duygusal ve Rasyonel Karar Verme Teorisi

Duygusal ve rasyonel karar verme teorisi, noromuhasebe ilkeleriyle uyumludur.
Norobilimsel ¢aligmalar, duygularin amigdala ve prefrontal korteks gibi belirli beyin
bolgelerinde iiretildigini ve islendigini gostermektedir. Bu duygusal tepkiler, finansal
secimler de dahil olmak {izere karar vermeyi énemli 6lgiide etkilemektedir. Ornegin,
finansal bir kayip beklentisi, duygusal tepkileri tetikleyebilmektedir ve bu da
bireylerin daha muhafazakar se¢cimler yapmasina neden olabilmektedir. Bireyler korku
veya Ofke gibi giiclii duygusal tepkiler yasadiklarinda, rasyonel karar vermeleri

tehlikeye girebilmektedir ve biligsel dnyargilara kars1 daha duyarl olabilmektedirler.

28



Ote yandan, potansiyel bir 8diil beklentisi, olumlu duygular uyandirabilmektedir ve

risk alma davranigini tesvik edebilmektedir.

Ayrica noromuhasebe ¢aligmalari, rasyonel karar vermenin ve risk alma
davraniginin farkli beyin siiregleriyle de iligkili oldugunu gostermektedir. Yonetici
islevler ve mantiksal muhakeme ile ilgili bir bolge olan prefrontal korteks, rasyonel
karar vermede ¢ok Onemli bir rol oynamaktadir. Bireyler analitik diisiinmeye ve
secenekleri kasitli olarak degerlendirmeye giristiklerinde, prefrontal korteks aktive
olmaktadir. Ayrica arastirmalar; ventral striatum ve anterior insula gibi farkli beyin
bolgelerinin riskleri ve ddiilleri degerlendirmede rol oynadigini ortaya koymaktadir.
Bu bolgeler, duygusal ve biligsel sistemlerle etkilesime girerek, belirsizlik altinda

karmasik karar verme siirecine katkida bulunmaktadir (Dickhaut ve digerleri, 2010).

Duygularin karar vericiler tizerindeki etkisi ¢ok dnemlidir ve hafifletilmesi veya
ortadan kaldirilmasi zor olmaktadir (Kahneman ve Frederick, 2002, 2004). Bu durum
g0z Oniine alindiginda; duygusal karar verme ve rasyonel karar verme olmak tizere iki
farkli karar tiirli ortaya ¢ikmaktadir. Bu iki tiir karar verme, kapsamli bilis ve analitik
bilis olmak tizere iki tiir bilise karsilik gelmektedir. Duygusal etkiler kapsamli bilis
icinde yer alir ve rasyonel etkiler analitik bilis i¢cinde yer alir. Duygusal kararlar,
ozellikle ekonomik alanda vekalet sorunlari s6z konusu oldugunda, yiiksek karar
verme maliyetleriyle sonuglanabilmektedir. Rasyonel karar verme, duygularin karar

verme lizerindeki olumsuz etkisini bir dl¢lide azaltabilmektedir (Wang, 2018: 328).

Bu boliimde, noromuhasebe arastirmalar1 i¢in temel olusturabilecek teorik
kaynaklara deginilmistir. Noromuhasebenin heniiz ¢ok yeni olan multidisipliner bir
alan olmasi sebebiyle; teorik yapisi hala gelismektedir. Farkli disiplinlerden teoriler
igeren arastirmalar derinlestikce ve ilerledik¢e kapsami sekillenecektir. Norobilim ve
muhasebenin entegrasyonu, ekonomik karar vermenin altinda yatan sinirsel
mekanizmalara 151k tutmak ic¢in biiyiik umut vaat etmektedir ve finansal baglamda

insan davraniginin daha iyi anlasilmasina yol agmaktadir.
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1.4.3. Noromuhasebe Teorisinin Bilesenleri (Norobilim Temelli Muhasebe

Teorisi)

Noromuhasebenin temel teorik yapisi ii¢ ana bilesen icermektedir. Bunlar;

norobiyoloji, karar verme ve muhasebedir.

Norobiyoloji, finansal karar almayi etkileyen altta yatan noral mekanizmalar ve
siirecler hakkinda i¢gorii sagladigl i¢cin néromuhasebenin temelidir. Arastirmacilar,
beynin yapisini ve islevini inceleyerek, risk degerlendirmesi, 6diil isleme ve degerleme
gibi  ¢esitli finansal gorevlerde yer alan ndral yollart ve bolgeleri
belirleyebilmektedirler. Bu bilgi, bireylerin finansal bilgileri nasil isledigini ve buna
dayali nasil kararlar aldigini anlamaya yardimci olmaktadir (Kable ve Glimcher, 2009;
Dickhaut ve digerleri, 2010).

Karar verme, noromuhasebenin bir baska onemli bilesenidir. Finansal karar
vermeyi etkileyen biligsel siirecleri ve 6nyargilart anlamaya odaklanir. Néromuhasebe,
davranigsal ekonomi ve psikoloji ilkelerini biitiinlestirerek, bireylerin neden rasyonel
karar verme modellerinden sapabilecegini ve beyin aktivitelerinin bu sapmalara nasil

katkida bulunabilecegini agiklamaya caligmaktadir.

Mubhasebe, finansal islemlerin 6l¢iilmesi ve kaydedilmesi icin bir gerceve
saglamaktadir. Noromuhasebe baglaminda, muhasebe ilkeleri, bireyler tarafindan
aliman finansal kararlar1 6lgmek ve analiz etmek igin kullanilmaktadir. Muhasebe
tekniklerini uygulayarak, arastirmacilar, norobiyolojik faktorlerin mali sonuglar
tizerindeki etkisini degerlendirebilmektedirler ve hem noral hem de mali verileri igeren
modeller gelistirebilmektedirler. Bu entegrasyon, beyin aktivitesi ile finansal davranig
arasindaki iligkinin daha kapsamli bir sekilde anlagilmasini saglamaktadir (Kimmel ve
digerleri, 2020; Socea, 2012).

Genel olarak, ndromuhasebenin temel teorik yapisi, finansal karar vermenin
altinda yatan noral siirecler hakkinda fikir edinmek i¢in ndrobiyoloji, karar verme ve

muhasebeden gelen bilgileri entegre etmeyi icermektedir.
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IKINCi BOLUM
DAVRANISSAL MUHASEBEDEN NOROMUHASEBEYE:

NOROMUHASEBENIN ORTAYA CIKISI VE
DISIPLINLERARASI ETKI

Bu bdliimde, davranigssal muhasebe arastirmasinin dogasi ve amaci ve bir
arastirma alani olarak ndromuhasebenin literatiirdeki mevcut durumu, yeri ve 6nemi,
disiplinlerarasi etkisi detayli olarak incelenerek aragtirmalar igin ¢alisma alanlari

belirlenmistir.

2.1. DAVRANISSAL MUHASEBENIN ALT DiSIiPLINI OLARAK
NOROMUHASEBENIN ORTAYA CIKISI

2.1.1. Davramgsal Muhasebenin Tarihsel Gelisimi

“Davranigsal Muhasebe” terimi literatiirde ilk olarak 1967 yilinda Journal of
Accounting Research: Ampirical Research in Accounting Selected Studies dergisinde
yer almistir (Birnberg ve Shields, 1989: 24). Bu dergide Becker (1967), davranigsal
muhasebeyi “muhasebe ve insan davranisi arasindaki arayiizli arastirmak i¢in davranis
bilimlerinden gelen yontem ve yaklasimlarin uygulanmasi” olarak tanimlamistir

(Birnberg ve Shields, 1989: 24).

Gilinliimiizde “Davranigsal Muhasebe Arastirmasi” (DMA), muhasebe verilerini
olusturan, raporlayan ve/veya bunlara yanit veren Kkisilerin sistematik olarak
gozlemlenmesi olarak tanimlanmaktadir. Davranigssal muhasebe arastirmacilari,
muhasebe bilgilerine ve aciklamalarina yonelik davranislari, yargilar, kararlari,
bilissel ve fizyolojik tepkileri bireysel ve toplu olarak degerlendirmektedir (Birnberg,
2011).

Davranigsal muhasebe, psikoloji, sosyoloji ve antropoloji gibi davranis

bilimlerinden muhasebe uygulamalar1 ve karar verme caligmalarina iliskin i¢goriileri



birlestiren bir muhasebe dalidir (Caplan, 1989). Bireylerin ve kuruluslarin muhasebe

baglaminda nasil davrandigini ve kararlar aldigini anlamaya odaklanir (Kutluk, 2017).

Davranigsal muhasebenin tarihi, aragtirmacilarin muhasebe ortamlarinda insan
davranigini agiklamada ve tahmin etmede geleneksel muhasebe modellerinin
sinirlamalarii fark etmeye basladiklart 1960'larin sonlarina ve 1970'lerin baglarina
kadar izlenebilmektedir. Bu donemden 6nce, muhasebe arastirmasi Oncelikle nicel

modellere ve ekonomik teorilere odaklanmustir.

Bu konudaki ilk arastirmalardan biri Hofstedt ve Kinard'in (1970) " davranigsal
muhasebe arastirmasi igin bir strateji" baslikli makalesidir ve davranigsal muhasebe
alaninda arastirma yapmak i¢in kapsamli bir strateji sunmaktadir. Yazarlar, geleneksel
muhasebe arastirmasinin 6ncelikle nicel yontemlere odaklandigini ve muhasebe karar
verme slireglerinde insan davranisini anlamanin 6nemini ihmal ettigini one stirerek;
muhasebe olaylariin anlagilmasini  gelistirmek ic¢in davranigsal teorileri ve
metodolojileri igceren bir strateji onermektedirler. Hofstedt ve Kinard, davranigsal
muhasebe aragtirmasi yiiriitmek igin ii¢ adimli bir strateji onermektedir. Ik adim,
muhasebe olaylarima uygulanabilecek ilgili davranig teorilerini tanimlamay1
icermektedir. Psikoloji, sosyoloji ve diger sosyal bilimlerden gelen teorilerin,
muhasebe davranisini etkileyen faktorlere iliskin degerli bilgiler saglayabilecegini 6ne
siirmektedirler. Ikinci adim, bu davranis teorilerini igeren arastirma tasarimlari
gelistirmektir. Yazarlar, hipotezleri test etmek ve degiskenler arasinda nedensel
iligkiler kurmak icin deneysel yontemler kullanmanin 6nemini vurgulamaktadir.
Ayrica, arastirma katilimcilarmin dikkatli bir sekilde secilmesi ve bulgularin
gecerliligini  saglamak i¢cin uygun kontrol gruplarimin kullanilmasi geregini
vurgulamaktadir. Son adim, toplanan verileri analiz etmek ve yorumlamaktir.
Yazarlar, verileri analiz etmek ve anlaml1 sonuglar ¢ikarmak i¢in istatistiksel teknikleri
kullanmanin 6nemini vurgulamaktadir. Ayrica, arastirmacilarin bulgularimin pratik
sonuclarin1 ve gergek diinyadaki muhasebe ortamlarinda nasil uygulanabileceklerini
dikkate alma ihtiyacina da dikkat ¢ekmektedirler. Genel olarak, makale davranissal
muhasebe aragtirmasi yiiriitmek i¢in degerli bir cerceve sunmaktadir. Arastirmacilarin,
davranig teorilerini ve metodolojilerini birlestirerek, muhasebe davranigini etkileyen
faktorleri daha derinden anlayabileceklerini ve daha bilingli kararlar alabileceklerini

one siirmektedirler (Hofstedt ve Kinard, 1970).
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1970' lerde aralarinda William P. Kinney Jr., Robert Libby ve Michael Shields'in
da bulundugu bir grup arastirmaci, davranigsal muhasebe alaninin ilerlemesinde
onemli katkilar sunmuslardir. Yonetsel karar vermeyi etkileyen bilissel siirecleri ve
Onyargilari, tesvik sistemlerinin c¢alisan davranisi tizerindeki etkisini ve muhasebe
uygulamalarin1  etkileyen sosyal ve oOrglitsel faktorleri arastiran calismalar
yiriitmiiglerdir (Libby ve Lewis, 1977, 1982; Dyckman ve digerleri, 1978; Bringberg
ve Nath, 1967, 1968; Birnberg, 1973; Kinney ve Uecker, 1982; Dickhaut, 1973).

Birnberg ve Nath (1967) "yonetim muhasebesi i¢in davranis biliminin etkileri"
baslikli makaleleri ile, davranis biliminin yonetim muhasebesi alanindaki potansiyel
etkilerini arastirmislardir. Yazarlar, geleneksel yonetim muhasebesi uygulamalarinin
karar verme siireglerinde genellikle insan unsurunu goéz ardi ettigini ve davranis
bilimlerinden elde edilen iggoriilerin dahil edilmesinin daha etkili yonetim muhasebesi
uygulamalarma yol acabilecegini dne siirmektedirler. Oncelikle; maliyet analizi ve
biitceleme gibi nicel Olclimlere odaklanan geleneksel yonetim muhasebesi
tekniklerinin siirlamalarina dikkat ¢ekmislerdir. Bu tekniklerin, organizasyonlarda
karar vermeyi etkileyen psikolojik ve sosyal faktorleri géz oniinde bulundurmakta
basarisiz oldugunu iddia etmektedirler. Geleneksel yonetim muhasebesi uygulamalari,
bu faktorleri ihmal ederek, gercek diinyadaki karar alma siireclerinin karmagsikligini
dogru bir sekilde yorumlayamamaktadir. Bu sinirlamay1 ele almak i¢in Birnberg ve
Nath, davranis bilimlerinden elde edilen i¢godriilerin yonetim muhasebesine dahil

edilmesinin yonetim muhasebesi etkinligini artirabilecegini one siirmektedirler.

Green (1973) 'in " davranis bilimi ve muhasebe arastirmasi” baslikli makalesi
1960'lardan 1970'lere kadar muhasebe arastirmalarinin genis bir derlemesi
niteligindedir ve Ozellikle davranis bilimi ile muhasebe aragtirmasinin kesigimine
odaklanmaktadir. Davranis biliminin, bireylerin ve kuruluslarin karar verme
sireclerine iligkin degerli i¢goriiler saglayabilecegini ve bunun da muhasebe fenomeni
anlayisimizi gelistirebilecegini savunmaktadir. Green, karmasik muhasebe konularini
ele almak i¢in muhasebe arastirmacilart ve davranis bilimcileri arasinda
disiplinleraras1 isbirligine duyulan ihtiyaci vurgulamaktadir. Green, psikoloji ve
sosyolojiden teori ve kavramlar1 uygulayarak, aragtirmacilarin bireylerin muhasebe ile
ilgili muhakeme ve kararlar1 nasil verdigine dair daha derin bir anlayis

kazanabilecegini one siirerek muhasebe uygulamalarini etkileyebilecek dnyargilarin
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ve sezgizel yontemlerin belirlenmesine yardimer olabilecegini vurgulamistir. Green
tarafindan vurgulanan bir diger alan, Orgiitsel davranis ve bunun muhasebe
uygulamalar {izerindeki etkisi iizerine yapilan ¢alismalardir. Orgiitlerdeki bireylerin
davraniglarini inceleyerek, arastirmacilar, muhasebe politikalarin1 ve prosediirlerini
sekillendiren sosyal ve psikolojik faktorleri ortaya cikarabilmektedirler. Bu,
organizasyonel yapilarin ve kiiltiirlerin muhasebe uygulamalarini nasil etkilediginin
daha 1yi anlasilmasim1i saglamaktadir. Green ayrica denetim uygulamalarini
iyilestirmede davranmig biliminin potansiyelini tartismaktadir. Arastirmacilarin,
denetgilerin davraniglarin1 ve kararlarini etkileyen faktorleri inceleyerek, denetim
stireclerinin etkinligini ve giivenilirligini artirmanin yollarin1 belirleyebilecegini 6ne
stirmektedir. Genel olarak Green (1973), davranis bilimi ve muhasebe arastirmasinin
entegrasyonunun énemini ortaya koymaktadir. Muhasebe arastirmacilarinin, davranis
bilimlerinden elde edilen i¢goriileri dahil ederek, muhasebe fenomenleri hakkinda
daha kapsamli bir anlayis kazanabileceklerini ve muhasebe sorunlarina daha etkili

coziimler gelistirebileceklerini savunmaktadir.

1980'lerde ve 1990'larda davranissal muhasebe arastirmasi, muhakeme ve karar
verme, performans 6l¢gme ve degerlendirme, yonetim kontrol sistemleri ve muhasebe
bilgilerinin yatirim kararlar tizerindeki etkisi gibi alanlar1 igerecek sekilde daha da
genislemistir. Aragtirmacilar, yonetimsel asir1 giiven, biligssel Onyargilar, muhasebe
uygulamalar iizerindeki sosyal ve kiiltiirel etkiler ve karar vermede duygularin rolii
gibi konular1 arastirmaya baslamislardir (Brownell, 1982, 1983; Shields, 1988; Shields
ve digerleri, 1981; Birnberg ve Shields, 1984, 1989).

Birnberg ve Shields (1989) tarafindan yazilan makale, davranigsal muhasebe
aragtirmalarmin kokeninin ve gelisiminin kapsamli bir incelemesini sunmaktadir.
Yazarlar, alandaki kaliplar1 ve egilimleri tanimlamay1 ve muhasebenin davranigsal
yonlerini anlamada kaydedilen genel ilerlemeyi degerlendirmeyi amacglamaktadir.
Yazarlar, 1960'lar ve 1970'lerdeki davranigsal muhasebe arastirmalarinin kékenlerini
incelemislerdir. Psikoloji ve sosyolojinin bu alanin gelisimi lizerindeki etkisini ve
tamamen ekonomik bir perspektiften daha disiplinlerarasi bir yaklagima gegisin
Onemini vurgulamaktadirlar. Ayrica deneysel yoOntemlerin ortaya c¢ikisina ve
muhasebe karar verme siirecini incelemek i¢in laboratuvar ortamlarinin kullanimina

dikkat cekmektedirler. Birnberg ve Shields daha sonra davranigsal muhasebe
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arastirmalarinda kesfedilen ana temalar1 ve konulari analiz ederek yargi ve karar
verme, motivasyon ve performans ve karar vermede bilginin rolii dahil olmak iizere
birka¢ temel arastirma alanini tanimlamislardir. Yazarlar, bu alanlarin her birinde
davranis1t aciklamak ve tahmin etmek icin kullanilan ana teorileri ve modelleri
incelemiglerdir. Laboratuar deneylerinin ve arastirmalarinin  6nemine dikkat
cekmislerdir, ancak ayni zamanda saha calismalarinin ve arsiv verilerinin artan
kullaniminin da altin1 ¢izmektedirler. Buna ek olarak, Birnberg ve Shields davranigsal
muhasebe arastirmasinin uygulama ve politika tizerindeki etkilerini tartigmislardir. Bu
arastirmadan elde edilen i¢goriilerin, muhasebe sistemlerinin tasarimina ve muhasebe
standartlarinin  gelistirilmesine bilgi saglayabilecegini savunmaktadirlar. Ayrica
davranigsal muhasebe arastirmasinin yonetsel karar alma siirecinin iyilestirilmesine ve

dolandiriciligin 6nlenmesine katkida bulunma potansiyelini vurgulamaktadirlar.

Daha yakin bir zamanda yapilan ¢aligmada ise; Birnberg (2011) davranigsal
muhasebe arastirmalart i¢in kapsamli bir cergeve ortaya koymaktadir. Cergeve,
bireylerin ve kuruluslarin finansal kararlar1 nasil aldiklarina dair anlayisimizi
gelistirmek amaciyla, muhasebe ve insan davranisinin kesisimini incelemek icin
yapilandirilmis bir yaklagim saglamay:r amagclamaktadir. Onerilen cerceve ii¢ ana
bilesenden olusur: birey, organizasyon ve g¢evre. Birnberg, bu ii¢ unsurun muhasebe
karari verme baglaminda etkilesime girdigini ve birbirini etkiledigini savunmaktadir.
Ik bilesen, bireyin karar verme siirecini sekillendiren bilissel ve psikolojik faktorlere
odaklanmaktadir. Bu, biligsel onyargilari, muhakeme sezgizel yontemlerini ve karar
verme tarzlarindaki bireysel farkliliklari incelemeyi igermektedir. Arastirmacilar,
bireylerin bilgileri nasil isledigini ve karar verdiklerini anlayarak, finansal raporlamay1
ve performans degerlendirmesini etkileyen faktorler hakkinda fikir edinebilmektedir.
Ikinci bilesen olan organizasyon, organizasyon yapilarinmn, tesviklerin ve kiiltiiriin
muhasebe kararlari iizerindeki etkisini incelemektedir. Birnberg, organizasyonlardaki
muhasebe uygulamalarini sekillendirmede yonetim kontrol sistemleri, performans
Olciimii ve odiil sistemlerinin roliinii incelemenin 6nemini vurgulamaktadir. Bu
bilesen, muhasebe kararlarinin tek basina alinmadigini, bunlarin meydana geldigi
organizasyonel baglamdan etkilendigini kabul eder. Ucgiincii bilesen olan gevre,
muhasebe uygulamalarini sekillendiren daha genis sosyal, ekonomik ve diizenleyici

faktorleri dikkate almaktadir. Birnberg, yasal ve diizenleyici gergeveler, piyasa
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kosullar1 ve toplumsal normlar gibi dis faktdrlerin finansal raporlama ve karar verme
tizerindeki etkisini inceleme ihtiyacinin altin1 ¢izmektedir. Birnberg'in ¢ergevesi, bu
lic bileseni entegre ederek, davranissal muhasebeyi incelemek i¢in biitlinciil bir
yaklasim saglamaktadir. Sonug olarak, Birnberg'in (2011) davranissal muhasebe
arastirmasi i¢in Onerdigi cergeve, muhasebe ve insan davraniginin kesisimini
incelemek icin yapilandirilmis bir yaklasim sunmaktadir. Cerceve, bireyi,
organizasyonu ve c¢evreyli goz onlinde bulundurarak, muhasebede karar vermeyi
etkileyen faktorlerin kapsamli bir sekilde anlasilmasini saglamaktadir. Bu gerceve,
bireylerin ve kuruluslarin ger¢ek diinya baglaminda finansal kararlar1 nasil aldiklarina
dair anlayisimizi gelistirmeye katkida bilunmaktadir ve muhasebe alanindaki hem

arastirmacilar hem de uygulayicilar i¢in 6nemli ¢ikarimlara sahiptir (Birnberg, 2011).

Birnberg (2011), davranigsal muhasebe arastirmalarinin 1980'lerin sonlarina
kadar esas olarak davranigsal karar verme ve bilissel psikoloji literatiirii tarafindan
tesvik edildigini, ancak davranis arastirmasinin roliiniin daha sonra diger sosyal bilim
disiplinlerinde de biiylidiigiinii ve mevcut olan1 paylagmak i¢in bilgi ve yeni anlayis
iireterek yeni igbirligi potansiyeli yarattigini belirtmektedir.

Biligsel bilim; felsefe, hukuk, psikoloji, sanat, nérobiyoloji ve ekonomi gibi
cesitli disiplinleri asamali olarak birbirine baglamistir. Ekonomi, bilissel bilim ve
norobiyoloji arasindaki bu tiir bir etkilesim, ndéroekonomi adi verilen yeni bir

disiplinlerarasi aragtirma alaninin ortaya ¢ikmasina katkida bulunmustur.

2.1.2. Norobilim ve Muhasebe Bilimi iliskisi: Néromuhasebenin Ortaya
Cikisa

Beyin ve davranis arasindaki iligkinin yillar i¢inde nasil gelistigini anlamak i¢in
klasik yaklasimdan yola c¢ikmak gerekmektedir. Descartes (1664), tim
gbzlemlenebilir insan davraniglarinin, basit davranislar ve karmasik davraniglar olmak
tizere iki kategoriye ayrilabilecegini One slirmektedir. Basit davranislar, belirli bir
duyumun her zaman ayni davranissal tepkiyi tirettigi davraniglardir. Buna karsilik,
karmagik davraniglar, duyum ve eylem arasindaki baglantinin 6ngdriilemez oldugu ve
irade degisikliklerine tabi oldugu davraniglardir. Descartes'in diializmi, bu nedenle,
psikolojik davranis incelemelerinin baglamasina izin veren kritik kavramsal ilerleme

olarak gériilmektedir. Insanlarin ekonomik davramislarmi anlamak igin dncelikle bu
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davraniglarin iiretildigi mekanizmalar1 anlamak gerekmektedir. Hem klasik diializmin
hem de fizyolojik monizmin temel smirlamalari, belirli matematiksel araglarin
davranig1 tiim karmasikligiyla tanimlayamamasindan kaynaklanmaktadir. Ekonomi,
oyun teorisi araciligiyla hem belirli hem de belirsiz davranislar1 anlamamiza yardimci
olacak ¢aligmalarin 6rneklerini son yarim yiizyilda lireterek alanin gelismesine katkida
bulunmustur. Norobilimden ve psikolojiden yontemler kullanarak, ekonomik
secimlerin biyolojik siireglerini inceleyen bir disiplin olugturmustur. Noroekonomi,
norobiyolojiye dayanan modellerin tipik biligsel bilim metodolojilerine

uygulanmasindan yararlanmaktadir (Baldi, 2017: 14).

Noroekonominin getirdigi yeni arastirma yaklagimi, davranigsal arastirmalar
dahilinde karar verme siireclerini farkli bir sekilde inceleyerek gergeklestirmektedir.
flgili metodolojiler, laboratuvar deneyleri, dogal olarak olusan verilerin incelenmesi,
sozIlii protokoller ve hem katilimcilarin biligsel siireglerini kontrollii laboratuvar
deneylerinde incelemeyi hem de insanin karar verme siirecinin bir haritasini
olusturabilecek teorileri test etmenin yollarini gelistirmeyi gerektiren teorik modeller

icermektedir (Birnberg ve Ganguly, 2012).

Noroekonomi metodolojileri, davranigsal muhasebe arastirmalarinda diger
davranigsal arastirma alanlarina goére daha yavas ilerlemektedir. Ancak; bunlarin
etkilesiminden, temeli smirli bir literatiire dayanan “néromuhasebe” adi verilen yeni
bir ufuk ortaya ¢ikmis bulunmaktadir (Birnberg ve Ganguly, 2012; Dickhaut ve
digerleri, 2010; Dickhaut, 2009).

Noromuhasebe, davranigsal muhasebe, muhasebe ve néroekonomi unsurlarini
birlestiren hala gelismekte olan bir aragtirma alanidir. Odak noktasi, muhasebede karar
verme siirecleri ile beynin bu siireglerde davramislari nasil {irettigini anlamaya

yoneliktir.

Bu alanda Oncii sayilabilecek c¢aligmalardan biri Basu ve Waymire (2006)
tarafindan yazilan "kayit tutma ve insan evrimi" baslikli makaledir. Yazarlar, insan
toplumlarinin evriminde kayit tutmanin roliinii arastirmiglardir. Kayit tutma
sistemlerinin gelisiminin insan uygarligmin ilerlemesinde ¢ok Onemli bir rol
oynadigim ileri slirmektedirler. Basu ve Waymire (2006), kayit tutmanin, bilgiyi
nesiller boyunca korumanin ve aktarmanin bir yolu olarak hizmet ettigini

savunmaktadirlar. Yazarlar, bu calismalarinda kayit tutmanin evrimsel kdkenlerini
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arastirmiglardir. Kayit tutma sistemlerinin, insanlarin dil ve sembolik diisiinme gibi
benzersiz biligsel yeteneklerinin bir sonucu olarak gelistigini 6ne siirmektedirler. Bu
biligsel yetenekler, insanlarin karmasik iletisim ve bilgi depolama sistemleri
gelistirmelerine olanak saglamaktadir. Ayrica Basu ve Waymire (2006), kayit
tutmanin ekonomik sistemlerin gelismesinde ¢ok Onemli bir rol oynadigimi ileri
stirmektedir. Kayit tutmanin ekonomik islemlerin izlenmesine ve 6l¢iilmesine izin
verdigini ve bunun da piyasalarin gelisimini ve kaynaklarin tahsisini kolaylastirdigini
savunmaktadirlar. Yazarlar ayrica kayit tutmanin sosyal ve politik sistemler iizerindeki
etkisini tartigmaktadirlar. Kayit tutmanin daha karmasik sosyal yapilarin ve yonetisim
sistemlerinin gelistirilmesini sagladigini, toplumlarin isleyisi i¢in gerekli olan
kurallarin, diizenlemelerin ve hesap verebilirlik mekanizmalarinin kurulmasina izin
verdigini iddia etmektedirler. Ozet olarak Basu ve Waymire (2006) tarafindan etrafli
bir sekilde yazilan makale, kayit tutmanin insan evrimindeki Onemini
vurgulamaktadir. Kayit tutmanin insan topluluklarinin, ekonomik sistemlerin ve
sosyal yapilarin gelisiminde ¢ok onemli bir rol oynadigin1 savunmaktadir. Makale,
kay1t tutmanin kdkenleri ve dnemi ve bunun insan uygarlig: tizerindeki etkisi hakkinda

degerli bilgiler sunmaktadir.

Noromuhasebe literatiirii i¢in dnemli bir diger calisma Dickhaut'un (2009)
"orijinal muhasebe kurumu olarak beyin" adli makalesidir. Yazar, insan beyninin
orijinal muhasebe kurumu olarak goriilebilecegini ve bilgi isleme, karar verme ve
kaynak tahsisi gibi tipik olarak muhasebe ile iliskilendirilen islevlerin ¢ogunu yerine
getirmek i¢in gelistigini savunmaktadir. Dickhaut (2009) tarafindan 6ne siiriilen ana
noktalardan biri, beynin siirekli olarak bilgi toplama, isleme ve depolama siireciyle
mesgul oldugu yoniindedir. Bu, muhasebe sistemlerinin finansal verileri toplama ve
kaydetme yontemine benzemektedir. Tipki bir muhasebe sisteminin finansal verileri
analiz edip anlamli raporlar olusturabilmesi gibi, beyin de ¢ok biiylik miktarda bilgiyi
isleyebilmektedir ve anlamlandirabilmektedir. Ustelik, yazar, beynin muhasebenin bir
baska 6nemli islevi olan karar verme siireglerine de dahil oldugunu, beyin siirekli
olarak aldig1 bilgilere gore kararlar verdigini ve bu kararlarin 6nemli sonuglar
olabilecegini 6ne siirmektedir. Ek olarak Dickhaut (2009), beynin muhasebenin bir
diger temel yonii olan kaynak tahsisinden sorumlu oldugunu savunmaktadir. Beyin

siirekli olarak dikkat ve biligsel kaynaklar gibi kaynaklar1 farkli gérev ve faaliyetlere
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onceliklendirmektedir ve tahsis etmektedir. Bu, muhasebe sistemlerinin finansal
kaynaklart bir kurulus icindeki farkli projelere veya departmanlara tahsis etme
yontemine benzemektedir. Genel olarak, Dickhaut'un (2009) makalesi, bir muhasebe
kurumu olarak beynin roliine dair diistindiiriicii bir bakis a¢is1 sunmaktadir. Yazar,
beynin bilgi isleme, karar verme ve kaynak tahsisi gibi tipik olarak muhasebe ile iligkili
birgok islevi yerine getirdigini savunmaktadir. Bu, beynin kendi basma oldukca

verimli ve etkili bir muhasebe sistemi olacak sekilde gelistigini géstermektedir.

Basu, Dickhaut ve digerleri (2009), ekonomik islemlerde kayit tutmanin 6nemini
tartisarak, kayit tutmanin, bireyler ve gruplar arasinda giliven ve karsilikliligi tesvik
ettigini ve ekonomik miibadeleleri izlemek ve belgelemek icin bir mekanizma olarak
hizmet ettigini One siirmektedirler. Yazarlar, kayit tutmanin ekonomik davranis
tizerindeki etkilerini incelemek i¢in bir dizi laboratuvar deneyi gergeklestirmislerdir.
Katilimcilara gegmis ekonomik etkilesimlerinin bir kaydi verildiginde, karsilikli
davraniglarda bulunma ve sonraki aligverislerde isbirligi yapma olasiliklarinin daha
yuksek oldugu sonucuna ulagsmigslardir. Bu, kayit tutmanin ekonomik davranisi
sekillendirmede ve bireyler arasinda giiveni artirmada ¢ok 6nemli bir rol oynadigin
gostermektedir. Ayrica, Basu, Dickhaut ve digerleri (2009), kayit tutma ve karsiliklilik
arasindaki iliskiyi aciklamak icin teorik bir model dnermektedirler. Ge¢mis eylemler
belgelendiginde ve bagkalar1 tarafindan gozlemlenebildiginde, kayit tutmanin
bireylere hesap verebilirlik ve itibar duygusu sagladigini iddia etmektedirler. Bu
sorumluluk ve itibar mekanizmasi, bireyleri olumlu bir itibar1 siirdirmek ve
baskalartyla giiven olusturmak icin karsilikli davranmislarda bulunmaya tesvik
etmektedir. Genel olarak, Basu, Dickhaut ve digerleri tarafindan yazilan makale
(2009), ekonomik aligverislerde kayit tutmanin 6nemini ve bunun karsiliklilig tesvik
etme lizerindeki etkisini vurgulamaktadir. Calisma, kayit tutmanin bireyler arasinda
giiven ve isbirligini tesvik ederek ekonomik tarihi degistirdigi fikrini desteklemek igin
ampirik kanitlar ve teorik bir c¢ergeve sunmaktadir. Bu arastirma, kayit tutmanin
ekonomik davranisi sekillendirmedeki roliinii ve bunun ekonomik sistemlerin geligimi,
sosyal normlarin olusturulmasi ve piyasalarin isleyisi iizerinde etkilerini anlamamiza

katkida bulunmaktadir.

Bir bagka degerli 6rnek Dickhaut, Basu, McCabe ve Waymire'in (2010)

"néromuhasebe: biyolojik olarak evrimlesmis beyin ile kiiltiirel olarak evrimlesmis
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muhasebe ilkeleri arasindaki uyum" adli makalesidir. Yazarlar, kiiltiirel olarak
evrimlesmis muhasebe ilkelerinin biyolojik olarak hizalanmalariyla agiklanabilecegi
hipotezini One siirmektedirler. Yazarlar, ekonomik karar verme sirasinda beyin
davraniginin 6l¢lilmesinin yani sira beynin yapisit ve evrimi hakkinda arka plan
bilgileri saglayarak beynin, ekonomik kurumlarin insasinda ve ekonomik
miibadelelerde insan davraniglarinin sekillenmesinde merkezi bir rol oynadigini
belirtmektedirler. Ayrica yazarlar, miibadeleyi degerlendirmede muhasebenin birincil
islevinin, ge¢mis miibadelelerin net faydalar1 hakkinda sayisallastirilmis bilgi
saglamak oldugunu 6ne stirmektedirler. Gelir gerg¢eklestirme ve ihtiyatlilik gibi uzun
stiredir devam eden muhasebe ilkelerinin beyin davranislarinda paralellikler oldugu
fikrini  destekleyen ndrobilimcilerin  kanitlarim1  gdzden  gecirmektedirler.
Noromuhasebe baglaminda Dickhaut ve digerlerinin (2010) yapmis oldugu bu ¢alisma
Basu ve Waymire'in (2006) ¢alismasini genisletmekte ve muhasebeye yeni bir bilimsel
bakis agis1 sunmaktadir. Uzun siiredir devam eden muhasebe ilkelerinin kokenlerinin
ve kaliciliginin, insan beyninin biyolojik temelleri dikkate alinarak daha iyi
anlagilabilecegini one siirmektedirler. Genel olarak, Dickhaut ve digerleri tarafindan
yazilan makale (2010), biyolojik olarak evrimlesmis beyin ile kiiltiirel olarak
evrimlesmis muhasebe ilkeleri arasindaki potansiyel uyumu vurgulamaktadir.
Muhasebe ilkelerinin, beynin sosyal ve ekonomik alisverisi degerlendirmede
evrimlesmis islevleriyle uyumlu olduklar i¢in ortaya ¢iktigin1 ve devam ettigini 6ne
siirmektedir. Bu bakis acisi, muhasebenin dogasina ve onun insan davranigi ve

ekonomik kurumlarla iliskisine dair yeni goriisler sunmaktadir.

Mevcut literatiirde c¢ok az calisma davranigsal muhasebe arastirmalarina
noromuhasebe perspektifinin 6nerdigi yeni yontemleri kullanarak yaklagmistir (Basu
ve Waymire, 2006; Dickhaut, 2009; Dickhaut ve digerleri, 2010; Basu ve digerleri,
2009a.) Ilgili calismalar; davranigsal muhasebe arastirmalari i¢in faydali olabilecek,
ndrobilim aragtirmalarindan bir dizi yontemi muhasebeye uyarlamaktadir. Yazarlar;
norobilim ve muhasebe arasindaki baglantilar1 tartisarak, modern muhasebeyi sosyal
ve biyoloji biliminden gézlemlemeye calismaktadirlar. Noromuhasebe alanindaki
arastirmalar, yonetim muhasebesi, finansal muhasebe, denetim, muhasebe sistemlerine

ait bircok farkli muhasebe konusunu ele alabilmektedir. Norobilim ve ndroekonomi
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altyapisindan gelen farkli metodolojileri uygulayarak temel aragtirma sorularina cevap

verme potansiyeline sahiptir (Baldi, 2017: 15).

Noromuhasebe, finansal karar vermenin altinda yatan biligsel siiregleri ve noral
mekanizmalari incelemek i¢in ndrobilim, psikoloji ve muhasebe ilkelerini birlestiren
cok yeni ve gelismekte olan bir alan olsa da, kokleri 2000'li yillarin baslarinda

norobilim ve ekonominin kesisimine kadar izlenebilmektedir.

[k agsamalarda arastirmacilar, bireylerin ekonomik secimleri nasil yaptigini ve
finansal riskleri nasil degerlendirdigini aragtirmak i¢in fonksiyonel manyetik rezonans
goriintiileme (fMRI) gibi nérogdriintiileme tekniklerini kullanmaya baglamislardir. Bu
yaklasim, ekonomik karar vermeyi etkileyen noral siiregleri ortaya ¢ikarmayi ve

finansal sonuclar etkileyebilecek biligsel onyargilara 151k tutmay1 amaglamaktadir.

Bu alandaki ufuk agici ¢alismalardan biri, finansal risk almanin noral temelini
kesfetmek i¢in fMRI kullanan Camelia Kuhnen ve Brian Knutson (2005) tarafindan
yaymlanmistir. Belirli beyin boélgelerinin, 6zellikle de akkumbens c¢ekirdeginin
aktivasyonunun, bireyin finansal risk alma egilimi ile iliskili oldugu sonucuna

ulagmiglardir.

Alan 1ilerledikge, arastirmacilar muhasebe ve finansin c¢esitli yonlerini
norobilimsel bir mercekle incelemeye baslamislardir. Deger algisi, fiyatlandirma
kararlar1, yatirim tercihleri ve tesviklerin karar verme {izerindeki etkisi gibi konular

ornekler arasindadir.

Ozetle; ekonomi, psikoloji ve ndrobilimi birlestiren multidisipliner bir alan olan
noroekonominin ortaya ¢ikist ndromuhasebenin gelisimine katkida bulunmustur.
Noroekonomi, insanin karar verme siirecinin hem rasyonel hem de duygusal
faktorlerden etkilendigini kabul ederek, ndrobiyolojiden elde edilen iggoriileri

ekonomik modellere entegre etmektedir.

Noromuhasebe, 6zellikle muhasebe ilkelerine ve uygulamalarina odaklanarak bu
fikirleri genisletmektedir. Arastirmacilar, bireylerin finansal bilgileri nasil isledigini,
risk ve ddiilii nasil degerlendirdigini ve finansal raporlama, denetim ve vergilendirme
ile ilgili nasil muhakemeler yaptigini ve nasil kararlar aldigini, finansal bilgilerin
glivenilirligini  nasil  degerlendirdiklerini ve Onyargilarin finansal verilerin

yorumlanmasini nasil etkileyebilecegini arastirmaktadirlar.
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Noromuhasebe, daha etkili muhasebe uygulamalari, finansal raporlama
standartlar1 ve denetim metodolojilerinin gelisimi i¢in bilgi saglama potansiyeline
sahiptir. Profesyoneller ve politika yapicilar, nérobilim bulgularini muhasebe teorisine
entegre ederek, finansal karar vermenin altinda yatan bilissel siiregler hakkinda fikir
edinebilir ve finansal alanda dogruluk, seffaflik ve etik davranisi gelistirmeye yonelik
calismalar yapabilmektedirler. Bu baglamda bir sonraki boliimde bir arastirma alani
olarak davranigsal muhasebe ve néromuhasebe ile ilgili derleme ve degerlendirmelere

yer verilmistir.

2.2. BIR ARASTIRMA ALANI OLARAK DAVRANISSAL MUHASEBE
VE NOROMUHASEBE

Bir onceki boliimde bir disiplin olarak davranigsal muhasebenin ve
ndromuhasebenin ortaya ¢ikisi ve gelisimi hakkinda derleme ve degerlendirmelere yer
verilmistir. Bu bolimde arastirma ve uygulama baglaminda literatiiriin mevcut
durumu incelenmistir. Davranigsal muhasebenin bir alt disiplini olan néromuhasebe
aragtirmalariin potansiyeli umut verici olsa da, nispeten yeni olan bir aragtirma
alanidir. Literatiir incelendiginde, bilim adamlarmin norobilim aragtirmalarim
caligmalarina dahil etmis olduklar1 ve gelecekteki arastirmalar i¢in bir cerceve
olusturduklar1 goriilmektedir. Bu durum; ndéromuhasebenin bir alan olarak kabul
edilmeye basladigini ve gelismekte oldugunu gostermektedir. Bununla birlikte,
néromuhasebenin gelisiminin Oniinde engeller olabilmektedir ve bu zorluklarin
iistesinden gelmek ve alami ilerletmek icin daha fazla arastirmaya ihtiyag
duyulmaktadir. Bu baglamda, bu boliimde davranigsal muhasebe arastirmasinin dogasi
ve amaci, noromuhasebe arastirmalarinin literatiirdeki yeri ve 6nemi, mevcut literatiir
Ozeti ve noromuhasebe arastirmalarinda kullanilabilecek 6l¢iim ydntemlerine ve

tekniklerine yer verilmistir.

2.2.1. Davramgsal Muhasebe Arastirmasinin Dogas1 ve Amaci

Davranigsal muhasebe arastirmalar1 (DMA), muhasebe bilgisi ile insan davranisi
siireci arasindaki iligkiyi incelemek i¢in davranis bilimlerinden teoriler ve

metodolojiler uygulamaktadir (Usul, 2007). “Davranis bilimi” terimi, Green'in (1973)
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“davranis bilimi ve muhasebe arastirmasi” adli makalesinde vurguladigi gibi, 1940’
larin sonlarida Chicago Universitesi'nde sosyal ve biyoloji bilimcilerden olusan bir
grup 6gretim iiyesi tarafindan kullanilmistir. Davranig bilimlerinin insan davranisini
anlamak, a¢iklamak ve tahmin etmek olan amaci, onu her iki taraf¢a da kabul edilebilir
kilmaktadir (Belkaoui, 1989). AAA’ nin (1974) raporunda vurgulandigi gibi
davranigsal muhasebe caligsmalarinin kapsami, muhasebenin davranigsal ortaminin
anlasilmasini saglamak ve muhasebe bilgilerinin hazirlanmasindan ve kullanimindan
kaynaklanan davranigsal sorunlar1 ¢6zmek i¢in araclar saglamaktir (Baldi, 2017: 24).
Birnberg ve Shields'a (1989) gore; DMA, muhasebe arastirmasi icinde bir alt
disiplindir. Muhasebe aragtirmalari i¢indeki diger okullar gibi, Davranigsal Muhasebe
de muhasebe olgusunu gbézlemler, ancak; kullandiklar1 metodolojiler, arastirmacilarin
yaptig1 kritik varsayimlar, muhasebe konularina yonelimleri, bu konularin altinda
yatan davranig bilimi ile olan baglantilar1 ve bunun sonucunda ortaya ¢ikan aragtirma
odagi onu diger aktif muhasebe arastirma disiplinlerinden ayirmaktadir (Birnberg ve

Shields, 1989).

Davranigsal muhasebe, muhasebe uygulamalarinin ve sistemlerinin etkinligini
ve verimliligini artirma nihai hedefi ile muhasebe kararlarim1 ve davraniglarim
etkileyen insan faktorlerine 1sik tutmaktatir. (Green 1973)' e gore, davranissal
muhasebe dort grup insanin davranisiyla ilgilenmektedir. Bunlardan birincisi;
davraniglart muhasebe raporlar1 i¢in veri saglayan 6zneler, ikincisi; verileri isleyen
sirket muhasebecileri, tiglinciisii; kamu muhasebecileri ve dordiincii ve son olarak;
muhasebe raporlarinin alicilaridir. Davranigsal model, muhasebe bilgi sistemi ile bilgi
alicis1 arasindaki iletisim siirecine odaklanmaktadir (Hofstedt ve Kinard 1970; Baldi,
2017: 25). Muhasebe iletisimleri, davranisin temeli olarak tasarlanmistir. Muhasebe
bilgilerinin ve raporlarimin alicilari, muhasebe bilgilerine ve raporlarina ilgi
duyabilecek tiim farkli tiirden paydaslarin temsilcileridir. Muhasebeciler, muhasebe
ciktilarim1 kullananlarin psikolojik tepkileriyle dogrudan ilgili olan karmagik ag
faaliyetlerinin farkinda olmalidir. Bu baglamda; muhasebe teorisinin davranissal

varsayimlarla desteklenmesi gerektigini géozden kacirmamak onem arz etmektedir.

Bu acidan davrams bilimi; davramistaki gozlemlenebilir degisikliklere ve
davranigsal muhasebe girisimlerine atifta bulunarak belirli hipotezleri dogrulama

amacini temsil etmektedir. Ayrica; davranig bilimi, kullanict algilarini, tutumlarina,
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degerlerini ve davraniglarini yeterince vurgulamayan geleneksel muhasebe teorisine
ait yaklasimlarin gelisimine de katkida bulunmaktadir (AAA, 1974). Deneysel
ekonomi de, piyasa giiglerinin incelenmesinden ziyade insan davranisimnin belirli
yonlerinin sistematik olarak gézlemlenmesini i¢eren yaklagimlara sahip oldugu igin;
davranigsal muhasebe i¢in bir model olusturabilmektedir (Birnberg ve Shields, 1989).
Birnberg’e (1973) gore; DMA' nin temel amaci, muhasebe alaninda davranigsal
arastirma yapmak i¢in giivenilir bir gerekce olusturmaktir. Birnberg, muhasebedeki
davranigsal aragtirmanin Oneminin yalnizca organizasyon teorisine bagh
olamayacagini one siirmektedir. Bunun yerine, daha ilgili aragtirmalari ele almak igin
teoriler formiile etmeye ve deneysel psikoloji ve ekonomiden metodolojiler

benimsemeye ihtiya¢ duydugunu vurgulamaktadir (Baldi, 2017: 27).

2.2.2. Néromuhasebe Arastirmalariin Literatiirdeki Yeri ve Onemi

Davranigsal muhasebe arastirmalari, psikolojik Onyargilarin, sezgisel
yontemlerin ve biligsel siireglerin finansal karar verme ve muhasebe uygulamalarini
nasil etkiledigini anlamaya odaklanmaktadir. Insan davraniginin her zaman rasyonel
olmadigini veya tamamen ekonomik kaygilarla yonlendirilmedigini kabul etmektedir.
Daha oncede belirtildigi iizere; néromuhasebe, ekonomik karar verme ve finansal
davraniglarin altinda yatan noral siiregleri incelemek ve anlamak i¢in norobilim,
psikoloji ve muhasebe ilkelerini birlestirerek bireysel ve kurumsal finansal kararlar
etkileyen norolojik mekanizmalar1 ve beyin siireglerini ortaya ¢ikarmaya
calismaktadir. Davranigsal muhasebe arastirmalarinin daha genis baglaminda
noromuhasebe arastirmalari, finansal davraniglart yonlendiren biligsel ve duygusal
faktorler hakkinda bilgi saglayarak alan i¢in 6nemli bir rol oynamaktadir (Moser,

2012).

Norobilimin, biligsel ndrobilim yoluyla davranigsal muhasebeye entegrasyonu
cesitli avantajlar sunmaktadir. Arastirmacilarin  ve uygulayicilarin, finansal
davraniglar1 etkileyen noral mekanizmalara 151k tutarak, karar vermenin altinda yatan
siirecleri daha derinlemesine incelemelerine olanak tanimaktadir. Bu disiplinlerarasi
yaklasim, bireylerin ve kuruluslarin neden rasyonel karar verme modellerinden
saptigin1 ve yetersiz finansal secimler yaptigini agiklamaya yardimci olabilmektedir

(Birnberg, 2011).
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Noromuhasebe, finansal uyaranlara ve karar verme senaryolarina yanit olarak
beyin aktivitesini incelemek i¢in fonksiyonel manyetik rezonans goriintiileme (fMRI),
elektroensefalografi (EEG) ve psikofizyolojik oOl¢limler gibi ¢esitli ndrobilim
teknikleri kullanmaktadir. Arastirmacilar, noral tepkileri inceleyerek, belirli finansal
davraniglar, risk tercihleri, degerleme siirecleri ve 6diil beklentisiyle iligkili farkl
beyin bolgelerindeki aktivasyon modellerini belirleyebilmektedirler (Engelmann ve

Tamir, 2009).

Noromuhasebe aragtirmalar1 tarafindan saglanan iggoriiler, cesitli alanlarda
pratik uygulamalara sahip olabilmektedir. Ornegin; finansal raporlama gergevelerinin,
aciklama bi¢imlerinin ve muhasebe standartlarinin tasarimini, bireylerin finansal
bilgileri isleme ve yorumlama bi¢imleriyle daha uyumlu hale getirmek igin

yapilabilecekler hakkinda bilgi verebilmektedir.

Noromuhasebe arastirmasi, daha rasyonel finansal karar vermeyi tesvik eden ve
biligsel onyargilart azaltan davranigsal miidahalelerin ve diirtiilerin gelistirilmesine de

katkida bulunabilmektedir.

Ayrica, ndromuhasebenin dolandiricilik tespiti ve risk yonetimi icin de gesitli
olumlu etkileri bulunmaktadir. Arastirmacilar, hileli faaliyetlerde bulunan veya
yiiksek riskli karar verme siireglerinde yer alan bireylerin beyin aktivitelerini
inceleyerek, aldatici davranislar veya risk alma egilimleri ile iligkili noral isaretleri
veya imzalar1 potansiyel olarak tanimlayabilmektedirler. Bu bilgi, adli muhasebe
tekniklerinin gelistirilmesine yardimci olurken finansal suistimalin tespit edilmesini

ve Onlenmesini gelistirebilmektedir.

Genel olarak noromuhasebe, finansal karar vermenin norobiyolojik temelini
anlamak ve bunu davranigsal muhasebe ilkeleriyle biitlinlestirmek i¢in degerli bir
cerceve saglamaktadir (Dickhaut ve digerleri, 2010). Noéromuhasebe, finansal
baglamlarda insan davranmisinin daha kapsamli bir sekilde anlasilmasina katkida
bulunmaktadir ve sonu¢ olarak daha etkili finansal yonetim stratejileri ve

uygulamalarinin ortaya ¢ikmasina katkida bulunmaktadir (Moser, 2012).

Noromuhasebe, norobilimden elde edilen bulgulardan yararlanarak muhasebeye
bilimsel bir bakis agis1 saglamak ve uzun siiredir devam eden muhasebe ilkelerinin
kokenlerine ve kaliciligina 11k tutmak icin degerli katkilar sunmaktadir (Dickhaut ve

digerleri, 2010).
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Noromuhasebenin 6nemi, bireylerin sosyal ve ekonomik miibadeleleri ve
gecmis miibadelelerin net faydalarimi nasil degerlendirdikleri konusundaki
anlayisimizi derinlestirme potansiyelinde yatmaktadir (Dickhaut ve digerleri, 2010).
Muhasebe uzmanlari, norobilim arastirmalarindan elde edilen iggoriileri ve
teknolojileri birlestirerek, muhasebe baglamlarinda yer alan biligsel islemeye iliskin
benzersiz i¢goriiler elde etmektedirler (Tank ve Farrell, 2022). Bu durum, performans
yoOnetimi sistemlerinin tasarimini ve uygulamasini gelistirmenin yani sira, muhasebe
ve finansta bireysel davranig ve karar verme konusundaki anlayisimizi gelistirmemize

yardimci olabilmektedir (Waal, 2003).

Noromuhasebenin davranigsal finans alani i¢in de c¢ikarimlari bulunmaktadir.
Finansal piyasa katilimcilar1 i¢in bilgi kaynagi olarak muhasebe Ozneldir ve
davranigsal faktorlerden etkilenmektedir. Davranigsal finans arastirmacilari,
noromuhasebe de dahil olmak iizere muhasebedeki davranigsal arastirmanin
sonuclarint goz oniinde bulundurarak, sirketlerin ekonomik durumu ve finansal karar
vermeyi etkileyen faktorler hakkinda daha derin bir anlayis kazanmalarin

saglamaktadir (Artienwicz, 2016 ).

Noromuhasebenin bir alan olarak gelisimi, nérobilim arastirmalarini muhasebe
literatiirtine dahil eden giderek artan sayida calismada agikca goriilmektedir. Bu
egilim, noroekonominin gelisimini yansitmaktadir ve néromuhasebenin davranigsal
muhasebe arastirmalar1 alaninda yerini aldigim1 gostermektedir (Tank ve Farrell,
2022). Tank ve Farrell (2022) tarafindan yapilan muhasebe literatiiriiniin sistematik
incelemesi, muhasebe arastirma sorulari ile nérobilim arastirmasi arasindaki iliskileri
vurgulayarak noromuhasebe alaninda gelecekteki arastirmalar i¢in bir gergeve

saglamaktadir.

Noromuhasebe, muhasebe ve karar verme siirecleri anlayisimizi ilerletme
konusunda umut vaat ederken, biligsel performanstaki bireysel farkliliklarin
karmagikligini dikkate almak 6nemlidir. Biligsel nérobilim, beyin islevini davranigla
iliskilendirmeyi ve noral verilerden bireysel davranisi anlamay1 amaglar (Slagter ve
Bouwer, 2021). Biligsel norobilim, davranigsal verilerden hemen anlasilamayan
niteliksel bireysel farkliliklar1 ortaya ¢ikararak, insanlarin neden ve nasil bu sekilde
davrandigina dair anlayisimizi gelistirme potansiyeline sahiptir (Slagter ve Bouwer,

2021). Sonug olarak, néromuhasebe, muhasebede karar verme siireglerine iliskin

46



anlayisimizi derinlestirmek icin davranigsal ekonomi, psikoloji ve norobilim
kavramlarini igeren, gelismekte olan bir alandir. Performans yoOnetimi sistemleri,
davranigsal finans ve muhasebe uygulamalariin tasarimi dahil olmak iizere ¢esitli
alanlan i¢in etkileri vardir. Noromuhasebenin bir alan olarak gelisimi, norobilim
arastirmalarini muhasebe literatiiriine dahil eden artan sayida calismada acikga
goriilmektedir. Bununla birlikte, néromuhasebeyi incelerken biligsel performanstaki
bireysel farkliliklar1 ve beyin islevinin karmasikligini dikkate almak onemlidir. Bu
alanda daha fazla arastirma, muhasebe baglamlarinda yer alan bilissel islemeye iliskin
degerli bilgiler saglayabilir ve daha etkili muhasebe uygulamalarinin gelistirilmesine

katkida bulunabilir.

2.3. NOROMUHASEBE LITERATURUNUN OZETIi

Noromuhasebe, disiplinlerarast bir alan olmasi dolayisiyla literatiir agisindan
onemli bir potansiyele sahiptir. Insan beyni ile muhasebe siirecleri arasindaki iliskiyi
inceleyen ¢ok sayida calisma olmasa da son yillarda literatiir artis yonlii bir egilim
gostermektedir. Asagida; iilkemizde noromuhasebenin bir arastirma alani olarak
mevcut durumunu anlayabilmek i¢in, literatiir incelemesi diinya ve Tiirkiye agisindan

ayr1 ayri ele alinmastir.

2.3.1. Diinya’daki Noromuhasebe Calismalari

Bu alanda Basu, Waymire, McCabe ve 6zellikle Dichaut oncili ¢calismalari ile
insan beyninin muhasebe agisindan 6nemine 151k tutmakta ve muhasebe ve finans

alanindaki aragtirmacilar ve uygulayicilar i¢in degerli bilgiler sunmaktadir.

Basu ve Waymire (2006), modern muhasebe uygulamalarinin ve islemlerinin
temeli olan kayit tutmanin insan evrimindeki roliine dair kapsamli bir analiz
yapmislardir. Kayit tutmanin, sosyal ve kiiltiirel gelisimin temel itici giicii oldugunu,
bilgi birikimini, isbirligini, hesap verebilirligi ve resmi kurumlarin kurulmasim
kolaylastirdigini 6ne stirmiislerdir.

Dickhaut (2009) beyni orijinal muhasebe kurumu olarak ele almis ve insan
beyninde yer alan ve bireylerin ekonomik bilgileri islemesini ve degerlendirmesini

saglayan i¢c muhasebe mekanizmalarint vurgulamistir. Bu ¢alisma, muhasebede yer
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alan biligsel siiregler ve bunlarin muhasebe teorisi ve pratigi lizerindeki etkileri

hakkinda degerli bilgiler saglamistir.

Dickhaut, Basu, McCabe ve Waymire (2010) calismalarinda biyolojik olarak
evrimlesmis beyin ile kiiltiirel olarak evrimlesmis muhasebe ilkeleri arasinda bir
uzlagma potansiyeli veya farkli disiplinlerden gelen kanitlarin yakinsamasi oldugunu
savunmuslardir. Muhasebe ilkeleri ile primat beyninin bilissel siiregleri arasindaki
uyumu arastirmislar, o6zellikle karsiliklilik ve ihtiyatlilik agisindan bir yakinlasma
oldugu sonucuna ulagsmislardir. Bu ¢alisma, muhasebe ve norobilim arasindaki iligskiye
ve bunun her iki alan i¢in olasi sonuglarina 1s1k tutmaktadir ve uzun vadeli hedefleri
olan “norobilim temelli muhasebe teorisi” nin gelistirilmesi ig¢in daha fazla
calismanin yapilmasi gerektigini vurgulamaktadir. Genel olarak, makale norobilim ve
muhasebenin entegrasyonu i¢in ikna edici bir argliman sunmaktadir. Dickhaut ve
arkadaslarinin (2010) c¢alismasi, literatiirde noéromuhasebe alaninda yapilan ve

norobilimsel yontemlerin kullanildig: ilk ¢alismalardan biridir.

Baxter ve Hunton (2011), muhasebe bilgi sistemlerinin bireylerin duygusal
deneyimleri, karar vermeleri ve performanslar1 {lizerindeki etkisini yakalamada
deneyim ornekleme yonteminin (ESM) potansiyelini vurgulamistir. ESM'y1 arastirma
tasarimlarina dahil etmenin, muhasebenin davranigsal yonlerine iligkin degerli bilgiler

saglayabilecegini savunmaktadirlar.

Birnberg (2011), sistematik bir literatiir incelemesi sonucunda davranissal
muhasebe arastirmasi yliriitmek i¢cin kapsamli bir cerceve saglamistir. Cergeve,
arastirma sorularin1 formiile etme, teorik temeller olusturma, uygun arastirma
tasarimlarini  segme ve titiz veri analizi yapma konusunda ndéromuhasebe
arastirmacilari i¢in de rehberlik sunmaktadir. Bu ¢alisma, muhasebede karar verme ve
muhasebenin davranigsal yonlerini kesfetmekle ilgilenen arastirmacilar icin degerli
bilgiler saglamistir.

Birnberg ve Ganguly (2012), néromuhasebenin gelecekte bir arastirma alani
olarak potansiyelini tartigmiglardir. No6robilimden iggdriileri dahil etmenin
muhasebede  karar verme ve davranis anlayisimizi - gelistirebilecegini
savunmaktadirlar. Bu c¢alisma, gelismekte olan ndéromuhasebe alanini ve bunun

muhasebe meslegi tizerindeki etkilerini vurgulamaktadir.
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Basu (2012), muhasebe arastirmalarinda yeniligi tesvik etmek igin
disiplinlerarasi isbirliklerinin, destekleyici bir arastirma ortami gelistirmenin ve

stirekli 6grenme zihniyetini benimsemenin 6nemine dikkat cekmektedir.

Waymire (2014), muhasebe arastirmalarinda, 6zellikle muhasebe davranislarini
sekillendiren evrimsel ve biyolojik faktorlerin anlagilmasinda, nd&robilimin
potansiyelini analiz etmistir. Bu ¢alisma, norobilimin muhasebe alani i¢in potansiyel

etkilerine dair degerli bilgiler saglamaktadir.

Barton ve digerleri (2014), beynin kazan¢ duyurularina ve piyasa davranigina
tepkisini arastirmak i¢cin fMRI kullanarak bir ¢aligma yiirlitmiistiir. Beklenti teorisiyle
tutarli olarak, pozitif ve negatif kazang siirprizlerine asimetrik bir tepkinin giiglii
norobiyolojik kanitlar1 oldugu sonucuna ulagmislardir. Bu calisma, beynin finansal
bilgileri islemeye ve piyasa olaylaria tepki vermeye dahil olduguna dair dogrudan

kanitlar sunmaktadir.

Farrell, Goh ve White (2014), fMRI ve davranigsal kanit kullanarak performansa
dayali tesvik sdzlesmelerinin karar verme siirecleri lizerindeki etkisini arastirmislardir.
Bu sozlesmelerin, rasyonel karar verme ile iliskili olan 2. sistem isleme katilimini
artirdigi sonucuna ulagsmislardir. Bu bulgular, tesviklerin daha kasithi ve diisiinceli

islemeyi tesvik ederek karar verme davranisini etkileyebilecegini gostermektedir.

Grigg ve Griffin (2014), gbéz izleme arastirmasinin muhasebe ve finansal
raporlamadaki potansiyel uygulamalarini tartisarak, goz izleme teknolojisinin,
bireylerin finansal bilgileri nasil igledigine ve bu bilgilere dayanarak nasil kararlar
aldigina dair degerli bilgiler saglayabilecegini savunmuslardir. Bu teknolojinin,
finansal raporlama, denetim ve yatirimci karar verme siireglerinin etkinligini ve

verimliligini artirma potansiyeline sahip olduguna vurgu yapmislardir.

Eskenazi ve digerleri (2016), insan ayna ndron sisteminin finansal raporlama
baglaminda etik olmayan davranislardaki roliinii arastirmistir. Denetleyicilerin giivene
dayali gorevlerinden taviz vermesinin ardindaki nedenleri arastirmak i¢in EEG
kanitlarim1 kullanmislardir. Bu ¢alisma, muhasebe alaninda karar verme siireclerini

etkileyebilecek psikolojik faktorlerin anlasilmasina katki saglamaktadir.

Chen, Jermias ve Panggabean (2016), dengeli puan karti performans

degerlendirmeleri sirasinda yonetsel yargilarda gorsel dikkatin roliinii incelemislerdir.
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Yoneticilerin gorsel ipuglarina odaklanmak i¢in harcadiklari siireyi 6lgmek i¢in bir géz
izleme cihaz1 kullanmiglardir. Calisma, gorsel dikkatin karar vermede 6nemli bir rol
oynadigin1 ve performans degerlendirme sistemlerinin etkinligini ve verimliligini

etkileyebilecegi sonucuna ulasmislardir.

Artienwicz (2016) davramigssal muhasebe ve nodroekonomi baglaminda
noromuhasebe kavramini tartisarak; muhasebe ilkelerini, politikalarin1 ve mali tablo
sunumunu degerlendirmede norobilimin potansiyel etkilerine vurgu yapmistir.
Noromuhasebeyi, davranigsal muhasebede daha kullanict dostu finansal tablolarin
gelistirilmesine katkida bulunma potansiyeline sahip yeni bir trend olarak

tanimlamaktadir.

Carvalho ve digerleri (2017), inan¢ revizyonu teorisini norobilim ve
noéromuhasebe acgisindan incelemislerdir. Muhasebe meslek mensuplarinin olumsuz
kanitlara kars1 daha duyarli olduklarini ve bir isletmenin siirekliligi hakkinda benzer
yargilarda bulunduklar1 sonucuna ulagsmislardir. Bu ¢aligma, muhasebe baglaminda
inanglarin nasil revize edildigine ve karar verme siireclerini anlamada ndrobilimin

roliine iliskin i¢cgoriiler saglamaktadir.

Orsitto (2017), beynin muhasebede karar verme siirecini nasil etkiledigini
incelemistir. Bu c¢alisma, muhasebe arastirmalarinda karar vermenin altinda yatan

noral mekanizmalar1 dikkate almanin 6nemini vurgulamaktadir.

Wang (2018), piyasa ekonomisindeki muhasebe olaylari baglaminda beyin
aktivitesi ile karar verme davranis1 arasindaki nedensel iliskiyi kesfetmek icin bir
calisma yiiriitmistiir. Calisma, 06zellikle kurumsal sosyal sorumluluk alaninda,
muhasebe davranisinin beyinde karar vermeyi nasil etkiledigine dair dogrudan
kanitlara olan ihtiyact vurgulamaktadir. Yazar, kurumsal sosyal sorumlulukta karar
verme davramisini  incelemenin, Dbilissel norobilim ve noéromuhasebenin

entegrasyonunu gerektirdigini savunmaktadir.

Mackowiak (2018) davranigsal muhasebe, néoromuhasebe, yaratict muhasebe ve
agresif muhasebe arasindaki iliskiyi arastirmistir. Calisma, bu farkli muhasebe
davraniglarinin birbiriyle baglantili oldugunu ve birbirini etkileyebilecegini ortaya

koymaktadir.
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Fehrenbacher, Schulz, ve Rotaru (2018), karar vermenin 6znel performans
degerlendirmesi tizerindeki etkisini incelemislerdir. Calisma, bireysel karar verme ve
grup karar verme ve bunlarin performansin 6znel degerlendirmesi iizerine ¢ikarimlar

icermektedir.

Sirois, Bédard ve Bera (2018), goz izleme teknolojisini kullanarak kullanicilarin
bilgi edinme siireci lizerindeki denetci raporundaki Kilit Denetim Sorunlarinin (KDK)
etkisini arastirmiglardir. Arastirmacilar, denet¢i raporundaki KDK'lerin varligini,
sayisini ve formatin1 manipiile ederek KDK'lerin katilimeilar lizerinde dikkat dagitici
bir etkiye sahip oldugunu ve onlarin KDK ile ilgili agiklamalara daha fazla dikkat

etmelerine yol actig1 sonucuna ulagsmislardir.

Olsen ve Gold (2018), biligsel norobilim arastirmasinin denetgiler tarafindan
yapilan mesleki siiphecilik calismasiyla potansiyel entegrasyonunu tartismislardir.
Yazarlar, norogoriintiileme tekniklerini kullanarak profesyonel silipheciligin noral
bagintilarini incelenmesi ve biligsel egitim miidahalelerinin denetgilerin siipheciligi ve

karar verme siiregleri tizerindeki etkisi tizerine ¢alismalar i¢in 6neriler sunmaktadir.

Kramer ve Maas (2019), 6znel performans degerlendirme yargilarinda yiikselme
yanliliginin bir yordayicist olarak segici dikkatin roliinii arastirmislardir. Caligmada,
muhasebe bilgilerine dayali muhakeme ve karar vermede dikkati dogrudan 6lgmek
icin goz izleme teknolojisini kullanilmistir. Calismanin bulgulari, muhasebeye dayali
karar vermede dikkatin roliine dikkat ¢cekmektedir ve performans degerlendirme
siireclerinin dogrulugunu ve adilligini gelistirmeye yonelik ¢ikarimlara sahiptir.

Lynch ve Andiola (2019), go6z izleme teknolojisinin muhasebe
arastirmalarindaki potansiyel roliinii vurgulamaktadir. G6z izlemenin, muhasebe
baglamlarinda bireylerin biligsel siire¢leri ve karar verme davranislar1 hakkinda degerli

bilgiler saglayabilecegini savunmaktadirlar.

Suryati ve Mooduto (2021), ndromuhasebenin karar verme iizerindeki etkisini
inceledikleri ¢alismalarinda, veri toplama yontemi olarak goriigme kullanmislardir ve
bilgi verenlerin 6znel anlayisini analiz etmislerdir. Bulgular, ilgi alanlar1, sinirh gérev
siiresi, siyasi baglanti ve smirli bilgi gibi faktorlerin karar verme davranisinmi

etkileyebilecegini 6ne stirmektedir.
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Tank ve Farrell (2022), nérobilimin muhasebe arastirmasi {lizerindeki etkisine
dair kapsamli bir literatiir incelemesi yapmuglardir. Yazarlar, gelismekte olan
noromuhasebe alanin1 ve bunun muhasebe meslegi icin potansiyel etkilerini

tartismislardir. Bu alanda disiplinlerarasi igbirligine duyulan ihtiyact vurgulamisglardir.

Kostrzewa-Nowak ve digerleri (2022), 6zellikle gelismis {iilkelerde hijyen,
mesleki standartlar ve saglik sonug¢larinin kesisimini ele almislardir. Finansal risklere
duyarliligin ardindaki biyolojik mekanizmalar iyi anlagilmis olsa da, noromuhasebenin
biyolojik temelini agiklayan verilerin ¢ok sinirli olduguna dikkat ¢ekmektedirler. Bu
nedenle calisma, Ozellikle muhasebe ve finans alaninda davramislarin
sekillendirilmesinde kisilik 6zellikleri, biligssel yetenekler ve biyolojik faktorler
arasindaki baglantilar1 multidisipliner bir bakis acisiyla ele almaktadir. Ayrica;
ekonomi, psikoloji ve davranissal genetik dahil olmak tizere ¢esitli bilimsel
disiplinlerdeki mevcut literatiiriin elestirel bir incelemesini yaparak, néromuhasebede
cok disiplinli arastirma modellerinin temelini olusturmay1 amaglamaktadir. Sonug
olarak; gelecegin finans ve muhasebe profesyonellerinin 06zellikle karar verme
siireclerinin biyolojik temellerini anlamada basarisina katkida bulunabilecek, genetik
olarak etkilenen davranis profillerinin belirlenmesinde 6nemli ¢ikarimlart olan bir

caligmadir.

Genel olarak, noromuhasebe lizerine yapilan calismalar insan beyni ile
muhasebe siirecleri arasindaki iligkiyi arastirmaktadir. Bu ¢aligmalar, insan evriminde
kayit tutmanin roliinli, muhasebeyle ilgili biligsel siiregleri, muhasebe ilkeleri ile
primat beyni arasindaki uyumu, muhasebe arastirmalarinda deneyim Ornekleme
yonteminin potansiyelini ve muhasebe meslegi i¢in norobilimin etkilerini
vurgulamaktadir. Bu ¢aligmalar topluca degerlendirilginde; muhasebe bilim dalinda
karar vermenin noral temelini anlamaya yonelik artan bir ilgi oldugu goriilmektedir.
Norogorintiileme tekniklerinin ve 6zellikle EEG'nin ve goz izleme teknolojisinin
kullanimi, finansal karar vermede yer alan bilissel siireclere iliskin degerli bilgiler
saglamaktadir ve karar alma sonuglarini iyilestirmek icin tesvik sistemlerinin ve
finansal raporlama uygulamalarinin tasarimi i¢in 6nemli ¢ikarimlart bulunmaktadir.
Norobilimden i¢gdriilerin bu alandaki ¢alismalara dahil edilmesi, muhasebede karar
verme ve davranisa iliskin daha derin bir anlayis saglayarak, norobilim ile muhasebe

arasinda disiplinler aras1 arastirma i¢in yeni yollar agmaktadir.
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2.3.2. Tiirkiye’deki Noromuhasebe Calismalar:

Tiirkiye'de ndoromuhasebe iizerine sinirlt bir literatiir bulunmasina ragmen, teorik

bakis acilarini ve potansiyel ¢ikarimlarini kesfetmek i¢in ¢esitli calismalar yapilmastir.

Marsap ve Okan Gokten (2016), davranigsal muhasebe ve bunun insan beyni ile
iliskisine teorik bir bakis acis1 sunmaktadir. Muhasebe uygulamalarinda insan
davranigint anlama ve tahmin etmede noroekonomi ve ndromuhasebe gibi

ndrobilimsel yontemlerin 6nemini vurgulamaktadirlar.

Usul ve Caglan (2018), noéromuhasebenin kavramsal cergevesi hakkinda
kapsamli bir bakis a¢is1 sunmaktadir. Noromuhasebenin gelisimini, yontemlerini,
avantajlarin1 ve dezavantajlarini tartisarak, muhasebe alanina yeni anlayislar ve

ilerlemeler getirme potansiyelini vurgulamislardir.

Senel ve Daric1 (2018), néromuhasebe ve adli muhasebede davranis ve karar
vermenin dnemini vurgulamaktadirlar. Psikofizyolojik tekniklerle elde edilen verilerin

her iki disiplin i¢in de faydal bilgiler saglayabilecegini savunmaktadirlar.

Alkan ve Bayramoglu (2021), davranissal muhasebede ndrobilimsel bir yontem
olarak gbz takibine odaklanmaktadir. G6z izleme teknolojisinin teorik temelini,
parametrelerini, veri toplama prosediirlerini ve sinirlamalarini tartisarak karar verme,
egitim sistemleri, 6grenme ve uzmanlik alanlarindaki potansiyel uygulamalarim

vurgulamaktadirlar.

Demircioglu ve Ever (2021) norobilim arastirmalarinin muhasebe iizerindeki
etkilerine dikkat ¢ekmeyi ve ndromuhasebe ¢alismalarini incelemeyi amaglamaktadir.
Noromuhasebe kavramini, kullanilan ndrobilimsel yontemleri ve bunun davranigsal

muhasebe, yaratict muhasebe ve adli muhasebe ile iliskisini tartigmaktadirlar.

Kirhasanoglu ve Ozdemir (2021), nérobilim uygulamalarinin muhasebe alanina
etkilerini belirlemek icin literatlir taramas1 yapmaktadir. Noromuhasebenin ortaya

cikisini, gelisimini, katkilarini ve 6nemini belirlemeyi amaglamaktadirlar.

Ayboga ve Koc¢ (2022), néromuhasebe tekniklerini ve kullanim alanlarinm
davranigsal muhasebe baglaminda netlestirmeyi amaclamaktadir. Noromuhasebe

kullanarak dolandiricilig1 6nlemek ve tespit etmek i¢in Oneriler sunmaktadirlar.

Genel olarak bu c¢alismalar, néromuhasebenin muhasebe teorisi ve pratiginin

ilerlemesine katkida bulunma potansiyelini vurgulamaktadir. Norobilimden gelen
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icgoriileri biitiinlestirerek, néromuhasebe, muhasebe ortamlarinda insan davranisini
anlamak i¢in degerli bir ¢ergeve sunmaktadir ve bu alanda arastirma ve uygulama i¢in
yeni yollar saglamaktadir. Bununla birlikte, gelismekte olan bir alan olarak
noromuhasebenin zorluklarin1 ve siirlamalarin1 kabul etmek 6nemlidir. Muhasebe
arastirmasi ve uygulamasinda néromuhasebenin potansiyelini tam olarak kesfetmek

icin daha fazla arastirmaya ve disiplinlerarasi isbirligine ihtiya¢ bulunmaktadir.

24. NOROMUHASEBE ARASTIRMALARINDA KULLANILAN
OLCUM YONTEMLERI VE TEKNIKLERI

Genel olarak, norogoriintiileme ve diger norobilimsel 6l¢iim teknikleri, beyin
aktivitesini gorsellestirmek ve dlgmek i¢in ¢esitli tekniklerin kullanilmasidir ve bilissel
islevler ve davranig hakkinda i¢gdrii saglamaktadir (Gui ve digerleri, 2010).
Noromuhasebe arastirmalarinin uygulama noktasinda ilgili olabilecek bazi potansiyel
yontemler norometrik, biyometrik ve psikometrik 6l¢iim teknikleri olarak ii¢ sekilde
siniflandirilmaktadir. Bunlara ek olarak bu boliimde metaverse ve sanal gergeklik

(VR) uygulamalar1 da néromuhasebe agisindan degerlendirilmistir.

2.4.1. Norometrik Olciim Teknikleri

Finansal karar verme ve davranigin altinda yatan néral mekanizmalar1 anlamak
icin noromuhasebe arastirmalarinda norobilimsel yontemler giderek daha fazla
kullanilmaktadir. Bu yontemler, muhasebe ile ilgili gorevleri ve davranislari etkileyen
sinirsel siireclere iliskin i¢gorii saglamay1 amaclamaktadir. Néromuhasebede yaygin
olarak kullanilan bazi nérobilimsel yontemler sunlardir (Rotaru ve digerleri, 2017:

263-267) :

2.4.1.1. Fonksiyonel Manyetik Rezonans Goriintiileme (fMRI)

FMRI, beyindeki kan akisindaki degisiklikleri 6lgen yaygin olarak kullanilan bir
norogoriintiileme  teknigidir. Arastirmacilarin  finansal karar verme, risk
degerlendirmesi veya ekonomik se¢imler gibi belirli gorevler sirasinda hangi beyin
bolgelerinin  etkinlestirildigini anlamalarina yardimcit olmaktadir. fMRI, kan

oksijenasyon seviyelerini analiz ederek, muhasebe ile ilgili gérevler sirasinda finansal
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risk degerlendirmesi, degerleme, 6diil isleme ve biligsel kontrol ile ilgili beyin

bolgeleri hakkinda bilgi saglamaktadir.

2.4.1.2. Elektroensefalografi (EEG)

EEG, kafa derisindeki elektriksel aktiviteyi kaydederek beyin aktivitesi
hakkinda gercek zamanli bilgi saglamaktadir. Finansal karar verme ile iliskili beyin
aktivitesinin zamansal dinamiklerini incelemek i¢in néromuhasebe arastirmalarinda

kullanilmaktadir.

2.4.1.3. Manyetoensefalografi (MEG)

MEG, EEG'ye benzemektedir, ancak noronal aktivite tarafindan iiretilen
manyetik alanlar1 6l¢mektedir. EEG'den daha yiiksek uzamsal ¢6ziiniirliik saglayabilir
ve muhasebe ile ilgili siirecler sirasinda beyin aktivitesini lokalize etmek icin

kullanilmaktadir.

2.4.1.4. Yakin Kizilotesi Spektroskopi (NIRS)

NIRS, beyin dokusundaki oksijenasyon seviyelerindeki degisiklikleri
Ol¢mektedir ve genellikle karar verme gorevleri sirasinda prefrontal korteksin

aktivitesini incelemek i¢in kullanilmaktadir.

2.4.1.5. Pozitron Emisyon Tomografisi (PET)

PET, radyoaktif izleyiciler kullanarak beyin metabolizmasimi ve kan akisini
Olcmektedir. Genel olarak PET goriintiileme, muhasebe gorevleri sirasinda beyin
aktivitesinin dogrudan gozlemlenmesine olanak tanimaktadir ve ndromuhasebe
aragtirmalart i¢in degerli bir aracgtir. Ancak; potansiyel saglik riskleri ve maliyeti
nedeniyle diger nérogoriintiileme tekniklerine kiyasla néromuhasebe caligmalarinda

daha az tercih edilmektedir.
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2.4.1.6. Difiizyon Tensor Goriintiileme (DTI)

DTIL, beyindeki beyaz madde baglantilarini incelemek i¢in kullanilir ve
muhasebe ve karar verme ile ilgili farkli beyin bolgeleri arasindaki yapisal baglanti

hakkinda bilgi saglar.

Noromuhasebe gibi belirli bir alanda yapilan calismalarda kullanilan
norogoriintiilleme yontemleri; arastirma hedeflerine, mevcut kaynaklara ve teknolojik
gelismelere bagl olarak degisiklik gostermektedir. Noromuhasebe ayr1 bir alan olarak
gelistikce, kendine Ozgli arastirma sorularina ve hedeflerine gore kendi

metodolojilerini gelistirmesi beklenmektedir.

2.4.2. Biyometrik Ol¢iim Teknikleri

Biyometrik 6lgiim teknikleri, finansal karar verme siireclerinin anlagilmasini
fizyolojik ve davranigsal verilerle tamamlamak i¢in ndromuhasebe arastirmalarinda
kullanilmaktadir. N6éromuhasebenin birincil odak noktasi noral aktivite olsa da,
biyometrik dl¢limleri entegre etmek, finansal karar vermenin fizyolojik ve davranigsal
yonlerine iliskin ek bilgiler saglamaktadir. Biyometrik Ol¢iim tekniklerinden g6z
izleme diger yontemlere gore daha fazla arastirmalarda kullanilmistir. Bu agidan

literatiirde 6ne ¢ikmaktadir.

Noromuhasebede kullanilabilecek bazi biyometrik 6l¢tim tekniklerinin 6rnekleri

asagidaki gibidir (Rotaru ve digerleri, 2017: 254-255).

2.4.2.1. Goz izleme

Finansal karar verme sirasinda gorsel dikkati ve bilgi islemeyi anlamak i¢in
noromuhasebe uygulamalarinda gz izleme teknikleri  kullanilmaktadir.
Aragtirmacilar, goz hareketlerini ve bakis modellerini izleyerek odak alanlarini
belirleyerek, bireylerin dikkatlerini finansal bilgilere, tablolara veya sayisal verilere

nasil ayirdiklarini incelemektedirler.

2.4.2.2. Galvanik Cilt Tepkisi (GSR)

Cilt iletkenlik yamiti olarak da bilinen GSR, ter bezi aktivitesindeki

degisikliklerden etkilenen cildin elektriksel iletkenligini dlcer. GSR, finansal gérevler
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sirasinda  bireylerin yasadigt duygusal uyarilma, stres veya biligsel yiiki

degerlendirmek i¢cin néromuhasebe uygulamalarinda kullanilabilmektedir.

2.4.2.3. Elektrokardiyogram (EKG)

EKG, kalbin elektriksel aktivitesini Ol¢er ve finansal karar verme gorevleri
sirasinda bireyin fizyolojik uyarilma ve stres seviyeleri hakkinda bilgi saglamaktadir.
EKG kayaitlari, belirli finansal uyaranlar veya durumlarla iligkili duygusal ve fizyolojik

tepkilerin belirlenmesine yardime1 olabilmektedir.

2.4.2.4. Yiiz ifadesi Analizi

Yiiz elektromiyografisi (EMG) veya bilgisayar goriisii gibi teknikleri kullanarak
yiiz ifadelerini analiz etmek, finansal karar verme sirasinda duygusal tepkiler ve yiiz
kas1 aktivitesi hakkinda bilgi saglayabilmektedir. Yiiz ifadesi analizi de finansal

davranigin duygusal ve duygusal yonlerini anlamaya yardimci olabilmektedir.

2.4.2.5. Ses Analizi

Ses perdesi, ton ve konusma kaliplar1 gibi konusmanin akustik o6zelliklerini
analiz etmek, finansal gorevler sirasinda bireylerin duygusal durumu veya biligsel
siirecleri hakkinda fikir verebilmektedir. Ses analizi teknikleri, finansal karar vermenin

duygusal bilesenlerini degerlendirmeye yardimci olabilmektedir.

2.4.2.6. Diger Fizyolojik Ol¢iimler

Solunum hizi, kan basinct veya kalp atis hiz1 degiskenligi (HRV) gibi diger
fizyolojik 6l¢iimler, finansal karar vermeyle iliskili fizyolojik tepkileri incelemek igin
ndromuhasebe aragtirmalarina dahil edilebilecek biyolojik dl¢timlerdir. Bu dl¢iimler,
otonom sinir sisteminin etkinligi ve bunun finansal davranislarla iligkisi hakkinda fikir

verebilmektedir.

Biyometrik Ol¢limleri néromuhasebe arastirmalarina entegre etmek, noral
aktivite, fizyolojik tepkiler ve finansal karar vermenin davranigsal yonleri arasindaki

etkilesimin anlagilmasini zenginlestirmektedir. Bu teknikler, noral ol¢iimler icin
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tamamlayict bilgiler saglarken muhasebe ile ilgili davraniglarin altinda yatan

stireclerin daha kapsamli bir goriiniimiinii sunmaktadir.

2.4.3. Psikoteknik Olciim Teknikleri

Noromuhasebe arastirmalarinda, psikoteknik Ol¢tim teknikleri, finansal karar
vermenin altinda yatan biligsel ve psikolojik siireglerin kapsamli bir sekilde
anlagilmasini saglamak icin norobilimsel yontemlerle birlestirilebilecek tekniklerdir.
Bu teknikler, muhasebe ve finansla ilgili ¢esitli psikolojik yapilarin
degerlendirilmesine  katki  sunmaktadir  (Hall, 2008). No&romuhasebede

kullanilabilecek bazi psikoteknik 6l¢iim teknikleri sunlardir:

2.4.3.1. Performans Degerlendirmeleri

Bu teknikler bireylerin belirli gérev veya faaliyetlerdeki performansini
degerlendirmektedir. Performans degerlendirmeleri basit gorevlerden karmagik
simiilasyonlara veya ger¢ek diinya senaryolarina kadar degisiklik gosterebilmektedir.
Muhasebe arastirmacilari, gergek diinya senaryolarini simiile eden yatirim segimleri,
risk degerlendirmesi, degerleme, finansal kaynaklarin tahsisi gibi belirli finansal karar
verme gorevlerini tasarlayarak yonetebilmektedirler. Arastirma sonucunda,
katilimcilarin kararlarin1 ve sonuglarini analiz ederek biligsel siiregleri, risk tercihleri

ve finansal stratejileri hakkinda fikir edinebilmektedirler.

2.4.3.2. Kisisel Bildirim Ol¢iimleri

Bunlar, anketler veya roportajlar yoluyla bireylerin kendi diisiinceleri, duygulari,
davraniglar1 veya deneyimleri hakkinda bilgi saglamasini igerir. Kisisel raporlama
Olctimleri, tutumlari, inanglari, motivasyonlar1 veya 0znel deneyimleri
degerlendirebilmektedir. Muhasebe alaninda bireylerin risk toleranslarini, finansal
okuryazarliklarini, finansal refahlarin1 veya finansal karar vermede etik hususlar gibi
konularda finansal karar vermeyle ilgili tutumlarini, inanglarini ve 6znel deneyimlerini

degerlendirmek ic¢in kullanilabilmektedir.

Psikoteknik Ol¢lim tekniklerini ndromuhasebe arastirmalarina entegre ederek,

arastirmacilar finansal karar vermeyi etkileyen psikolojik faktorler hakkinda daha
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kapsamli bir anlayis elde edebilmektedirler. Bu teknikler, katilimcilarin 6znel
deneyimleri, karar verme stilleri, risk algilar1 ve biligsel Onyargilar1 hakkinda
norobilimsel yontemlerle olgiilen noral aktivite ile baglantili olabilecek degerli bilgiler

saglamaktadir.

2.4.4. Metaverse, Sanal Gerceklik ve Noromuhasebe Uygulamalari

Metaverse'nin muhasebe {izerindeki etkisini anlamadan Once, Metaverse
kavramini anlamak Onemlidir. Metaverse, kullanicilarin dijital olarak etkilesime
girebilecegi karma gergeklik ortamlarinin bir koleksiyonudur. Bu, sanal gergeklik
(VR) ve artirilmis gerceklik (AR) gibi teknolojileri igerir ve kullanicilarin
Ozellestirilmis avatarlarla ve dijital varliklarla etkilesime girebilecegi paylasilan sanal

alanlardan olusur (Kinay, 2022).

Bir muhasebecinin metaversedeki rolii, kavramin kendisi de siirekli gelistigi i¢in
hala gelismektedir. Metaverse’de, kullanicilarin sanal mal ve hizmetler {iretmesine,
satin almasina ve ticaretini yapmasina olanak taniyan gesitli dijital ekonomiler ortaya
cikmaktadir. Bu islemlerin, kesin mali kayitlarinin tutulmasi ve diizenleyici
standartlara uyulmasi i¢in uygun muhasebe prosediirlerinin kullanilmasina ihtiyag
bulunmaktadir. Muhasebecilerin bu dijital ekonomilerin inceliklerini anlamalar1 ve
sanal iglemleri yonetme ve denetleme konusunda uzmanlik gelistirmeleri 6nem arz
etmektedir (Wu ve digerleri, 2023). Ek olarak, Metaverse yayginlastik¢a, isletmeler ve
bireyler sanal ortamlarda yatirimlar, kitle fonlamas1 ve bagis toplama gibi cesitli
finansal faaliyetlerde bulunma olanagi bulabileceklerdir. Muhasebecilerin, bu sanal
finansal faaliyetlerde; finansal planlama, risk yonetimi ve vergi etkileri hakkinda
rehberlik ve tavsiye saglamalar1 agisindan kilit roller istlenmesi beklenmektedir.
Ayrica, Metaverse fiziksel ve dijital gerceklikler arasindaki ¢izgileri
bulaniklastirdikca, muhasebecilerin bu yeni paradigmanin sundugu benzersiz
zorluklar ve firsatlarla basa ¢ikmak icin becerilerini uyarlamalar1 gerekmektedir
(Zadorozhnyi ve digerleri, 2022). Metaverse'nin finansal ortaminda etkin bir sekilde
gezinmek i¢in sanal para birimi, blockchain teknolojisi ve akilli sdzlesmeler gibi
alanlarda da uzmanlik gelistirmeleri gerekmektedir (Al-Gnbri, 2022). Genel olarak,

bir muhasebecinin Metaverse’teki rolii, sanal ekonomiyi anlamay1, finansal rehberlik
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ve tavsiye saglamayi, diizenlemelere ve gelisen teknolojik manzaraya uyum saglamay1

icermektedir.

Sanal Gergeklik (VR), genellikle 6zel VR kulakliklar1 ve diger cihazlarin
kullanim1 yoluyla, kullanicilar i¢in gercekei ve siirlikleyici bir deneyim yaratmak i¢in
bilgisayar tarafindan olusturulan simiilasyonlar1 kullanan bir teknolojidir. Bir sanal
gergeklik ortaminda, kullanicilar tamamen kurgusal veya gercek diinya ayarlarina
dayal1 olabilen simiile edilmis bir diinyaya tasinmaktadir. VR'nin amaci, kullanicilarin
kendilerini sanal ortamda fiziksel olarak varmis gibi hissetmelerini ve onunla dogal ve

sezgisel bir sekilde etkilesime girmelerini saglamaktir.

Sanal gerceklik kurulumlari, gercekei finansal karar verme senaryolari
olusturmak i¢in ndéromuhasebe arastirmalarinda  kullanilabilmektedir. VR,
arastirmacilarin, bireylerin finansal bilgilerle nasil etkilesime girdigini arastirmasina,
kararlar almasina ve se¢imlerinin sonuglarini siiriikleyici ortamlarda deneyimlemesine
olanak tanimaktadir. Bu senaryolar sirasinda beyin aktivitesini 6lgmek i¢in fMRI veya

EEG gibi nérogoriintiileme teknikleri VR ile birlikte kullanilabilmektedir.

Sanal Gergeklik (VR) teknolojisi, muhasebe dahil olmak iizere ¢esitli

endiistrileri doniigtiirme potansiyeline sahiptir.

2.4.4.1. Sanal Gerg¢eklik ve Muhasebe

Muhasebede VR'nin benimsenmesi hala erken bir asamada olsa da, muhasebe
alaninda {retkenligi, isbirligini ve veri gorsellestirmesini artirabilecek birkag
potansiyel uygulamasi olabilecegi ongoriilmektedir. Muhasebe alaninda VR'nin
uygulanabilecegi bazi alanlar sunlardir ( Egiyi, 2022; Chukwuani, 2022; Akyiiz ve
Giilten, 2023; Giilliizar, 2023):

2.4.4.1.1. Veri Gorsellestirme

VR, muhasebecilere bilangolar, gelir tablolar1 ve nakit akisi raporlar1 gibi
finansal verileri gorsellestirmeleri i¢in siirlikleyici ve etkilesimli bir yol
saglayabilmektedir. Muhasebeciler, bir bilgisayar ekraninda statik tablolar1 ve

grafikleri goriintiilemek yerine, karmasik finansal verileri ii¢ boyutlu olarak kesfetmek
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icin sanal bir ortama adim atarak geleneksel sunumlarda hemen goriilemeyebilecek

kaliplar1 ve iggdriileri potansiyel olarak ortaya ¢ikarabilmektedir.

2.4.4.1.2. Finansal Modelleme ve Analiz

VR, finansal modellerin sanal simiilasyonlarin1 olusturmak ig¢in
kullanilabilmektedir ve muhasebecilerin degiskenleri manipiile etmesine, farkli
senaryolar1 test etmesine ve finansal sonuglar iizerindeki ger¢ek zamanli etkisini
gérmesine olanak tanimaktadir. Bu, daha dinamik ve etkili finansal analiz ve karar

verme siireglerini kolaylastirabilmektedir.

2.4.4.1.3. Sanal Toplantilar ve Isbirligi

VR, muhasebe ekipleri ve misteriler arasinda uzaktan isbirligini
kolaylastirabilmektedir. Farkli konumlardaki muhasebeciler sanal bir konferans
odasinda bulusarak belgeler iizerinde birlikte calisabilmektedir ve fiziksel mesafe
kisitlamalarini ortadan kaldirarak siiriikleyici ve daha ilgi ¢ekici bir ortamda finansal

konular tartigabilmektedir.

2.4.4.1.4. Denetim ve Dahili Kontroller

VR, denetgilerin fiziksel tesislerde sanal incelemeler yapmalarma yardimci
olarak i¢ kontrollerin ve muhasebe standartlarina uygunlugun degerlendirilmesini
kolaylastirabilmektedir. Sanal izlenecek yollar potansiyel olarak seyahat maliyetlerini

azaltabilmektedir ve daha kapsamli denetimler saglayabilmektedir.

2.4.4.1.5. Egitim ve Mesleki Gelisim

VR, ozellikle karmasik veya yiiksek riskli senaryolarda, muhasebe
profesyonellerinin egitimi i¢in degerli bir ara¢ olabilmektedir. Sanal simiilasyonlar,
muhasebecilerin becerilerini ve karar verme siireglerini risksiz bir ortamda
uygulamalarina yardimeir olarak, gelismis yetkinlik ve wuzmanliga katkida

bulunabilmektedir.
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2.4.4.1.6. Finansal Sunumlar

VR, misteri sunumlarimi  siiriikleyici  deneyimlere  doniistiirerek
gelistirebilmektedir. Muhasebeciler finansal sonuglar1 ve tahminleri daha ilgi ¢ekici ve
akilda kalic1 bir sekilde sunarak miisterilerin karmasik finansal bilgileri anlamasini

kolaylagtirabilmektedir.

Potansiyel faydalara ragmen, muhasebede VR'yi benimsemenin zorluklar1 da
bulunmaktadir. Bunlar, VR donanim ve yaziliminin maliyetini, veri giivenligi
endiselerini ve 6zel VR gelistirme becerilerine olan ihtiyact igermektedir. Bununla
birlikte, VR teknolojisi gelistikge ve daha erisilebilir hale geldikge, muhasebe

uygulamalarina entegrasyonu gelecekte daha yaygin hale gelebilecektir.

2.4.4.2. Noromuhasebe Uygulamalarinda Sanal Gerg¢eklik

Sanal Gergeklik (VR), beynin finansal uyaranlara nasil tepki verdigini incelemek
icin kontrollii ve siirlikleyici bir ortam saglayarak ndéromuhasebe arastirma ve

uygulamalarini gelistirmede dnemli bir rol oynayabilmektedir.

Noromuhasebe deneylerinde VR, katilimcilarin fMRI (fonksiyonel Manyetik
Rezonans Goriintilleme) veya EEG (Elektroensefalografi) gibi ndrogoriintiilleme
teknikleri kullanilarak beyin aktiviteleri dlgiiliirken finansal kararlar verdigi kontrollii
deneysel senaryolar olusturmak ig¢in kullanilabilmektedir. Bu deneyler,
arastirmacilarin ekonomik davranis, risk tercihleri ve diger finansal se¢imlerin altinda
yatan sinirsel siiregleri anlamalarina yardimer olabilmektedir. VR' nin ndromuhasebe
alaninda bazi potansiyel uygulamalarina kisaca asagida deginilmistir (Scott ve

digerleri, 2022).

2.4.4.2.1. Risk Algis1 ve Yatirnm Kararlar:

VR, bireylerin finansal riskleri nasil algiladigini ve bunlara nasil tepki verdigini
incelemek i¢in yatirim senaryolarini, piyasa dalgalanmalarin1 ve ekonomik riskleri
simiile edebilmektedir. Arastirmacilar, beynin farkli risk seviyelerine tepkisini
arastirmak ve risk alma davramisini etkileyen faktorleri belirlemek i¢in VR'yi

kullanabilmektedir.
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2.4.4.2.2. Dolandiricilik Tespiti ve Karar Verme Onyargilan

VR, muhasebe ve finansal baglamlarda karar verme onyargilarini ve bilissel
hatalar1 incelemek icin kullanilabilmektedir. Ornegin, arastirmacilar, denetgilerin
hileli faaliyetleri nasil tespit ettigini veya yatirimcilarin yatirim kararlarinda biligsel
Onyargilardan nasil  etkilenebilecegini arastirmak i¢in sanal senaryolar

olusturabilmektedir.

2.4.4.2.3. Norobilim Temelli Finansal Egitim

VR, ndéromuhasebe bulgularina dayali 6zel finansal egitim saglamak igin
benzersiz bir platform sunabilmektedir. Ornegin, sanal gerceklik simiilasyonlari,
muhasebecileri ve finans uzmanlarini finansal analiz ve karar vermede bilissel

Onyargilar tanima ve hafifletme konusunda egitmek icin tasarlanabilmektedir.

2.4.4.2.4. Finansal Terapi ve Davranis Degistirme

VR, finansal davranis1 1iyilestirmeyi amaclayan terapdtik uygulamalar
gelistirmek i¢in kullanilabilmektedir. Davranigsal ekonomi ve VR teknolojisinin
ilkelerini birlestirerek bireyler, sagliksiz finansal aligkanliklar1 ele almak ve

degistirmek i¢in tasarlanmis finansal senaryolara maruz birakilabilmektedir.

2.4.4.2.5. Risk Yonetimi Egitimi

VR simiilasyonlari, bireyleri risk yonetimi ve finansal planlama konusunda
egitmek i¢in glivenli ve gercekei bir ortam sunabilmektedir. Bu, 6zellikle ¢esitli piyasa
kosullarinda karar verme pratigi yapabilen Ogrenciler, finansal danigmanlar ve

tiiccarlar i¢in faydali olabilmektedir.

Noromuhasebenin nispeten yeni bir alan oldugunu ve VR'nin arastirma ve
uygulamalarina entegrasyonunun hala emekleme asamasinda oldugunu kabul etmek
onemlidir. VR teknolojisi ilerlemeye devam ettikge ve beynin finansal karar
vermedeki roliiniin anlasilmasi gelistikce, VR ve néromuhasebenin kesistigi noktada

daha heyecan verici gelismeler ve uygulamalar goriilebilecegi diisiiniilmektedir
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UCUNCU BOLUM
NOROMUHASEBE VE FINANSAL KARAR VERME:

UYGULAMA ALANLARININ NOROMUHASEBE ACISINDAN
DEGERLENDIRILMESI

3.1. NOROMUHASEBE VE FINANSAL KARAR VERME

3.1.1. Muhasebede Bilgisi Isleme ve Muhasebe Kararlar

Muhasebe uygulamalari; karar verme, finansal bilgiler, diizenlemeler ve etik
hususlar dahil olmak {izere cesitli faktorlerin dikkate alinmasini gerektirmektedir.
Genel olarak, muhasebede karar verme, ¢esitli teorik perspektiflerden yaklasilabilen
karmagik bir siiregtir. Normatif yaklasim, etik ilkelere dayali olarak kararlarin nasil
alinmasi gerektigini belirtirken, tanimlayici yaklasim, kararlarin gercekte uygulamada
nasil alindigimi agiklamaya calismaktadir. Biligsel onyargilar, sezgiler ve duygular
muhasebe ile ilgili alinacak kararlarda rol oynamakla birlikte karar verme siireglerini

desteklemek i¢in teknoloji de kullanilmaktadir.

Muhasebe bilgileri, yonetsel karar alma siireglerinde ¢ok 6nemli bir rol oynarken
ayn1 zamanda gelecege yonelik tahminlerde bulunmak icin temel olusturmaktadir
(Mouritsen ve Kreiner, 2016). Muhasebe bilgileri, performans yonetimi ve finansal
performans da dahil olmak iizere etkili kurumsal performansi desteklerken ayni
zamanda planlama, kontrol, koordinasyon, analiz ve karar verme siirecleri i¢in veri
saglamaktadir (Soudani, 2012). Ayrica; yatirimcilar, karar verme siireclerinde
muhasebe bilgilerine giivenmektedirler. Muhasebe bilgileri, psikolojik faktorlerle
birlikte  yatirimecilarin  sermaye  piyasasina  yatirim  yapma  kararlarim
etkileyebilmektedir. Bununla birlikte, muhasebe bilgilerinin psikolojik faktorlere
kiyasla yatirimcinin karar vermesinde daha biiyiik bir etkiye sahip oldugu
bilinmektedir (Latief ve Niu, 2020). Bu, yatirimcilarin muhasebe bilgilerine dayali

olarak rasyonel yatirim kararlar1 verme egiliminde olduklarin1 géstermektedir (Latief



ve Niu, 2020). Benzer sekilde, muhasebe bilgi sistemlerinin (MBS) kuruluslarin karar
alma siireclerinde 6nemli bir rol oynadigi bilinmektedir. Muhasebe bilgi sistemleri,
yodnetimin planlama ve karar alma siireglerinde de rol oynamaktadir. Ozellikle yiiksek
belirsizlik durumlarinda karar verme igin degerli bilgiler saglamaktadir (Monteiro ve
digerleri, 2021). Muhasebe bilgilerinin kalitesi, karar verme siiregleri i¢in ¢ok
Oonemlidir. Zamanindalik, dogruluk, eksiksizlik, ilgililik ve giivenilirlik, ticari ve
finansal karar vermenin temelini olusturan muhasebe bilgilerinin 6nemli 6zellikleridir.
Denetim siireci de, muhasebe bilgilerinin kalitesini artirarak karar verme siirecini
etkilemektedir (Puspasari ve Herwiyanti, 2021). Ayrica dig etkenlerdeki biiyiik
degisiklikler (COVID-19 salgin1 gibi) muhasebe bilgilerini ve dolayisiyla karar verme
stireglerini etkilemektedir (Humphreys ve Trotman, 2021). Bununla birlikte, bilgilerin
sunumuna iliskin tercihlerdeki farkliliklar karar verme siire¢lerinde muhasebe

bilgilerinin sinirli kullanimina sebep olabilmektedir (Rengel ve Schnorrenberger, 2022).

Muhasebe uygulamalarinin  birincil amaci, karar alma siireglerinde
kullanilabilecek dogru ve giivenilir finansal bilgiler saglamaktir. Sirketler, mali
tablolar ve diger agiklamalar yoluyla paydaslarma ilgili ve giivenilir bilgiler
saglamakla yiikiimliidiir. Bu agiklamalar, paydaslarin sirketin mali durumu ve
performansi hakkinda bilingli kararlar almasina yardimer olur. Muhasebe kararlari,
muhasebe standartlari, diizenleyici gereklilikler, endiistri uygulamalar1 ve yonetici
muhakemesi dahil olmak tizere c¢esitli faktorlerden etkilenir. Finansal bilgilerin
tutarliligini ve karsilastirilabilirligini saglamak i¢in sirketlerin genel kabul gérmiis
muhasebe ilkelerini (GAAP) veya uluslararas1 finansal raporlama standartlarini

(UFRS) takip etmesi de 6nem arz etmektedir.

Sonug olarak; muhasebe bilgisi, yonetsel karar verme siirecleri, organizasyonel
performans, yatirim karari verme ve ydnetim planlamasi i¢in gereklidir. Analiz,
koordinasyon, kontrol ve karar verme fonksiyonlar1 i¢in degerli veriler saglamaktadir.
Muhasebe bilgilerinin kalitesi, psikolojik faktorlerle birlikte yatirimci kararlarini
etkilemektedir. Muhasebe bilgi sistemleri, 6zellikle dinamik ve belirsiz ortamlarda
karar verme siireglerini desteklemede ¢cok dnemli bir rol oynamaktadir. Ancak, karar
alma siireclerinde muhasebe bilgilerinin kullanimi, sunumuna iliskin tercihlerdeki
farkliliklardan etkilenebilmektedir. Genel olarak, muhasebe bilgisi, ¢esitli

baglamlarda etkili karar verme i¢in degerli bir aragtir.
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3.1.2. Muhasebede Yargi ve Karar Verme Arastirmalari

Yargi ve karar verme arastirmalarinin (JDM) temeli biligssel psikolojiye
dayanmaktadir. Biligsel psikoloji, dikkat, algi, isleme ve problem ¢6zme dahil olmak
izere insan zihninin nasil ¢alistigini incelemektedir. Yargi ve karar verme arastirmasi,
bireylerin nasil ve ne kadar iyi yargida bulundugu ve karar verdigiyle ilgilenmektedir
(Ashton, 1982).

Yargi ve karar verme g¢aligmalart psikolojide bashi basina 6énemli olmasina
ragmen, Ozellikle muhasebe arastirmacilari tarafindan da benimsenmektedir. Ciinkii
denetciler, muhasebeciler, yoOneticiler, analistler, bankacilar ve yatirimcilar,
paydaslarinin, kisisel olarak kendilerinin ve bir biitiin olarak ekonominin refahim
etkileyen 6nemli yargilar ve kararlar almak i¢in finansal ve finansal olmayan bilgileri
kullanmaktadirlar. Bu profesyonellerin nasil ve ne kadar iyi yargilar ve kararlar
aldiklarin1 bilmek, bu yargilarin ve kararlarin nasil iyilestirilebilecegini anlamamiza
yardimcr olmaktadir. Yargilar1 ve kararlari iyilestirmenin yollarin1 belirlemek,
muhasebede yargi ve karar verme arastirmasinin temel amacidir (Ashton 1982; Ashton

ve Ashton 1995; Bonner, 2008; Libby, 1981).

Denetgilerin i¢ kontrol yargilarin1 inceleyen Ashton (1974) ve kredi
gorevlilerinin iflas tahminlerini inceleyen Libby (1975) nin ¢aligmalar1 muhasebede
yargl ve karar verme ile ilgili arastirmalarin erken donem oOrnekleridir. Yazarlarin
aragtirmalari, psikolojideki girdi bilgileri (yani ipuglari) ve ¢iktilar (yani yargilar veya
kararlar) arasindaki istatistiksel iligkileri inceleyerek bireylerin yargilarini ve
kararlarin1 modellemeye calisan politika yakalama arastirmalarindan ilham almastir.
Ashton (1974), denetgiler arasindaki tutarliligi ve denetgiler arasindaki fikir birligini
Olgerek, denetgilerin i¢ kontrol giiciiyle ilgili alt1 ipucunu ne kadar iyi isledigini
incelemistir. Bazi denetcilerin bu nispeten basit muhakeme gorevinde tutarsizlik
sergilediklerini ve hangi ipuglarmin kullanilacagi konusunda tek tip bir fikir birligi
olmadig1 sonucuna ulasmistir. Libby (1975), kredi memurlarindan yaris1 iflas
basvurusunda bulunan 60 sirket i¢cin bes oranm1 degerlendirmelerini isteyerek ipucu
kullanimina bakmistir. Tutarlilik, fikir birligi, giiven ve dogruluk ile 6l¢iildigii iizere
kredi gorevlilerinin iflas1 ne kadar iyi tahmin edebildiklerine odaklanmistir. Kredi

gorevlilerinin ne kadar iyi performans gosterdikleri konusundaki goriislerinin, gercek
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performanslarini giivenilir bir sekilde tahmin etmedigini ve bu da giivenlerinin yersiz
oldugunu gostermistir. Ashton (1974) ve Libby (1975) tarafindan yapilan bu erken
caligmalar, bugiin muhasebe alaninda JDM aragtirmasinin temelini atmistir (Jollineau

ve Durkin, 2018: 38).

Muhasebe alaninda JDM arastirmalari i¢in ikinci bir ilham kaynagi ise, Daniel
Kahneman ve Amos Tversky'nin 1974 yilinda yaptiklar1 "Belirsizlik Altinda Yargi:
Sezgisel Yontemler ve Onyargilar" adli 6ncii ¢calismalaridir. Daha sonra Kahneman,
Slovic ve Tversky'nin 1982'de yaymnlanan ayni adli kitabinda da bu calisma
Ozetlenmistir. Biligsel psikoloji ve karar verme alaninda ufuk agic1 olan bu caligma,
‘karar verme ve biligsel psikoloji’ alaninda temel g¢alismalardan biri olarak kabul
edilmektedir. Insan yargisim1 ve karar verme siireglerini etkileyen cesitli sezgisel
yontemleri ve Onyargilari arastiran Kkitaptaki tartigilan temel kavramlardan Dbiri,
bireylerin belirsizlik durumlarinda yargida bulunmak ve karar vermek icin
kullandiklar1 zihinsel kisa yollar ve pratik kurallar olan sezgisel yontemler fikridir.
Yazarlar, bireylerin basitlestirilmis ve genellikle kusurlu muhakeme siireglerine
giivendiginden, sezgisel yontemlerin karar verme siirecinde dnyargilara ve hatalara yol
acabilecegini savunmaktadir. Kitap ayrica, karar verme siirecinde rasyonellikten
sistematik sapmalar olan Onyargi kavrammi da aragtirmaktadir. Yazarlar
kullanilabilirlik sezgisel yontemi, temsil edicilik sezgisel yontemi ve sabitleme ve
ayarlama sezgisel yontemi gibi birka¢ yaygin Onyargiyr da tanimlamaktadir. Bu
Onyargilar, bireylerin nesnel kanitlara veya rasyonel analizlere dayanmayan yargilarda
bulunmalarina ve kararlar almalarina yol agabilmektedir. Ayrica, yazarlar
cergevelemenin karar verme {izerindeki etkisini tartigmaktadirlar. Bilginin sunulma
veya g¢ergevelenme bigiminin bireylerin yargilarini ve secimlerini énemli Olciide
etkileyebilecegini savunmaktadir. Ornegin, bir karar potansiyel kayiplar ¢ercevesinde
verildiginde, bireyler kararlarinda potansiyel kazanglar agisindan verildigi zamana
kiyasla riskten daha fazla kacinabilmektedir. Kitap ayrica, kanitlar aksini gosterse bile
bireylerin yargilarina ve tahminlerine asir1 glivenme egiliminde olduklar1 asir1 giiven
kavramini da arastirmaktadir. Yazarlar, asir1 giivenin zayif karar vermeye ve riskleri
ve belirsizlikleri dogru bir sekilde degerlendirmede basarisizliga yol agabilecegini
savunmaktadirlar. Genel olarak kitap, insan yargis1 ve karar verme siirecinin altinda

yatan bilissel siireclerin kapsamli bir analizini saglamaktadir. Bu siire¢lerin dogasinda
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var olan sinirlamalari ve 6nyargilara deginerek daha rasyonel ve bilingli kararlar almak
icin bu Onyargilart anlamanin ve azaltmanin 6nemini vurgulamaktadir (Jollineau and
Durkin, 2018: 38). Arastirmalara gore; potansiyel olarak biiyiik ekonomik sonuglar
igeren kararlar almak durumunda olan bilgili profesyonellerin, iiniversite 6grencileri
veya Kahneman ve Tversky'nin deneylerinde kullanilan siradan insanlarla ayn1 yargi
ve karar verme onyargilarini sergilemeyecekleri agiktir. ilgi cekici bir sekilde,
muhasebe alanindaki erken donem JDM ¢aligsmalari, muhasebe profesyonellerinin de
bu Onyargilar sergilediklerini ortaya c¢ikarmistir (Joyce ve Biddle 1981a, 1981b;
Burgstahler ve Jiambalvo, 1986; Moser, 1989).

1980' lerin basindan 1990' larin sonlarina kadar JDM arastirmalarinin odak
noktasi; 6zellikle deneyimli denetgiler ve finansal bilgi kullanicilar tarafindan yapilan
muhakemelerin incelenmesi olmak iizere, uzmanlarin muhakeme yeteneklerini nasil
gelistirdigine dair i¢gdriiler elde ederek, bu bilgiyi; muhakeme yeteneklerini

gelistirmek icin daha az deneyimli kisilere etkili bir sekilde aktarabilmektir.

Libby ve Luft (1993), JDM literatiiriiniin bilime katkilarin1 agiklamak
konusunda ¢ok 6nemli bir rol oynamistir ve asagidaki denklemi kullanarak daha fazla
arastirma icin bir cerceve saglamistir. Performans = f (Yetenek, Bilgi, Cevre,
Motivasyon). Bu denklemde, her bir 6ge dogrudan veya dolayli olarak performansi
etkilemektedir ve birbirleriyle etkilesime girmektedir. Bonner (1990) ve Frederick
(1991) bu goriisii destekleyen aragtirmacilar arasinda yer almistir. Yetenek, dogrudan
performansla ilgili olarak kabul edilmektedir. Ayrica, yiiksek diizeyde bir yetenek,
performansi etkilemede bilginin roliinii kolaylagtirmaktadir. Bagka bir deyisle, daha
fazla yetenege sahip bireyler, bilgilerini eldeki gorevlere uygulama konusunda daha

iyi olabilmektedirler.

Libby ve Luft (1993), 6grenme firsatlari, rehberlik ve karar yardimecilar
(teknoloji), 6n bilgi, hiyerarsik grup ayarlar1 ve zaman i¢inde ¢oklu yargilar gibi JDM'
yi etkileyebilecek temel c¢evresel faktorleri belirlemislerdir. Bu faktorler, bir gorevi
gerceklestirmek icin gereken bilgiyi degistirebilmektedir veya gorev i¢in getirilen ¢aba
ve motivasyon diizeyini etkileyebilmektedir. Bu faktorler arasindaki etkilesim oldukca

karmasiktir.

Ashton (1990), bireysel olarak bir tahvil derecelendirme gorevinde karar

yardimcilarinin, geri bildirimin, parasal tesviklerin ve gerekce gereksinimlerinin
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varligimin performansi iyilestirdigi sonucuna ulasmislardir. Bu, belirli faktorlerin
kombinasyonunun  karar verme  performansinda  beklenmedik  sonuglar

yaratabilecegini diisiindiirmektedir.

Libby ve Luft (1993) ve Ashton'a (1990)’a ek olarak bu konuda deginilebilecek
diger iki makale McDaniel (1990) ve Glover'dir (1997). McDaniel (1990), denetim
yapist ve zaman baskisi arasindaki etkilesimi incelerken Glover (1997), muhasebe
ortamlarinda JDM performans1 {izerindeki zaman baskis1 ve hesap verebilirlik

arasindaki etkilesimi incelemistir.

Bu caligmalar, muhasebe baglamlarinda JDM'yi incelerken c¢esitli c¢evresel
faktorleri ve bunlarin etkilesimlerini dikkate almanin 6nemini vurgulamaktadir. Bu
dinamikleri anlamak, muhasebe ve ilgili alanlarda karar verme siireclerini

tyilestirmeye katki sunacaktir (Jollineau and Durkin, 2018: 39).

2000’11 y1llarin baglangicinda, JDM ile ilgili biligsel psikoloji arastirmalari, bilis
icin ikili isleme gercevesi tizerinde 6nemli bir fikir birligine varmistir (Evans, 2008).
Bu cer¢ceve, Kahneman tarafindan 2011'de tanitildig1 ve daha 6nce 2002' de Kahneman
ve Frederick ile tartisildigi sekliyle daha ¢ok Sistem 1 ve Sistem 2 isleme olarak
bilinmektedir. Gilovich, Griffin ve Kahneman (2002), kapsamini tiim sezgisel
yargilar1 ve kararlar kapsayacak sekilde olasiliksal yargilarin 6tesine genisleterek, bu
cercevenin sezgisel ydntemler ve Onyargi arastirmalarina nasil uygulandigin

oOzetlemektedirler.

Ikili sistem cercevesinin, muhasebe ve denetim alanindaki mevcut arastirmalari
kavramak ve gelecekteki calismalara rehberlik etmek icin oldukca degerli

olabilecegine inanilmaktadir (Griffith ve digerleri, 2016).

Sistem 1: Genellikle sezgisel sistem olarak adlandirilan Sistem 1, hizli, otomatik
ve bilingsizce ¢alisir. Onceki bilgi ve inanglara dayali olarak uyaranlara hizli ve
dontiglii tepkiler tretir. 1. Sistem isleme Ornekleri, tanidik kisileri tanimay1, basit
aritmetik iglemleri gergeklestirmeyi, trafik dur isaretlerine uymay1 ve "ekmek ve . . . "

gibi kelime ciftlerini tamamlamayi igerir.

Sistem 2: Analitik sistem olarak bilinen Sistem 2, isleyen bellegi kullanan daha
yavas, kasith ve mantikli muhakeme siireglerini i¢erir. Karmasik aritmetik problemleri

¢6zmek, daha once tanidik bir yiizii nerede gormiis olabilecegimizi hatirlamak, sosyal
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etkilesimleri izlemek ve kaygan yollarda veya yogun trafikte ara¢ kullanirken bize

yardimc1 olmak gibi daha karmasik gorevleri yerine getirir (Kahneman 2011).

Son arastirmalar, bu iki sistemin paralel ¢alistigini ve birbirine bagimli oldugunu
gostermektedir (Evans 2006). 1. Sistem, mevcut bilgi ve inanglara dayali olarak,
zihinsel modeller veya makul hipotezler gibi varsayilan yanitlar sunma egilimindedir.
Sistem 2, Sistem 1'in daha hizli, daha otomatik islemlerinin s1g analitik izlenmesini
saglar (De Neys ve Glumicic, 2008). 1. Sistem tarafindan verilen sezgisel yargilar, 2.
Sistem tarafindan desteklendiginde onaylanir. Ancak, ¢catigmalar ortaya ¢ikarsa, yani
2. Sistem, 1. Sistem'in sezgisel yargilarin1 onaylamazsa, 2. Sistem daha derin bilissel
islemeyi tetikler. Bu siire¢, Sistem 1 tarafindan yapilan sezgisel yargilar1 gegersiz

kilabilir veya diizeltebilir (Jollineau and Durkin, 2018: 40).

Hem Sistem 1 hem de Sistem 2 diisiincesi giinliik hayatimizda 6nemli roller
oynar. 1. Sistem, hizl1 bir sekilde diislinmemize ve aninda kararlar almamiza yardimei1
olurken, 2. Sistem, gerektiginde kasitli ve mantikli secimler yapmamiza olanak tanir.
Ancak, Sistem 1'in siirlamalarini ve Onyargilarin1 anlamak, muhakeme ve karar
vermede hatalardan kagimmak igin ¢ok Onemlidir. Her iki sistemin kullanimini

dengelemek, ¢esitli durumlarda daha etkili ve dogru karar vermeye yol agabilir.

Kisaca; yargilar, baz1 hedefler veya olaylarla ilgili degerlendirmeler veya
tahminlerdir, kararlar ise genellikle yargilar1 takip eden eylemlerdir. Bireylerin nasil
yargida bulundugunu ve karar verdigini anlamak, bireyin bilgiyi nasil aradigini, bir
yargida bulunmak i¢in bilginin nasil islendigini ve yargilarin nasil kararlara

doniistiiglinii anlamay1 kapsamaktadir (Jollineau ve Durkin, 2017: 37).

3.1.3. Muhasebe Kararlarinda Noroekonomi ve Rasyonellik

Klasik ve neo-klasik iktisat teorileri, insanin karar vermesinde rasyonellik ve
optimalligin énemini vurgulayan "homo ekonomikus" kavramini benimsemektedir.
Karar vermenin normatif dogasi, eylemlerin, istenen hedeflere ulagmak icin rasyonel
yontemler kullanilarak kazanglari en st diizeye ¢ikarmak i¢in optimize edildigini
ifade eder. Bununla birlikte, karar vermenin tanimlayici yonii, kisilik 6zellikleri,
duygular, motivasyon, risk egilimi, sosyal etkiler gibi kararlar1 etkileyen faktorlerin

karmagik etkilerini hesaba katar (Falzer 2004). Klasik yaklagimin sinirlamalart vardir
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ve her karar verme siirecini tekdiize, standart bir sekilde ele aldig1 i¢in pratikte yaygin
olarak uygulanamaz (Beach ve Lipshitz 1993). Bayes’in olasilik teorisi, belirsizlik
iceren durumlarda tahminlerde bulunmanin, c¢ikarimlarda bulunmanin ve Kkarar
vermenin temelini olusturur. Gergek diinya senaryolarini modellememize, riskleri
degerlendirmemize ve verilerdeki temel kaliplari anlamamiza olanak tanir. Pratik
uygulamalarina ek olarak, olasilik teorisinin ayrica derin teorik ¢ikarimlart ve
matematigin ve bilimin diger alanlariyla baglantilar1 vardir. Ancak karar vermede
rasyonelligin 6nemi, matematiksel modellerin varsaydigindan ¢ok daha diisiiktiir
(Patel ve digerleri, 2002). Bu konuda siiregelen tartismalar yeni paradigmalarin

temelini olusturmaktadir.

Insanoglunun tamamen rasyonel oldugu ve kararlari miikemmel bilgiyle
optimize edebildigi seklindeki geleneksel goriisiin aksine, ekonomi alaninda Nobel
odiilli Herbert A. Simon tarafindan gelistirilen sinirli rasyonellik, insanlarin karar
verme siirecini etkileyen sinirli biligsel yeteneklere ve kaynaklara sahip oldugunu
kabul eder. Karar vericiler karmasiklik, belirsizlik, zaman kisitlamalar1 veya asir1 bilgi
yuklemesi ile karst karsiya kaldiklar1 durumlarda, mevcut tiim secenekleri ve
potansiyel sonuglar1 tam olarak analiz edemezler. Bunun yerine, bireyler, belirli bir
durum i¢in yeterince iyi veya tatmin edici olan, ancak uzun vadede mutlaka optimal
veya maksimize edici olmayan kararlara varmak i¢in basitlestirici stratejilere, pratik

kurallara veya sezgisel yontemlere giivenirler.

Daniel Kahneman'in (2002) belirsiz durumlarda karar verme stirecini agiklamak
i¢cin psikolojik bilimler ile ekonomiyi birlestirmesi bu alanda énemli bir paradigma
degisikligine yol agmistir. Beklenti teorisi ve davranigsal ekonomi iizerine ¢alismalari,
ona 2002' de iktisadi bilimler alaninda Nobel Odiilii kazandirmistir. Arastirmalari,
davranigsal ekonomi alanini sekillendirmede etkili olmustur ve gesitli gercek diinya
baglamlarinda politika olusturma ve insan davranigini anlama konusunda 6nemli
etkileri olmustur. Beklenti teorisi, karar vermede bilissel Onyargilara yol acgabilen
sezgisel yontemlerin énemini vurgulamaktadir. Duygularin ve biligin karar verme
stirecine bu sekilde entegre edilmesi, organizasyonlarda duygular {izerine yapilan
caligmalarin ilerlemesini tesvik etmistir. Sonug¢ olarak, bir bilgi sisteminin
kusurlarindan, belirsizlikten, insani degerler, beceriler, kapasiteler, aligkanliklar,

motivasyon veya tatmin duygusu ile uyumlu ¢éziimler bulma egiliminden etkilenen
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onemli faktorlerin hayati bir rol oynadigi sinirli rasyonellik paradigmasi

benimsenmistir (Solty ve arkadaglari, 2017).

Biligsel yaklagim, bireylerin yalnizca 6nceden sunulan davranis modellerine
giivenmek yerine, belirli bir durumla ilgili gelen bilgileri secerek yargilamaya dayali
secimler yaptig1 bilgi isleme modellerine dayanan teorilerde de goriilmektedir (Payne
ve Bettman, 2004). Iktisat teorisinin temel araglari, davrams ve beyin arasindaki
iligskiyi incelemek i¢in de potansiyel bir etkiye sahiptir. Bu baglamda; 20. yiizyilin
sonlarinda “néroekonomi” ortaya ¢ikmistir. Noroekonomi, gozlemlenen davranis ile
psiko-fizyolojik faktorler arasinda baglantilar kurmaya calisir (Rustichini, 2009).
Karar verme siireglerinin, 6zellikle ekonomik seg¢imlerle ilgili olanlarin, noral temelini
anlamayi amaglar. Bu alan, beynin farkli secimleri nasil hesapladigint ve
degerlendirdigini ve kararlar aldigin1 arastirmak i¢in norobilim, ekonomi ve
psikolojiden gelen i¢goriileri birlestirir.

ML Platt ve PW Glimcher'in 1999'da yayinlanan "Parietal korteksteki karar
degiskenlerinin sinirsel bagintilar1" adli makalesi, genellikle beyindeki karar verme
sireglerinin isleyisine ekonomik ve matematiksel acidan yaklagimin 6nemli bir
kilometre tas1 olarak kabul edilir. Arastirma, ekonomik se¢imler sirasinda beynin karar
verme ile iligkili bir alan1 olan parietal korteksteki noral aktiviteyi incelemistir.
Gelecekteki caligmalarin temelini atarak ndroekonomi alaninin baslangici olan bu
caligmadan sonra arastirmacilar, noral siireclerin ekonomik karar verme ile nasil
iligkili oldugunu arastirmak igin ¢esitli beyin goriintiilleme teknikleri kullanmislardir.
Alan ilerledikce, Sharp ve digerleri (2012) gibi diger arastirmacilar ve calismalar karar
vermenin arkasindaki néral mekanizmalarin anlasilmasina katkida bulunarak karar
verme siireclerinde yer alan algoritmalar {izerindeki potansiyel norobiyolojik

kisitlamalari ortaya ¢ikarmiglardir.

Yapilan ve siiregelen arastirmalar 151¢1inda ndroekonominin, tiiketici davranigini
anlama, finansal karar verme ve piyasa davraniginin nérobiyolojik temeli dahil olmak
lizere ¢ok sayida gercek diinya uygulamasina sahip oldugu goriilmektedir. Insan
zihnine ve davranisina dair degerli iggoriiler sunan, heyecan verici ve biiyiiyen bir alan

olmaya devam etmektedir.

Beyindeki karar degiskenlerini incelemek, karar vermenin temel yonlerini

anlamay1 igerir. Birkac ayr1 secenekle karsi karsiya kalan bir organizma, her birinin
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erdemlerini degerlendirip takip etmek i¢in birini segtiginde bir karar verilir.
Laboratuar kosullarinda denekler kontrollii bir ortama yerlestirilir ve genellikle
verdikleri yanitlara bagli o6diil vaadiyle motive olan, diigmeye basma veya goz
hareketleri gibi agik motor tepkiler vererek segimlerini iletir. Bilissel olarak duygusal
karar verme, bilingsizce ama oldukga etkili bir sekilde odiil, ceza ve risk
parametrelerini dikkate alir (Damasio, 2009). Bu degere dayali karar, yalnizca
seceneklerin anlik duyusal 6zellikleri tarafindan yonlendirilen bir se¢im degil, ayni
zamanda bireyin 0znel deneyimi ve tercihlerinden etkilenen bir se¢imdir. Degere
dayali gorevler, karar vericinin igindeki goriinmeyen faktorlere baghdir. Karar
degiskenleri, 6znenin karar siirecinde, se¢imlerine rehberlik etmekle ilgili mevcut
davranigsal seceneklerin 6zelliklerini 6zetleyen niceliklerdir (Corrado ve digerleri,
2009). Bu karar verme modelleri, karmagik sorunlara yaklasmak igin ¢erceveler
saglayarak karar verme siirecinde bireylere ve Kuruluslara rehberlik etmektedir. Model
se¢imi, sorunun dogasina, mevcut bilgilere, zaman kisitlamalarina ve karar vericinin
tercihlerine baglidir. Bu yontem, c¢esitli diistinme stillerini tesvik eder ve kapsamli

karar analizine yardimci olur.

3.1.4. Finansal Karar Vermenin Noral Mekanizmalari

Noral mekanizmalar, sinir sistemi i¢inde algi, bilis, davranis ve diger fizyolojik
faaliyetler gibi ¢esitli islevlere katkida bulunan altta yatan siiregleri ve yapilar1 ifade
eder. Bu mekanizmalar, noronlarin (sinir hiicrelerinin) etkilesimlerini ve
elektrokimyasal sinyaller araciligiyla aralarindaki iletisimi igerir. Sinirsel
mekanizmalar1 anlamak, beyin islevinin karmasikli§ini ve bunun diisiincelerimizi,
duygularimiz1 ve eylemlerimizi nasil ortaya ¢ikardigini ¢ézmek icin ¢ok onemlidir
(Eagleman, 2015). Sonraki boliimlerde karar vermenin biyolojik, psikolojik ve
molekiiler yonleri néromuhasebe agisindan degerlendirilecektir. Oncesinde néral
mekanizmalar ile ilgili kavramlara ve finansal karar verme ile ilgili olan beyin

alanlarina ve bolgelere yer verilmistir.
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3.1.4.1. Noral Mekanizmalar ile Tlgili Bazi Onemli Kavramlar

Bu boliimde sinir sistemi ile ilgili sik¢a karsilastigimiz baz1 kavramlara kisaca
yer verilmistir (Aday ve digerleri, 2017: 31-33; Oyman, 2019: 79-80).

Noron: Sinir sisteminin temel yapi taslari noronlardir. Bu 6zellesmis hiicreler,
elektriksel ve kimyasal sinyaller yoluyla bilgi almak, islemek ve iletmekten

sorumludur.

Sinaps: Noronlar, sinaps adi verilen kavsaklarda birbirleriyle iletisim kurar. Bir
elektrik sinyali (aksiyon potansiyeli) bir ndronun aksonunun ucuna ulastiginda,

norotransmiterler sinapsta salinir ve sinyali komsu néronun dendritlerine iletir.

Norotransmiter: Bunlar, noronlar arasindaki iletisimi kolaylastiran kimyasal
habercilerdir. Alict néronda bir elektrik sinyalinin olusumunu tesvik eden veya

engelleyen, postsinaptik noron iizerindeki reseptorlere baglanirlar.

Sinir Devreleri: Noronlar genellikle sinir devreleri olarak bilinen karmasik
aglarda birlikte ¢alisirlar. Bu devreler bilgileri isler ve gorsel bilgileri islemek veya kas

hareketlerini koordine etmek gibi belirli islevleri yerine getirir.

Plastisite: Noral plastisite, beynin deneyimlere, 6grenmeye ve c¢evredeki
degisikliklere yanit olarak yapisim1 ve islevini uyarlama ve yeniden diizenleme

yetenegini ifade eder. Bu esneklik, 6grenme ve hafizada kritik bir rol oynar.

Sinirsel Salinmmlar: Sinirsel aktivite, sinirsel salinimlar olarak bilinen ritmik
elektriksel aktivite modelleri sergiler. Bu salinimlar dikkat, hafiza ve alg: gibi ¢esitli
biligsel siireglerle iligkilidir.

Sinir Yollar1: Sinir yollari, bilginin farkli beyin bolgelerini birbirine baglamak

ve ¢esitli islevleri koordine etmek i¢in sinir sistemi i¢inde seyahat ettigi yollardir.

3.1.4.2. Finansal Karar Vermeye Dahil Olan Beyin Bolgeleri

Finansal karar verme, ¢esitli noral mekanizmalardan etkilenen karmasik bir
stirectir. Bu mekanizmalarin incelikleri hakkinda 6grenilecek daha ¢ok sey olsa da,
norobilim ve davranigsal ekonomideki aragtirmalar, ilgili baz1 temel faktorlere 151k
tutmustur (Kable ve Glimcher, 2009; Smith ve Huettel, 2010). Karar vermede ¢ok

sayida beyin bolgesi s6z konusu olsa da, birkag kilit alan 6nemli bir rol oynar.
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Finansal karar vermede yer alan bazi temel néral mekanizmalar sunlardir:

Prefrontal Cortex (PFC) (Prefrontal Korteks): PFC, ozellikle dorsolateral
prefrontal korteks (DLPFC), planlama, akil yiiriitme ve karar verme gibi yiiriitiicii
islevler i¢in ¢ok onemlidir. Cesitli beyin bolgelerinden gelen bilgileri birlestirir ve
potansiyel sonuglar1 degerlendirmeye ve riskleri ve ddiilleri tartmaya yardimci olur

(Kable ve Glimcher, 2009: 734).

Ventromedial Prefrontal Cortex (VMPFC) (Ventromedial Prefrontal
Korteks): VMPFC, deger atama ve finansal se¢imlerin duygusal Onemini
degerlendirme ile ilgilidir. Duygular1 karar verme siiregleriyle biitlinlestirir ve risk

degerlendirme ve 0diil islemede rol oynar (Kable ve Glimcher, 2009: 734).

Striatum (Striyatum): Cekirdegi akumbens dahil olmak iizere striatum, 6diil
beklentisi ve takviyeli o6grenme ile iliskilidir. VMPFC'den ve diger beyin
bolgelerinden girdi alir ve finansal sonuglar1 degerlendirmede, gelecekteki odiilleri
tahmin etmede ve karar vermeyi etkilemede rol oynar (Kable ve Glimcher, 2009: 734).

Insular cortex (Insula): Insula, duygulari, 6zellikle de finansal kayiplarla ilgili
tiksinti veya tiksinme deneyimini islemekle ilgilidir. Potansiyel olumsuz sonuglara
yanit olarak riskten kaginma davranisinda rol oynar (Smith ve Huettel, 2010: 857).

Anterior Cingulate Cortex (ACC) (On Singulat Korteks): ACC, belirsizlik
altinda catisma izleme, hata tespiti ve karar verme ile iliskilidir. Rakip secenekler
arasindaki catigsmalar1 ¢c6zmeye ve farkli segeneklerin potansiyel maliyet ve faydalarim
degerlendirmeye yardimci olur (Smith ve Huettel, 2010: 857).

Amygdala (Amigdala): Amigdala, duygusal islemede ve potansiyel tehditlerin
veya risklerin degerlendirilmesinde rol oynar. Riske, belirsizlige ve odiile verilen
yanitlar1 degistirerek finansal karar almay1 etkileyebilir (Thompson, 2001: 1122).

Hippocampus (Hipokampus): Hipokampus, hafiza olusumu ve geri ¢agirma
ile ilgilidir. Gegmis finansal deneyimleri hatirlamaya, sonuglarini degerlendirmeye ve
bu bilgileri gelecekteki karar verme siirecine rehberlik etmek i¢in kullanmaya yardimci
olur (Thompson, 2001: 1121).

Dopaminergic Neurons (Dopaminerjik): Odiillendirici finansal sonuglara

yanit olarak dopamin salinimi, olumlu karar vermeyi gii¢lendirir ve gelecekteki
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secimleri motive eder. Beynin ddiil sistemi, finansal karar vermede ¢ok 6énemli bir rol

oynar.

Noral mekanizmalart incelemek; genellikle fMRI (fonksiyonel manyetik
rezonans gorlintileme), EEG (elektroensefalografi), hiicresel calismalar ve
hesaplamali modelleme gibi beyin goriintiileme teknikleri dahil olmak iizere cesitli

bilimsel yontemleri igerir (Kenning ve Plassmann, 2005).

Finansal karar vermenin, yukarida agiklanan noral mekanizmalara ek olarak
cesitli psikolojik, sosyal ve baglamsal faktorlerden etkilenen karmagsik bir siireg
oldugunu belirtmek gerekmektedir. Bireysel farkliliklar, biligsel onyargilar ve dis

faktorler de finansal kararlarin sekillenmesinde 6nemli rol oynar.

3.1.5. Karar Vermenin Norobiyolojisinin Noromuhasebe Ac¢isindan

Degerlendirilmesi

Karar vermenin norobiyolojisi, beynin bilgiyi nasil islediginin, se¢enekleri
nasil degerlendirdiginin ve karar verme baglaminda eylemleri nasil sectiginin
incelenmesini ifade eder (Rangel ve digerleri, 2008a, 2008b). Noromuhasebe
acisindan degerlendirilme yapilirken, beynin isleyisinin ve sinirsel siireglerin finansal
secimleri ve davranislart nasil etkileyebilecegine deginilmistir. Altta yatan
norobiyolojik mekanizmalar1 anlamak, se¢cimlerimizi yonlendiren bilissel ve sinirsel

stiregler hakkinda fikir edinmemizi saglayacaktir (Potemkowski, 2017: 4).

Noral Devreler: Karar verme, noral devreler halinde organize edilmis birden
fazla beyin bolgesinin etkilesimini igerir. Bu devreler, karar verme siireclerine
rehberlik etmek i¢in duyusal bilgileri, anilar1 ve duygular biitiinlestirir (Potemkowski,
2017: 13). Karar vermede yer alan kilit beyin bolgeleri arasinda prefrontal korteks
(PFC), bazal gangliyonlar, hipokampus, amigdala ve insula yer alir. Bu bdélgeler,
degerleme, 6diil isleme, risk degerlendirmesi ve 6grenme gibi karar vermenin farklh
yonlerine katkida bulunan birbirine bagh aglar olusturur (Kable ve Glimcher, 2009:
734). Noromuhasebe, finansal se¢imlerle ilgili karar verme gorevlerinde yer alan noral
devreleri ve beyin bolgelerini arastirmaktadir. Noral temeli anlamak, finansal karar
verme becerilerindeki bireysel farkliliklar1 agiklama konusunda 6nemli bir asama

olarak degerlendirilmektedir (Sewell ve Smith, 2016: 273).
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Odiil Isleme: Beynin 6diil sistemi karar vermede merkezi bir rol oynar. Ventral
tegmental alan (VTA) ve niikleus akumbens (NAc) gibi bolgelerde motivasyon ve
zevkle iliskili bir norotransmiter olan dopaminin salinmasini igerir. Odiiller bu
bolgeleri harekete gecirir ve yaptigimiz secimleri etkileyerek davranisi giiclendirir.
Odiillerin beklentisi ve deneyimi, secenekleri degerlendirmede dnemli faktdrlerdir ve
karar verme siireglerini degistirebilecek degere sahiptir. Noromuhasebe arastirmasi,
bu noral siireglerin finansal baglamlarda risk alma davraniglarin1 nasil etkiledigini
arastirir. Risk ve 6diil islemedeki farkliliklarin, yatirnm kararlar1 ve finansal risk

yonetimi lizerinde 6nemli etkileri buluinmaktadir (Maison ve Oleksy, 2017: 278).

Deger Kodlama: Beyin, farkli seceneklerle iligkili 6znel degeri kodlar.
Noroekonomi modelleri genellikle fayda veya subjektif deger gibi terimleri kullanarak
deger temsilini tanimlar. PFC, ozellikle orbitofrontal korteks (OFC), deger
kodlamasinda yer alir. OFC'deki farkli noral popiilasyonlar, farkli seceneklerin 6znel
degerini kodlayarak karsilastirma ve karar vermeye olanak tanir. Deger kodlamasi risk,
caba, sosyal baglam ve kisisel tercihler gibi faktorlerden etkilenmektedir (Panksepp
ve Wilson, 2016: 243).

Duygu ve Etki: Duygular ve duygusal durumlar karar vermeyi 6nemli dl¢iide
etkilemektedir. Duygularin ve duygusal hatiralarin islenmesinde yer alan amigdala ve
diger limbik sistem yapilari, diger kararla ilgili beyin bolgeleriyle etkilesime girer.
Duygular, segeneklerin degerlendirilmesini etkileyerek veya riskten kaginmay1 veya
risk arama davranigini tegvik ederek karar vermeyi saptirabilmektedir (Lis ve Kirsch,
2016: 318). PFC ve amigdala arasindaki etkilesim, duygusal bilgiyi karar verme
slirecine entegre etmek i¢in kritik Oneme sahiptir (Takahashi, 2016: 91).
Noromuhasebe, duygusal tepkilerin finansal kararlar1 nasil etkiledigini ve duygusal

diizenlemenin finansal sonuglar1 nasil etkileyebilecegini arastirmaktadir.

Bilissel Kontrol: Karar verme genellikle diirtlisel tepkileri engellemeyi,
odaklanmay1 siirdiirmeyi ve kasitli se¢imler yapmak i¢in ¢aba gostermeyi igeren
biligsel kontrol siireglerini gerektirir (Sottys ve digerleri, 2017: 40). PFC, ozellikle
dorsolateral prefrontal korteks (dIPFC), bilissel kontrol i¢in ¢ok dnemlidir. Otomatik
veya gliclii yanitlar1 izleyerek, degerlendirerek ve gegersiz kilarak karar verme

stireglerini diizenlemeye ve yonlendirmeye yardimci olur (Strobel, 2016: 215).
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Ogrenme ve Uyum: Karar verme duragan degildir, deneyimlerden 6grenmeyi
ve geri bildirime dayali davranislari uyarlamay1 igerir. Beynin 6diil sistemindeki
dopamin sinyalinin aracilik ettigi pekistirmeli 6grenme stiregleri, deger temsillerini
giincellemek ve karar verme stratejilerini ayarlamak i¢in ¢ok 6nemlidir (Strobel, 2016:
223). Hafiza ve o6grenmedeki roliiyle taninan hipokampus, ge¢mis kararlar ve
sonuclarla ilgili bilgilerin kodlanmas1 ve geri alinmasiyla ilgilidir (Biderman ve

digerleri, 2020: 544).

Karar vermenin ndrobiyolojisi karmagsik ve dinamik bir c¢alisma alanidir.
Norogoriintiileme tekniklerinindeki gelismeler; karar verme siireglerinin altinda yatan
noral mekanizmalar hakkinda degerli bilgiler saglamaktadir (Gui ve digerleri, 2010).
Bununla birlikte, pek ¢ok soru vardir ve devam eden arastirmalar, beynin segimleri
nasil yaptiginin inceliklerini ¢6zmeye devam etmektedir. Karar vermenin
norobiyolojisinin néromuhasebe agisindan degerlendirilmesi, finansal se¢imlerin ve
davraniglarin altinda yatan noral siireclere dair degerli bilgiler sunar (Suryati ve
Mooduto, 2021: 43). Norobilim ve muhasebe arasindaki boslugu dolduran
noromuhasebe, finansal baglamlarda karar vermenin daha kapsamli bir sekilde
anlasilmasina katkida bulunarak finansal karar verme uygulamalarini ve finansal

egitimi gelistirmek i¢in yeni olanaklar agma potansiyeline sahiptir.

3.1.6. Karar Vermenin Psikolojik Belirleyicilerinin Noromuhasebe

Agisindan Degerlendirilmesi

Psikolojik belirleyiciler, bireylerin yaptiklar: se¢imleri ve bu se¢imlere ulasmak
icin kullandiklar siiregleri etkileyerek, karar vermede ¢ok 6nemli bir rol oynar. Bu
belirleyiciler, karar vermeyi sekillendiren bir dizi bilissel, duygusal ve sosyal faktorii
kapsar (Tyburski, 2017: 19). Noéromuhasebe agisindan karar vermenin psikolojik
belirleyicilerini incelerken, birkag temel faktor devreye girmektedir. Asagida karar
vermenin bazi temel psikolojik belirleyicilerine ve ndromuhasebe agisindan
degerlendirilmesine kisaca yer verilmistir. Bu ¢alismanin sonraki bdliimlerinde belli

bash faktorler detayl olarak ele alinacaktir.

Biligsel dnyargilar, en basit tanimiyla karar verme siireclerini olumsuz etkileyen
diistinmedeki sistematik hatalardir (Gigerenzer ve Gaissmaier, 2011: 451). Bireylerin

karmasik bilgi islemeyi basitlestirmek i¢in kullandiklar1 sezgisel yontemlerden
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(zihinsel kisayollar) etkilenirler. Bilissel dnyargilara 6rnek olarak; dogrulama yanlilig
(6nceden var olan inanglart dogrulayan bilgileri tercih etme), kullanilabilirlik yanlilig:
(kolayca erisilebilir bilgilere giivenme) ve ¢apalama veya baglama yanlilig1 (sunulan
ilk bilgilerden etkilenme) gosterilebilir. Bu Onyargilar yetersiz karar verme
sonuclarina yol agabilmektedir. Noromuhasebe, bilissel yanliliklarin ardindaki noral
mekanizmalart ve bunlarin nasil yetersiz finansal secimlere yol agabilecegini

arastirmaktadir.

Bireylerin riskleri algilama ve degerlendirme bigimleri karar vermeyi énemli
dlgiide etkilemektedir. insanlar, kisisel deneyimler, duygular ve sosyal etkiler dahil
olmak iizere cesitli faktorlere dayali olarak riskleri abartabilmekte veya hafife
alabilmektedir. Ornegin, bireyler potansiyel kayiplara kazanglardan daha duyarh
olduklarinda riskten kaginma davranigina yol acan kayiptan kagmmma davranisi
sergilemektedirler. Risk algis1 6zneldir ve korku, belirsizlik ve algilanan kontrol gibi
psikolojik faktorlerden etkilenebilmektedir (Heilman ve digerleri, 2016: 120).
Noromuhasebe, beynin riskleri nasil degerlendirdigini ve bireysel risk toleransinin
norolojik faktorlerden nasil etkilendigini anlamaya yardimci olmaktadir. Bu bilgi,
finansal danigmanlarin tavsiyelerini miisterilerinin risk tercihlerine etkili bir sekilde

uyarlamalari i¢in de gereklidir (Ricciardi ve Rice, 2014: 332).

Karar verme genellikle kisa vadeli diirtiileri uzun vadeli hedeflere karsi
dengelemeyi icerir. Noromuhasebe, diirtii kontrolii ve 6zdenetim ile iligkili beyin
bolgelerini aragtirarak, finansal 6z disiplinin ve gecikmis hazzin sinirsel temeline

iliskin iggoriiler de saglar (Kalenscher, 2006: 203).

Duygular, seceneklerin degerlendirilmesini ve sonraki secimleri etkileyerek
karar vermede hayati bir rol oynar. Olumlu duygular daha fazla risk alma davranisina
yol agarken, olumsuz duygular riskten kaginmay1 tesvik etmektedir. EK olarak,
insanlar genellikle olumlu duygulari en {ist diizeye ¢ikarmaya ve olumsuz olanlar1 en
aza indirmeye ¢alistiklarindan, beklenen duygular (bireylerin deneyimlemeyi
bekledigi duygular) karar vermeyi etkileyebilmektedir. Kaygi, heyecan ve pismanlik
gibi duygusal durumlar karar siireglerini ve sonuglarini sekillendirebilmektedir.
Noromuhasebe, duygusal islemede yer alan beyin alanlarini ve bu duygularin finansal

kararlar1 nasil etkiledigini belirlemeye yardimci olur. Ornegin, korku, aggdzliiliik veya
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asir1 gliven gibi duygularin etkilesimini anlamak, yatirnm kararlarina ve risk alma

davraniglarina 1s1k tutmaktadir (Lerner ve digerleri, 2015).

Motivasyon faktorleri ve kisisel hedefler karar verme siireclerini etkiler.
Bireyler, ihtiyaglarin1 karsilamak ve yaptiklar1 segimlere rehberlik edebilecek
hedeflerini gergeklestirmek i¢in motive olurlar. Karar verme, igsel motivasyondan
veya digsal motivasyondan etkilenmektedir. Kararlarin kisisel degerler ve uzun vadeli
hedeflerle uyumlu hale getirilmesi de karar alma sonuglarini etkilemektedir (Larrick,
1993: 440).

Sosyal normlar, akran baskis1 ve sosyal karsilagtirma gibi sosyal faktorler karar
vermeyi etkiler. Bireyler, bagkalarinin yaptiklarindan etkilenir ve sosyal olarak kabul
edilebilir olarak algilar. Ornegin uygunluk yanlihigi, kisisel tercihlerle geligseler bile
bireylerin grup veya toplumsal normlarla uyumlu kararlar almasina yol
acabilmektedir. Sosyal etki, tliketim, isbirligi ve uyum ile ilgili kararlarn

sekillendirmektedir (Baddeley, 2009: 285).

Bir kararin sunulma veya cercevelenme sekli, karar alma sonuglarini
etkilemektedir. Cerceveleme etkisi, bireylerin se¢imlerinin, kazanglari veya kayiplar
vurgulayarak segeneklerin nasil sunuldugu tarafindan etkilenebilecegini One
stirmektedir. Ornegin, segenekler potansiyel kazanclar agisindan
cercevelendirildiginde bireyler riskten kacinabilir, ancak secenekler potansiyel
kayiplar acisindan c¢ergevelendirildiginde risk arayabilmektedir. Cergeveleme,
bireylerin risk algisint ve tercihlerini degistirerek farkli karar sonuglarina yol

acabilmektedir (Druckman, 2001; Tversky ve Kahneman, 1988; Socea, 2012: 50).

Karar verme, bilginin islenmesini ve ilgili faktorlerin entegrasyonunu igerir.
Dikkat, hafiza ve muhakeme gibi biligsel siirecler, bireylerin bilgiyi nasil topladigini,
isledigini ve degerlendirdigini etkiler. Bilginin mevcudiyeti ve erisilebilirligi ile
bilissel sinirlamalar karar vermeyi etkilemektedir. Onyargilar, sezgisel yontemler ve
siirli biligsel kaynaklar, optimal olmayan kararlara veya analitik diisiince yerine
sezgisel yargiya glivenmeye neden olabilmektedir (Prezenski, 2017).

Karar vermenin bu psikolojik belirleyicilerini anlamak, se¢imleri etkileyen
bilissel ve duygusal siireglere 151k tutmaya yardimci olur. Bu faktdrleri gbz oniinde
bulundurarak, bireyler ve politika yapicilar bilgiye dayali kararlar alabilmektedir ve

karar alma sonuglarmni iyilestirmek i¢in miidahaleler tasarlayabilmektedir.
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Noromuhasebeden elde edilen iggoriiler degerli olsa da, kapsamli bir karar
verme anlayist gelistirmek i¢in diger psikolojik ve ekonomik teorilerle
biitlinlestirilmelidir. Ayrica, karar verme ve ndrolojik i¢goriilerin kullanimina iligskin

etik hususlar da dikkatle ele alinmalidir.

3.1.6.1. Bilissel Onyargilar ve Muhasebe Yargilari

Muhasebe yargilari, muhasebe ilkelerini ve standartlarini finansal bilgilere
uygularken muhasebeciler ve finans uzmanlari tarafindan alinan kararlar1 ifade eder.
Bu yargilar, mali verilerin yorumlanmasini, l¢lilmesini ve sunulmasini igerir ve bir

kurulusun mali tablolarini ve raporlarini 6nemli 6l¢iide etkiler (Libby ve Lipe, 1992).

Muhasebe yargilarinin, muhasebe ilkeleri, yonetmelikler, mesleki yargi,
yonetimin takdir yetkisi ve endiistri uygulamalar1 dahil olmak {izere c¢esitli

faktorlerden etkilendigini belirtmek 6nemlidir (Mala ve Chand, 2015: 6).

Biligsel onyargilar da, muhasebe yargilarim1 ve finansal raporlamay:r 6nemli
Olclide etkilemektedir (Perera ve digerleri, 2020). Noromuhasebe arastirmasi, bu
Onyargilara dahil olan ndral mekanizmalari ve bunlarin muhasebe kararlarii ve

finansal bilgilerin kalitesini nasil etkiledigini belirlemeyi amagclar.

Noromuhasebe, karar vericilerin norobilim arastirmalarindan elde edilen
iggoriileri ve teknolojileri kullanarak muhasebe bilgilerini ve kontrollerini nasil
isledigini ve bunlara nasil yanmt verdigini incelemektedir (Tank ve Farrell, 2022).
Bilissel onyargilar; yargilari, yorumlari, hatirlamayi, akil yiiriitmeyi ve karar vermeyi
bozarak sistemik hatalara ve irrasyonel sonuglara yol agmaktadir (Erol, 2023).
Caligsmalar, biligsel onyargilarin muhasebecilerin mali tablolar, olaylar ve se¢imlerle
ilgili yargilarin1 6nemli 6l¢iide etkiledigini gostermistir. Spesifik olarak, dogrulama
Onyargisi, c¢ipalama ve mevcudiyet gibi biligsel Onyargilar, muhasebecinin
muhakemesini ve karar vermesini etkileyerek giivenilmez ve yetersiz kararlara yol
acmaktadir (Brody, 2022). Ayrica, davranigsal ekonominin planlama yanilgisi,
muhasebe muhakemesini ve karar vermeyi de olumsuz etkilemektedir (Adjie ve
digerleri, 2021). Ek olarak, biligsel uyumsuzluk ve 6zdenetim gibi kisisel faktorler,
capalama, zihinsel muhasebe ve siirii davranisi gibi biligsel Onyargilara yol

acabilmektedir. Bununla birlikte, bazi aragtirmalar, biligsel Onyargilarin belirli
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baglamlarda yararli islevlere de hizmet edebilecegini 6ne siirmiistiir. Ornegin,
¢ipalama yanliligit muhakeme ve karar verme i¢in uygun bir baslangi¢ noktasi saglar
ve ¢ipalama etkisi, biligsel kaynaklarin rasyonel kullanimini yansitir (Lieder ve
digerleri, 2018). Ayrica, Fiedler tarafindan yapilan arastirma, bilis ile ¢evre arasindaki
baglantiy1 ve g¢evrenin gizli 6zelliklerinin biligsel yargi lizerindeki etkisini dikkate
alan, yargilama Onyargilaria alternatif bir bilissel-ekolojik yaklasim Onermistir
(Fiedler, 2000). Bilissel 6nyargilarin potansiyel faydalarina ragmen, 6zellikle hile
incelemesi, mali tablo hazirlama ve denetim baglaminda, muhasebe yargis1 ve karar
verme iizerindeki etkilerini azaltmak ¢ok dnemlidir. Muhasebede biligsel 6nyargilari
azaltmak icin Onerilen ¢oziimlerden bazilari, belirsizligi agiklayabilen ve bilissel
Onyargilar1 azaltmak icin bilimsel bilgileri entegre edebilen uzman muhakeme
tekniklerinin kullanimini icerir. Ek olarak, bazi arastirmalar, muhasebeciler arasinda
biligsel onyargilara iligkin artan farkindali§in ve egitimin, onlarin 6nyargili kararlar
fark etmelerine ve bunlardan kaginmalarina yardimer olabilecegini 6ne siirmektedir

(Tank ve Farrell, 2022).

Sonug olarak, biligsel onyargilar muhasebe muhakemesinde ve karar vermede
dikkate deger bir rol oynar ve muhasebe kararlarinin dogrulugunu, giivenilirligini ve
etkililigini etkileyebilmektedir. Biligsel 6nyargilar bazi baglamlarda yararli bir isleve
sahip olsa da, uzman yargis1 ve farkindalik egitimi gibi yaklasimlar1 kullanarak
muhasebe yargis1 ve karar verme lizerindeki etkilerini azaltmak ¢ok Onemlidir.
Muhasebe akademisyenleri ve ndromuhasebeciler, karar verme siireclerini ve hesap
verebilirligi gelistirmek i¢in muhasebede biligsel Onyargilarin roliinii incelemeye

devam etmeleri literatiire dnemli katkilar saglayacaktir.

Asagida muhasebe kararlarinda en sik karsilasilan biligsel dnyargilarin kisa bir
0zeti sunulmustur (Nuijten ve digerleri, 2020; Usul, 2021: 28).

Capa Onyargisi: Bu dnyarg, karar verirken biiyiik 6lgiide karsilasilan ilk bilgi
parcasina (¢apa) giivenme egilimini ifade eder (Tversky ve Kahneman 1974).
Noromuhasebede arastirmacilar; capa gorevi gorebilen ve sonraki yargilar
etkileyebilen sayisal degerleri veya referans noktalarini igeren finansal bilgileri beynin
nasil isledigini ve biitlinlestirdigini tespit etmeye yonelik yontemleri arastirmalarina

dahil etmektedir.
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Cerceveleme Etkisi: Cergeveleme etkisi, bilginin sunulma veya cergevelenme
seklinin karar vermeyi nasil etkileyebilecegini agiklar (Chong ve Druckman, 2007).
Noromuhasebede arastirmacilar, bu onyarginin altinda yatan noral mekanizmalar1 ve
bunun risk alma davranis1 ve potansiyel kazang ve kayiplarin degerlendirilmesi dahil

olmak {izere finansal karar vermeyi nasil etkiledigini aragtirabilmektedir.

Dogrulama Onyargisi: Dogrulama yanliligi, 6nceden var olan inanglar1 veya
hipotezleri dogrulayacak sekilde bilgi arama, yorumlama ve hatirlama egilimidir
(Baron, 2004). Noromuhasebede arastirmacilar, dogrulama yanliligimin bireylerin
finansal bilgileri islemesini nasil etkiledigini ve potansiyel olarak tarafli karar vermeye

veya finansal risklerin ve firsatlarin hatali degerlendirmelerine nasil yol agtigini
arastirmaktadirlar (Luft ve Shields, 2014).

Asir1 Giiven Onyargisi: Asiri giiven 6nyargist, kisinin kendi yeteneklerini veya
bilgisini abartma egilimini ifade eder (Dunning, 2005). Noromuhasebede
arastirmacilar, asir1 giivenin noral bagintilarint ve bunun yatirnm segimleri veya

finansal tahminler gibi finansal karar vermeyi nasil etkiledigini inceler.

Arastirmacilar, ndromuhasebedeki bu biligsel onyargilar1 inceleyerek, dnyargili
karar vermenin altinda yatan ndral mekanizmalari ortaya ¢ikarmay1 ve bu dnyargilarin
finansal davraniglar nasil etkiledigini anlamay1 amaglar. Bu bilgi, bireylerin finansal
karar verme siirecini iyilestirmek ve biligsel onyargilarin olumsuz etkilerini azaltmak
icin miidahalelerin, stratejilerin ve egitim programlarinin gelistirilmesine bilgi saglar.
Biligsel onyargilar, nGromuhasebenin ayrilmaz bir pargasidir ¢iinkii bireylerin finansal
bilgileri nasil algiladiklarini, islediklerini ve bunlara goére hareket ettiklerini 6nemli
Ol¢iide etkilemektedirler. Arastirmacilar, bu Onyargilart norobilim baglaminda
inceleyerek, tamamen rasyonel veya optimal olmasalar bile, bireylerin belirli finansal

kararlar1 neden aldiklarina dair daha derin bir anlayis kazanmay1 amaglamaktadir.

3.1.6.2. Duygular ve Finansal Davranis

Rasyonel ekonomik modeller risk ve belirsizlik gibi karar alma faktorlerini
kapsamamaktadir. Dolayisiyla, duygularin roliine iligkin arastirma, duygusal ve
rasyonel sistemlerin islevini tanimlamanin yani sira insan davranigini tahmin etmede

risk degerlendirmesine odaklanan ndroekonomik yaklasimda uygulanan yeni teorilerin
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ve arastirma yontemlerinin konusu haline gelmistir. Biligsel noroekonomideki
ilerleme, risk ve belirsizlik durumlarinda duygularin ve bilisin insanlarin segimleri

tizerindeki etkisini anlamamiza biiyiik katkida bulunmustur (Gutnik ve digerleri 2006).

Duygular, finansal karar vermede ¢ok onemli bir rol oynar. Bu alandaki
arastirmalar, korku, a¢gozliiliik veya heyecan gibi duygularin yatirim se¢imlerini, risk
tercihlerini ve finansal sonuglar1 nasil etkiledigini inceler. Finansal baglamlarda
duygusal tepkilerin sinirsel bagintilarin1 ortaya c¢ikarmak i¢in ndrogoriintiileme

yontemleri kullanilmaktadir (Lerner ve digerleri, 2015).

3.1.6.2.1. Duygular ve Muhasebe Kararlarma Etkisi

Muhasebede duygularin karar verme tizerindeki etkisi ¢esitli arastirmalara konu
olmustur. Kida ve digerleri (2001) duygusal tepkilerin, 6zellikle sermaye biitgelemesi
gibi alanlarda, muhasebe baglamlarinda karar verme konusunda 6nemli bir rol
oynadigini one stirmektedir. Muhasebe karar vericilerinin nasil davrandigin1 daha iyi
anlamak i¢in hem etkiyi hem de bilisi birlikte ele almanin 6nemini vurgulamaktadir.
Hermawan ve digerleri (2021), dahili kontrol odagi ve IQ dahil olmak iizere
muhasebenin anlagilmasimi etkileyen c¢esitli faktorleri daha ayrintili olarak
tartismiglardir. Eliza ve Amalia (2022), duygusal zeka, ruhsal zeka ve 6grenme
davraniginin kisinin muhasebe anlayisi iizerinde olumlu bir etkiye sahip oldugu
sonucuna varmistir. Ek olarak, Fitriana ve digerleri (2022), tarafindan yapilan
arastirmada vurgulandigi gibi, tutumlar, motivasyonlar, duygular, alg1 ve kisilik gibi
davranigsal yonlerin, finansal muhasebe sistemlerinin uygulanmasini ve muhasebede
karar verme siirecini etkiledigi tespit edilmistir. Ayrica Sinarti ve Sar1 (2019),
duygusal zeka ve muhasebe anlayis ile ilgili cinsiyet farkliliklarini aragtirmislardir.
Gyanwali (2021), bireysel yatirimcilarin psikolojisini yatirim kararlari ile ilgili olarak
incelemistir. Asir1 giiven, kayiptan kaginma, zihinsel muhasebe, ¢ipalama, siirii ve
pismanliktan kaginma gibi faktorlerin yatirim karar1 vermede hem biligsel hem de
duygusal dnyargilarin etkisini gdsterdigini ortaya koymustur. Genel olarak, ¢caligmalar
toplu olarak zekanin, psikolojik faktorlerin ve davranigsal yonlerin hepsinin, karar
vermekten bilise kadar muhasebe davranisinda ¢ok o©Onemli roller oynadigini
gostermektedir. Kapsamli bir anlayis elde etmek icin, arastirmacilar ¢aligmalarinda

hem bilisi hem de duygulari birlikte ele almalidirlar.
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Muhasebe baglaminda duygularin finansal davranisi etkileyebilecegi bazi yollar

sunlardir:

Etik Karar Verme: Duygular, muhasebe mesleginde etik karar vermede 6nemli
bir rol oynar. Muhasebeciler etik ikilemlerle karsi karsiya kaldiklarinda, yargilarin
etkileyebilecek suc¢luluk, korku veya sadakat gibi duygular yasar (Angelidis ve
Ibrahim, 2011: 116). Ornegin, finansal hedeflere ulasmak veya miisteri iliskilerini
stirdiirmek i¢in baski hissetmek, finansal tablolar1 manipiile etmek gibi etik olmayan

davraniglara yol acabilmektedir.

Yargi ve Onyargi: Duygular yargiyr etkiler ve muhasebe karari vermede
onyargilara neden olur (Kahneman, 1991; 142). Ornegin, muhasebecilerin énceden var
olan inanglarin1 dogrulayan bilgileri aradigi dogrulama yanliligi, duygulardan
etkilenebilmektedir. Asir1 giiven veya belirli bir sonuca baglanma gibi duygular,
tarafsizlig1 engelleyerek finansal bilgilerin 6nyargili olarak degerlendirilmesine yol

acabilmektedir.

Mesleki Siiphecilik: Duygular, muhasebeciler i¢in temel bir 6zellik olan
mesleki siipheciligin uygulanmasini etkileyebilmektedir. Yonetime duyulan giiven,
kisisel iligkiler veya onceki deneyimler gibi duygusal faktorler, finansal bilgileri
degerlendirirken uygulanan siiphecilik diizeyini etkileyerek olas1 dolandiricilik veya

hatalar tespit etme yetenegini etkileyebilmektedir (Nolder ve Kadous, 2018: 5).

Yatirnmer Davramisi: Duygular ayrica, sirketlerin degerlemesini ve finansal
raporlamasini etkileyebilecek olan yatirimer davranigini da etkiler (Repenning ve
digerleri, 2022: 250; Lucey ve Dowling, 2005: 215). Piyasa duyarlilig1 veya yatirimci
duyarlilig1 gibi duygusal tepkiler, finansal piyasalarda oynaklik yaratabilir ve hisse
senedi fiyatlarm etkileyebilir. Bu duygular, rasyonel finansal analizlere dayanmayan
stirli davranigina, irrasyonel tagkinliga veya panik satigina yol agabilmektedir

(Duxbury ve digerleri, 2020).

Paydas Yonetimi: Duygular, misteriler, calisanlar, diizenleyiciler ve
yatirimcilar dahil olmak {izere muhasebedeki ¢esitli paydaslarla iligkilerin
yonetilmesinde rol oynar. iliskiler kurmak ve siirdiirmek genellikle duygusal zeka,
empati ve etkili iletisim becerileri gerektirir. Duygular miizakere sonuglarini,
miisteriyi elde tutmayr ve paydaslarin genel memnuniyetini etkileyebilme

potansiyeline sahiptir (Andersen ve Kumar, 2006).
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Mubhasebeciler ve finans uzmanlari i¢in duygularin finansal davranis tizerindeki
etkisinin farkinda olmalar1 6nemlidir. Profesyoneller, duygulart etkin bir sekilde
taniyarak ve yoneterek daha rasyonel ve etik kararlar alabilir, yargilamada tarafsizligi

tesvik edebilir ve paydaslarla daha giiclii iliskiler kurabilir.

3.1.6.2.2. Noromuhasebe Baglaminda Duygular ve Finansal Davrams

Noromuhasebe, bu baglamda: duygularin ve diger bilissel faktorlerin finansal
davranis1 norobiyolojik diizeyde nasil etkiledigini ortaya c¢ikarmaya calismaktadir.
Alan hala gelismekte olsa da, ndromuhasebe ile ilgili duygu ve finansal davraniglara
iliskin bazi 6nemli i¢goriiler asagida verilmistir:

Duygularin Néral Bagmtilari: Noromuhasebe calismalari, finansal karar
verme sirasinda duygusal islemeye dahil olan belirli beyin bolgelerini tanimlamaistir.
Amigdala, prefrontal korteks ve insula, bireylerin finansal kazang veya kayiplarla ilgili
duygular yasadiklarinda 6zellikle aktif oldugu bulunan alanlar arasindadir (Li ve

digerleri, 2010; Dickhaut ve digerleri, 2010).

Duygularin Risk Tercihleri Uzerindeki Etkisi: Duygular, bireyin risk
tercihlerini 6nemli dl¢iide etkileyebilmektedir. Noromuhasebe arastirmasi, korku veya
kaygi gibi duygularin amigdalay1 harekete gecirerek riskten kaginma egilimine yol
acabilecegini One siirmektedir. Tersine, heyecan veya asir1 giiven gibi olumlu duygular
beynin 0diil sistemini etkileyerek potansiyel olarak risk alma davranigii

artirabilmektedir.

Cerceveleme Etkileri: Duygular, finansal bilgilerin nasil ger¢evelendirildigini
ve islendigini etkileyebilmektedir. Noromuhasebe calismalari, bireylere potansiyel
kazanglar1 vurgulamak gibi olumlu g¢ercevelerde finansal secenekler sunuldugunda
risk alma olasiliklarinin daha yiiksek oldugunu gostermistir. Tersine, potansiyel
kayiplar1 vurgulayan olumsuz gerceveler, daha muhafazakar karar vermeye yol
acabilmektedir.

Duygusal Diizenleme ve Finansal Kararlar: Noromuhasebe arastirmalari,
daha iyi duygusal diizenleme becerilerine sahip bireylerin daha rasyonel finansal
kararlar verme egiliminde oldugunu gostermektedir. Etkili duygusal diizenleme,

biligsel yeniden degerlendirme (bir durumu yeniden yorumlama) veya dikkat dagitma
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teknikleri gibi duygusal tepkileri modiile eden siirecleri icerir. Bu tiir stratejiler,
bireylerin daha bilingli se¢imler yapmasina ve duygularin etkisini azaltmasina

yardimce1 olmaktadir (Lerner ve digerleri, 2015).

Noroplastisite ve Davramgsal Degisim: Noromuhasebe ayni zamanda
noroplastisite kavramini da arastirir. Noroplastisite, beynin deneyimlere tepki olarak
kendini yeniden organize etme yetenegidir. Bu, bireylerin beyinlerini duygular
diizenlemek ve daha rasyonel segimler yapmak iizere egiterek potansiyel olarak

finansal karar verme yeteneklerini gelistirebileceklerini gostermektedir.

Noromuhasebe, finansal karar vermenin altinda yatan noral siirecler ile finansal
davraniglarimiz1 sekillendirmede duygularin nasil bir rol oynadigina dair degerli
bilgiler saglamaktadir. Arastirmacilar ve uygulayicilar bu mekanizmalari1 anlayarak,

daha bilingli ve rasyonel finansal secimlere olanak taniyan stratejiler gelistirebilirler.

Noromuhasebe, ekonomik kararlar alindiginda insan beyninin nasil davrandigini
inceleyen noroekonomi ve alt disiplini norofinansa goére nispeten yeni bir alan
olmasina ragmen her ikisi de duygularin ve diger biligsel faktorlerin finansal karar
vermeyi nasil etkiledigini arastirir. Asagida duygular ve finansal davranis ile ilgili
olarak néromuhasebe disiplininin yani sira nérofinans disiplininden de ¢aligmalara yer

verilmektedir.

Noromuhasebede duygular ve finansal davranis arasindakai iligki ile ilgili olarak;
Bossaerts (2009), duygularin, her zaman uygun sekilde dengelenmemis olsalar bile,
mantikli finansal kararlar vermede destekleyici bir rol oynadigin ileri siirmektedir.
Miendlarzewska ve Preuschoff (2017), nérofinansin finansal kararlarin diger bilissel
faktorlerin yani sira duygulardan, stresten ve psikolojik Onyargilardan etkilendigi
sonucuna ulagsmislardir. Srivastava ve digerleri (2019) ndrofinansin, kendisini klasik
finans teorisinden uzaklastirmay1r ve geleneksel finansal modellerin yatirimci
davranigin1 tahmin etmedeki bariz basarisizligini agiklamay1 amaglayan, gelismekte
olan bir alan oldugunu vurgulamaktadir. Mateu (2018), ekonomik ve finansal
ortamlarda karar vermenin beyni nasil etkiledigini anlamak i¢in finansal davranis ile
beyin aktivitesi arasindaki iligkiyi anlamanin hayati 6nem tasidigin1 vurgulamaktadir
Keswani, (2019) finansal kararlarin genellikle duygular ve ruh hali tarafindan 6nemli
Olclide yonlendirildigini kabul etmektedir. Priyadharshini ve Tamizhjyothi (2018)’e

gore, davranigsal finans, bireylerin neden irrasyonel finansal kararlar aldiklarini hakl
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cikarmak igin psikanalitik i¢goriileri davranigsal ve bilissel psikolojik teorilerle
birlestirmektedir. Bu alandaki arastirmalar, Wang (2018)' de gorildigi iizere;
yatirimct  duyarliliginin - farkli  yatinm  davranislart  lizerindeki Onemini de
vurgulamaktadir. Norobilim arastirmasi, finansal akil yiiriitmedeki duygusal
rahatsizliklar1 tespit etmeye yardimer olarak biligsel onyargilarin kokeni ve limbik
sistemin ¢esitli finansal durumlarda duygular1 yonetmedeki rolii hakkinda i¢gdrii

saglayabilmektedir.

Ozetle, néromuhasebe, finansal kararlarin noral ve bilissel temellerini
arastirmaktadir. Duygular ve stres, psikolojik dnyargilar ve limbik sistem bozukluklari

gibi diger biligsel faktorler finansal davranis1 6nemli 6l¢iide etkilemektedir.

3.1.6.3. Cerceveleme Etkisi: Davrans Dinamikleri ve Noral Temelleri

Cerceveleme etkisi, muhasebe ve finansal konularla ilgili olanlar da dahil olmak
lizere bireylerin karar verme siireclerinde onemli etkileri olabilecek biligsel bir
onyargidir. Cerceveleme etkisi, bilginin sunulma (veya cercevelenme) sekli, temel
bilgiler ayni kalsa bile bireylerin karar verme davranislarini etkilediginde ortaya ¢ikar
(Druckman, 2001). Insanlar, ayni bilginin bir kazang veya kay1ip, olumlu veya olumsuz
veya belirli bir baglamda sunulup sunulmadigina bagli olarak farkli tepkiler verme
egilimindedir.

Cerceveleme etkilerinin davranigsal dinamiklerini ve noral temelini anlamak,
bireylerin karar verme siire¢lerinin bilginin sunulma seklinden nasil etkilendigine 151k
tutabilmektedir. Bireyler, ¢ergevelemenin kendi se¢imleri tizerindeki etkisinin daha

farkinda olarak daha bilingli kararlar alabilmektedir (Wang ve digerleri, 2016).

Noromuhasebe baglaminda, g¢erceveleme etkisi ndrolojik bir bakis agisiyla
anlagilabilir. Norogoriintiilleme ¢alismalari, belirli beyin bdlgelerinin, o6zellikle
prefrontal korteks ve limbik sistemin karar verme siireglerine dahil oldugunu
gostermistir. Prefrontal korteks bilgi isleme, muhakeme ve planlamada ¢ok 6nemli bir

rol oynarken, limbik sistem duygular ve motivasyonla ilgilidir.

Bireylere farkli sekillerde ger¢evelenmis muhasebe bilgileri sunuldugunda,

farkli duygusal tepkileri tetiklemekte ve cesitli beyin bolgelerini harekete
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gecirebilmektedir (Zheng ve digerleri, 2010; Gonzalez ve digerleri, 2005; Wang ve

digerleri, 2016). Asagida 6rnekleri sunulmustur.

Kazan¢ ve Kayip Cercevesi: Finansal bir firsat potansiyel bir kazang olarak
sunulursa, bireyler beynin odiille ilgili bolgelerinde daha giiclii bir aktivasyon
sergilenmektedir. Ote yandan, aym firsat potansiyel bir kayip olarak sunuldugunda,
kacinma ve riskten kaginma ile iligkili beyin bolgeleri daha aktif olur. Noral
aktivasyondaki bu fark, karar verme siirecini etkilemekte ve farkli se¢imlere yol

acabilmektedir.

Pozitif ve Negatif Cerceveleme: Muhasebe bilgileri, potansiyel faydalara veya
basarilara odaklanmak gibi olumlu bir sekilde sunuldugunda, daha fazla risk alma
davranigina ve iyimser karar vermeye yol agabilmekteyken, ayni bilgi potansiyel
riskleri veya basarisizliklart vurgulayarak olumsuz bir ¢erceveye oturtuldugunda,

bireyler daha riskten kacinan ve temkinli hale gelebilmektedir.

Baglam cerceveleme: Finansal bilgilerin sunuldugu baglam da karar vermeyi
etkileyebilmektedir. Ornegin, finansal performans: onceki bir dénemle veya bir
kiyaslama ile karsilastirmak, sonuglar1 farkli bir sekilde ¢ercevelendirerek bireylerin
finansal durumlarin1 nasil algiladiklarini ve bu algiya dayali olarak nasil kararlar

aldiklarini etkileyebilmektedir.

Noromuhasebe arastirmasi, ¢er¢eveleme etkisi de dahil olmak iizere bu bilissel
Onyargilarin finansal karar vermeyi nasil etkiledigini anlamayi amaglamaktadir.
Arastirmacilar, bu Onyargilarin ndral temellerini inceleyerek, etkilerini nasil
azaltacaklarina, finansal karar alma siireclerini nasil gelistireceklerine ve finansal
bilgileri bireylere, yatirnmcilara ve diger paydaslara sunmak i¢in daha etkili iletisim

stratejileri tasarlamaya yonelik i¢goriiler gelistirebilmektedir.

Cergevelemenin karar verme tizerindeki etkisi, psikoloji, ekonomi ve norobilim
dahil olmak iizere cesitli alanlarin ilgi konusu olmustur. Néromuhasebe caligmalari,
cercevelemenin karar vermeyi Onemli Olgiide etkileyebilecegini ve bu etkilerin
genellikle belirli sinirsel siireglerle baglantili oldugunu gdstermistir. Iste baz1 Snemli

bulgular:

Noral 1Isleme Farkhhklar:: Farkli cergeveler, farkli noral aglan

etkinlestirebilmektedir. Ornegin, potansiyel bir kazang olarak cergevelenmis bir
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kararla kars1 karsiya kalindiginda, ventral striatum ve prefrontal korteks gibi odiil
isleme ile iligkili beyin bolgeleri daha fazla devreye girebilmektedir. Tersine, bir karar
potansiyel bir kayip olarak ¢ergevelendiginde, insula ve amigdala gibi kaginma ve risk

isleme ile iliskili beyin bolgeleri daha fazla aktive olabilmektedir.

Riskten Kacinma ve Risk Arayisi: Cerceveleme, risk tercihlerini
etkileyebilmektedir. Insanlar, kararlar potansiyel kazanglar agisindan verildiginde
riskten daha fazla kaginir ve kararlar potansiyel kayiplar acisindan ¢ergevelendiginde
daha fazla risk arar. Risk tercihlerindeki bu fark, risk degerlendirmesi ve duygusal

isleme ile ilgili beyin bolgelerinin aktivasyonuna da yansimaktadir.

Referans Bagimhhigi: Bir sonucun cercevelendigi referans noktasi, karar
vermeyi etkileyebilmektedir. Beklenti teorisi, bireylerin degisiklikleri mutlak degerler
yerine genellikle bir referans noktasina gore degerlendirdigini varsayar. Bu referansa
bagl degerlendirme, segeneklerin nasil sunulduguna bagli olarak tutarsiz kararlara yol

acabilmektedir.

Cerceveleme ve Baglam: Cerceveleme etkileri s6z konusu oldugunda baglam
onemlidir. Belirli bir baglamda farkli sekilde cercevelenen aymi bilgi, farkli kararlara
ve farkli noral aktivasyon modellerine yol agcabilmektedir. Noromuhasebe ¢aligmalari,

baglamin beynin degerleme siireclerini nasil etkiledigini arastirir.

Cerceveleme ve Bilissel Onyargilar: Cergeveleme, bilissel 6nyargilarla
etkilesime girerek yetersiz karar vermeye yol agabilmektedir. Ornegin, cergeveleme
etkisi, insanlarin 6nceden var olan inanglarmi dogrulayan bilgileri tercih etme

egiliminde olduklar1 durumlarda dogrulama yanliligini siddetlendirebilmektedir.

Beyin Plastisitesi: Belirli ¢erceveleme etkilerine tekrar tekrar maruz kalmak,
beyin yapilarinda ve baglantilarinda degisikliklere yol agabilmektedir. Beynin
plastisitesi, karar verme kaliplarini zaman i¢inde uyarlamasina ve degistirmesine izin

vermektedir.

Sonug olarak, ¢ercevelemenin karar verme tizerindeki etkisi, néromuhasebe
merceginden incelendiginde; psikolojik ve duygusal faktorlerin ekonomik secimler
tizerindeki derin etkisini gdstermektedir. Cerceveleme etkilerinin ardindaki noral
mekanizmalar1 anlamak, insanin karar verme siirecini yOnlendiren ve pazarlama,

finans ve kamu politikas1 gibi alanlar i¢in ¢ikarimlari olan temel siireglere 151k
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tutabilmektedir. Bununla birlikte, karar vermenin cesitli bilissel, duygusal ve
baglamsal faktorlerin karmasik bir etkilesimi oldugunu ve c¢ercevelemenin bu

karmasik silirecin yalnizca bir yonii oldugunu dikkate almak 6nem arz etmektedir.

3.1.7. Karar Vermenin Molekiiler Temellerinin Noromuhasebe Acisindan

Degerlendirilmesi

Karar vermenin molekiiler temeli, karar vermede yer alan siireclere katkida
bulunan molekiiler diizeyde altta yatan biyolojik mekanizmalari ifade eder (Nadler ve
Zak, 2016: 41). Noromuhasebe baglaminda karar vermenin molekiiler temelinin
degerlendirilmesi, ¢esitli noral mekanizmalari ve molekiiler siirecleri i¢eren karmagik
ve ¢ok yonlii bir konudur. Noromuhasebe ¢aligmalar1 genellikle prefrontal korteks
(PFC), insula, amigdala, ventral striatum gibi degerleme, risk degerlendirmesi, duygu
diizenleme ve 6diil isleme ile iliskili bolgelere odaklanir. Molekiiler ¢aligsmalar, karar
vermeyi nasil modiile ettiklerine dair fikir edinmek i¢in norotransmiterlerin ve
reseptorlerinin bu bolgelerdeki katilimini aragtirmaktadir. Karar verme, birden fazla
beyin bolgesini ve norotransmiter sistemlerini igeren karmasik bir biligsel ve
davranigsal siire¢ olsa da, birka¢ molekiil, karar vermeyi etkilemede kilit roller oynar.

Iste baz1 6nemli molekiiler faktorler:

3.1.7.1. Norotransmiterler

Norotransmiterler, beyindeki néronlar arasinda sinyaller ileten kimyasal
habercilerdir. Norotransmiterler, noronlar arasindaki iletisimde ¢ok 6nemli bir rol
oynar ve karar verme siireglerini etkileyebilmekteddir. Noromuhasebe alaninda
molekiiler c¢alismalar, karar verme gorevleri sirasinda bu norotransmitterlerin
salinimini, geri alimini ve reseptor etkilesimlerini aragtirabilmektedir. Karar verme

siireclerinde cesitli nérotransmiterler yer almaktadir (Nadler ve Zak, 2016). Ornegin:

e Dopamin: Dopamin, karar vermenin temel yonleri olan 6diil isleme ve
pekistirmeli 6grenmede ¢ok Onemli bir rol oynar. Seceneklerin degerinin
veya Oznel faydalarmin kodlanmasinda yer alir ve beynin 6diil sisteminde

serbest birakilmasi, olumlu sonuglarla iliskili davranislart giigclendirir.
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e Serotonin: Serotonin ruh hali diizenlemesinde yer alir ve diirtiisel davranis,
risk alma ve sosyal karar verme ile baglantilidir. Serotonin seviyelerindeki
dalgalanmalar, duygusal durumlar1 ve sosyal davraniglar1 degistirerek karar
vermeyi etkileyebilmektedir.

¢ Noradrenalin: Noradrenalin (norepinefrin) uyarilma, dikkat ve motivasyon
ile iligkilendirilmistir. Dikkate odaklanma, bilissel esneklik ve tepki
engelleme gibi biligsel islevleri modiile ederek karar verme siireclerini

etkileyebilmektedir.

3.1.7.2. Hormonlar

Hormonlar, beyin fonksiyonlarini ve davranislarimi etkileyebilen endokrin
bezleri tarafindan saliman kimyasal habercilerdir. Hormonlar, 6zellikle sosyal
boyutlar1 olan ekonomik segimler baglaminda karar verme siireglerini de etkileyebilir.
Hormonlarin karar verme tizerindeki etkilerini ve uyguladigi molekiiler yollar
anlamak, noromuhasebe alaninda Onemli c¢alismalara temel olusturabilir. Karar

vermede rol oynayan c¢esitli hormonlar olabilmektedir (Nadler ve Zak, 2016: 43) .

e Testosteron: Testosteron, 6zellikle sosyal karar verme baglaminda, risk alma
davranis1 ve rekabet giicii ile iligkilendirilmistir. Hakimiyet, statii ve rekabet
algisini etkileyerek karar vermeyi etkileyebilmektedir.

e Kortizol: "Stres hormonu" olarak bilinen kortizol, stres altinda karar vermeyi
etkileyebilir. Artan kortizol seviyeleri, riskten kaginma ve risk alma isteginin
azalmasi ile iliskilendirilmektedir.

e Oksitosin: Oksitosin genellikle "baglanma hormonu" olarak adlandirilir ve
sosyal karar verme, giiven ve isbirligi ile iliskilendirilmistir. Prososyal
davraniglart  artirabilir ve sosyal etkilesimleri iceren kararlari

etkileyebilmektedir.

3.1.7.3. Genetik Faktorler

Genetik faktorler, gen ifadesi ve genetik varyasyonlar yoluyla karar verme
davranigindaki bireysel farkliliklar1 agiklamaktadir. Belirli genler ve varyasyonlari,

beynin yapisini ve islevini, nérotransmiter sistemlerini ve karar vermeyle ilgili belirli
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Onyargilara, risk tercihlerine veya sosyal karar verme egilimlerine duyarliligi 6nemli

ol¢iide etkileyebilmektedir.

Calismalar, karar verme, risk alma ve dirtiisellik ile ilgili spesifik genleri
tanimlamigtir. Bu genetik iliskilerin molekiiler temelini arastirmak, ekonomik
davranisin = norobiyolojik  temellerine  iliskin  degerli  bilgiler saglayarak
noromuhasebede yer alan molekiiler ¢alismalara 1s1k tutmaktadir (Reuter ve Montag,
2016: 68).

3.1.7.4. Reseptor Sistemleri

Beyindeki molekiiler reseptorler, karar verme iizerindeki etkilerine aracilik
etmek icin ndrotransmiterler ve hormonlarla etkilesime girmektedir. Ornegin, &diil
sistemindeki dopamin reseptorleri, 6diil degerinin kodlanmasinda ve karar siireglerinin
modiile edilmesinde kritik bir rol oynar. Cesitli reseptorlerin dagilimi ve isleyisi, karar
vermede yer alan noral devrelerin yanit verebilirligini belirlemektedir (Hyman ve

digerleri, 2006).

Genel olarak, néromuhasebe agisindan karar vermenin molekiiler temelinin
degerlendirilmesi, karmasik ve gelisen bir arastirma alanidir. Molekiiler nérobilimi,
ekonomi ve muhasebe ilkeleriyle biitiinlestirmek, finansal karar vermeyi etkileyen
norobiyolojik faktorleri daha 1yl anlamamiza yardimer olabilmektedir. Karar verme,
coklu molekiiler, sinirsel, biligsel ve g¢evresel faktorlerin entegrasyonunu igeren
karmasik bir siirectir. Bununla birlikte, karar vermenin molekiiler temeli hala erken
asamada olan aktif bir arastirma alanidir ve ekonomik baglamlarda karar vermenin
ardindaki molekiiler mekanizmalar1 tam olarak anlamak i¢in daha fazla arastirmaya

ithtiyag bulunmaktadir.

3.1.8. Bireysel Karar Vermeye Cevresel/Durumsal Faktorlerin Etkisi ve

Noromuhasebe Acisindan Degerlendirilmesi

Cevresel ve durumsal faktorler, bireysel karar verme siireglerinin
sekillenmesinde onemli bir rol oynamaktadir. Insanlarin kararlar1 yalmizca igsel

tercihleri ve inanglar1 tarafindan belirlenmez, ayni zamanda kendilerini iginde
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bulduklar1 kosullar ve baglamdan da etkilenir (Kochenderfer, 2015). Karar vermeyi

etkileyebilecek ¢evresel ve durumsal faktorlere asagida kisaca yer verilmistir.

Sosyal Etki: Insanlar sosyal yaratiklardir ve baskalarimin varlig1 karar vermeyi
biiyiik 6l¢iide etkileyebilmektedir. Sosyal normlara uygunluk ve akranlardan veya
otorite figiirlerinden gelen baski, bireyleri bagimsiz olarak yapamayacaklar1 se¢cimler

yapmaya yonlendirebilmektedir.

Fiziksel Cevre: Kararlarin verildigi fiziksel cevre, se¢imler iizerinde dnemli
etkiye sahiptir. Girtiltii, aydinlatma, sicaklik ve kalabalik gibi faktorler karar verme
siireclerini etkileyebilmektedir. Ornegin, rahatsiz edici sicakliklar veya rahatsiz edici

sesler bilissel yetenekleri bozarak yetersiz kararlara yol agabilmektedir.

Zaman Baskisi: Zamanin mevcudiyeti karar vermeyi blyiik Olgiide
etkileyebilmektedir. Bireyler zaman kisitlamalart altindayken, kapsamli bir
miizakereye girmek yerine sezgisel yontemlere (zihinsel kisayollar) giivenme
egilimindedirler. Bu, daha az kapsaml1 karar verme siirecleri ve potansiyel olarak daha

az optimum tercihlerle sonu¢lanabilmektedir.

Bilgi Mevcudiyeti: Bilginin mevcudiyeti veya kithigi karar vermeyi
etkileyebilmektedir. Sinirli bilgi, 6nyargili veya eksik karar vermeye yol agarken asiri
bilgi yiiklemesi, karar felcine veya bilissel asir1 yliklenmeye neden olabilmektedir.
Ayrica; bilginin kalitesi, erisilebilirligi ve uygunlugu, kararlar sekillendirmede ¢ok
onemli faktorlerdir.

Kiiltiirel ve Toplumsal Faktorler: Kiiltiirel ve toplumsal normlar, degerler ve
inanclar karar vermeyi sekillendirir. Farkli kiiltiirler ve toplumlar risk, bireycilik,
kolektivizm ve karar vermeyi etkileyen diger faktorlere karsi degisen tutumlara
sahiptir. Bu faktorler, bireylerin secenekleri nasil tarttigini ve secimler yaptigini

etkileyebilmektedir.

Ekonomik Faktorler: Finansal tesvikler, kaynak mevcudiyeti ve maliyet-fayda
analizi gibi ekonomik hususlar karar vermeyi 6nemli 6lgiide etkileyebilmektedir.
Bireyler genellikle faydayr veya ekonomik kazanglari maksimize etmeye dayali

kararlar verir ve bu faktorler diger hususlar gecersiz kilabilmektedir.
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Bireylerin ¢evresel ve durumsal faktorlere duyarliliklar farklilik gostermektedir.
I¢ faktorler (kisilik, degerler ve inanglar gibi) ile dis faktorler (¢evre ve durum gibi)

arasindaki etkilesim, bir bireyin verdigi nihai karara katkida bulunur.

Noromuhasebe, c¢evresel faktorlerin bireysel karar verme tizerindeki etkisini
degerlendirmek i¢in fonksiyonel manyetik rezonans goriintileme (fMRI),
elektroensefalografi (EEG) ve davranigsal deneyler gibi gesitli yontemler kullanir.
Arastirmacilar, norobilimi muhasebe ilkeleriyle birlestirerek, finansal kararlarin
altinda yatan sinirsel siireclere ve dis faktdrlerin beynin karar verme devresiyle nasil
etkilesime girdigine dair degerli i¢goriiler elde edebilmektedirler. Bu bilgi, potansiyel
olarak daha bilin¢cli finansal stratejilere, gelistirilmis politika olusturmaya ve

ekonomik baglamlarda insan davraniginin daha iyi anlagilmasini saglamaktadir.

3.1.9. Gecmis Deneyimlerin Karar Vermeye Etkisinin Noromuhasebe

Acisindan Degerlendirilmesi

Gecgmis deneyimlerin karar verme lizerindeki etkisin néromuhasebe agisindan
degerlendirilmesi, beynin mevcut karar verme siireglerini etkilemek i¢in gecmis
deneyimleri nasil isledigini ve biitlinlestirdigini incelemeyi igerir.

Gegmis deneyimler, karar vermeyi sekillendirmede 6nemli bir rol oynar. Olumlu
ya da olumsuz deneyimlerimiz, gelecekteki kararlari nasil algiladigimiz1 ve bunlara
nasil yaklastigimizi etkileyen bir bilgi, an1 ve duygu deposu olusturur (Wittmann ve
Paulus, 2016). Ge¢mis deneyimlerin karar vermeyi etkileyebilecegi bazi yollar

asagida sunulmustur.

Hafiza ve Hatirlama: Ge¢mis deneyimler hafizada saklanir ve bir kararla karsi
karsiya kalindiginda, secimleri sekillendirmek icin genellikle bu hatiralardan
yararlanilir. Benzer durumlarin, sonuclarin ve 6grenilen derslerin hatirlanmasi, farkl
seceneklerin potansiyel sonuglarinin degerlendirilmesine yardimci olur. Olumlu
deneyimler, belirli segimler i¢in tercihlere yol acarken, olumsuz deneyimler, genellikle
isteksizlik veya ihtiyatla sonuglanir. Beynin ge¢mis deneyimlerden bilgi depolama ve
alma yetenegi, mevcut kararlar sekillendirmede énemli bir rol oynamaktadir. Gegmis
deneyimlerin karar verme iizerindeki etkisini anlamanin kilit yonlerinden biri,

hafizanin néral mekanizmalari1 arastirmaktir.  Islevsel manyetik rezonans
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goriintiileme (fMRI) gibi tekniklerin kullanildig1 ¢alismalar, hipokampus ve prefrontal
korteks gibi bellek islemeyle iliskili beyin bolgelerini belirlemeye yardimci

olabilmektedir.

Ogrenme ve Uyum: Gegmis deneyimler, bireylerin karar verme stratejilerini
geri bildirim ve sonuglara dayali olarak uyarlamalarina izin vererek 6grenme firsatlar
sunar. Deneme yanilma yoluyla, hangi se¢imlerin olumlu sonuglara yol agip
hangilerinin agmadigini 6greniriz. Bu 6grenme siireci, tercihlerimizi, dnyargilarimizi
ve sezgisel yontemlerimizi sekillendirerek sonraki karar vermeyi etkiler. Beynin uyum
saglama ve yeni deneyimlere yanit olarak degisme yetenegi, noralplastisite olarak
bilinir. Noromuhasebe arastirmasi, gecmis deneyimlerin nodral aglarini nasil
sekillendirdigini, 0grenmeyi ve zaman icinde karar vermeyi nasil etkiledigini

kesfetmektedir.

Risk Algis1 ve Toleransi: Gegmis deneyimler, risk algisini sekillendirir ve risk
tolerans seviyelerini etkiler. Gegmiste olumsuz sonuglarla veya basarisizliklarla
karsilasan bireyler, benzer durumlarda daha riskten kaginan ve temkinli hale
gelebilmektedir. Tersine, olumlu deneyimler ise artan risk alma egilimlerine yol
acabilmektedir. Karar verme genellikle belirsizlik durumlarini igerir ve bireyler
potansiyel sonuclar1 degerlendirmek i¢in geg¢mis deneyimlerine giivenme
egilimindedir. Noromuhasebe calismalari, beynin gecmis deneyimlere dayali olarak
riskleri ve odiilleri nasil degerlendirdigini inceleyerek finansal yatirimlari veya

ekonomik segimleri igeren kararlari etkileyebilme potansiyelini incelemektedir.

Cipalama ve Referans Noktalari: Ge¢mis deneyimler, yeni durumlarin ve
seceneklerin degerlendirdirildigi referans noktalar1 olarak hizmet eder. Bu, daha
sonraki yargilar icin bir referans olarak biiylik Ol¢lide ilk bilgilere veya gegmis
deneyimlere giivenildigi yerde, ¢ipalama Onyargisina yol agabilmektedir. Onceki
karsilagmalar ve sonuglar, mevcut segimlerin karsilastirildigir ve degerlendirildigi
kistaslar veya standartlar olarak gorev yapmaktadir (Ashton, 1976).

Duygusal Deneyimler: Onceki bir deneyim duygusal olarak yiikliiyse, olumlu
ya da olumsuz, benzer bir kararla karsilasildiginda duygusal durumu
etkileyebilmektedir. Bu duygusal g¢agrisimlar tercihleri, 6nyargilart ve risk alma

istegini sekillendirebilmektedir. Noromuhasebe arastirmasi, ge¢mis deneyimlerle
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iligkili duygularin karar verme siireclerini nasil etkiledigini ve karar verme sirasinda

beynin duygusal tepkileri nasil diizenledigini arastirabilmektedir.

Onay Onyargisi: Gegmis deneyimler, 6nceden var olan inanglari veya
beklentileri dogrulayacak sekilde bilgi arama ve yorumlama egilimi olan dogrulama
yanliligina katkida bulunabilmektedir. Karar verme siirecinde, mevcut inanglarla
uyumlu ge¢mis deneyimlere giivenilirken ¢eliskili bilgiler gormezden gelinebilir veya
onemsenmeyebilir. Bu 6nyargi, alternatif bakis agilarin1 dikkate alma veya tarafsiz

secimler yapma yetenegini sinirlayabilmektedir.

Ahskanhk Olusumu: Belirli davraniglarin  veya segimlerin  sik  sik
tekrarlanmasi, aligkanlik olusumuna yol acabilmektedir. Olumlu sonuglar belirli
eylemleri giiclendirerek onlar1 otomatik ve bilingsiz hale getirmektedir. Geg¢mis
deneyimler degerli i¢goriiler saglarken, aynit zamanda Onyargilara, sinirlamalara ve
kat1 karar alma kaliplarina da yol agabilmektedir ve bilingli degerlendirme olmadan
secimleri etkileyebilmektedir. Deneyimlerin potansiyel etkisinin farkina varmak ve
bunlarin mevcut durumla ilgisi izerinde aktif olarak diisiinmek, bireylerin daha bilingli
ve uyarlanabilir kararlar almasina yardimci olabilmektedir. Deneyimsel bilgi ve
giincel bilgi dengesini birlestirerek, bireyler karar verme siireclerini gelistirebilirler.
Bu baglamda, ndromuhasebe, gecmis deneyimlerin noral diizeyde karar vermeyi nasil

etkiledigini anlamak i¢in ¢ok disiplinli bir yaklasim sunmaktadir.

3.1.10. Maliyetlerin, Faydalarin Ve Etkilesimlerin Karar Vermeye

Etkisinin Noromuhasebe Acisindan Degerlendirilmesi

Maliyetler, faydalar ve etkilesimler, bireylerin se¢imlerini, tercihlerini ve karar
vermeyi Onemli Olgiide etkileyen temel faktorlerdir (Baker, 2019). Beynin karar
verirken maliyetleri, faydalar ve etkilesimleri nasil degerlendirdigine dair i¢gdriiler
elde etmek i¢in nérobilim, ekonomi ve muhasebe ilkelerini birlestirerek noromuhasebe
arastirmalart yapilabilmektedir. Bu faktorlerin her birinin karar vermeye etkisi

noéromuhasebe agisindan asagida degerlendirilmistir (Panzone ve Talmi, 2016).
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3.1.10.1. Maliyetler

Parasal maliyetler, bir kararla ilgili dogrudan giderlerdir. Bir iiriin veya hizmetin
fiyatini, islem ticretlerini veya devam eden masraflar1 i¢erebilmektedirler. Bireyler
satin alma kararlari, yatinmlar veya finansal planlama yaparken bu maliyetleri goz

oniinde bulundurmaktadirlar.

Firsat maliyetleri, belirli bir se¢im yaparken vazgecilen en 1yi alternatifin
degerini ifade eder. Bireyler bir segenegi segtiklerinde, bir sonraki en iyi alternatiften
elde edebilecekleri faydalardan vazgecerler. Firsat maliyetlerini anlamak, bireylerin
takaslar1 degerlendirmelerine ve genel memnuniyetlerini veya faydalarin1 en dist

diizeye ¢ikaran secimler yapmalarina yardimci olur.

Noromuhasebe, beynin parasal maliyetler, ¢aba, zaman ve firsat maliyetleri gibi
farkli maliyet tiirlerini nasil isledigini ve degerlendirdigini arastirir. Bu alandaki
caligmalar, isleme maliyetleriyle ilgili beyin bolgelerinin anterior insula ve
dorsolateral prefrontal korteksi igcerdigini gostermistir. Bu bdlgeler, potansiyel
kayiplarin  degerlendirilmesinde ~ ve  ¢esitli  kararlarla  iligkili  risklerin
degerlendirilmesinde ¢ok dnemli bir rol oynamaktadir. Néromuhasebe, isletmelerin ve
politika yapicilarin, bireylerin maliyetleri nasil algiladiklarini ve bu algilarin finansal

karar vermeyi nasil etkiledigini anlamalarina yardimci olabilmektedir.

3.1.10.2. Faydalar

Dogrudan faydalar, bir karardan elde edilen olumlu sonuglar veya avantajlardir.
Artan finansal kazang, iyilesen refah, artan iiretkenlik veya kisisel tatmin
icerebilmektedirler. Farkli se¢eneklerle iliskili dogrudan faydalarin degerlendirilmesi,
bireylerin her se¢imden kazanabilecekleri potansiyel avantajlar1 degerlendirmelerine
yardimc1 olmaktadir. Dolayli faydalar, sosyal taninma, geligmis itibar, kisisel gelisim
veya gevresel etki gibi bir karardan kaynaklanabilecek ikincil veya parasal olmayan

avantajlari kapsamaktadir.

Noromuhasebe, beynin farkli se¢imlerle iligkili potansiyel faydalara ve ddiillere
nasil tepki verdigini arastirir. Ventral striatum ve prefrontal korteks de dahil olmak
lizere beynin 0diil sistemi, sonuglarin arzu edilebilirligini ve 06diil beklentisini

degerlendirmede yogun bir sekilde yer alir.
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3.1.10.3. Etkilesimler

Sinerjistik etkilesimler, iki veya daha fazla faktoriin birlesik etkisinin, bireysel
etkilerinin toplamindan daha biiyiik olmasi1 durumunda ortaya ¢ikar. Karar vermede
bireyler, farkli unsurlar arasindaki etkilesimin genel faydalar1 artirdig1 segenekleri
arar. Ornegin, farkli becerilere sahip bir ekibin segilmesi, isbirliginin ve performansin

artmasina yol agar.

Etkilesimler ayn1 zamanda takaslar1 veya geliskili etkileri icerebilmektedir. Bazi
secimler bir ac¢idan fayda saglarken bagka bir agidan maliyet veya dezavantajlarla
birlikte gelebilmektedir. Karar vericilerin, en iyi genel sonuca ulagsmak igin bu ¢eliskili
etkilesimleri degerlendirmesi ve dengelemesi gerekmektedir. Bu, farkli faktorlerin

goreceli oneminin dikkate alinmasini ve optimal uzlagmanin belirlenmesini gerektirir.

Noromuhasebe, sosyal etkilesimlerin altinda yatan ndral siiregleri ve bunlarin
finansal karar vermeyi nasil etkiledigini arastirir. Medial prefrontal korteks gibi
bolgeler de dahil olmak tizere beynin sosyal bilis ag1, bireyler ekonomik senaryolarda
bagkalariyla etkilesime girdiginde devreye girer. Giiven, itibar ve karsiliklilik gibi
sosyal faktorler ekonomik kararlar1 oOnemli Olciide etkileyebilmektedir.
Noromuhasebe, beynin sosyal bilgileri nasil isledigine ve sosyal diisiinceleri finansal

secimlere nasil entegre ettigine dair i¢goriiler saglayabilmektedir.

Maliyetlerin, faydalarin ve etkilesimlerin dikkate alinmasi, baglama ve alinan
0zel karara bagli olarak degisiklik gostermektedir. Bireyler bu faktorleri tercihlerine,
degerlerine ve hedeflerine gore tartarlar. Maliyetlere, faydalara ve etkilesimlere
verilen goreceli Onem, bireylere, kiiltiirlere ve durumlara gore farklilik

gosterebilmektedir ve bu da karar sonuglarinda farkliliklara yol agabilmektedir.

Ayrica, karar vericiler genellikle maliyetlerin, faydalarin ve etkilesimlerin
birbirine bagli oldugu karmasik ve birbirine bagli sistemlerle kars1 karsiya kalir. Farkli
faktorler arasindaki karsilikli iliskilerin degerlendirilmesi, biitiinsel etki ve ¢ikarimlari

dikkate alan 1yi bilgilendirilmis kararlar almak i¢in ¢ok dnemli hale gelmektedir.

Genel olarak, maliyetlerin, faydalarin ve etkilesimlerin dinamiklerini anlamak,
bireylerin se¢imlerinin sonuglarini daha etkili bir sekilde degerlendirmelerine ve
amagclari, tercihleri ve kisitlamalar1 ile uyumlu kararlar almalarina olanak

tanimaktadir.
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3.2. NOROMUHASEBE VE YONETIM MUHASEBESI

Norobilimsel yontemler, karar vericilerin muhasebe bilgilerini ve kontrollerini
nasil isledigine ve bunlara nasil tepki verdigine dair i¢cgdrii saglayarak ydnetim
muhasebesi alanina katkida bulunma potansiyeline sahiptir (Tank ve Farrell, 2022).
Noromuhasebe, bireylerin muhasebe bilgilerine ve kontrollerine tepki gosterdigi
fiziksel ve biligsel siirecleri ve bu tepkilerin yargilara, kararlara ve davranislara nasil
doniistiiglinii anlamay1 amaclamaktadir. Geleneksel ekonomi temelli veya psikoloji
temelli muhasebe arastirmalariyla karsilastirildiginda, ndrobilim arastirmasi karar
verme konusunda farkli bir bakis agis1 sunmaktadir. Ekonomi temelli arastirmalar
analitik modelleri ve psikoloji temelli arastirmalar bilis teorilerini kullanirken,
norobilim arastirmalar1 uyaranlara verilen fiziksel tepkileri arastirmaktadir ve
deneyimleri veya davraniglar1 tahmin etmek ve agiklamak i¢in ndronal aktivite

modelleri gelistirmektedir (Tank ve Farrell, 2022).

Norobilim teknolojilerinin muhasebe arastirmalarina dahil edilmesi, muhasebe
bilgilerinin biligsel islenmesine iligkin benzersiz i¢goriiler saglamaktadir. Bu
teknolojiler, geleneksel arastirma araglarinin yapamadigi sekilde, bireylerin uyaranlara
kars1 fiziksel tepkilerini dogrudan oOlg¢ebilmektedir. Bu fiziksel tepkileri 6lgme
yetenegi, bireylerin muhasebe bilgilerine ve kontrollerine tepki verdigi ve bu tepkileri
muhakemelere, kararlara ve davraniglara doniistiirdiigii siirecleri anlamamiza yardimci
olabilmektedir (Tank ve Farrell, 2022). Ayrica, norobilimsel yontemler kurumsal

yoOnetisim c¢alismalarina da uygulanabilmektedir.

Ivascu ve digerleri (2022) néromuhasebe, ndéroekonomi, ndroetik ve insan
dogasini bagimsiz degiskenler olarak kullanarak kurumsal yonetisim iizerine kesifsel
bir calisma yiiriitmiigtiir. Bu calisma, kurumsal ydnetim suistimallerine iligkin
anlatilar1 betimlemeyi ve etik olmayan davranislarin altinda yatan gerekgeleri
anlamay1 amaclamaktadir (Ivascu ve digerleri, 2022) . Tank ve Farrell (2022),
noromuhasebenin, néroekonominin gelisimine benzer bir modelde yeni bir alanda
birlestigi sonucuna ulagmistir. Bu durum ndéromuhasebenin davranigsal muhasebe

aragtirmalari asamasinda yer aldigin1 gostermektedir (Tank ve Farrell, 2022).

Genel olarak, norobilimsel yontemlerin yonetim muhasebesi aragtirmasina dahil

edilmesi, karar verme siireclerine, muhasebe bilgilerinin biligsel olarak iglenmesine ve

100



kurumsal yonetisim suistimallerinin anlasilmasina iliskin degerli i¢goriiler saglama
potansiyeline sahiptir. Arastirmacilar, bireylerin muhasebe bilgilerini ve kontrollerini
nasil isledigini ve bunlara nasil tepki verdigini daha iyi anlasilmasini saglayan
caligmalar yaparak yonetim muhasebesi alaninda daha bilingli kararlar verilmesini

saglama potansiyeline sahiptir.

Norobilimin ~ yonetim  muhasebesi  ile  biitiinlestirildigi  ¢alismalar,
organizasyonlarda finansal karar vermeyi etkileyen insan davranisi, bilissel siirecler
ve duygusal tepkiler hakkinda degerli i¢gdriiler saglamaktadir. Yonetim muhasebesi
literatiirlinlin néromuhasebe acisindan inceledigimizde smirli sayida da olsa

calismalarin yapildig: goriilmektedir.

2014 yilinda Farrell, Goh ve White, performansa dayal tesvik sézlesmelerinin
duygusal karar baglamlarinda karar verme siireglerini nasil etkiledigini arastirmak i¢in
bir ¢alisma yiirtitmiislerdir. Tesviklerden etkilenen ndral ve davranigsal mekanizmalari
kesfetmek i¢in fonksiyonel manyetik rezonans goriintiileme (fMRI) ve davranigsal
kanit kullanmiglardir. Arastirmacilar, performansa dayali tesviklerin, daha otomatik ve
sezgisel olan sistem 1 islemeye kiyasla, kasith ve zahmetli bilissel siirecleri iceren 2.
sistem islemede daha fazla katilima yol agacagini varsaymislardir. Hipotezlerini test
etmek icin arastirmacilar, katilimcilarin bir kumar goérevi gerceklestirirken fMRI
taramalarina tabi tutuldugu bir deney gerceklestirmislerdir. Katilimcilar, performansa
dayal1 bir tesvik kosuluna veya bir kontrol kosuluna rastgele atanmistir. Performansa
dayali tesvik kosulunda, katilimcilar gorev performanslarina goére parasal ddiiller
kazanma firsatina sahipken, kontrol kosulunda higbir tesvik yoktur. Caligmanin
sonuglar1, performansa dayali tesvik kosulundaki katilimcilarin, dorsolateral prefrontal
korteks ve 6n singulat korteks gibi sistem 2 isleme ile iligkili bolgelerde daha ytiksek
beyin aktivasyonu sergiledigini gostermistir. Bu, performansa dayali tesviklerin, karar
vermede kasitli ve caba gerektiren biligsel siireglerin daha fazla dahil edilmesine yol
actigim  gostermektedir. Ayrica, tesvik kosulundaki katilimcilarin  kontrol
kosulundakilere gore daha avantajli kararlar vermesi, performansa dayali tesviklerin

karar verme davranigini olumlu yonde etkiledigini gostermektedir.

Butler ve Ghosh (2015) yaptiklar1 ¢calismada, yonetim muhasebesi yargilarinda
ve karar vermede bireysel farkliliklar1 incelemislerdir. Kapsamli diisiinme kapasitesi

ylksek olan bireylerin, bir gérevdeki igsel belirsizligi kavramak i¢in daha donaniml
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olduklarin1 ve bir sonuca yonelik tek bir yaklasimdan etkilenmeye daha az duyarh
olduklarin1 savunmuglardir. Kapsamli diistinme yetenegini degerlendiren testlerin dig
gecerliligini artirmak ig¢in, geri goriis etkisinin ve yatinm tuzaginin psikolojik
paradigmalarindan varyasyonlar kullanmislardir. Arastirdiklar1 senaryolardan biri, ilk
yatirimin gerekli getiriyi saglamamasi durumunda kalan 170.000 $ ile ne yapilacagina
iligkin karar verme siirecidir. Batik maliyetlerle ilgili mevcut arastirmalar, karar
vericilerin hedef getiriye ulasma olasiligin1 artirma umuduyla yeniden yatirim
yapabileceklerini gostermistir. Calisma ayrica, karar vericilerin belirli bir sonuca
sabitlendigi ve farkli sonuglara yol acabilecek diger potansiyel faktorleri veya yollar
ihmal ettigi islevsel saplant1 kavramini da arastirmistir. Bu davranis, iflas, performans
degerlendirme, vergi miikellefi beklentileri ve denetim dahil olmak iizere cesitli
alanlarda go6zlemlenmistir. Calismanin bulgulari, bu gorevlerde karar verme
tahminlerinin dis gegerliligine katkida bulunmustur. Yargilamadaki bireysel
farkliliklar1 belirlemek, soruna normatif bir ¢éziim bulundugunda o6zellikle degerli
hale gelmektedir. Caligma ayni zamanda, yoneticilerin bir sorun-yanit stratejileri
repertuarina sahip olduklarmi ve ¢oziim gelistirdikleri durumlarla uyumlu sorunlari
fark ettiklerini 6ne sliren ¢op kutusu davranis modelini de tartigmistir. Bu yonleri
anlamak, olumlu sonuglar ve kararlar veren etkili yonetim kontrol sistemleri (YKS)
tasarlamak i¢in ¢cok 6nem arz etmektedir. Kapsamli diigiinme yetenegi lizerine yapilan
arasgtirma, yoneticilerin karar verme yeteneklerinin sinirlamalarini hafifletmek ve etkili
sonuglar elde etmek i¢in YKS' ye yonelik tasarim ¢ikarimlarina sahiptir. Yiiksek
diizeyde kapsamli diisiinme, bireylerin belirsizligi daha iyi kavramasini, ¢oklu yollar
ve potansiyel sonuglari dikkate almasimi ve islevsel saplantidan kaginmasini

saglamaktadir.

Chen, Jermias ve Panggabean (2016), dengeli puan kart1 (BSC) performans
degerlendirmeleri ¢ercevesinde gorsel dikkat ile yonetimsel yargilar arasindaki iliskiyi
incelemek amaciyla bir ¢aligma gerceklestirmistir. Yoneticilerin gorsel ipuglarina
odaklanmak 1i¢in harcadiklari zamanmi oOlgmek icin bir gbéz izleme cihazi
kullanmiglardir. Arastirmanin temel amaci, dikkat ve muhakeme arasindaki iliskiyi
dengeli puan kart1 performans degerlendirmeleri baglaminda incelemektir. Bu ¢alisma
dikkati ve dikkatin yonetsel muhakeme tizerindeki etkisini dogrudan 6lgerek mevcut

literatiire 6nemli katkilar saglamaktadir. Arastirmacilar, karar verme siirecini simiile
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etmek i¢in hem stratejik olarak baglantili hem de baglantisiz performans dl¢iimlerini
iceren bir BSC kullanmislardir. Daha 6nce Banker, Chang ve Pizzini (2004) tarafindan
kullanilan deneysel malzemeleri uyarlamiglardir. Aragtirmanin bulgulari, stratejik
olarak baglantili performans 6l¢iitlerine daha fazla 6nem veren yoneticilerin, astlarinin
basarisiyla uyumlu kararlar alma olasiliklarinin daha yiiksek oldugunu gostermistitr.
Ek olarak ¢aligma, katilimcilarin spesifik sunum formatindan ziyade stratejik olarak
baglantili 6nlemler konusundaki farkindaliginin O6neminin altin1 ¢izmektedir.
Arastirma ayni zamanda gorsel dikkatin muhasebecilerin muhakeme ve karar verme
stirecleri tizerindeki etkisine dair degerli bilgiler sunmaktadir. Arastirmacilar, dikkatin
bilginin bilgilendiriciligi ve dikkat cekiciliginden etkilenen ayirt edici bir siireg
oldugunu ileri siirmektedir. Ek olarak; yoneticilerin bilgiyi isleme konusundaki sinirl
kapasitelerini ve segici dikkatin gerekliligini vurgulamaktadir. Ozetle Chen ve
meslektaslar1 (2016), dengeli puan karti performans degerlendirmelerinde gorsel
dikkatin yonetimsel kararlar1 nasil etkiledigine dair degerli bilgiler sunmaktadir.
Calismalari, performans dl¢iimlerini stratejik olarak hizalamanin 6nemini ve dikkatin
karar verme siirecleri iizerindeki etkisini vurgulamaktadir. Bulgular, performans
degerlendirme sistemlerini gelistirmek ve organizasyonel ortamlarda karar sonuglarini

optimize etmek i¢in pratik ¢ikarimlara sahiptir.

Fehrenbacher, Schulz ve Rotaru (2018) yaptiklari ¢calismada, karar vermenin bir
moderatdér olarak 6znel performans degerlendirmesini nasil etkiledigini
incelemislerdir. Farkli karar modlarinin, 6zellikle bireysel karar verme ve grup karar
vermenin  performans  degerlendirmesi  ilizerindeki  etkilerini  arastirmayi
amaglamislardir. Calisma, siibjektif performans degerlendirmesinde moderator olarak
karar vermeye odaklanarak mevcut literatiirdeki bir boslugu ele almastir.
Arastirmacilar ¢alismalarinda, katilimcilarin rastgele bir bireysel karar verme
kosuluna veya bir grup karar verme kosuluna atandigi bir laboratuvar deneyinden
yararlanmiglardir. Katilimeilara, varsayimsal bir calisanin performansint bir dizi
performans dl¢iimiine dayali olarak derecelendirme gorevi verilmistir. Arastirmacilar,
degerlendirmenin bireysel olarak mi1 yoksa bir grup ortaminda mi yapildigim
degistirerek karar modunu manipiile etmislerdir. Caligmanin bulgulari, karar verme
tarzinin 6znel performans degerlendirmesini Onemli oOlgiide etkiledigini ortaya

koymustur. Spesifik olarak, grup karar1 verme, bireysel karar vermeye kiyasla daha
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hosgoriilii degerlendirmelere yol agmistir. Bu, performans degerlendirmeleri bir grup
ortaminda yapildiginda, degerlendirmelerin daha olumlu veya daha az kritik olma
egiliminde oldugunu gostermektedir. Ayrica ¢alisma, karar modunun 1limli etkisini
aciklayan altta yatan mekanizmalar1 arastirmistir. Aragtirmacilar, sosyal etki ve alaka
diizeyinin, grup karar verme siirecindeki degerlendirmeleri sekillendirmede rol
oynadigin1 oOne siirmiislerdir. Grup karar verme kosulundaki katilimcilarin,
bagkalarmin goriislerine uyma ve degerlendirmelerini buna gore ayarlama
olasiliklarinin daha yiiksek oldugu sonucuna ulasmislardir. Sonuglarin, performans
degerlendirme siireglerinde yer alan kuruluslar ve yoneticiler i¢in 6nemli ¢ikarimlari
bulunmaktadir. Bulgular, ister bireysel ister grup olsun, karar verme modu se¢iminin
performans degerlendirmelerinin adilligini ve nesnelligini etkileyebilecegini
vurgulamaktadir. Sonug olarak, Fehrenbacher, Schulz ve Rotaru'nun (2018) ¢alismast,
O0znel performans degerlendirmesinde karar vermenin moderatér rollinii
vurgulamaktadir. Bulgular, grup halinde karar vermenin, bireysel karar vermeye
kiyasla daha yumusak degerlendirmelere yol agabilecegini gostermektedir. Bu
calisma, performans degerlendirme siireclerini etkileyen faktorlerin anlasilmasina
katkida bulunmaktadir ve performans degerlendirme sistemlerinin tarafsizligin
gelistirmek isteyen kuruluslar ve yoneticiler icin degerli bilgiler saglamaktadir.
Yoneticiler, grup karar verme siirecinin getirdigi potansiyel onyargilarin farkinda
olmalidir ve bunlar1 azaltmak i¢in farkli bakis agilarini tesvik etmek ve bagimsiz
diisiinmeyi tesvik etmek gibi adimlar atmalidir.

Noromuhasebenin hala gelismekte olan bir alan oldugunu ve yonetim
muhasebesi uygulamalari {izerindeki etkisinin degerlendirilmesinin bu asamada zor
olabilecegini kabul etmekle birlikte simdiye kadar yapilan sinirli ¢alismalardan elde
edilen cikarimlar gergevesinde néromuhasebe ve yonetim muhasebesi baglaminda

calisilabilecek konu basliklar1 agagida sunulmustur.

e Karar verme ve 6nyargi farkindaligi,

¢ Finansal raporlama etkinligi,

¢ Finansal raporlama formatlarinin degerlendirilmesi,
e Risk algis1 ve degerlendirmesi,

e Tesvik tasarimi ve motivasyon,

e Biligsel is yiikii ve karar destegi,
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e Performans degerlendirmesinde norofinansal analiz,
e Dolandiricilik tespiti ve etik davranis.

Bununla birlikte, arastirma ilerledik¢e ve alan olgunlastik¢a, ndromuhasebe
ilkelerini yoOnetim muhasebesi uygulamalarina dahil etmenin etkinliinin daha
kapsamli bir degerlendirmesi yapilabilecektir. Ek olarak, diger arastirma alanlarinda
oldugu gibi norobilimsel tekniklerin gercek diinya yoOnetim muhasebesinde
uygulanmasi, etik kaygilar ve veri gizliligi endiseleriyle karsi karsiya kalabilecegini

g6z oniinde bulundurmak gerekmektedir.

3.3. NOROMUHASEBE VE FINANSAL RAPORLAMA

Noromuhasebe alaninda yapilan ¢alismalardan bazilari, "raporlama" konusunu
ele almakta ve muhasebe bilgilerinin hem gorsel hem de bilissel olarak nasil islendigini
daha iyi anlamanin 6nemini vurgulamaktadir. Chen ve digerleri, (2016); Kramer ve
Maas, (2019), muhasebe bilgileri lizerine gorsel dikkatin karar vermeyi nasil

etkiledigini kesfetmek icin goz izleme teknolojilerini kullanmay1 6nermektedir.

Martin (2019), muhasebe bilgilerine dikkat etme ve isleme dahil olan zihinsel
stiregleri anlamanin, 6zellikle muhasebe uzmanligindan yoksun karar vericiler igin,
Onyargly1 azaltan ve karar etkinligini ve verimliligini artiran karar yardimcilar

tasarlamak i¢in degerli olabilecegini vurgulamaktadir.

Grigg ve Griffin (2014), "G6z izleme arastirmasinin muhasebe ve finansal
raporlamadaki rolii"nli arastiran bir diger ¢aligmadir. Yazarlar, g6z izleme
teknolojisinin, bireylerin finansal bilgileri nasil isledigine ve buna dayali nasil kararlar
aldigina dair degerli bilgiler sunabilecegini 6ne slirmektedirler. Mali tablolarin
karmasikligin1 ve anlama ve yorumlama i¢in gereken biligsel ¢abay1 vurgulayarak,
mali raporlamanin 6nemini ve sundugu zorluklar tartigmaktadirlar. Yazarlar, gz
izleme arastirmasinin, bireylerin odaklandig: belirli mali tablo alanlarini, bilgileri
isleme sirasini ve her bir 6ge i¢in harcanan zamani belirlemeye yardimei olabilecegini
savunmaktadirlar. Bu bilgiler, finansal tablolarin tasarimini ve sunumunu gelistirmek
icin kullanilabilmektedir, bu da finansal tablolar1 daha kullanici dostu yaparak

anlasilmasini kolaylastirmaktadir.
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Grigg ve Griffin (2014), g6z izleme arastirmasinin denetim ve dolandiricilik
tespitindeki potansiyel uygulamalarini da aragtirmiglardir. Mali tablolarin belirli
boliimlerine asir1 odaklanma veya belirli bilgilerden kagcinma gibi hileli faaliyetin
gostergesi olan davranis kaliplarii belirlemek icin de goz izleme teknolojisinin
kullanilabilecegini 6ne siirmektedirler. Bu, miifettislere ve denetgilere potansiyel
kirmiz1 bayraklar1 belirlemede ve daha odakli sorusturmalar yiiriitmede yardimci

olabilecektir.

Ayrica yazarlar, goz izleme arastirmasinin yatirimcilarin karar verme siirecini
etkilemedeki potansiyel faydalarini vurgulamaktadir. Yatirimcilarin finansal bilgileri
nasil isledigini anlamanin, daha etkili iletisim stratejileri gelistirmeye ve yatirimci
egitimini iyilestirmeye yardimei olabilecegini savunmaktadir. Yatirimcilarin dikkat
ettigi mali tablolarin belirli unsurlarin1 belirlemek, sirketlerin agiklamalarini
yatirimcilarin ihtiyag ve tercihlerine daha iyi uyacak sekilde uyarlamalarina olanak

tanimaktadir.

Genel olarak Grigg ve Griffin (2014), muhasebe ve finansal raporlamada goz
izleme aragtirmasini kullanmanin avantajli olabilecegi sonucuna varmaktadirlar. Bu
teknolojinin, finansal raporlama, denetim ve yatirimcilarin karar verme siireglerinin

etkinligini ve verimliligini artirma potansiyeline sahip oldugunu 6ne siirmektedirler.

Noromuhasebe calismalarinda finansal raporlari ele alan calismalardan elde

edilen ¢ikarimlar 1s1g1nda ¢alisma konular1 asagida 6zetlenmistir.

¢ Finansal raporlama karmagikligin1 anlamak,

¢ Finansal tablo tasarimini iyilestirme,

e Denetim ve dolandiricilik tespitindeki uygulamalar,
e Yatirimci karar vermeyi gelistirme.

Genel olarak, ¢calismalar, goz izleme arastirmasinin finansal raporlama, denetim
ve yatirimel karar alma siireglerinin verimliligini ve etkinligini artirma potansiyeline
sahip oldugunu one siirmektedir. Kuruluslar, bireylerin finansal bilgilerle nasil
etkilesime girdigine dair i¢cgoriiler elde etmek icin bu teknolojiyi kullanarak daha
kullanici dostu finansal tablolar tasarlayabilir ve yatirimcilarla genel iletisimi

gelistirebilir.
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3.4.NOROMUHASEBE VE DENETIM

3.4.1. Denetimde Noromuhasebe Uygulamalar

Noromuhasebe arastirmacilari, denetgilerin yargilarini etkileyebilecek ndérolojik
veya psikolojik faktorleri analiz etme ve degerlendirmek amaciyla norobilimsel
araglar1 kullanarak, denetcilerin bilgileri nasil isledigini, denetim konusunda kararlari
nasil aldigin1 ve denetim siirecinde hatalara veya tutarsizliklara yol acabilecek olasi

Onyargilari nasil belirledigini anlamaya calismaktadir.

Bu alandaki gilincel akademik yaymlar incelendiginde néromuhasebenin
muhasebe ve denetim alanina uygulamalari ile ilgili sinirh sayida yayina ulagilmistir.
Bu yayinlardan biri; Olsen, C. ve Gold, A (2018) tarafindan yazilan "biligsel norobilim
arastirmasi ile denetgilerin profesyonel siipheciligi arasindaki kesisme noktasinda
gelecek arastirma yonergeleri” baslikli makaledir. Makale, biligsel noérobilim
arastirmasini denet¢ilerin mesleki siiphecilik ¢alismasiyla biitiinlestirme potansiyelini
arastirmaktadir. Biligsel norobilimin, denet¢ilerin siipheciligini ve karar verme
siirecini etkileyen altta yatan biligsel siireclere ve noral mekanizmalara nasil i¢gorii
saglayabilecegini tartismaktadirlar. Yazarlar, denet¢ilerin muhakemesini ve karar
vermesini etkileyebilecek biligsel onyargilart ve bulugsal yontemleri anlamanin
Oonemini vurgulamaktadir. Biligsel ndrobilim arastirmalarindan elde edilen bulgular
birlestirerek, arastirmacilar, denetgilerin silipheciligini etkileyen faktorleri daha
derinden anlayabilecegine ve mesleki siipheciligi gelistirmek i¢in daha etkili egitim
programlar1 gelistirebilecegine dikkat cekmektedir. Genel olarak, bu makale, bilissel
norobilim arastirmasini denetgilerin mesleki sliphecilik ¢alismasiyla biitiinlestirme
potansiyelini vurgulamaktadir. Ayrica; néromuhasebe arastirmalarindan elde edilen
iggoriilerden yararlanilalarak denetgiler i¢in bilissel egitim programlar gelistirilmesi
onerilmektedir. Bu programlar, potansiyel olarak denetim kalitesini iyilestirerek,

denetcilerin dikkatini, hafizasini ve elestirel diistinme becerilerini gelistirebilecektir.

Gergek denetim uygulamasinda bu tiir tekniklerin benimsenmesi, dikkatli

dogrulama, standardizasyon ve etik miilahazalar gerektirecektir.
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3.4.2. Analitik Prosediirler Sirasinda Denetcilerin Beyin islemleri

Analitik prosediirler, hem finansal hem de finansal olmayan veriler arasindaki
makul iligkilerin analizi yoluyla finansal bilgilerin degerlendirilmesini igeren denetim
stirecinin kritik bir pargasidir. Analitik prosediirler sirasinda denetgilerin beyinlerinin
nasil tepki verdigini anlamak i¢in ndrobilimsel tekniklerin kullanilmasi, onlarin karar
alma, bilgi isleme ve potansiyel Onyargilar1 hakkinda fikir verebilmektedir. Bilgi
yiiklemesi, bilgi arzinin hacmi bireyin bilgi isleme kapasitesini astiginda meydana
gelmektedir. Bu, ilgili bilgilerin tanimlanmasinda ve etkili bir sekilde islenmesinde

zorluklara yol agabilmektedir.

Sirois, Bédard ve Bera (2018) tarafindan yiiriitiilen ¢alisma, denet¢i raporundaki
“Kilit Denetim Konulari”nin (KDK) kullanicilarin g6z izleme teknolojisi kullanarak
bilgi edinme siireci iizerindeki etkisini arastirmistir. Calisma, yatirimcilarin,
analistlerin ve diger piyasa profesyonellerinin karsilagtigi asir1 bilgi sorununu ele
almaktadir. Arastirmacilar, denetim prosediirlerine genel bir bakis sunarak KDK'larin
varligimi, KDK'larin sayisimm ve KDK'larin formatini incelemislerdir. Bulgular,
katilimeilarin KDK ile ilgili agiklamalara daha hizli erismesi ve denet¢i raporunda
KDK'lar iletildiginde bunlara daha fazla dikkat etmesi nedeniyle KDK'larin dikkati
yonlendirme etkisine sahip oldugunu gostermektedir (Sirois ve digerleri, 2018 ). Bir
diger 6nemli bulgu, profesyonel analistlere kiyasla profesyonel olmayan kullanicilarin
mali tablo kalemlerinin 6nemi hakkinda daha az onyargili fikre sahip olduklarim
gostermektedir. Genel olarak ¢alisma, KDK'larin denet¢i raporuna dahil edilmesinin
kullanicilarin  bilgi edinme siirecini nasil etkilediginin anlasilmasina katkida
bulunmaktadir. Bulgular, KDK'lerin dikkati yonlendiren bir etkiye sahip oldugunu ve
potansiyel olarak kullanicilarin denetim algisinm iyilestirebilecegini gostermektedir.
Ancak caligsma, denet¢i raporundaki ek agiklamanin etkisinin, degerleme modellerine
sahip olan ve yonlendirilmis arama stratejisi kullanan profesyonel analistler gibi farkli

kullanic1 gruplar igin degisebilecegini kabul etmektedir (Sirois ve digerleri, 2018).

Arastirmacilarin analitik prosediirler agisindan inceledikleri ve belirledigi bazi

hususlar sunlardir.
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Biligsel yiik: Biligsel yiik, bilgiyi islemek i¢in gereken zihinsel ¢abay1 ifade eder.
Biligsel yiikii anlamak, analitik prosediirler sirasinda denetcilerin karsilastiklar:
potansiyel darbogazlar1 veya zorluklar1 belirlemeye yardimer olabilmektedir.

Karar verme ve yargilama: Arastirmacilar, analitik prosediirler sirasinda beyin
aktivitesini inceleyerek, denet¢ilerin karar verme ve yargilama siireclerinde yer alan
beyin bolgeleri hakkinda fikir edinebilmektedir. Bu, denetgilerin degerlendirmelerini
ve sonuglarmi etkileyen faktorlere 151k tutabilmektedir.

Onyarg tespiti: Analitik prosediirler sirasinda bilissel ényargilarin varligini
aragtirmak  icin  norobilimsel yontemler kullanilabilmektedir. Onyargilarin
belirlenmesi, denetcilerin kararlarinin kalitesini ve nesnelligini artirmak i¢in 6nem arz
etmektedir.

Egitimin etkinligi: Arastirmacilar, analitik prosediirler sirasinda farkli egitim
yontemlerinin denetgilerin beyin siiregleri tizerindeki etkisini degerlendirmislerdir. Bu
bilgi, denetciler i¢in daha etkili egitim programlari tasarlamada degerli olabilmektedir.

Duygusal tepkiler: Beyin aktivitesini analiz etmek, analitik prosediirler
sirasinda denetgilerin duygusal tepkilerini anlamada da yardimci olabilmektedir.
Duygular, karar vermede 6nemli bir rol oynayabilmektedir ve bu duygusal tepkileri
anlamak, denetcilerin 6z farkindaliklar1 ve performanslarinin artmasi icin gerekli
olabilmektedir.

Analitik prosediirler sirasinda denetgilerin beyin siireglerinin incelenmesi de
dahil olmak tizere, norobilim tekniklerinin denetim arastirmalarinda kullanilmasinin
hem norobilim hem de denetimde uzmanlik gerektirdigini vurgulamak gerekmektedir.
Analitik prosediirlerin denet¢i raporundaki beklentileri ve bilgi bosluklarini ele

almadaki etkinligini kesfetmek icin daha fazla aragtirmaya ihtiyag¢ bulunmaktadir.

3.4.3. Hile Tespiti ve Norogoriintiileme

Hile tespiti s6z konusu oldugunda, tespit ve sorusturma siireclerinin adil, tarafsiz

ve yasal bir sekilde yiiriitiilmesini saglamak i¢in etik karar verme esastir.

Karar verme stireci hileli faaliyetlerde ¢ok 6nemli bir faktordiir (Harrison ve
digerleri, 2019; Ali, 2022). Bu nedenle, etik olmayan davranislarin 6nlenmesinde etik
liderlik ve giiclii bir etik ortamin olusturulmasi gerekmektedir. Mali tablolarda

irrasyonel muhasebe uygulamalart gibi kirmizi  bayraklarin tespit edilmesi
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dolandiriciligin dnlenmesine yardimci olabilmektedir (Kurniawati, 2021). Ayrica,
tibbi aragtirma (Poutoglidou ve digerleri, 2022), tiiketici davranisi (Fukukawa ve
Ennew, 2010), bankacilik (Nurul ve Herliansyah, 2021) ve enerji hizmetleri (Celestine
ve Matiku, 2021) dahil olmak iizere ¢esitli sektorlerde dolandiricilik faaliyetleri
meydana gelmektedir (Celestine ve Matiku, 2021). Bu sektorlerde suistimal onleme

ve tespit mekanizmalar1 uygulamalari ¢6ziim olabilmektedir.

Sirketin etik kiiltlirtiniin, 6zellikle gelir tahsilatinda ¢alisanlarin suistimal 6nleme
ve tespit etme taahhiidii izerinde 6nemli bir pozitif etkiye sahip oldugu bilinmektedir.
Ayrica; bilgi ugurma mekanizmalar1 ve dolandiricilik tespiti iizerinde de 6nemli ve
Olumlu etkisi bulunmaktadir (Nurul ve Herliansyah, 2021). Etik kurallarin
uygulanmasi, deneyim ve profesyonellik gibi unsurlar dolandiricilik ve hile tespitine
katkida bulunmaktadir. Etik degerler ve diisiinceler; dolandiriciliga karsi sifir tolerans
taahhiidii, iletisim stratejisi, kontrol mekanizmalar1 ve kurulus igindeki kiiltiir
degisikligi dahil olmak tizere dolandiricilig1 tespit etme ve dnleme mekanizmalarinin
cesitli bilesenlerinde 6nemli rol oynamaktadir. Sonu¢ olarak; néromuhasebede etik
karar verme ve dolandiricilik tespiti lizerine yapilan ¢aligmalar sinirli olsa da, diger
alanlardaki mevcut arastirmalar, hileli faaliyetleri dnleme ve tespit etmede etik liderlik,
etik kiiltiir, etik degerler ve diisiinceler ile i¢ kontrollerin 6nemli rolleri oldugunu
vurgulamaktadir. Bu konularin ilgili derslere dahil edilmesi, 6grencilerin muhasebede
dolandiriciligin tespiti ve Onlenmesi baglaminda etik degerler ve miilahazalar

konusundaki anlayislarini gelistirmelerine yardime1 olma potansiyeline sahiptir.

HassabElnaby ve digerleri (2017) tarafindan yazilan "Bor¢ sdzlesmesi ihlali ve
kazang yonetimi: Bir norobilim yaklagimi ve gelecek yonleri" baglikli aragtirma notu,
bir bor¢ sdzlesmesi ihlalinden sonra yoneticilerin kazang yonetimi uygulamalarina
girme kararlarini etkilemede beyin aktivitesinin potansiyel roliinii tartigmaktadir.
Yazarlar, kazang yonetimi davranisinin altinda yatan néral mekanizmalar1 anlamanin,
bu tiir durumlarda ydneticilerin motivasyonlar1 ve karar verme siiregleri hakkinda
degerli bilgiler saglayabilecegini 6ne siirmektedirler. Arastirma notu, bu alanda
gelecekte yapilacak arastirmalarin  6nemini de vurgulamaktadir. Gelecekteki
caligmalarin, kazan¢ yonetimi davranisinin néral bagintilarini1 dogrudan incelemek i¢in
fonksiyonel manyetik rezonans goriintiilleme (fMRI) gibi nérogoriintilleme

tekniklerini kullanmaya odaklanmasi gerektigini 6ne siirmektedir. Bunu yaparak
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arastirmacilar, kazan¢ yoOnetimine dahil olan biligsel siiregleri ve bunlarin borg
sozlesmesi ihlallerinden nasil etkilendiklerini daha iyi anlayabileceklerdir. Bu
arastirmanin arkasindaki fikir, fonksiyonel manyetik rezonans goriintiileme (fMRI)
gibi beyin goriintiileme teknolojilerinin, aldatict davranislarla iligskilendirilebilecek
beyin aktivite kaliplar1 hakkinda bilgi saglayip saglayamayacagini ve potansiyel olarak
dolandiricilik tespit yontemlerini iyilestirip iyilestiremeyecegini kesfetmektir.
Dolandiricilik tespiti amaciyla norogoriintileme ve yalan tespitinin pratik
uygulamalarda yaygin olarak kullanilmadigint ve hala deneysel asamalarinda
olduklarimi belirtmek gerekmektedir. Yalan tespiti i¢in ndrogdriintiileme kullanma

kavramu tartigmalidir ve etik ve yasal kaygilar1 artirmaktadir.

Ozetle, dolandiriciligi ve hileyi tespit etmek i¢in ndrogériintiileme ve yalan
tespiti kullanim1 ana akim veya yerlesik bir uygulama degildir ve akademik ilgi ve

tartisma konusu olmaya devam etmektedir.

3.4.4. Karmasik Finansal islemleri Denetlemeye Yonelik Beyin Temelli

Yaklasimlar

Denetim konusundaki makalelerde, akademisyenlerin genel olarak nérobilimsel
aragtirma ve teknolojilerin kullanimini benimsedigi goriilmektedir. Eskenazi ve
digerleri (2016 ), ayna noron sistemindeki aktiviteyi yakalayarak; duygularin,
bireylerin giivenilir gorevleri yerine getirirken yapmis olduklar1 se¢imlerini nasil

etkiledigini arastirmiglardir (Tank ve Farrell, 2022).

Eskenazi ve digerleri 2016 yilinda Accounting, Organizations and Society
dergisinde yayinlanan "Denetgiler neden miitevelli gérevlerinden taviz veriyor: insan
ayna noron sisteminin roliine dair EEG kanit1" baglikli arastirma makalesi bu konu ile
iliskilendirilebilmektedir. Eskenazi, Hartmann ve Rietdijk tarafindan yiiriitiilen
calisma, kuruluslarin mali biitiinliigiinii saglamaktan sorumlu olan kontroldrlerin
neden bazen mutemet gorevlerinden taviz verecek kadar etik olmayan davraniglarda
bulunduklarin1 anlamay1 amaglamaktadir. Yazarlar, empati ve sosyal bilisle ilgili olan
insan ayna ndron sisteminin bu davranista rol oynayabilecegini 6ne stirmektedirler. Bu
hipotezi arastirmak i¢in, arastirmacilar, beyin aktivitesini 6l¢gmek i¢in EEG kullanarak

bir deney gerceklestirirken, katilimeilar finansal raporlamayla ilgili kararlar vermeyi
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iceren bir gorev gergeklestirmislerdir. Katilimeilar kontrol edenler ve kontrol
etmeyenler olarak iki gruba ayrilmistir. Kontrolorler finansal raporlama konusunda
mesleki deneyime sahip kisilerken, kontrolér olmayanlar bu tiir deneyime sahip
olmayan kisilerdir. Calismanin sonuglari, kontroldrlerin finansal raporlama ile ilgili
kararlar alirken kontroldr olmayanlara kiyasla farkli beyin aktivite modelleri
sergiledigini gostermistir. Spesifik olarak, kontroldrler, empati ve sosyal bilis ile
iliskili olan ayna noron sisteminde artan aktivasyon gdstermistir. Bu, ayna noron
sisteminin kontroldrlerin karar verme siireglerini etkileyebilecegini ve potansiyel
olarak giivene dayali gorevlerinden o6diin vermelerine katkida bulunabilecegini
diisiindiirmektedir. Bu c¢alismanin bulgulari, denetleyicileri etik dist davranislarda
bulunmaya yoneltebilecek psikolojik faktorlerin anlasilmasi agisindan ¢ikarimlara
sahiptir. Arastirma, ayna ndron sisteminin roliinii belirleyerek, kontrolérlerin ve
denetmenlerin karar verme siireclerini etkileyebilecek psikolojik faktorlere iliskin
degerli bilgiler saglamakta ve finansal raporlama baglaminda etik olmayan
davraniglarin  anlagilmasina katkida bulunmaktadir. Bu bilgiler, etik olmayan
davraniglar1 6nlemek igin etkili kontrol sistemleri ve miidahaleler tasarlama konusunda

kuruluglara da degerli katkilar sunmaktadir.

Bu yaklasimlar, hizla degisen ve karmasik bir finansal ortamda finansal denetim
ve risk degerlendirmesinin etkinligini artirmak i¢in bilissel sinirbilimden elde edilen

icgoriilerden yararlanmay1 amaclamaktadir.

Norobilim alan1 ve bunun muhasebe ve karar verme ile entegrasyonu siirekli
olarak gelismektedir ve bu tiir yaklasimlarin etkinligini ve etik sonucglarinm

degerlendirmek i¢in daha fazla arastirma ve test yapilmasi gerekmektedir.
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3.5. NOROMUHASEBEDE NOROPLASTISITE VE FINANSAL EGIiTiM

Bu arastirma alani, beynin finansal egitim miidahalelerine yanit olarak nasil
uyum saglayabildigini ve degisebildigini inceler. Arastirmacilar, noroplastisiteyi
arastirarak, finansal bilginin 6grenilmesi, hafizasi ve akilda tutulmasinin altinda yatan
noral mekanizmalar1 anlamayi amacglamaktadir. Bu bilgi, etkili finansal egitim

programlarinin tasarimina rehberlik edebilmektedir.

Noroplastisite, beynin yagsam boyunca yeni noral baglantilar olusturarak kendini
yeniden organize etme yetenegini ifade eder. Finansal egitim de dahil olmak iizere
yeni deneyimler 6grenmemizi ve bunlara uyum saglamamizi saglayan beynin temel

bir 6zelligidir (Dayan ve Cohen, 2011).

Noroplastisite; ndromuhasebe ve finansal egitimin kesisme noktasinda ¢ok
o6nemli bir rol oynayabilecegi diisiiniilmektedir. Aralarindaki iliski asagidaki sekilde

degerlendirilmistir.

Finansal karar verme siirecini kavramak: Noroplastisite arastirmasi, beynin
finansal verileri nasil degerlendirdigi ve kararlar1 nasil verdigi konusundaki
anlayisimizin gelistirilmesine katkida bulunabilmektedir. Bu anlayis, bireylerin
biligsel Onyargilarimin farkina varmalarina ve daha bilingli kararlar almalarina

yardimc1 olmak i¢in, bu siirecin finansal egitime dahil edilmesini igermektedir.

Biligssel yeteneklerin gelistirilmesi: Noroplastisite, beynin hedeflenen
miidahalelerle egitilebilecegini ve yeniden diizenlenebilecegini 6ne slirmektedir.
Bireyler, hedeflenen egzersizlere ve egitim programlarma aktif olarak katilarak
tamami bilingli finansal kararlar almak i¢in hayati énem tasiyan dikkat, hafiza ve
analitik diisiinme gibi becerileri gelistirebilmektedirler. Finansal egitim alaninda,
noroplastisite ilkelerine dayanan yapilandirilmis biligsel egitim programlar1 formiile
edilerek; risk degerlendirmesi, diirtii kontrolii ve uzun vadeli planlama gibi belirli
biligsel islevlerin 1iyilestirilmesine katki saglanabilmektedir. Noéromuhasebe
kapsaminda finansal egitim alaninda, noroplastisiteden yararlanarak finansal karar

almayla ilgili biligsel yetenekleri optimize edilmesine katki saglanabilmektedir.

Norobilimsel kavramlar1 vurgulamak: Noromuhasebe alaninda finansal

egitim; finansal davraniglari agiklamak i¢in nérobilimsel kavramlari icerebilmektedir.
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Norobilimden elde edilen bilgilerin egitim miifredatina dahil edilmesi, finansal karar

alma siireclerinin etkinligini artirma potansiyeline sahiptir.

Davramigsal degisimi tesvik etmek: Noroplastisite, finansal karar vermede
davranigsal degisim siirecini destekler. Noromuhasebe ilkelerini igeren finansal egitim
yoluyla bireyler, arzulanan finansal davranmislarla iligkili yeni noral yollar
gelistirebilmektedirler. Egitim miidahalelerine aktif olarak katilarak ve stirekli olarak
yeni finansal aligkanliklar uygulayarak, bireyler beyinlerini daha saglikli ve daha etkili

finansal karar verme stratejileri benimsemek icin yeniden diizenleyebilmektedirler.

Kisisellestirilmis finansal egitim: Noroplastisite aragtirmasi, 6grenme ve beyin
esnekligindeki bireysel farkliliklarin 6nemini vurgulamaktadir. Bu bilgiyi ndro-
muhasebe alanindaki finansal egitime uygulayarak, kisisellestirilmis yaklasimlar
gelistirilebilmektedir. Bireylerin biligsel profillerini degerlendirerek ve benzersiz
Ogrenme stillerini anlayarak, finansal egitim programlari, 6grenmeyi optimize etmek

ve bilgiyi elde tutmayi iyilestirmek i¢in uyarlanabilmektedir.

Neurofeedback ve finansal davrams: Neurofeedback, bireylerin beyin
aktiviteleri hakkinda gercek zamanl bilgi edinmelerini saglayan bir tekniktir. Finansal
egitim baglaminda, neurofeedback, finansal karar verme gorevleri sirasinda bireylere
beyin tepkileri hakkinda geri bildirim saglamak i¢in kullanilabilmektedir. Bu geri
bildirim, bireylerin finansal se¢cimler yaparken biligsel ve duygusal durumlarinin daha
fazla farkina varmalarina ve davranislarini buna gore ayarlamalarina yardimer

olabilmektedir.

Noroplastisite ilkelerini néromuhasebe alanindaki finansal egitime entegre
ederek, bireyler finansal karar verme siireclerine iliskin daha derin bir anlayis
gelistirebilir ve bilingli ve etkili finansal se¢imler yapma becerilerini gelistirebilir. Bu
baglamda; noroplastisite kavrami, ndromuhasebe alaninda finansal egitimi gelistirmek
icin umut vaat etse de, etkinligini dogrulamak i¢in pratik uygulama ve ampirik

arastirmanin gerekli oldugunu belirtmek 6nemlidir.
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3.6. NOROMUHASEBEDE ETIiK HUSUSLAR

Noromuhasebe arastirmalarinda beyin verilerinin toplanmasi ve analizi etik
hususlar1 giindeme getirmektedir. Arastirmacilar ve uygulayicilar beyin verilerini
dikkatli bir sekilde ele almali, uygun bilgilendirilmis onam saglamali, riskleri en aza
indirmeli ve bireylerin mahremiyetini korumalidir. Ayrica, beyin verilerinin
saklanmasi, paylasilmasi ve imha edilmesi uygun etik ve yasal standartlara uygun

olmalidir.

3.6.1. Etik Karar Verme

Etik karar verme, ¢esitli eylemlerin ahlaki ¢ikarimlarint ve sonuglarini dikkate
almay1 ve etik ilke ve degerlerle uyumlu eylem tarzini se¢meyi igceren bir siirectir. Etik
karar alma, muhasebe yolsuzlugunun 6nlenmesinde, tespitinde ve raporlanmasinda
kritik bir rol oynamaktadir. Cesitli ¢aligmalar, etik degerlerin ve i¢ kontrollerin
muhasebe hilesi egilimi {lizerinde 6nemli olumsuz etkileri oldugunu gdstermektedir
(Fernandhytia ve Muslichah, 2020). Etik muhakeme ve mesleki baghlik da

muhasebede hileli faaliyetlerin 6nlenmesinde temel faktorlerdir.

Shafer ve digerleri (2016), daha yiiksek mesleki baglilik diizeylerinin daha etik
yargilara yol agtigin1 ve bunun da vergi kacakciligina girisme olasiligini azalttigi
sonucuna ulagsmiglardir. Adli muhasebe hizmetleri ve destekleyici bir etik iklim,
dolandiriciligin tespiti ve onlenmesi i¢in de gereklidir (Chinonso ve Meshack, 2023).
Organizasyonlar, hileli davraniglardan kaginmak i¢in ¢alisanlar ve yoneticiler arasinda

bir etik egitimi olusturmak durumundadirlar (Tutino ve Merlo, 2019).

Micewski ve Troy (2006), muhasebede etik karar vermeyi gelistirmek ig¢in
kazang¢ ve kar maksimizasyonunun asilmasinin ¢ok 6énemli oldugunu ve etik kodlarin
tiim profesyoneller tarafindan takip edilmesi gerektigini vurgulamiglardir. Teknolojik
ilerlemeler de, muhasebede etik karar verme konusunda hem kazanimlar hem de
zorluklar sunmaktadir (Sherif ve Mohsin, 2021). Ancak gerekli sosyal ve yasal
degisiklikleri yapmak, bu zorluklarin 6nlenmesine ve etik karar verme siirecinin
tyilestirilmesine yardimei olabilecektir (Alderman, 2019). Ayrica, bilgi ugurma niyeti,
etik karar verme ve kontrol odag arasindaki modiile edilmis baglantidan olumlu bir

sekilde etkilenebilmektedir (Ali, 2022). Sonug¢ olarak, etik karar verme, farkli
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sektorlerde hileli faaliyetlerin dnlenmesinde, tespit edilmesinde ve raporlanmasinda
kritik bir faktordiir. Literatlir, dolandiriciligin 6nlenmesi ve tespitinde ahlaki
yogunlugun, etik karar vermenin, etik kiltliriin, ihbar niyetinin ve kirmizi bayrak
tespitinin roliiniin vurgulanmasi gerektigini 6ne siirmektedir. Ayrica, etik liderlik ve
ortamlar olusturmak, etik olmayan davranislarin  azaltilmasina yardimci

olabilmektedir.

Noromuhasebe alaninda etik karar verme, arastirmacilarin ve uygulayicilarin,
bireylere saygi, mahremiyet, seffaflik ve sorumlu veri kullanimi ilkelerini goz 6niinde
bulundurmalarin1 gerektirmektedir. Etik hususlari siirecin her asamasia entegre
etmek, noromuhasebe arastirmalarimin ve hile tespitindeki uygulamalarinin

biitiinliiglinii ve gegerliligini saglamaya yardimci olmaktadir.

Noromuhasebede etik karar verme ve hile tespiti arasindaki iliski tizerine siirlt
sayida ¢alisma olmasina ragmen, onceki arastirmalardan alinan dersler bu iligkinin

anlasilmasina katkida bulunabilecektir.

3.6.2. Noroetik

"Noroetik" terimi, 1970'lerde norobilimdeki tibbi uygulamalar1 ¢evreleyen etik
hususlar1 tanimlamak i¢in ortaya ¢ikmistir. 21. yilizyilin baslarinda, nérobiyoloji ve
biligsel bilimle ilgili felsefi calismalarin ilerlemesi ve beyin arastirmalarina halkin
ilgisinin artmas1 nedeniyle néroetik alani ivme kazanmistir. Bu gelismeler, noroetigin
bagimsiz ve disiplinlerarasi bir aragtirma alani haline gelmesine yol agmistir. Bununla
birlikte, bugiin bile ¢aligma alaniin tanimi, metodolojisi, temel yonleri ve altinda

yatan kavramsal temeller hakkinda devam eden tartismalar bulunmaktadir.

Noroetik, beynin isleyisine iliskin artan anlayisimizi ve arastirma
teknolojilerinin gelistirilmesinden ve bunlarin beyin islevi lizerindeki etkilerinden
kaynaklanan etik ikilemleri arastiran bir alandir. Ayrica, ahlaki karar vermede yer alan
noral siiregleri de arastirmaktadir.

Uluslararas1 Noroetik Dernegi, noroetigi insan davranisini ve karar verme
stireglerini inceleyen ¢agdas bir alan olarak tanimlamaktadir. Etik ve ahlaki felsefeler
ve insan psikolojileri gibi ndrobilim ve diger ilgili zihinsel bilimlerden ilkeleri entegre

ederek insanin kendini anlamasini gelistirmeyi amaglamaktadir (Beauregard, 2018).
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Baglangigta, noroetik kaygilar biyoetik baglaminda gelismistir. Klasik etik
aragtirmalarinda norogoriintiileme teknolojilerinin kullanilmasiyla birlikte sorularin
kapsami1 genislemistir. Norobilim etigi {izerine tartismalar ortaya ciktik¢a, noroetik
ayr1 bir ¢alisma alanina doniismiistiir. Kisaca ndroetik, norobilim aragtirmalarinin etik
sonuclarint aragtirir. Norobilimin insan arastirmalarindaki popiilaritesi, yakinsak
teknolojilere sembolik bir tepkidir. "Noro" oneki, beyni ve bedenselligi hedefleyen
etkilere atifta bulunur ve bu tiir etkiler uygulanirken biyoetik konularin dikkate

alinmasini gerektirir (Pervushina, 2018; Ivascu ve digerleri, 2022).

3.6.3. Norogoriintiilleme Calismalarinda Gizlilik ve Giivenlik Endiseleri

Norogoriintiileme calismalari, insan beyni ve islevleri hakkinda degerli bilgiler
saglamaktadir. Ancak bu calismalar, 6zellikle toplanan verilerin hassas dogasi
nedeniyle, onemli gizlilik ve gilivenlik kaygilarini da giindeme getirmektedir.

Norogorintiileme ¢aligmalarinda bazi 6nemli gizlilik ve giivenlik hususlari sunlardir:

Veri gizliligi: Norobilimsel veriler, 6zellikle norogoriintiileme tekniklerinden
elde edilen veriler, bir kisinin beyin yapis1 ve islevi hakkinda son derece kisisel ve
hassas bilgiler icermektedir. Bu verilerin gizliliginin saglanmasi son derece 6nemlidir.
Noromuhasebe ¢aligmalar1 da dahil olmak {izere nérogdriintilleme ¢aligmalar yiiriiten
arastirmacilar ve kurumlar, katilimcilarin kimliklerini korumak, verileri korumak,
verilerin amaglart i¢in kullanilmasini saglamak ve gizliligi korumak igin saglam veri

gizliligi protokolleri uygulamak durumundadirlar.

Bilgilendirilmis onam: Noromuhasebe arastirmasi yiiriitirken veya
norobilimsel teknikleri kullanirken, bireylerden onay almak onem arz etmektedir.
Katilimcilar, caligmanin veya arastirmanin amacini, prosediirlerini, potansiyel
risklerini ve faydalarimi tam olarak anlamalidirlar. Bilgilendirilmis onam, bireylerin
ozerkligine saygi gosterilmesini saglamaktadir ve arastirmaya veya sorusturmaya

katilma konusunda bilingli bir karar verme yani goniilliiliik haklarini korumaktadir.

Riza ve savunmasiz popiilasyonlar: Norobilimsel verileri, ¢ocuklar veya
biligsel bozukluklar1 olan bireyler gibi savunmasiz popiilasyonlarla kullanirken 6zel
dikkat gosterilmesi gerekmektedir. Bilgilendirilmis onam almak ve haklarinin ve

esenliklerinin korunmasini saglamak bu durumlarda daha da kritik hale gelmektedir.
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Veri anonimlestirme: Norogoriintilleme verilerini  paylasmadan veya
yayimlamadan Once, aragtirmacilar, bireysel katilimeilarin kimliginin tespit edilmesini
onlemek i¢in verilerin kimligini gizlemeli veya anonim hale getirmelidir. Bu,
tanimlanabilir bilgilerin kaldirilmasini ve verileri etiketlemek i¢in sayisal kodlar veya

takma adlar kullanmay1 icermektedir.

Giivenli veri depolama: Norogorintiilleme verileri, kisitli erisime sahip
korumali sunucularda veya sistemlerde giivenli bir sekilde saklanmasi 6nem arz
etmektedir. Verilere erisim izninin yalnizca ¢aligmaya dahil olan yetkili personele

verilmesi gerekmektedir.

Veri paylasimi ve isbirligi: Norogoriintiileme verilerini diger arastirmacilar
veya ortak calisanlarla paylasirken, verilerin gilivenli bir sekilde ve ilgili gizlilik
diizenlemelerine uygun olarak paylagilmasini saglamak i¢in dnlemler alinmalidir.

Potansiyel manipiilasyon ve istismar: Muhasebe uygulamalarinda
norobilimsel verilerin kullanilmasi, tiiketicileri veya yatirimcilarin kararlarini sinirsel
tepkilerine dayali olarak etkilemeyi amacglayan manipiilatif uygulamalara yol
acabilmektedir. Etik kaygilar, bu tiir verilerin giivenlik a¢iklarindan yararlanmak veya
insanlarin davraniglarini tam olarak farkinda olmadan veya rizalar1 olmadan manipiile

etmek i¢in kullanildiginda ortaya ¢ikmaktadir.

Siber giivenlik: Norogoriintiileme caligmalari, gelismis goriintiileme ekipmani
ve veri analiz yazilimi kullanimini igerdiginden, potansiyel veri ihlallerine veya
yetkisiz erisime karsi koruma saglamak icin gii¢lii siber gilivenlik Onlemlerinin

uygulanmasi esasina gore hareket etmek gerekmektedir.

Etik kurulu onayr: Norogoriintiileme ¢alismalart i¢in kurumsal inceleme ve
etik kurul onay1 gibi etik gozetim esastir. Etik kurullar, etik standartlara uyumu
saglamak i¢in ¢alismanin etik sonuglarini, veri isleme prosediirlerini ve katilimci onay
stirecini degerlendirmektedir.

Uzun siireli veri saklama ve imha: Arastirmacilar, norogdriintiilleme
verilerinin uzun siireli saklanmasi1 ve nihai olarak imha edilmesi i¢in protokoller
olusturmalidir. Artik ihtiya¢ duyulmayan verilerin, herhangi bir veri ihlali riskini en

aza indirmek i¢in glivenli ve kalici olarak silinmesi 6nem arz etmektedir.
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Verilerin ikincil kullanimi: Arastirmacilar, ndrogoriintiileme verilerini orijinal
calismanin kapsami disindaki amaglar i¢in kullanmay1 planliyorlarsa, katilimcilardan
ek onay almasi veya katilimci mahremiyetini korumak i¢in verilerin

anonimlestirilmesini saglamasi gerekmektedir.

Uluslararas1 veri aktarimi: Norogoriintiileme verileri uluslararast smirlar
arasinda aktarilirsa, arastirmacilar hem kaynak hem de hedef iilkelerdeki ilgili veri

koruma yasalaria ve diizenlemelerine uymalidir.

Bu gizlilik ve giivenlik endiselerini ele almak, katilimcilarin ve halkin giivenini
korumak, sorumlu arastirma uygulamalarin1 tegvik etmek ve nérobilim alanini etik bir

sekilde ilerletmek i¢in 6nem arz etmektedir.

3.6.4. Muhasebe Uygulamalarinda Norobilimsel Verileri Kullanmanin Etik

Etkileri

Noromuhasebe olarak anilan muhasebe uygulamalarinda nérobilimsel verilerin
kullanimi, finansal karar verme stire¢lerine iligkin degerli bilgiler sunma potansiyeline
sahiptir. Bununla birlikte, dikkatle degerlendirilmesi ve ele alinmasi gereken gesitli
etik c¢ikarimlari da beraberinde getirmektedir (Salles ve Evers, 2017). Muhasebe
uygulamalarinda norobilimsel verilerin kullannmina iligkin temel etik kaygilardan

bazilar1 sunlardir:

Dogruluk ve yorumlama: Norobilimsel veriler karmagiktir ve yorumu basit
degildir. Bu veriler uygun bir sekilde dogrulanmadan veya olas1 onyargilar dikkate
alinmadan mali kararlar almak veya sonuglar ¢ikarmak i¢in kullanildiginda etik

kaygilar ortaya ¢ikmaktadir.

Istenmeyen sonuclar: Nérobilimsel bulgularin muhasebe uygulamalarina
uygulanmasi istenmeyen sonuglara yol acabilmektedir. Noral verilere biiyilik 6l¢iide
giivenmek, potansiyel olarak diger ilgili faktorleri golgede birakarak, daha genis etik
veya sosyal hususlarla uyumlu olmayabilecek kararlara yol agabilmektedir.

Adalet ve hakkaniyet: Norobilimsel verilerin kullanilmasinin, bireylerin noral
tepkilerine dayali olarak profil ¢ikarilmasima veya ayrimciliga yol agma riski
barindirmaktadir. Bu tiir uygulamalar, adalet ve esitlikle ilgili etik kaygilara yol

acabilmektedir.
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Seffafhik ve hesap verebilirlik: Noromuhasebede etik karar verme,
metodolojide ve bulgularin yorumlanmasinda seffaflik gerektirir. Arastirmacilar ve
uygulayicilar, kullanilan ndrobilimsel tekniklerin sinirlamalar1 ve potansiyel
yanliliklar1 hakkinda net agiklamalar sunmalidir. Norobilimsel verilerin yanlis

yorumlanmasindan veya asir1 genellestirilmesinden kaginmalar1 gerekmektedir.

Diizenleyici ve yasal hususlar: Muhasebe uygulamalarinda ndrobilimsel
verilerin kullanilmasi, yeni yasal ve diizenleyici zorluklar dogurabilmektedir. Bu tiir
verilerin sorumlu kullanimint yonetmek i¢in etik yonergeler ve endiistri standartlari

olusturulmasi gerekmektedir.

Sorumlu uygulama: Nihayetinde, norobilimsel verilerin  muhasebe
uygulamalarinda kullanilmasinin etik sonuglari, bu bulgulari sorumlu bir sekilde
kullanmayr ve norobilimsel verilerin kotiiye kullanilmasindan  kaginmay1
icermektedir. Norobilimsel kanitlardan cikarilan herhangi bir sonucun diger ek
kanitlarla desteklenmesini ve etik yonergelere ve yasal gerekliliklere uymasini

saglamak 6nem arz etmektedir.

Siirekli Etik Inceleme: Noromuhasebenin gelisen dogasi ve etik sonuglari goz
Oniline alindiginda, stirekli etik inceleme esastir. Arastirmacilar ve uygulayicilar,
strekli etik degerlendirmeye girerek ilgili etik inceleme kurullarindan veya
komitelerinden  rehberlik almalar1  gerekmektedir. Diizenli degerlendirme,
noromuhasebe arastirmasi ve dolandiricilik tespit uygulamalarinda etik hususlarin

merkezi bir odak noktasi olarak kalmasini saglamaktadir.

Etik ¢ikarimlar ele almak, norobilimciler, muhasebeciler, etik¢iler ve politika
yapicilar arasinda disiplinlerarasi isbirligini gerektirmektedir. Net etik yOnergeler
olusturmak, seffaflig1 tesvik etmek ve bireysel haklara ve refaha oncelik vermek,
potansiyel riskleri azaltmaya ve muhasebe uygulamalarinda ndrobilimsel verilerin

sorumlu bir sekilde kullanilmasini saglamaya yardimci olabilecektir.
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DORDUNCU BOLUM

NOROMUHASEBE ILE iLGILi CALISMALARIN SCOPUS
VERI TABANINA DAYALI BIBLIYOMETRIK ANALIZi

Arastirmanin yontem kismini i¢eren bu bdliimde dncelikle aragtirmanin amaci
ve sorular1 belirlenmektedir. Daha sonra bibliyometrik analizler ve bu yontemlerin
geleneksel yontemler ile kisa bir karsilagtirmasi sunularak, bibliyometrik yazilimlar ve
veritabanlar1 hakkinda bilgi verilmekte ve bibliyometrik analizlerden nasil ve hangi
amagla yararlanilacagi  gerekgelendirilmektedir. Son olarak; bibliyometrik
analizlerden elde edilen bulgular tablolagtirilarak ve gorsellestirilerek detayli bir
inceleme ortaya konulmaktadrir ve gelecek yonelimlere ve uygulama Onerilerine yer

verilmektedir.

4.1. ARASTIRMANIN AMACI VE ONEMI

Bu arastirmanin amaci; ndromuhasebe baglaminda, alanin genel yapisini ve
mevcut durumunu belirlemek, zaman igerisindeki gelisimini ortaya koymak, alandaki
tiretkenligi tanimlamak ve ortaya cikan arastirma egilimlerini, arastirmacilar ve
kurumlar arasindaki isbirligi modellerini, disiplinler aras1 igbirligi diizeyini belirlemek
ve bu alanin gelisimi i¢in gelecekteki potansiyel yonler hakkinda degerli bilgiler

saglamaktir.

Daha 6nce noromuhasebe konusunda gergeklestirilmis bir bibliyometrik analiz
calismasina rastlanmamis olmasi sebebiyle 6nem tasidigi diisiiniilen bu arastirmada
alana dair ¢aligmalarin incelenmesi yoluyla kavramsal detaylarin degerlendirilmesi

hedeflenmektedir.



4.2. ARASTIRMANIN SORULARI

Bu kapsamda asagidaki sorulara yanit aranmistir.

Noromuhasebe alaninda yillara gére yayin sayilarindaki degisim nasildir?
Noromuhasebe alanindaki etkin yazarlar kimlerdir?

Noromuhasebe alanindaki etkin kurumlar hangileridir?

Noromuhasebe alanindaki etkin iilkeler hangileridir?

Noromuhasebe alanindaki etkin dergiler hangileridir?

Noromuhasebe alaninda en ¢ok atif alan yayinlar hangileridir?
Noromuhasebe alanindaki en ¢ok atif alan yazarlar kimlerdir?

Noromuhasebe alanindaki en ¢ok atif alan dergiler hangileridir?

© © N o gk~ 0w DNhdE

Noromuhasebe alanindaki en sik atif alan yayinlarin atif ag1 nasildir?

10. Noromuhasebe alaninda en ¢ok calisilan konular ya da kavramlar arasindaki

iligki ag1 nasildir?

4.3. ARASTIRMANIN YONTEMI

4.3.1.Bibliyometrik Analiz

Bibliyometrik analiz, akademik literatiirii ve arastirma c¢iktilarin1 analiz etmek
i¢in kullanilan niceliksel bir yontemdir. Belirli bir aragtirma alanindaki kaliplar ve
egilimler hakkinda fikir edinmek igin istatistiksel ve matematiksel yontemlerin
bilimsel yayinlara, alintilara ve bibliyografik verilere uygulanmasini igerir.
Arastirmacilar, yayinlarin 6zelliklerini ve etkisini, ayrica yazarlar, dergiler, kurumlar
ve aragtirma alanlar1 arasindaki iligkileri 6lgmek ve degerlendirmek icin bibliyometrik
analizden yararlanir. Veriye dayali kararlar almak icin degerli bir ara¢ olan

bibliyometrik analizin 6nemi giderek artmaktadir.

Yaygin olarak kullanilan bibliyometrik analiz teknikleri; bir yaymin diger
eserlerde ka¢ kez alintilandiginin 6lgiildiigi atif analizi (citation analysis), siklikla
birlikte atif yapilan yaymlarin belirlenmesinde kullanilan ortak atif analizi (co-
citation analysis), paylasilan referanslara dayali olarak ilgili yayinlarin belirlenmesini
iceren referans eslesmesi analizi (bibliographic coupling), yazarlar arasindaki

isbirligi aglarinin analiz edilmesi i¢in kullanilan ortak yazar analizi (co-authour

122



analysis), yayinlarda kullanilan anahtar kelimeleri ve terimleri inceleyerek bir alanda
ortaya ¢ikan trendleri ve konular1 ortaya g¢ikaran ortak kelime analizi (co-word

analysis) olmak iizere bes adettir (Zupic ve Cater, 2015).

Tablo 1. Vosviewer ile Yapilabilen Analiz Tiirleri ve Analiz Birimleri

ANALIZ TURU ANALIZ BIRIMI
Ortak Yazar Analizi e Yazarlar
e Kurumlar
o Ulkeler
Atif Analizi e Dokiiman
+ Kaynak
* Yazar
 Kurum
o Ulke
Ortak Kelime Analizi e Yazar anahtar kelimeleri

+  Dizin anahtar kelimeleri
*  Tim anahtar kelimeler
Ortak Atif Analizi *  Alint1 yapilan referanslar
*  Alint1 yapilan kaynaklar
*  Alint1 yapilan yazarlar

Kaynakg¢a Eslesmesi Analizi *  Dokiiman
+ Kaynak
*  Yazar
Kurum
+  Ulke

4.3.2. Bibliyometrik Analiz ve Geleneksel Literatiir Inceleme

Yontemlerinin Karsilastirilmasi

Literatiir incelemesi; belirli bir konuyla ilgili mevcut literatiiriin elestirel bir
analizi ve degerlendirmesidir. Belirli bir ¢aligma alaninin tarihsel gelisimini ve teorik
temellerini anlamak, gelecekteki arastirmalar icin bir temel saglamaktadir ve
bosluklarin, ¢eliskilerin veya daha fazla arastirilmasi gereken alanlarin tanimlanmasini
kolaylagtirmaktadir. Literatiir taramas1 yapmak i¢in kullanilan yontemler, incelemenin
amacina, kapsamina ve niteligine bagl olarak degisiklik gosterebilmektedir. Yaygin
olarak kullanilan literatiir inceleme yontemleri Tablo 1’de karsilagtirilmali olarak
sunulmustur ((Schmidt, 2007; Persson, Danell ve Schneider, 2009; Lacey vd., 2011;
Zupic ve Cater, 2015; Oztiirk ve Giirler, 2021).
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Tablo 2. Literatiir inceleme Yontemlerinin Karsilastirmasi

YONTEM META ANALIZ YAPILANDIRILMIS | BIBLIYOMETRIK
LITERATUR ANALIZ
INCELEMES]

TANIM Meta-analiz, belirli | Yapilandirilmig Arastirmanin etkisini ve
bir konu iizerinde | literatiir taramast, | verimliligini
birden fazla bagimsiz | belirli  bir  konuya | degerlendirmek i¢in
calismadan elde | iligskin mevcut | yayin kaliplarinin, alinti
edilen bulgularin | literatiiriin  sistematik | sayilarinmm ve diger
istatistiksel analizini | ve diizenli bir analizini | bibliyografik verilerin
iceren niceliksel bir | igeren nitel bir | istatistiksel analizini
arastirma arastirma yontemidir. iceren niceliksel bir
yontemidir. aragtirma yontemidir.

VERI SENTEZI Genel sonuglara | Arastirmadaki Belirli bir alan veya
varmak icin farkli | egilimleri, bosluklart | disiplin igindeki
caligmalardan  elde | ve kaliplar1 belirlemek | arastirmanin  bilimsel
edilen verileri | i¢cin mevcut literatiirii | etkisini anlamak igin
birlestirir ve analiz | 6zetlemeye, kategorize | yayin egilimlerini,
eder, bdylece belirli | etmeye ve elestirel | yazarlik kaliplarini,
bir aragtirma | olarak almti aglarmi ve diger
sorusunun daha | degerlendirmeye bibliyografik
kapsamli ve saglam | odaklanir. gostergeleri analiz
bir sekilde etmeye odaklanir.
anlagilmasini saglar.

METODOLOJi Literatiiriin Tlgili calismalarin | Genellikle 6zel yazilim
sistematik olarak | sistematik bir sekilde | veya veritabanlart
gbzden arastirilmasini, kullanilarak akademik
gegirilmesini, ilgili | literatiiriin ~ temalara | yayinlardan
¢alismalarin veya konulara gore | bibliyografik verilerin
belirlenmesini, smiflandirilmasint  ve | toplanmasini ve
verilerin bulgularin anlatisal bir | analizini igerir.
¢ikarilmasini ve etki | sentezini igerir.
biiylikligiini 6lgmek
igin istatistiksel
sentez igerir.

AMAC Amag, birden fazla | Amag, mevcut | Amag, bir arastirma
¢alismadan elde | literatiire kapsamli bir | alaninin  yapist  ve
edilen sonuglar1 | genel bakig saglamak, | gelisimi hakkinda bilgi
sentezleyerek, temel bulgular1 | saglamak, etkili
belirsizligi azaltarak | vurgulamak, fikir | yazarlar1 ve dergileri
ve genellenebilirligi | birligi veya tartisma | belirlemek ve alint1
artirarak gercek | alanlarmi  belirlemek | Slglimlerine dayali
etkinin daha kesin bir | ve gelecekteki | olarak bireysel
tahminini arastirmalar i¢in yon | yayinlarin etkisini
saglamaktir. Onermektir. degerlendirmektir.

AVANTAJLARI Ampirik  kanitlarin | Bir  bilimsel alanin | Alinti kaliplarina,
istatistiksel sentezini | entelektiiel temelleri, | isbirligi aglarina ve
saglayan niceliksel | teorik ¢erceveleri ve | yaymlarin etkisine
bir bakis agist sunar. | tarihsel baglami1 | dayali olarak bir alanin
Meta-analizler, hakkinda niteliksel bir | entelektiiel ortamina
caligmalar arasindaki | anlayig saglar. | dair icgdrii  saglar.
arastirma Kavramlarin ve | Bibliyometrik analizler
bulgularmdaki fikir | fikirlerin incelikli bir | fikirlerin etkisini ve
birligini, sekilde arastirllmasina | yayilmasim
tutarsizliklari ~ veya | olanak tanir. degerlendirmeye
farkliliklar1  ortaya yardimct olur.
¢ikarabilir.
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DEZAVANTAJLARI | Dahil edilen | Calisma  secimi  ve | Oncelikle niceliksel
calismalar arasinda | yorumlanmasinda bir | dl¢limlere  odaklanan,
caligma tasarimlari, | dereceye kadar | arastirmanin igerigi ve
popiilasyonlar ve | 6znellik  igerir  ve | kalitesi hakkinda
metodolojilerdeki potansiyel olarak | ayrintil baglamsal
degiskenlik, meta- | onyargiya neden olur. | bilgiden yoksundur.
analizde  zorluklar | Bireysel c¢aligmalarin | Biiyiik Olciide
olusturabilir ve | detayl incelenmesi | kullanilan
heterojenlige yol | nedeniyle, ozellikle | veritabanlarinin
acabilir. diger inceleme | kalitesine ve kapsamina
Dahil edilen | yontemleriyle dayanir; bu, Dbelirli
calismalardan elde | karsilagtirildiginda yayinlarin veya
edilen verilerin | zaman alici olabilir. disiplinlerin  yeterince
kullanilabilirligi  ve temsil edilmemesi
kalitesine dayanir ve durumunda Onyargilara
ilgili verilerin neden olabilir.
yoklugu analizi
sinirlayabilir.

Kaynak: Tablo yazar tarafindan olusturulmustur.

Tablo 1°de de goriildiigii iizere; meta analiz dncelikle birden fazla ¢alismadan
elde edilen niceliksel verilerin sentezlenmesi ve analiz edilmesiyle ilgilenirken,
yapilandirilmig  literatiir  incelemeleri mevcut literatiirin - niteliksel olarak
Ozetlenmesine ve diizenlenmesine odaklanir ve bibliyometrik analiz, bilimsel etkiyi ve
egilimleri degerlendirmek i¢in bibliyografik verilerin niceliksel analizini igerir. Her
yontem farkli amaclara hizmet etmektedir ve belirli bir arastirma alaninin biitiinsel

olarak anlasilmasina katkida bulunmaktadir.

Sonug olarak her yontemin avantajlar1 ve sinirlamalart vardir. Meta analizler
giicliidiir ancak belirli calisma gereksinimleri vardir; yapilandirilmis literatiir
taramalar1 derinlemesine analiz sunar ancak zaman alict ve tarafli olabilmektedir;
bibliyometrik analizler ise makro bir perspektif ve genis bir literatiir hacminin etkili
analizini saglamaktadir. Aragtirmacilar genellikle bu yontemleri arastirma hedeflerine
ve incelenen literatiiriin dogasina gore secer veya bu yontemlerin bir kombinasyonunu
kullanirlar.

Bibliyometrik analiz, geleneksel aragtirma degerlendirme ve analiz yontemlerine
gore ¢esitli avantajlar sunarak onu bilimsel yaynlar1 ve aragtirma faaliyetlerini
degerlendirmek ve anlamak i¢in degerli bir ara¢ haline getirmektedir. Bu ¢aligmada;

bibliyometrik analiz yontemi kullanilacaktir.
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4.3.3. Bibliyometrik Analizde Kullanilacak Yazilimin Se¢imi

Bibliyometrik analiz i¢in yazilim se¢imi, 6zel aragtirma ihtiyaclarina, uzmanlhiga
ve yapilmasi planlanan analizin karmasikligima bagli olarak degisiklik
gosterebilmektedir. Ucretsiz agik kaynak seceneklerinden ticari ¢dziimlere kadar
cesitli yazilim araclart mevcuttur. Bibliyometrik analiz i¢in yaygin olarak kullanilan

bazi yazilim araglari sunlardir:

VOSviewer, bibliyometrik aglar1 gorsellestirmek ve kesfetmek icin {icretsiz ve
kullanic1 dostu bir yazilimdir. Bibliyometrik haritalar, ortak yazarlik aglar1 ve anahtar
kelime birlikte olusum haritalar1 olusturabilmektedir. VOSviewer, kullanim
kolayligiyla bilinmektedir ve Ozellikle bibliyometrik analize yeni baglayan

arastirmacilar i¢in faydalidir (Wong, 2018).

CiteSpace, alinti aglarin1 analiz etme ve bilimsel literatiirde ortaya ¢ikan
egilimleri belirleme konusunda uzmanlasmis ticretsiz bir yazilim aracidir. Ortak alinti
ve ortak yazarlik aglariin gorsellestirilmesini ve analizini saglayarak kullanicilarin

etkili ¢alismalari ve yazarlari belirlemesine olanak tanir (Chen, 2006).

Scopus ve Web of Science veritabanlar yerlesik bibliyometrik analiz araglar
sunar. Genis bir bilimsel literatiir koleksiyonuna erisim saglarlar ve yaymlarin,
yazarlarin ve dergilerin etkisini degerlendirmek icin alint1 analizi 6zellikleri sunarlar.

Abonelik gerektirse de birgok akademik kurumun bunlara erisimi bulunmaktadir.

SciVal, Elsevier tarafindan gelistirilen ticari bir arastirma performansi
degerlendirme aracidir. Isbirligi analizi, alinti OSlciimleri ve arastirma ¢iktisi
degerlendirmesi de dahil olmak tizere kapsamli1 bibliyometrik analiz 6zellikleri sunar.

Universiteler ve arastirma kurumlari tarafindan yaygin olarak kullanilmaktadir.

Bibliometrix, bibliyometrik analiz i¢in bir R paketidir. Arastirmacilarin R
istatistiksel ortaminda c¢ok cesitli bibliyometrik analizler gergeklestirmesine olanak
taniyan tlicretsiz ve gii¢lii bir aragtir. R'de programlama ve veri analizi konusunda

deneyimli olanlar i¢in uygundur (Aria ve Cuccurullo, 2017).

HistCite, alint1 analizi i¢in tasarlanmis ticari bir yazilim aracidir. Bilimsel
fikirlerin gelisimini izlemek i¢in yararli olabilecek bireysel makaleler, yazarlar veya

dergiler i¢in alint1 gegmisleri olusturma yetenegiyle bilinir (Shah vd., 2020).
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BibExcel, bibliyometrik analiz i¢in Excel'i tamamlayan iicretsiz bir aragtir.
Bibliyografik veritabanlarindan verilerin ¢ikarilmasina ve bi¢imlendirilmesine

yardimc1 olarak Excel'de temel analizlerin yapilmasimi kolaylastirir (Persson vd.,

2009).

Bu c¢alismada; bilimsel literatiir baglaminda bibliyometrik verileri
gorsellestirmek ve analiz etmek i¢in siklikla kullanilan VOSviewer yazilimi tercih
edilmistir. VOSviewer; islevselligi, biiyiik veri kiimelerini gorsellestirme, haritalama
ve ¢ok boyutlu analiz etme kabiliyeti, arastirmacilarin; arastirma konularinin
gelisimini, farkli kavramlar arasindaki iligkilerini ve belirli bir literatiirde yeni
fikirlerin ortaya cikisin1 tanimlamalarina yardimci olma yetenegi dolayisiyla tercih

edilmistir.

4.3.4. Bibliyometrik Analizde Kullanilacak Veri Tabaninin Se¢imi

Bibliyometrik analiz i¢in uygun veritabanini se¢cmek, iizerinde ¢aligilacak
verilerin kalitesini ve kapsamini belirledigi i¢in ¢ok dnemli bir adimdir. Veritabani
secimi, aragtirma hedefleri, arastirilan spesifik alan ve disiplinle uyumlu olmalidir.
Web of Science, Scopus, Google Akademik ve Microsoft Akademik sosyal bilimler

alaninda yaygin olarak kullanilan veritabanlaridir.

Web of Science, Clarivate Analytics tarafindan iretilmistir. Cesitli alint1
indekslerini igeren giivenilir bir arastirma veritabani platformudur ve Sosyal Bilimler
Atif Dizini (SSCI) bunun bilesenlerinden biridir. Alint1 indeksleme ve analiz olanagi
sunarak arastirmacilarin alintt  kaliplarini1 izlemesine ve arastirmanin etkisini
degerlendirmesine olanak tanir. Scopus veya Google Akademik gibi daha genis

veritabanlariyla karsilastirildiginda bazi kapsam sinirlamalar olabilmektedir.

Scopus, Elsevier tarafindan 2004 yilinda gelistirilmis kapsamli, giivenilir, cok
disiplinli bir 6zet ve alint1 veritabanidir. Scopus'un daha genis kapsami, daha fazla
disipline ve konu yelpazesine sahip olmasina olanak tanir ve bu da onu SSCI gibi daha
uzmanlagmis veritabanlarinda yeterince temsil edilemeyen daha kiiciik alt alanlar ile

ilgili ¢alisan aragtirmacilar i¢in degerli kilar.

PubMed, biyomedikal literatiire odaklanir ancak sosyal bilimleri ve ilgili alanlar

da igerir. Saglikla ilgili sosyal bilimler arastirmalar1 i¢in uygundur.
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Google Akademik, dergi makaleleri, tezler, konferans makaleleri ve patentler de
dahil olmak tizere ¢ok ¢esitli akademik ve akademik olmayan kaynaklar1 kapsayan

ticretsiz ve yiiksek diizeyde erisilebilir bir veritabanidir.

Microsoft Akademik, akademik yayinlari igeren, alint1 verileri ve akademik
arama yetenekleri sunan genis kapsamli {icretsiz bir veritabanmidir. Diger
veritabanlariyla karsilastirildiginda daha kii¢iik kullanici tabanina sahip olmasi
potansiyel olarak daha az alinti yapilmasina neden olmaktadir. Arastirmacilar

tarafindan bibliyometrik analizler i¢in tercih edilen bir veri taban1 degildir.

Web of Science ve Scopus bibliyometrik analiz i¢in en ¢ok tercih edilen
veritabanlar1 olmakla birlikte, her birinin kendine has gii¢lii yonleri ve sinirlamalari
vardir ve aragtirmacilar, bilimsel ¢ikt1 ve etkiye iliskin daha kapsamli bir goriiniim elde

etmek i¢in siklikla bunlarin bir kombinasyonunu kullanmaktadirlar.

Bu c¢alismada da “néromuhasebe” anahtar kelimesi ile her iki veri tabaninda
arama yapilmistir. Web of Science veri tabanindan 9 adet, Scopus veri tabanindan ise
81 adet ¢calismaya ulasilmistir. Yapilan inceleme sonucunda Scopus veri tabanindan
elde edilen sonuglarin web of science veri tabanindan elde edilen sonuglar1 kapsadigi
goriilmiistiir ve analizlere Scopus ile devam edilmistir. Scopus’un, 6zellikle sosyal
bilimler ve alt disiplinlerinde daha genis kapsama sahip olmasi, konu yelpazesinin
cesitliligi ve popiiler bibliyometrik yazilimlarla uyumlulugu bu ¢alisma icin tercih

edilmesinde etkili olmustur.

4.4. VERI SETININ OLUSTURULMASI

Noromuhasebenin zaman icindeki gelisimini, mevcut durumunu ve gelecek
potansiyelini bibliyometrik olarak analiz etmek amaciyla yapilan bu uygulamada,
oncelikle; bibliyometrik yazilim ve yayinlarin taranacagi veri tabani belirlenmistir.
Yukarida da ifade edildigi gibi bu ¢alisma i¢cin VOSviewer yazilimi1 ve Scopus veri

tabani kullanilmistir.

4.4.1. Cahismamin Simirhhiklar:

Bibliyometrik analizlerle ilgili, veritabanlarinin yapisindan kaynaklanan bazi

gecerli sinirhiliklar bu ¢aligmanin da siirliliklarini olusturmaktadir.
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Farkli veritabanlar1 ¢esitli yaym tiirlerini kapsamaktadir ve dahil edilme
kriterleri farklilik gosterebilmektedir. Bazi veritabanlari belirli disiplinlere veya
yayin tiirlerine odaklanmaktadir ve bu da eksik veya tarafli sonuglara yol

acabilmektedir.

Bir¢ok bibliyometrik analiz, ¢ogunlukla ilk yazar hakkinda bilgi saglayan alinti
verilerine dayanmaktadir. Diger yazarlarin katkilar1 geleneksel bibliyometrik

Olclimlere yeterince yansitilmamaktadir.

Veritabanlari, literatiiriin belirli bir andaki statik anlik goriintiileridir. Yeni
yayinlar ve alintilar aninda yansitilamayabilmektedir ve bu gecikme, 6zellikle

hizla gelisen alanlarda analizlerin dogrulugunu etkileyebilmektedir.

Bibliyografik meta verilerin (yazar adlari, bagl olduklari kurumlar ve alint1
sayilar1 gibi) dogrulugu ve eksiksizligi degisiklik gosterebilmektedir. Veri
kalitesindeki  tutarsizliklar ~ bibliyometrik  analizlerin  giivenilirligini

etkileyebilmektedir.

Veritabanlari, birden fazla alandan gelen katkilarin entegre edildigi, biiyiliyen
disiplinler ~aras1t aragtirma egilimini yeterince yakalamakta zorluk
yasayabilmektedir. Bu, bu tiir bir arastirmanin etkisini dogru bir sekilde 6lgme

yetenegini sinirlayabilmektedir (Stahlschmidt ve Stephen, 2020).

4.4.2. Calismanin Orneklemi

02.01.2024 tarihinde, "noromuhasebe" anahtar kelimesiyle “tiim alanlar”

secilerek kapsamli bir tarama yapilmistir. Yapilan taramada 2007 — 2023 yillarim

kapsayan farkli disiplinlerden 81 adet yayima ulagilmistir. Bu caligmalarin yayin

tirlerine gore dagilim1 50 makale, 13 derleme makale, 7 kitap bolimi, 5 kitap, 4

bildiri, 2 editoryal not seklinde gergeklesmistir. Bu calisma igin yapilan tarama

sonucunda ulagilan yayinlarin néromuhasebe konusundaki analiz i¢in yeterli oldugu

ve yayinlarin baghiginda, iceriginde ve diger bibliyometrik verilerinde imla hatasinin

olmadig1 kabul edilmistir. Bu veri seti bu ¢alismanin 6rneklemini olusturmaktadir.

S6z konusu veri seti, VOSviewer paket programinda ¢alistirmaya uygun olan CSV

formatinda indirilnistir. Bir sonraki boliimde Scopus veri tabanindan elde edilen

veriler ile VOSviewer yazilim programindan elde edilen bulgulara yer verilmistir.
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45. BIBLIYOMETRIK ANALIiZLERDEN ELDE EDILEN
BULGULARIN ANALIZi VE GORSELLESTIRILMESI

Bu baslik altinda muhasebe literatiiriiniin bibliyometrik analizinden elde edilen
bulgulara yer verilmistir. Muhasebe uzmanlarinin néromuhasebe arastirmalarini
calismalarina dahil edip etmedikleri ve bir “ndromuhasebe” alaninin olusup
olugsmadigin dair degerli bilgilere ulagilmis ve genel bir degerlendirmeye yer

verilmistir.

Bibliyometrik analizlerde performans analizi ve bilimsel haritalama olmak
lizere; baglica iki analiz prosediirii uygulanmaktadir (Cobo ve digerleri, 2011; Zupic
ve Cater, 2015; Oztiirk ve Giirler, 2022). Performans Analizi; bilimsel ¢iktilar
acisindan alanin genel bir goriinimiinii sunar, bilimsel haritalama ise; yazarlar,
caligmalar, kavramlar, atiflar arasindaki iliski aglarini ortaya ¢ikarir. Bir bibliyometrik
arastirmada, amaca gore, bu prosediirlerden sadece biri veya her ikisi yapilabilir. Bu

caligmada arastirma sorulartyla uyumlu olarak her iki method da uygulanacaktir.

Bibliyometrik analizlerde uluslararasi alan yazin verileri i¢in Scopus veri tabant;
Tiirkiye’deki alan yazin verileri i¢in DergiPark ve Google Scholar veri tabanlari
kullanilmistir. Bibliyometrik analizler sonucundan veri tabanlarindan elde edilen

bulgular iki ayr1 method i¢in ayr1 alt basliklarda verilmistir.

4.5.1. Performans Analizi

Bibliyometrik analize, alanin genel bir goriiniimiinii sunmak amaciyla; alandaki
bilimsel 0&gelerin temel performans oOzelliklerini tanimlayict analizler ile
baslanmaktadir (Oztiirk ve Giirler, 2022). S6z konusu 6gelerin performanslarinin
Olciilmesinde kullanilan ¢esitli bibliyometrik gostergeler bulunmaktadir. Toplam
makale sayisi, yillar itibariyle makale sayilari, en ¢ok ¢aligmasi olan yazarlar, iilkeler,
tiniversiteler, en ¢ok ¢alismanin yaymlandig1 dergiler iiretkenlik gostergeleri olarak
kullanilirken; ¢alismalarin aldig atiflar etkinlik gostergeleri olarak kullanilmaktadir

(Gutierrez Salcedo ve digerleri, 2018).

Bu calismada; performans analizi kapsamindaki iiretkenlik gdostergelerine
dogrudan Scopus veri tabanindan ulasilmistir. Elde edilen veriler siniflandirilarak

birbirleriyle karsilastirilmistir ve analizin sonuglari tablolar yardimiyla sunulmustur.
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Bu nedenle iiretkenlik analizi i¢in Voswiever paket programi kullanilmamistir. Atif
analizi ise; paket program araciligtyla yapilarak, bulgular ve sonuglar bibliyometrik

haritalar ve gorseller yardimiyla sunulmustur.

4.5.1.1. Néoromuhasebe ile Ilgili Yaymlarin Yillara Gore Sayisal Dagihmi

Scopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda yayinlanan 81 adet
makalenin yillara gére dagilimi asagidaki tabloda yer almaktadir. Scopus 6zelinde

ulagilabilen ilk yaym 2007 yilinda yaymlanmistir ve yillar i¢inde artarak devam

etmistir.
Tablo 3. Néromuhasebe ile ilgili Yaymnlarin Yillara Gore Sayisal Dagihm
Sira No Yaym Yil Yayin Sayisi Yayin Yiizdesi (%)

1 2023 9 11,11
2 2022 6 7,41
3 2021 7 8,64
4 2020 2 2,47
5 2019 11 13,58
6 2018 8 9,88
7 2017 7 8,64
8 2016 5 6,17
9 2015 6 7,41
10 2014 5 6,17
11 2013 3 3,70
12 2012 4 4,94
13 2011 3 3,70
14 2010 2 2,47
15 2009 2 2,47
16 2008 0 0
17 2007 1 1,23

TOPLAM 81 100

Yillara gore dagilimlar incelendiginde en fazla ¢alismanin 11 yayin ile 2019
yilinda gergeklestirildigi goriilmektedir. Bu y1l yapilan ¢aligmalarin tiim yillar i¢indeki
pay1 % 13.58 seklinde gerceklesmistir. Ardindan 9 yayin ile 2023 yili gelmektedir,
tiim yillar i¢indeki oram % 11,11 dir. Ugiincii sirada ise; 8 yaym ve % 9,88 oran ile
2018 y1l1 gelmektedir. Yayin sayilarina iligkin tabloya bakildiginda 2007 — 2013 yillar
arasinda ¢ok nadir ¢aligmaya rastlanirken, son 10 yillik periyotta arastirmacilarin
ilgisini daha fazla ¢ektigi goriilmektedir. Bu durum; sekil 1’de sunulan yillara gore

yayin sayilarina ait ¢izgi grafiginde goriilmektedir.
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Sekil 1. Néromuhasebe ile ilgili Yaymlarin Trend Analizi
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Sekil 1 incelendiginde néromuhasebe ile ilgili calismalarin 2019 yilina kadar
artis yonlii bir grafik ¢izdigi ancak 2020 yilinda ani bir diislis gosterdigi goriilmektedir.
Bu durumun bagslica sebebi olarak Aralik 2019°da ortaya ¢ikan ve 12 Mart 2020
itibariyle Diinya Saglik Orgiitii tarafindan pandemi olarak ilan edilen Covid-19 salgini
oldugu diisiiniilmektedir. Disiplinleraras1 bir ¢alisma gerektiren néromuhasebe ile
ilgili bilimsel ¢aligmalarin uygulamalari labaratuvar ortaminda canli denekler iizerinde
cesitli norogoriintiileme teknikleri kullanilarak gerceklestirilmektedir. Pandemi
dolayistyla alinan 6nlemler ve radikal kararlar dogrultusunda birincil kaynaktan veriler
kullanilarak yapilmasi planlanan ve risk barindiran ¢alismalar gerceklestirilememistir.
Pandemi sonrasi donemde caligmalarin tekrar artis yonlii bir ivme kazandigi

goriilmektedir.

45.1.2. Noromuhasebe Alanindaki Etkin Yazarlar, Kurumlar ve Ulkeler

Arastirmacilarin kendi alanlarinin gelisimine en ¢ok katki saglayan yazarlari,
tiniversiteleri ve tilkeleri tanimalari, igbirlikleri kurabilmeleri ve alanin gelisimini takip
edebilmeleri agisindan onemlidir. Bu baglamda; Scopus veri tabaninda yer alan ve

2007-2023 yillar1 arasinda néromuhasebe ile ilgili yayinlanan 81 adet yayinin
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yazarlara gore dagilimi Tablo 3’te, kurumlara gére dagilimi tablo 4’te ve {ilkelere gore

dagilim1 Tablo 5°te sirali olarak sunulmustur.

Veri tabanlarindan ulasilan verilerde bazen ayni yazarin farkli sekilde
isimlendirilmesi sonucunda programin s6z konusu yazar1 biribirinden farklh
yazarlarmig gibi iki ya da daha fazla yazar olarak algilamasi s6z konusu
olabilmektedir. Bu durum; etkin yazarlarin belirlenmesinde bir kisit olarak karsimiza
cikmaktadir.

Bu ¢alismanin biiyiik hacimli bir veri setine sahip olmamasi sebebiyle verilerin
On incelemesi Scopus veri tabaninin sundugu analiz sonuglari tizerinden yapilmis ve
s0z konusu durum 1 yazarda tespit edilmistir. Gregory B. Waymire’in Waymire, G. ve
Waymire, G. B. olarak ayr1 ayri goriilen eser sayilari birlestirilmistir. Tablo 4’te
konuyla ilgili en az 2 makalesi bulunan yazarlar gosterilmektedir, daha az yayini olan

yazarlar diger baslig1 altinda gosterilmistir.

Tablo 4. Néromuhasebe ile ilgili Yaynlarin Yazarlara Gore Sayisal Dagilimi

Sira No Yazar Yayin Sayisi Yayin Yiizdesi (%)
1 Basu, S. 8 9,88
2 Waymire, G. 8 9,88
3 Hartmann, F.G.H. 3 3,70
4 Birnberg, J.G. 2 2,47
5 Braeutigam, S. 2 2,47
6 Costa, D.F. 2 2,47
7 Dickhaut, J. 2 2,47
8 Farrell, A.M. 2 2,47
9 Fehrenbacher, D.D. 2 2,47
10 Herrmann-Pillath, C. 2 2,47
11 Lahmiri, S. 2 2,47
12 Rotaru, K. 2 2,47
13 Schulz, A.K.D. 2 2,47
14 Diger 42 51,85

TOPLAM 81 100

Caligma kapsaminda ndromuhasebe ile ilgili yayinlarin yazarlara gére dagilimi
incelendiginde, en fazla calismay1 8 yayin ile Sudipta Basu ve Gregory Waymire’in
yaptig1 goriilmektedir. Her iki isim de ndromuhasebe alaninin ortaya ¢ikmasinda ve
gelismesinde onemli katkilart olan ve ortak c¢alismalart bulunan muhasebe bilim
dalinda 6nde gelen akademisyenlerdir. Ardindan gelen isim ise néromuhasebe ile ilgili

3 yaymni bulunan Frank Hartmann’dir. Frank Hartman uzmanlik alanini muhasebe,
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norobilim ve felsefe olarak tanimlamistir ve norobilim temelli yonetim muhasebesi
calismalariyla alana 6nemli katkilar sunmaktadir. Ancak; belirtmek gerekmektedir ki,
bu analiz yayin sayis1 agisindan alana en fazla katkis1 bulunan yazarlar1 géstermektedir
Listedeki tiim bu yazarlarin alana az ya da ¢ok katkisiin oldugu gozle goriiliir bir
gercek olmakla birlikte; tam olarak etkin yazar degerlendirilmesi yapabilmek igin;

eserlerin farkli boyutlardan alana olan etkileri incelenmelidir.

Tablo 5’te Scopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda
yayinlanan 81 adet yaymin yazarlarin kurumlaria gore dagilimi yer almaktadir. S6z

konusu tabloda, konuyla ilgili en az 2 yaymin ¢iktig1 kurumlar gosterilmektedir.

Tablo 5. Néromuhasebe ile Ilgili Yaymlarin Kurumlara Gére Sayisal Dagilimi

Sira Calisilan Kurum Yayin Yaymn
No Sayisi Yiizdesi
'_ (%)
1 Emory Universitesi 9 11,11
2 Temple Universitesi 8 9,88
3 Goizueta isletme Okulu 4 4,94
4 Fox Isletme Okulu 4 4,94
5 University of Pittsburgh Universitesi 3 3,70
6 Chapman Universitesi 3 3,70
7 ESCA 2 2,47
8 Oxford Medical Sciences Division Universitesi 2 2,47
9 Fudan Universitesi 2 2,47
10 Radboud Universitesi 2 2,47
11 Federal de Lavras Universitesi 2 2,47
12 George Mason Universitesi 2 2,47
13 Monash Universitesi 2 2,47
14 UNSW Sydney 2 2,47
15 Minnesota Twin Cities Universitesi 2 2,47
16 Ljubljani Universitesi 2 2,47
17 Szczecinski Universitesi 2 2,47
18 Frankfurt Finans ve Yo6netim Okulu 2 2,47
19 Fudan Universitesi Yonetim Okulu 2 2,47
20 UNSW Isletme Okulu 2 2,47

Noromuhasebe ile ilgili calismalarin yapildigi kurumlar incelendiginde; Emory
Universitesi’nin 9 adet yayin ile 1.sirada oldugu gériilmektedir. Onu 8 adet yayin ile
Temple Universitesi izlemektedir. Bir dnceki analizde yer alan dncii yazarlarim eserleri
incelendiginde George Waymire’in ve Sudipta Basu’nun bu kurumlarda gorev

yaptiklar1 goriilmektedir.
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Emory Universitesi'nin yalnizca ndromuhasebeye adanmis belirli bir arastirma
merkezi veya laboratuvari olmasa da, norobilim ve muhasebenin kesigiminde
disiplinleraras1 arastirmalar yiiriiten dgretim iiyelerini barindiran Goizueta Isletme
Okulu'na ev sahipligi yapmaktadir. Emory Universitesi Goizueta Isletme Okulu,
muhasebe programi ve arastirma girisimleriyle gii¢lii bir line sahiptir. Ek olarak,
Emory Universitesinin “N&robilim ve Davranissal Biyoloji Programi” ve “Yerkes
Ulusal Primat Arastirma Merkezi”’nden arastirmacilar ve 6gretim liyelerinin de dahil
oldugu genis capli nérobilim toplulugu bulunmaktadir ve noérobilim ile muhasebe
arasindaki boslugu dolduran arastirmalarin yiiriitilmesi i¢in zengin bir disiplinlerarasi

ortam saglamaktadir.

Temple Universitesi'nin hem muhasebe hem de norobilim alaninda giiclii
boliimleri vardir ve bu boliimler bu alanda arastirma isbirliklerini potansiyel olarak
kolaylastirabilmektedir. Temple Universitesi'ndeki Fox Isletme Okulu saygin bir
muhasebe programina sahipken, Liberal Sanatlar Fakiiltesi, biligsel norobilim ve/veya
karar verme siiregleriyle ilgilenen arastirmacilari igeren Psikoloji Boliimii'ne ev

sahipligi yapmaktadir.

Tablo 6’de Scoopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda
yayinlanan 81 adet makalenin iilkelere gore dagilimi goriilmektedir. Néromuhasebe
alaninda yapilan ¢alismalarin iilkelere gére dagilimi incelendiginde; néromuhasebe
literatiiriine 29 farkli {ilkenin katki yaptig1 saptanmustir. 29 {ilke arasinda 1 yayin ile
Tiirkiye de yer almaktadir. Tablo 6’da konuyla ilgili en az 3 yayina sahip ilk 10 {ilke
gosterilmektedir.

Tablo 6. Néromuhasebe ile Tlgili Yaymnlarin Ulkelere Gore Dagilim

Sira No Ulke Yayin Yaym
Sayisi Yiizdesi (%)

1 ABD 32 39,50

2 Almanya 8 9,88

3 Avustralya 8 9,88

4 Hollanda 5 6,17

5 Cin 5 6,17

6 Brezilya 5 6,17

7 Ingiltere 5 6,17

8 Avusturya 3 3,70

9 Hindistan 3 3,70

10 Italya 3 3,70
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Sekil 2°de ise; ndromuhasebe ile ilgili yaym yapan iilkelerin grafik dagilimi
goriilmektedir.

Sekil 2. Néromuhasebe ile ilgili Yaymlarin Ulkelere Gore Grafik Dagilimi
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Tablo 6 ve Sekil 2 araciligiyla veriler incelendiginde ndéromuhasebe
literatiirtine en fazla katki yapan tlkenin; 32 yayin ile Amerika Birlesik Devletleri
oldugu goriilmektedir. Almanya ve Avustralya 8 yayin ile, Brezilya, Cin, Hollanda ve
Ingiltere 5 yayn ile literatiiriin gelisimine énemli katkilar sunan diger iilkeler olarak

goriilmektedir.

Amerika Birlesik Devletleri’nin literatiir i¢indeki pay1 % 39,5 dir (32*100/81).
Bu oran ¢ok yiiksektir ancak sasirtici degildir. Amerika Birlesik Devletleri, oncii
caligmalar yiiriiten ¢ok sayida iiniversite ve arastirma kurumuna sahip olmasi
dolayisiyla, ndromuhasebe alani ile ilgili arastirmalarda ve alanin gelismesinde en

etkin iilke olarak one ¢ikmaktadir.

Noromuhasebe alaninda en ¢ok yayini olan yazarlar, kurumlar ve iilkeler birlikte
degerlendirildiginde; yazarlarin ¢alistigi kurumlar ve bulundugu iilkeler ile analiz
sonucunda ulasilan en etkin kurumlar ve iilkeler arasinda beklenen bir sonug olarak
yakin iligki bulunmaktadir. S6z konusu yazarlar, kurumlar ve iilkeler, literatiiriin
gelismesinde ve gelecekteki arastirma ve uygulamalarin 6niinii agmada 6nemli roller

istlenerek alana degerli katkilar sunmaktadirlar.
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4.5.1.3. Noromuhasebe Alanindaki Etkin Dergiler

Scopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda yayinlanan 81 adet
yayinin dergilere gore dagilimi asagidaki tabloda yer almaktadir. S6z konusu tabloda,
konuyla ilgili en az 2 makalenin yayinlandig1 dergiler gosterilmektedir.

Tablo 7. Néromuhasebe ile ilgili Yaymlarin Dergilere Gore Sayisal Dagilimi

Sira No | Dergi Yayimn Yayin
Sayisi Yiizdesi
(%)

1 Accounting Organizations And Society 5 6,17
2 Accounting Review 4 4,94
3 European Accounting Review 4 4,94
4 Accounting Economics And Law A Convivium 4 4,94
5 Accounting Horizons 3 3,70
6 Behavioral Research In Accounting 3 3,70
7 Accounting and Business Research 2 2,47
8 British Accounting Review 2 2,47
9 Contemporary Accounting Research 2 2,47
10 Journal Of Business Ethics 2 2,47
11 Qualitative Research In Accounting And Management 2 2,47
12 Springer Proceedings In Business And Economics 2 2,47

Ayrica; 04.01.2024 tarihinde Google Scholar Metrics araciligiyla muhasebe
alanina Ozgli dergi siralamalara ait veriler elde edilmistir. Google akademik
metriklerden oncelikle isletme, iktisat ve yonetim alani secilmistir. Daha sonra alt
kategorilerden muhasebe ve vergilendirme alani se¢ilerek bu alanda en iyi h5 endeksi
ve h5 ortanca degerine sahip ilk yirmi dergiye ulagilmistir. En fazla etki oranina sahip

dergiler, dergilerin etki puanlart1 ve bu dergilerin ortanca degerleri Tablo 8’de

verilmistir.
Tablo 8. Muhasebe Alanindaki Dergilerin Etki Oranlari

Sira Dergi h5- h5-

No endeksi ortanca
degeri

1 The Accounting Review 69 105

2 Accounting, Auditing & Accountability Journal 57 89

3 Contemporary Accounting Research 57 87

4 Journal of Accounting and Economics 55 98

5 Review of Accounting Studies 51 80

6 Journal of Accounting Research 51 75

7 Accounting & Finance 46 68

8 Accounting, Organizations and Society 45 72

9 The British Accounting Review 43 70

10 Meditari Accountancy Research 41 56

11 Managerial Auditing Journal 39 63

12 Critical Perspectives on Accounting 38 52
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13 Auditing: A Journal of Practice & Theory 37 52
14 Academy of Accounting and Financial Studies Journal 37 51
15 European Accounting Review 36 69
16 Annual Conference on Taxation 35 59
17 Journal of Accounting and Public Policy 35 48
18 Journal of Applied Accounting Research 33 52
19 International Journal of Accounting & Information 32 59
Management
20 Journal of International Accounting, Auditing and Taxation 32 50

Makalelerin yayimlandigi dergilere gore dagilimlari ve muhasebe alanindaki
dergilerin etki oranlar1 birlikte incelendiginde; en fazla ¢alismanin 5 adet olarak
Accounting Organizations and Society Dergisi’nde yayinlandigi goriilmektedir. S6z
konusu dergi h5 endeksine gore 8. siradadir ve h5 ortanca degeri 72’dir. S6z konusu
dergiyi; Accounting Review, European Accounting Review ve Accounting Economics
and Law takip etmektedir. Bu degilerin her birinde 4 adet makale yayinlanmustir.
Accounting Review dergisi h5 endeksinde 1. siradadir ve etki oram1 69 ve ortanca
degeri 105°dir. European Accounting Review dergisi h5 endeksine gore 15. siradadir.
Tablo 6 ve Tablo 7 birlikte degerlendirildiginde néromuhasebe alaninda yapilan
calismalara etki orani yiiksek dergiler tarafindan ilgi gosterildigi ve yer verildigi

goriilmektedir.

4.5.1.4. Noromuhasebe ile Tlgili Yaymlarin Arastirma Alanlarina Gore

Dagilim

Scopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda yayinlanan 81 adet
yaymin aragtirma alanlarina goére dagilimi asagidaki tabloda yer almaktadir. S6z
konusu tabloda, konuyla ilgili en az 2 yaymimn dahil oldugu arastirma alanlar
gosterilmektedir.

Tablo 9. Néromuhasebe ile flgili Yaynlarin Arastirma Alanlarina Goére Dagihmi

Sira | Arastirma Alam Yayin
No Sayisi
1 Isletme, Y&netim ve Muhasebe (Business, Management and Accounting) 64
2 Ekonomi, Ekonometri ve Finans (Economics, Econometrics and Finance) 44
3 Sosyal Bilimler (Social Sciences) 14
4 Karar Bilimleri (Decision Sciences) 8
5 Sanat ve Beseri Bilimler (Arts and Humanities) 7
6 Norobilim (Neuroscience) 5
7 Bilgisayar Bilimi (Computer Science) 3
8 Miihendislik (Engineering) 3
9 Psikoloji (Psychology) 3
10 | Tarim ve Biyoloji Bilimleri (Agricultural and Biological Sciences) 2
11 | Diger (Other) 9

138



Noromuhasebe ile ilgili yaymlarin arastirma alanlarina gore dagilimlar
incelendiginde; lizerine en ¢ok calisilan alanin 64 yayin ile isletme, yonetim ve
muhasebe oldugu gériilmektedir. Ikinci sirada 44 yaym ile ekonomi, ekonometri ve
finans yer almaktadir. Ugiincii sirada 14 yayin ile sosyal bilimler yer almaktadir.
Noromuhasebenin multidisipliner bir arastirma alani olmasi ve yayinlarin birden fazla

alana dahil edilmesi dolayisiyla toplam yayin sayis1 81‘den fazla olmaktadir.
Sekil 3. Noromuhasebe ile Ilgili Yayinlarin Arastirma Alanlarina Gére Dagihm Grafigi

Other (5.6%) \

|

Agricultural an... (1.2%)
Psychology (1.9%)
Engineering (1.9%)

Computer Scienc... (1.9%)

" Business, Manag... (39.5%)
Neuroscience (3.1%)

3

/

Arts and Humani... (4.3%)

Decision Scienc... (4.9%)

Social Sciences... (8.6%)

Economics, Econ... (27.2%)
Copyright © 2024 Elsevier B.V. All rights reserved. Scopus® is a registered trademark of Elsevier B.V.

Scopus veri tabanindan alinan néromuhasebe ile ilgili caligsmalarin alan dagilimi
grafigi incelendiginde goriilmektedir ki; % 39,5 oran ile ndromuhasebe isletme,
yonetim ve muhasebe disiplinlerinin bir alt disiplini olarak literatiirde yerini almaya
baslamistir. Yine multidispliner 06zelliginin kanit1 olarak yogunlukla ekonomi,
ekonometri ve finans disiplini olmak {izere sosyal bilimler, karar bilimleri, beseri

bilimler, ndrobilim, biyoloji gibi disiplinlerle ortak ¢alismalara rastlanmaktadir.

4.5.1.5. Néoromuhasebe Alan ile Tlgili Atif Analizi

Alanin genel bir goriinlimiinii sunmak amaciyla yapilan performans analizi
kapsaminda atif analizine de yer verilmistir. Scopus veri tabanindan elde edilen veriler
Vosviewer paket programi araciligiyla analiz edilerek elde edilen bulgular tablolar ve

haritalar araciligiyla sunulmustur. Atif analizi dokiiman, kaynak, yazar, kurum ve iilke
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baglaminda yapilabilmektedir. Bu calismada analiz birimi olarak yazar ve yayimn
secilerek iki analiz yapilmis ve asagidaki arastirma sorulari agisindan
degerlendirilmistir.

Noromuhasebe alanindaki en ¢ok atif alan yazarlar kimlerdir?

Noromuhasebe alaninda en ¢ok atif alan yayinlar hangileridir?

4.5.1.5.1. Noromuhasebe Alanindaki En Cok Atif Alan Yazarlar

Yazarlar baglaminda atif analizi Vosviewer paket programi araciligiyla
yapilirken ilk olarak analiz tiirlii kismindan “atif analizi” ve analiz birimi olarak da
“yazarlar” sec¢ilmektedir. Bu asamada “yazarlarin ilk isimlerini bas harflere
indirgemek” i¢in onay kutusu bulunmaktadir. Bu onay kutusu yazar isimlerinin fakli
yazimlardan kaynakli karmasikliklar1 dnlemek ve analizin daha saglikli sonuglar
vermesi agisindan Onemlidir. Bu 6n islemler uygulandiktan sonraki asama esik
degerlerin secilmesi kismidir. Bu c¢alismada; atif aglarini ortaya ¢ikarmak igin,
minimum 1 yayin ve 1 alint1 gerektiren kriterleri uygulayan bir yazar alint1 analizi
yapilmis ve sistem tarafindan Onerilen en baglantili yazarlar {izerinden ag haritasi
olusturulmustur. Néoromuhasebe ile ilgili yazarlarin atif sayilarina gore dagilimi Tablo

10’ da, yazarlar baglaminda atif analizi ag haritas1 ise Sekil 4’te gosterilmistir.

Tablo 10. Néromuhasebe ile ilgili Yazarlarin Yerel Atif Sayisina Gore Dagilimi

Sira Yazar Yayin Sayisi Toplam Atif Sayisi Toplam

No Baglant1 Sayisi

1 Basu, S. 8 272 139

2 Waymire, G. 8 203 126

3 Dickhaut, J. 2 55 111

4 Mccabe, K. 1 41 93

5 Farrell, A. 2 62 31

6 Tank, A. 1 7 27

7 Kirk, M. 1 37 22

8 Costa, DF. 2 144 15

9 Wang, B. 1 1 11
10 | Braun, E. 1 13 10

Tablo 10’ da toplam atif sayis1 yazarin Scopus veri tabaninda taranan eserlerinin
toplam atif sayisin1 gosterirken, toplam baglant1 sayisi ise; analize konu olan bu veri
setindeki baglant1 say1sin1 gostermektedir. Siralama Vosviewer paket programinin ara

yiiziinden elde edilen verilere gore olusturulmustur.
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Sekil 4. Noromuhasebe Alanindaki Yazarlar Baglaminda Atif Analizi Ag Haritas1

barnes, bg _
abdel-maksoud, a SABW

herrmann-pillath; ¢

fehrenbagher, ddoaker, cr ‘ (han'fy | S birnBgkg jgb Kilm  murphy, Ly farrely 2@
wayire, ¢b
hartmann, fghbottom, wp S-S
aruianangam, by
andré, p

Noromuhasebe alanindaki yaymlarin yazarlarina ait atif agr Sekil 4’te
sunulmustur. Atif aginda bulunan diiglimlerin biiyiikliigii ile yazarlarin atif sikliklar
arasinda dogru oranti bulunmaktadir. Ayni renkteki diiglimler agdaki gruplar
yansitmaktadir. Baglantilar ise diigiimler arasindaki iligski sayisiyla paralel olarak
kalinlagsmaktadir. Sekil 3’te yazarlarin bu veri setindeki eserlerden aldig atiflara bagh
olarak olusan ag yapisi sonucu verilmektedir. Birbirine bagli 97 birim {izerinde
gerceklestirilen analizin, 64 kiime, 391 baglant1 ve 502 kiimiilatif baglanti giicii ortaya
cikardigr goriilmektedir. Cok sayida kiimenin varlig1 gevsek ve daginik bir yapilanma
oldugunu gostermektedir. Toplam baglanti giicii agisindan ilk {i¢ sirada yer alan
yazarlar sirastyla; yesil kiime ile Sudipta Basu (139 baglant1), turkuaz kiime ile
Gregory Waymire (126 baglant1) ve mor kiime ile John Dichaut (111 baglanti)’dir. Bu
yazarlardan Sudipta Basu (272 alint1) ve Gregory Waymire (203 alint1) ayn1 zamanda
en yiiksek alinti sayisina sahip yazarlar olarak da karsimiza c¢ikmaktadir. Ancak
Dichaut toplam alint1 sayisina gore 5. sirada yer alirken (bkz. Tablo 9) baglanti
sayisina gore 3. siradadir. Bu durumda toplam atif sayisi ile toplam baglant1 sayisi
arasinda her zaman dogru orantt oldugu sOylenememektedir. Bu durumun
noromuhasebenin multidisipliner yapist dolayisiyla; yazarlarin, veri seti digindaki
eserlerden de atif almasindan kaynaklandigr disliniilmektedir. Bu durumda
noromuhasebe alani i¢in en etkin yazarlarin Basu, Waymire ve Dichaut oldugu

soylenebilmektedir.
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4.5.1.5.2. Noromuhasebe Alaninda En Cok Atif Alan Yaymnlar

Tablo 1.’de Scopus veri tabaninda yer alan ve 2007-2023 yillar1 arasinda
yayinlanan 81 adet yayindan ortalama veya ortalamanin iistiinde atif alan 28 adet eser
yer almaktadir. Ortalama atif sayisina; 81 adet ¢alismaya yapilan toplam atif sayisi

(1229), ¢alisma sayisina (81) boliinerek ulasilmistir. Sonugta 1229 / 81 = 15,17 atif

ortalamasi elde edilmistir.

Tablo 11. Néromuhasebe ile ilgili Yayinlarin Scopus Atif Sayisina Gore Dagilimi

Sira Yazar Eser Yayin Atf
No Sayisi
1 Andre The effect of mandatory 1ifrs adoption on | Journal of | 95
vd.(2015) conditional conservatism in europe Business Finance
and Accounting
2 Costa vd. | Bibliometric analysis on the association | Scientometrics 79
(2017) between behavioral finance and decision
making with cognitive biases such as
overconfidence, anchoring effect and
confirmation bias
3 Basu (2012) How can accounting researchers become | Accounting 68
more innovative? Horizons
4 Costa vd. | Behavioral economics and behavioral | Journal of | 67
(2019) finance: a bibliometric analysis of the | Economic
scientific fields Surveys
5 Birnberg A proposed framework for behavioral | Behavioral 63
(2011) accounting research Research in
Accounting
6 Waymire ve | Accounting is an evolved economic | Foundations and | 56
Basu (2007) institution Trends in
Accounting
7 Farrell vd. | The effect of performance-based incentive | Accounting 55
(2014) contracts on system 1 and system 2 | Review
processing in affective decision contexts:
FMRI and behavioral evidence
8 Moser (2012) | Is accounting research stagnant? Accounting 51
Horizons
9 Murphy  vd. | Discourses surrounding the evolution of the | Accounting, 50
(2013) IASB/FASB Conceptual Framework: What | Organizations and
they reveal about the living law of accounting | Society
10 Dickhaut vd. | Neuroaccounting: Consilience between the | Accounting 41
(2010) biologically evolved brain and culturally | Horizons
evolved accounting principles
11 Herrmann- Foundations of economic evolution: A | Edward Elgar | 41
Pillath (2013) | treatise on the natural philosophy of | Publishing
economics
12 Basu vd. | Memory, transaction records, and The | Accounting, 37
(2009) Wealth of Nations Organizations and
Society
13 Birnberg,ve Is neuroaccounting waiting in the wings? An | Accounting, 34
Ganguly essay Organizations and
(2012) Society
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disiplinleraras1 yayinlar da listede bulunmaktadir. Bu durumda sadece toplam atif

sayilarin1 dikkate alarak degerlendirme yapmak yaniltic1 olabilmektedir.

Bu kisitt agsmak icin, Vosviewer paket programinin arayiiziinden elde edilen
yerel atif sayisini igeren bulgular Tablo 12°de sunulmustur. Toplam atif sayisi, her bir
yayina kag¢ kez atif yapildiginmi gosterirken, yerel atif sayisi, bu veri setindeki bir
yayinin yine bu veri setindeki diger yaymnlar tarafindan ka¢ kez alintilandigini
gostermektedir.

Tablo 12. Néromuhasebe ile ilgili Yaynlarin Yerel Atif Sayisina Gére Dagilimi

Sira | Yazar Eser Yayin Toplam | Yerel
No Atif Atif
Sayisi Sayisi
1 Dickhaut | Neuroaccounting: Consilience | Accounting 41 38
vd. between the biologically evolved brain | Horizons
(2010) and culturally evolved accounting
principles
2 Tank ve | Is neuroaccounting taking a place on | European 8 10
Farrell the stage? A review of the influence of | Accounting
(2022) neuroscience on accounting research Review
3 Basu vd. | Memory, transaction records, and The | Accounting, 37 10
(2009) Wealth of Nations Organizations
and Society
4 Dickhaut | The brain as the original accounting | Accounting 15 9
(2009) institution Review
5 Waymire | Economic crisis and accounting | Accounting and | 27 7
ve Basu | evolution Business
(2011) Research
6 Basu ve | Sprouse’s what-you-may-call-its: | Accounting 19 6
Waymire | Fundamental insight or monumental | Historians
(2010) mistake? Journal
7 Basu Is there a scientific basis for | Journal of | 19 6
(2015) accounting? Implications for practice, | International
research, and education Accounting
Research
8 Basu ve | Historical cost and conservatism are | Accounting, 6 5
Waymire | joint adaptations that help 1dentify | Economics and
(2019) opportunity cost Law: A
Convivium, 9(1)
, 20160070
9 Braun The Ecological Rationality of | Accounting, 13 5
(2019) Historical Costs and Conservatism Economics and
Law: A
Convivium, 9(1)
, 20150013
10 Wang Analysis  of  corporate  social | NeuroQuantolog | 1 3
(2018). responsibility decision-making | vy, 16(6), pp.
behavior  based on  cognitive | 326-333
neuroscience
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Noromuhasebe, disiplinlerarasi bir alan olmasi dolayisiyla literatiir agisindan
onemli bir potansiyele sahiptir. Insan beyni ile muhasebe siiregleri arasindaki iliskiyi
inceleyen ¢ok sayida ¢alisma olmasa da son yillarda literatiiriin artis yonlii egilimi, bu

alanin aragtirmacilarin dikkatini ¢ekmeye bagladiginin gostergesidir.

Asagida Tablo 12°de yer alan ve ndromuhasebe ile ilgili yayinlarin alan i¢indeki
etkisine gore biiyiikten kii¢iige dogru sirali olarak verilen eserler detayli inceleme ve

néromuhasebe ile ilgili ¢gikarimlara yer verilmistir.

38 yerel atif ve 41 toplam atif sayist ile birinci sirada yer alan eserin sahipleri
Basu, Waymire, McCabe ve Dichaut bir ¢ok analizde karsimiza ¢ikmaktadir. Adi
gecen akademisyenler; oncii ¢alismalari ile insan beyninin muhasebe agisindan
Oonemine 151k tutmakta ve muhasebe ve diger ilgili alanlardaki arastirmacilar ve

uygulayicilar i¢in degerli bilgiler sunmaktadirlar.

Dickhaut, Basu, McCabe ve Waymire (2010) tarafindan yapilan c¢alisma,
ndrobilim ile muhasebe ilkeleri arasindaki kesisimi anlamay1 amaglayan ve yeni ortaya
¢ikan noromuhasebe alanina 6nemli katkilar sunmaktadir. Yazarlar, biyolojik olarak
gelisen biligsel siirecler ile kiiltiirel olarak gelisen muhasebe ilkeleri arasindaki
potansiyel yakinsamay1 kesfederek, bu iki disiplin arasindaki boslugu doldurmaya
yonelik ilgi cekici olasiliklarin 6niinii agmaktadirlar. Calismalarinin en 6nemli
bulgularindan biri, muhasebe ilkeleri ile primat beyninin biligsel siiregleri arasindaki
uyumun, Ozellikle karsiliklilik ve ihtiyathilik agisindan tanimlanmasidir. Bu, bazi
muhasebe ilkelerinin, biyolojik ve kiiltiirel evrimi arasinda bir uyum olabilecegine
isaret etmektedir. Bu yakinlagmanin sonuglar1 derin ve 6nemlidir. Cogunlukla kiiltiirel
olarak gelistigi diislinlilen muhasebe ilkelerinin ayni zamanda biligsel siireclere
dayanan biyolojik temellere sahip olabilecegini ileri slirmektedir. Bu baglantiy
anlamak, yalnizca kiiltiirel olarak uygun olmakla kalmayip ayni zamanda temel bilissel
mekanizmalarla da ortiisen daha etkili muhasebe uygulamalariin ortaya ¢ikmasina
katkida bulunabilecektir. Ayrica ¢alismada; "ndrobilime dayali bir muhasebe teorisi"
gelistirmek i¢in daha fazla arastirma yapilmasi ¢agrisi, bu disiplinlerarasi ¢gabanin uzun
vadeli hedeflerini vurgulamaktadir. Bdyle bir teori, yalnizca muhasebe
uygulamalarina iliskin anlayisimizi zenginlestirmekle kalmayacak, ayni zamanda
ekonomik karar vermenin altinda yatan noral mekanizmalari agiklayarak

norobiliminin daha genis alanlara yayilmasina da katkida bulunacaktir. Muhasebenin
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biyolojik ve kiiltiirel yonleri arasindaki yakinlasmay1 ortaya ¢ikaran ¢alisma, her iki
disiplinde de daha saglam teoriler ve uygulamalar gelistirmeyi amaglayan gelecekteki
arastirmalara zemin hazirlamaktadir. Sonu¢ olarak, Dickhaut ve digerleri (2010),
norobilim ve muhasebe arasindaki verimli isbirligi potansiyelini ortaya koyarak,
noéromuhasebe alaninda Oncili sayilabilecek bir c¢alisma gerceklestirmislerdir.
Noromuhasebe alaninda en ¢ok atif alan eser olmasi, bu durumun yaygin olarak kabul
edildiginin bir gostergesidir.

Listenin ikinci sirasinda yer alan Tank ve Farrell (2022)’in literatiir incelemesi,
noromuhasebe alanindaki ¢aligmalar siirdlirmek isteyen arastirmacilar i¢in degerli bir
rehberlik sunmaktadir. Yazarlar mevcut literatiirii sentezleyerek temel arastirma
bosluklarini tespit etmektedir ve gelecekteki arastirmalar igin potansiyel yollar
onermektedir. Bu c¢alisma, arastirmacilarin arastirma sorulart gelistirmelerine,
deneyler tasarlamalarina ve néromuhasebe ¢ercevesinde bulgular1 yorumlamalarina
yardimci olacak bir kilavuz niteligindedir. Yazarlar ndromuhasebede disiplinlerarasi
isbirliginin 6neminin altin1 ¢izerek norobilimden elde edilen iggoriilerin muhasebe
teorisi ve uygulamasiyla biitiinlestirilmesinin yeni bakis agilar1 ve metodolojilerin

gelisime katki saglayabilecegini vurgulamaktadirlar.

Basu, Kirk ve Waymire (2009), Adam Smith'in ufuk agici ¢aligmasi "Uluslarin

SN

Zenginligi"nde tartisildigi gibi hafiza, islem kayitlari ve ekonomik kalkinma
arasindaki iliskiyi arastirimaktadir. Eski Mezopotamya toplumlarindaki islem
kayitlarina dayanan arastirma, glivenin siirdiiriilmesinde ve karsilikliligin tesvik

edilmesinde kayit tutmanin temel 6nemini gosteren kanitlar sunmaktadir.

Dickhaut (2009), insan beynini muhasebe islevlerinden sorumlu birincil varlik
olarak gormekte ve ekonomik wverilerin islenmesini ve degerlendirilmesini
kolaylastiran igsel biligsel mekanizmalar1 vurgulamaktadir. Calisma, muhasebe
gorevlerinin altinda yatan biligsel siireclere ve bunlarin muhasebe teorisi ve

uygulamas tizerindeki etkilerine iligkin degerli bilgiler sunmaktadir.

Waymire ve Basu (2011) tarafindan yazilan "Ekonomik Kriz ve Muhasebenin
Evrimi" baglikli makalede yazarlar, muhasebe sistemlerinin ekonomik krizlere yanit
olarak nasil adapte oldugunu ve gelistigini aragtirmislardir. Waymire ve Basu (2011),
ekonomik krizlerin muhasebe uygulamalarindaki degisim i¢in Kkataliz6r gorevi

gorebilecegini vurgulamaktadir. Mali ¢alkanti zamanlarinda mevcut muhasebe
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cergevelerinin siirlamalart ve eksiklikleri daha belirgin hale gelmektedir. Bu,
paydaslarin, finansal bilgilerin dogru bir sekilde elde edilmesi ve raporlanmasi
konusunda mevcut muhasebe standartlarinin uygunlugunu ve etkinligini yeniden
degerlendirmesini tesvik etmektedir. Waymire ve Basu (2011) ayrica muhasebe
profesyonellerinin ekonomik krizleri yonetmedeki roliinii de incelemektedir. Yazarlar,
mali raporlamada uyumluluk ve seffafligi saglamak icin muhasebecilerin gelisen
muhasebe standartlar1 ve diizenlemelerine ayak uydurmasinin Onemini de
vurgulamaktadir. Genel olarak makale, ekonomik krizler ile muhasebenin gelisimi
arasindaki dinamik iliskiye 1s1k tutmaktadir. Degisen ekonomik manzaralarin ortaya
cikardig1 zorluklarin istesinden gelmek icin muhasebe uygulamalarinda siirekli
adaptasyon ve yenilik ihtiyacinin altin1 ¢izmektedir. Arastirmacilar ve uygulayicilar,
geemis ekonomik krizlerin muhasebe evrimi {izerindeki etkisini inceleyerek,
muhasebe sistemlerinin  gelecekteki mali soklara dayanacak sekilde nasil
giiclendirilebilecegi  ve  iyilestirilebilecegi  konusunda  degerli  bilgiler
edinebilmektedirler. Néromuhasebe 6zelinde ise; profesyoneller, norobilimden elde
edilen bilgileri muhasebe ilkeleriyle birlestirerek, bireylerin ve kuruluslarin ekonomik
krizler ve finansal zorluklarla nasil basa ¢iktiklarina dair daha derin bir anlayis
kazanabilir ve riski yonetmek, karar almay1 gelistirmek ve etik davranisi tesvik etmek

i¢cin daha etkili stratejiler gelistirebilirler.

Basu (2015)’ nun “Muhasebenin bilimsel bir temeli var m1? Uygulama,
arastirma ve egitime yonelik cikarimlar” makalesi ile muhasebe uygulamalarinin,
diizenlemelerinin, aragtirmalarinin ve 6gretiminin gii¢lii bir bilimsel temele sahip olup
olmadigini degerlendirmektedir. Muhasebe arastirmacilarinin, arastirma tasarimlarini
gelistirerek ve saha ¢alismalar1 ve deneyleri kullanarak muhasebenin resmi kurumlar
ve sermaye piyasalart digindaki kullanimlarini kesfedebileceklerini ve muhasebedeki
bilimsel aragtirma alanlarini genisletme firsatina sahip olduklarini vurgulamaktadir.

Bu makalenin ndrobilimsel deneyler agisindan ¢ikarimlar: bulunmaktadir.

Basu ve Waymire (2019) tarafindan yazilan makalede yazarlar, tarihsel maliyet
muhasebesi, ihtiyathilik ve firsat maliyetinin belirlenmesi arasindaki iliskiyi
tartismaktadir. Tarihi maliyet muhasebesi, varlik ve yiikiimliiliiklerin orijinal satin
alma fiyatlarina gore degerlenmesini ifade eder. Bu yontem, objektifligi ve

giivenilirligi nedeniyle finansal raporlamada yaygin olarak kullanilmaktadir. Ote
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yandan ihtiyathilik, kazanglar1 ve varliklar1 tanirken ihtiyath bir yaklasim Oneren,
zararlar ve yiikiimliiliikleri ise Ongdriildiigii anda taniyan bir muhasebe ilkesidir. Basu
ve Waymire, tarihsel maliyet muhasebesi ve ihtiyatliligin, firsat maliyetini belirlemeye
yardime1 olmak icin birlikte ¢alisan ortak uyarlamalar oldugunu savunmaktadir. Firsat
maliyeti, bir alternatif yerine belirli bir eylem plani1 se¢ildiginde vazgegilen potansiyel
faydadir. Varliklari tarihsel maliyetleriyle degerlendirerek ve finansal raporlamada
ihtiyatl ilkeleri uygulayarak, sirketler kararlarinin gergek maliyetini ve kagirmis
olabilecekleri potansiyel faydalari daha iyi degerlendirebilmektedirler. Yazarlar, tarihi
maliyet muhasebesinin, bir varliga yatirilan gergek kaynaklari yansittigi icin firsat
maliyetini degerlendirmek icin giivenilir bir temel sagladigini ileri stirmektedir. Genel
olarak Basu ve Waymire'in aragtirmasi, firsat maliyetini belirlemede tarihsel maliyet
muhasebesinin ve ihtiyatliligin 6nemini vurgulamaktadir. Sirketler, bu muhasebe
ilkelerinin ortak roliiniin farkina vararak daha bilingli kararlar verebilir ve
secimlerindeki ayn1 zamanda saglanmas1 miimkiin olmayan etkenlerin dengelenmesi
ve en az seviyede ddiin vererek ¢oziime ulasilmasi hususunu daha iyi anlayabilirler.
Bu baglamda; ndromuhasebe, tarihsel maliyet ve ihtiyatlilikla dogrudan iliskili olmasa
da, potansiyel olarak bireylerin firsat maliyetlerini nasil algilayip degerlendirdiklerine

ve uyguladiklarina 151k tutabilme potansiyeline sahiptir.

Braun'un (2019) "Tarihsel maliyetlerin ekolojik rasyonalitesi ve ihtiyatlilik"
baslikl1 makalesinde; deneysel olarak saglamlastirilmig bir teori olan Beklenti Teorisi
(Kahneman ve Tversky, 1979) {lizerine yogunlasmaktadir. Bu baglamda; yazar,
muhasebe uygulamalarindaki tarihsel maliyetler ve ihtiyatlilik ile ilgili olarak ekolojik
rasyonalite kavramini derinlemesine incelemektedir. Genel olarak Braun (2019),
muhasebedeki tarthsel maliyetlerin ve ihtiyathiligin sadece geleneksel ilkeler
olmadigini, aym1 zamanda karar alma siireclerinde ge¢mis bilgilerin ve c¢evresel
ipuclarinin  6nemini vurgulayarak ekolojik rasyonelligi de somutlastirdigini
savunmaktadir. Firmalar bu kavramlar1 entegre ederek hem muhasebe standartlarina
hem de ekolojik rasyonellik ilkelerine uygun, daha bilingli ve uyarlanabilir kararlar

alabileceklerini vurgulamaktadirlar.

Wang (2018), 6zellikle piyasa ekonomisindeki muhasebe olaylariyla ilgili olarak
beyin aktivitesi ile karar verme davranisi arasindaki karmasik iliskiyi arastirmaktadir.

Muhasebe davranisinin beyindeki karar verme siireclerini nasil etkiledigine iliskin
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dogrudan kanitlarin gerekliligini vurgulayan ¢alisma, bu dinamigin 6zellikle kurumsal
sosyal sorumluluk (KSS) alaninda arastirilmasinin 6neminin altin1 ¢izmektedir. Yazar,
KSS'de karar verme davranisini anlamanin, bilissel nérobilim ve néromuhasebeden
elde edilen bilgileri birlestiren kapsamli bir yaklasimi gerektirdigini ileri stirmektedir.
Bu disiplinleraras1 yaklasim, bireylerin KSS girisimleriyle ilgili bilgileri nasil isledigi
ve bu siireclerin karar vermede nasil ortaya ¢iktig1 konusunda daha derin i¢gdriiler elde

etmek i¢in umut verici bir yol sunmaktadir.

Genel olarak, ndromuhasebe iizerine yapilan caligmalar insan beyni ile
muhasebe siirecleri arasindaki iliskiyi arastirmaktadir. Bu ¢aligmalar, insan evriminde
kayit tutmanin roliinii, muhasebeyle ilgili biligsel siirecleri, muhasebe ilkeleri ile
primat beyni arasindaki uyumu, muhasebe aragtirmalarinda deneyim Ornekleme
yonteminin potansiyelini ve muhasebe meslegi i¢in norobilimin etkilerini

vurgulamaktadir.

Dickhaut, Basu, McCabe ve Waymire (2009), Dickhaut (2009), Dickhaut, Basu,
McCabe ve Waymire (2010) ile Waymire (2014) ve Braun (2019) tarafindan
yayimlanan makaleler geleneksel gelir-gider yaklasimiyla baglantili olan en 6nemli
muhasebe prensiplerinden; tarihsel maliyet prensibi ve ihtiyatlilik ilkesinin,
norobilimin sonuclariyla uyumlu oldugunu gostermektedir. Bu kiiltiirel olarak evrim
gecirmis prensiplerin, insan beyninin mantig1 i¢inde yeniden kesfedilebilecek daha

derin bir anlam1 oldugunu savunmaktadirlar.

Bu caligmalar genel olarak degerlendirildiginde; finansal karar vermenin noral
temelini anlamaya yonelik artan bir ilgi oldugu goriilmektedir. Norogoriintiileme
tekniklerinin kullanimi, finansal karar vermede yer alan bilissel siireclere iliskin
degerli bilgiler saglamaktadir ve karar alma sonuglarini iyilestirmek igin tesvik
sistemlerinin ve finansal raporlama uygulamalarinin tasarimi i¢in 6énemli ¢ikarimlari
bulunmaktadir. Norobilimden i¢goriilerin bu alandaki ¢alismalara dahil edilmesi ile,
muhasebe alaninda karar verme ve davranisa iligkin daha derin bir anlayis saglayarak,
norobilim ile muhasebe arasinda disiplinlerarasi arastirma i¢in yeni yollar agmasi

beklenmektedir.
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4.5.2. Bilimsel Alan Haritalamasina Ait Bulgular

4.5.2.1. Ortak Kelime Analizi (Co-Occurence/Co-Word Analysis)

Ortak kelime analizi, belirli bir bibliyografik materyal grubunun basliklarindan,
anahtar kelimelerinden veya Ozetlerinden alinan terimleri kategorize etmeyi ve
diizenlemeyi icerir. Bu yontem, terimlerin birlikte kullanim kaliplarin1 ortaya
cikararak temeldeki kavramsal cer¢evenin anlasilmasina yardimci olur. Ayrica;
arastirmacilarin veri kiimesindeki kelimeler veya temalar arasindaki dagilimi, siklig
ve iligkileri hizl1 bir sekilde kavramasina olanak taniyarak, altta yatan tematik yapinin
yorumlanmasina, anlagilmasina ve 6énemli arastirma alanlarini ayirt edebilmelerine
olanak tanir. Temel olarak, belirli bir ¢aligma alanindaki farkli temalara veya fikirlere

dair i¢goriiler sunar. (Kesici, 2023).

Bu ¢alismada, ortak kelime analizi Vosviewer paket programi araciligiyla analiz
tiirii olarak “ortak kelime (co-occurence)” ve analiz birimi olarak “yazar anahtar
kelimeleri (author keywords”) ve minimum 1 kullanim siklig1 segilerek yapilmistir.

Asagida analiz sonucunda elde edilen bulgulara yer verilmistir.

Noromuhasebe konusunu ele alan yayinlardaki yaygin anahtar kelimeler
incelendiginde, her biri en az bir kez gézlemlenen ve birbirine bagli 102 gézlem {initesi
tizerinde yapilan analiz sonucunda toplam 14 kiime, 285 baglant1 ve toplam 293
baglant1 giicli belirlenmistir. Analiz sonucunda elde edilen bulgular Sekil 5 ve Sekil 6
araciligiyla sunulmustur. Tablo 13°de ise her bir kiimeyi olusturan anahtar kelimelerin

baglanti sayis1 ve toplam baglant1 giicii gortilmektedir.

Tablo 13. Néromuhasebe ile flgili Ortak Kelime Analizi Kiime Dagihmlar

KUME 1 BS | TBG | KUME 8 BS | TBG
Neuroaccounting 19 | 21 Neuroeconomics 21 | 24
Neuroscience 11 | 13 Neuromarketing 8 10
Control 5 |5 Magnetoencephalography 8 |10
Supervisory Style 5 |5 Organizational Cognitive | 6 | 6
Reporting 5 5 neuroscience 6 6
Earnings Management 5 |5 Gender Differences 6 |6
Debt Covenant Violation 5 |5 Endogenous Brain Activity 4 |4
Functional Neuroimaging 5 |5 Organizational Neuroscience
Decision-Making Behavior 3 |3

Corporate Social Responsibility 3 3

Behavioral Genetics 2 2

Personality 2 2
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KUME 2 KUME 9

Bibliometric Analysis 9 10 Behavioral Economics 9 9
Mental Accounting 9 |9 Accounting Theories 6 |6
Consumption 5 |5 Behavioral Accounting 6 |6
Framing 5 |5 Neuro Accounting 6 |6
Infungibility 5 |5 Neuro Economics 6 |6
Investment, dept 5 |5 Experiment 3 |3
Financial Statement 4 |4 Neo-evolutionism 3 |3
Stock exchange 4 |4

Stock Price 4 |4

KUME 3 KUME 10

Decision Making 19 |19 Accounting 11 | 11
Behavioral Finance 8 8 Behavioral Economics 7 7
Behavioral Accounting 6 6 Homo Economicus 5 5
Anchoring Bias 4 4 Homo Sapiens 5 5
Confirmation Bias 4 |4 Individual Decision Making 5 |5
Overconfidence 4 |4 Informal Institutions 5 |5
Accounting Information 3 |3

Financial And Management | 3 3

Accounting

KUME 4 KUME 11

Decision Making 13 | 14 Behavioral Finance 11 |11
Management Accounting 6 6 Cognitive 5 |5
Alternative Data 4 |4 Emotional 5 |5
Machine Learning 4 4 Investment Decision 5 5
Management Control 4 4

Textual Analysis 4 4

Cognitive Model 3 3

Decision Aid 3 3

Judgment 3 |3

KUME 5 KUME 12

Performance Measurement 5 |8 Psychology 5 |5
Accounting Change 5 |5 Human Nature 5 |5
Accounting In Global Corporations 5 5 Neuro Accounting 5 5
Cost And Managerial Accounting 5 5 Neuro Ethics 5 5
Management Control System 5 5 Neuro Governance 5 5
Transfer Pricing 5 5

Subjective Performance 5 |3

Spill-over Effect 3 |3

KUME 6 KUME 13

Literature review 13 | 13 Utility Theory 5 |5
Accounting Research 7 7 Decision Theory 5 |5
Systematicity 6 |4 Certified Accountants 5 |5
Systematic Review 6 |4 Company Performance 5 |5
Systematic literature review 6 |3 Finnacial Information | 5 |5
Qualitative research 6 4 Uselfelness

Public inquiries 6 |3

Data Source 3 3

KUME 7 KUME 14

Eye Tracking 10 | 11 Belief Revision 3 |3
Attention 7 |8 Cognitive Brain Mapping 3 |3
Research Tool 4 |4 Going Concern 3 |3
Information Processing 4 |4

Financial Decision Making 4 |4

Cognitive Processes 4 |4

Behavioral Accounting Research 4 4

BS: Baglant1 Sayisi

TBG: Toplam Baglant1 Giicii
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Yapilan analiz sonucunda ondort kiime ortaya ¢ikmistir. Bu kiimelerin ana
kavramlar1: néromuhasebe (neuroaccounting), mental muhasebe (mental accounting),
karar verme (decision making), karar verme ve yOnetim muhasebesi (management
accounting), performans 6l¢iimii (performance measurement), literatiir incelemesi ve
muhasebe aragtirmalar1 (literature review, accounting research ), goz izleme (eye
tracking), noroekonomi (neuroeconomics), davranigsal ekonomi (behavioral
economics), muhasebe (accounting), davranigsal finans (behavioral finance), psikoloji
(psychology), fayda teorisi (utility theory) ve inang revizyonu (belief revision)

kavramlaridir.

Sekil 5’te néromuhasebe alani ile ilgili yazarlar tarafindan belirlenen anahtar
kelimelerin ag haritas1 goriilmektedir. Bilimsel ag haritasinda sonuglar renkler,
boyutlar ve baglantilar araciligiyla gosterilir. Renkler; kelimeler arasindaki ortak
anlamsal iliskiyi gosterir ve her 6ge, ait oldugu kiimeye gore renklendirilir. Kiimeler,
analiz sirasinda belirlenen ilgili kelime veya tema gruplarini temsil eder. Her dairenin
boyutu, bir kelimenin veya temanin veri kiimesinde kullanilma sikligini temsil eder.
Daha biiyiik daireler 6genin daha yiiksek sikliga ve agirliga sahip oldugunu gosterir.
Her daireye iliskin etiketin boyutu, 6genin agirhigina gore belirlenir. Daha ytliksek
agirhiktaki 6geler daha biiyiik etiketlere sahiptir. Kelimeler arasindaki baglantilarin
(¢izgilerin) kalinlig1, aralarindaki iliskinin giiclinii gosterir. Bir kiime i¢indeki birincil
kavram, en yiiksek frekansa sahip olandir ve kiimeye adini verir (Van Eck ve Waltman,
2010).

Bu analiz sonucunda ortaya ¢ikan 14 kiime Sekil 5’te de goriildiigi lizere 14
farkli renk ile temsil edilmistir. Cok sayida kiimenin ortaya ¢ikmasi, alanin ¢ok
disiplinli dogasinin bir gdstergesi olarak diisliniilmektedir. Her kiime, literatiirde
benzersiz bir yaklasimi veya perspektifi temsil etmektedir. Noromuhasebe,
noroekonomi ve karar verme bilimi, kiimelerdeki yayginliklarinin da gosterdigi iizere,
alana hakim olan ve One ¢ikan temalar olarak goriinmektedir. Asagida her bir kiime

ayr1 ayr1 degerlendirilmistir.
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Sekil 5. Yazar Anahtar Kelimeleri Baglaminda Ortak Kelime Analizi Ag Haritas:

cognitive
behavioural finance
accounting theories
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magnetoeqggphalography comirol accounﬁngresearch
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4.5.2.1.1. Noromuhasebe Kiimesi (Kirmizi1 Kiime)

Kirmizi kiimede yer alan ‘noromuhasebe’ terimi kiimeyi olusturan ana
kavramdir. Kiime i¢indeki diger terimler ndromuhasebe kavrami ile iliskisel
baglantilara gore kiimede yerini almistir. Norobilim, néromuhasebe kavrami ile en
yakindan iligkili kavram olarak ortaya ¢ikmistir. Ayrica kiime; kontrol, denetim tarzi,
raporlama, kazang yonetimi, borg sdzlesmesi ihlali, kurumsal sosyal sorumluluk gibi
kavramlar ile dogrudan muhasebe ve denetim bilimi ile ilgili konulari icerirken; karar
verme davranisi, kisilik, davranigsal genetik ve fonksiyonel norogériintiileme gibi
kavramlar ile davranis bilimleri, psikoloji ve ndorobilim ile ilgili konulart da
kapsamaktadir. Kirmiz1 kiime i¢inde 12 terim bulunmaktadir. Dolayisiyla en fazla
kavram sayisina sahip kiimedir. Tablo 14’te kavramlar ve ilgili olduklart konular ile

ilgili kisa bir 6zet sunulmustur.
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Tablo 14. Noromuhasebe Kiimesi

Anahtar Kelime

Aciklama

Noromuhasebe Norobilim ve muhasebenin kesisimini arastiran ana tema.

Norobilim Ozellikle davranis ve bilisle ilgili olarak sinir sistemi ve beynin bilimsel
olarak incelenmesi.

Kontrol Diizenlemelere uyumu saglamak ve organizasyonel hedeflere ulagmak icin
uygulanan mekanizma ve siiregleri ifade eder.

Denetim Stili Denetim siirecinde izlenen yaklagim veya metodoloji.

Raporlama Finansal ve finansal olmayan bilgilerin paydaslara iletilmesi.

Kazang¢ Yonetimi

Sirketlerin finansal tablolar1 istenen sonuglara gére manipiile etmek igin
kullandiklar1 uygulamalar.

Borg¢ Borg sozlesmelerinde belirtilen sartlarin ihlali.

Sozlesmesinin

ihlali

Kurumsal Sosyal | Bir sirketin sosyal ve ¢evresel sorumluluk taahhiidiinii yonlendiren etik
Sorumluluk (KSS) | gergeve.

Karar Verme | Bireylerin biligsel ve davranissal faktorleri géz 6niinde bulundurarak nasil
Davranisi se¢cim ve karar verdiklerinin incelenmesi.

Kisilik Karakteristik diisiinme, hissetme ve davranis kaliplarindaki bireysel

farkliliklar.

Davrams Genetigi

Davranis iizerindeki genetik etkilerin incelenmesi.

Fonksiyonel
Norogoriintiilleme

Biligsel gorevler sirasinda veya uyaranlara yanit olarak beyin aktivitesini
gorsellestirmek i¢in kullanilan teknikler.

Kiime, geleneksel muhasebe ve denetim kavramlarindan davranig bilimleri,
psikoloji ve norobilim ile ilgili olanlara kadar genis bir yelpazedeki konulari
kapsamaktadir. Bu kiime, muhasebe, denetim, davranis bilimleri, psikoloji ve
norobilim kavramlarini1 birlestirerek néromuhasebenin disiplinlerarast dogasim
yansitir. Cok cesitli konulariyla norolojik siireclerin ve davranigsal faktorlerin
muhasebe uygulamalarini, karar almay1 ve kurumsal davranigi nasil etkiledigine dair

1¢gorii saglamaktadir.

4.5.2.1.2. Noroekonomi Kiimesi (Kahverengi Kiime)

Kahverengi kiimede ise ‘ndroekonomi’ terimi kiimeyi olusturan ana kavramdir.
Noroekonomi kavrami tim kiimeler i¢inde en fazla baglanti sayisina ve toplam
baglant1 giicline sahiptir. Bu kiime i¢indeki diger kavramlar ise; noropazarlama,
manyetoensefalografi, orgiitsel bilissel nérobilim, cinsiyet farkliliklari, endojen beyin
aktivitesi, orgiitsel nérobilim gibi ekonomi, pazarlama ve nérobilimin kesisiminden

ortaya c¢ikan kavramlardir. Bu durum, néroekonomi ile ilgili teori, yontem ve
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uygulamalar ile ilgili gelismelerin 6zellikle; ndropazarlama ve néromuhasebe gibi
birbiriyle yakindan iliskili disiplinlerin ortaya ¢ikmasinda etkili oldugunu destekler
niteliktedir. Bu kiimede yer alan kavramlarin dokiimii asagida verilmistir:

Tablo 15. Noroekonomi Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama
Noroekonomi Noral mekanizmalarmin ekonomik karar vermenin altinda nasil
yattigini inceleyen ana tema.
Noropazarlama Tiiketici davramiglarim1 ve tercihlerini anlamak ve etkilemek igin

norobilimsel yontemlerin uygulanmasi.

Manyetoensefalografi Beyindeki noronal aktivitenin olusturdugu manyetik alanlar1 6l¢en
(MEG) bir nérogoriintiileme teknigi.

Orgiitsel Biligsel Norobilim | Nérobilimsel yontemler kullanilarak orgiitlerde bilissel siireclerin
nasil islediginin incelenmesi

Cinsiyet Farkliiklar: Erkekler ve kadmnlar arasindaki davranis, bilis ve tercihlerdeki
farkliliklar.

Endojen Beyin Aktivitesi Dis uyaranlar olmadan kendiliginden olusan beyin aktivitesi.

Orgiitsel Norobilim Orgiitsel davranisi, karar vermeyi ve liderligi anlamak igin

ndrobilim ilkelerinin uygulanmasi.

Bu kavramlar toplu olarak noroekonominin disiplinlerarasi dogasini
gostermektedir; ekonomi, pazarlama ve norobilimden ilke ve metodolojileri
icermektedir. Noroekonomi ile iliskili ¢cok sayida baglanti ve toplam baglant1 giicii,
onun bir ¢aligma alan1 olarak 6nemini ve ndropazarlama ve néromuhasebe dahil olmak
tizere ¢esitli disiplinler i¢in potansiyel sonuglarini ortaya koymaktadir. Bu kiime,
ekonomik karar vermenin ndral temellerini ve bunun pazarlama stratejileri,
organizasyonel yonetim ve ilgili alanlardaki uygulamalarini anlama konusunda artan

ilgiyi vurgulamaktadir.

4.5.2.1.3. Karar Verme Kiimesi (Mavi Kiime)

Mavi kiimenin ana kavraminin 6zellikle davranigsal yonlere odaklanan ‘karar
verme’ oldugu goriilmektedir. Kiimeye dahil edilen diger kavramlar, muhasebe ve
finans alanlarindaki karar vermenin yani sira karar almayi etkileyebilecek psikolojik
Onyargilarla da ilgilidir. Mavi kiimenin icerdigi kavramlarin bir dokiimii Tablo 16’da

sunulmustur.
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Tablo 16. Karar Verme Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Karar Verme Secim yapmayla ilgili ¢esitli siirecleri ve faktorleri kapsayan
ana tema.

Davranigsal Muhasebe Psikolojik faktorlerin muhasebe kararlarini ve uygulamalarini
nasil etkilediginin incelenmesi.

Davramsgsal Finans Davranigsal muhasebeye benzer, ancak finansal karar almada
uygulanir.

Sabitleme Onyargisi Bireylerin karar verirken ilk bilgilere ("¢apa") ¢ok fazla

giivendigi biligsel bir onyargt.

Dogrulama Onyargisi Kisinin 6nceden var olan inanglarint veya hipotezlerini
dogrulayacak sekilde bilgiyi arama, yorumlama, tercih etme
ve hatirlama egilimi.

Asir1 Giiven Bireylerin kendi yeteneklerini veya bilgilerini abarttigi
bilissel bir dnyargt.
Muhasebe Bilgileri Finansal muhasebe ve yoOnetim muhasebesi siireglerinde

kullanilan veri ve raporlardir.

Mali ve Yonetim Muhasebesi Sirasiyla mali raporlama ve dahili karar alma ile ilgilenen
muhasebenin belirli dallari.

Bu kavramlar, karar almay1 etkileyen hem rasyonel hem de irrasyonel faktorleri
g0z onilinde bulundurarak, bireylerin muhasebe ve finans baglamlarinda nasil karar

verdiklerini toplu olarak aragtirmaktadir.

4.5.2.1.4. Yonetim Muhasebesi ve Karar verme Kiimesi (Sar1 Kiime)

Sar1 kiimenin ana kavrami ‘yOnetim muhasebesi’ ve ‘kara verme’dir. Kiime
icinde yer alan diger kavramlar ise; alternatif veriler, makine 6grenme, yonetim
kontrolii, metin analizi, biligsel model, karar yardimi ve yargt’dir. Bu kavramlar, veri
analizi, biligsel psikoloji ve teknolojiden gelen yontem ve araglari birlestirerek
yonetim muhasebesi ve karar vermenin kesigimini toplu olarak arastirir. Kiime,
yonetimsel karar almay1 ve performansi gelistirmek i¢in hem geleneksel hem de
yenilik¢i tekniklerden yararlanarak, organizasyonel baglamlarda karar verme
sireclerini  gelistirmek icin ¢esitli yaklasimlari entegre etmenin Onemini

yansitmaktadir. Bu kiimede yer alan kavramlarin dokiimii asagida verilmistir:
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Tablo 17. Yonetim Muhasebesi ve Karar Verme Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama
Yonetim Muhasebesi | Organizasyonlarda i¢ karar alma amaclari i¢in finansal bilgi ve raporlarin
olusturulmasina odaklanan ana tema.

Karar Verme Birden fazla alternatif arasindan bir eylem planinin segilmesini i¢eren
temel bir siirectir

Alternatif Veriler Karar vermede kullanilan, genellikle geleneksel olmayan kaynaklardan
veya veri kiimelerinden elde edilen geleneksel olmayan veri kaynaklari.

Makine Ogrenimi Bilgisayarlarin verilerden 6grenmesini ve verilere dayali tahminler veya

kararlar almasint saglayan algoritmalarin ve istatistiksel modellerin
gelistirilmesini i¢eren bir yapay zeka alt kiimesi.

Yonetim Kontrolii Organizasyonel faaliyetlerin ve sonuclarin stratejik amag¢ ve planlarla
uyumlu olmasini saglama siireci.

Metin Analizi Genellikle hesaplamali ve dilsel teknikleri kullanarak metinsel
verilerden anlamli bilgiler ¢ikarma siireci.

Bilissel Model Biligsel psikoloji ilkelerine dayali olarak bireylerin bilgiyi nasil
islediginin, karar verdiginin ve sorunlari nasil ¢dzdiigiiniin bir temsili

Karar Yardim Bireylere veya gruplara karar vermede yardimci olmak i¢in tasarlanmus,
genellikle matematiksel modelleri veya karar destek sistemlerini i¢eren
araglar veya teknikler.

Yargi Mevcut bilgilere ve kisisel muhakemelere dayanarak bir goriis veya

degerlendirme olugturma siireci.

4.5.2.1.5. Mental Muhasebe Kiimesi (Yesil Kiime)

Yesil kiimenin ana kavrami ‘mental muhasebe’ dir. Kiime i¢inde yer alan diger
kavramlar ise; bibliyometrik analiz, tiikketim, ¢ergeveleme, degistirilemezlik, yatirim
boliimii, mali ¢izelge, borsa ve hisse senedi fiyati’dir. Asagida kiimede yer alan

kavramlarin ayrintili bir dokiimii verilmistir:

Tablo 18. Mental Muhasebe Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Mental Muhasebe Karar vermede sistematik onyargilara yol agan, bireylerin paray1 subjektif
kriterlere gore nasil farkl sekilde kategorize ettigine odaklanan ana tema.

Bibliyometrik Analiz | Arastirma egilimlerini, etkisini ve isbirligini degerlendirmek igin
kullanilan, belirli bir alan veya konu i¢indeki yaymlarin ve alintilarin
niceliksel analizi.

Tiiketim Mal ve hizmetlerin bireylerin veya hane halkinin ihtiyac ve isteklerini
karsilamak i¢in kullanilmasidir.

Cerceveleme Bilginin sunulma veya gergevelenme sekli, karar almay1 ve risk veya
deger algisini etkileyebilir.

Degismezlik Degismez veya sabit olma kalitesi, genellikle yatirimlarla ilgili algilanan

istikrar veya riskle ilgili olarak finansal baglamlarla ilgilidir.

Yatirim Sec¢imi Risk, getiri ve cesitlendirme gibi faktorleri dikkate alarak bir yatirim
portfoyiine dahil edilecek belirli varlik veya menkul kiymetlerin secilmesi
stireci.
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Mali Program

Belirli bir slire boyunca gelir, gider, tasarruf ve yatirimlar gibi mali
faaliyetleri 6zetleyen bir zaman ¢izelgesi veya plan.

Hisse Senedi Piyasasi

Cesitli ekonomik, politik ve psikolojik faktorlerden etkilenen alict ve
saticilarin hisse senedi, tahvil ve diger menkul kiymetlerin ticaretini
yaptig1 pazar yeri.

Hisse Senedi Fiyati

Bir hisse senedinin arz ve talep dinamikleri ile yatirimei algi ve
beklentilerine gore belirlenen piyasa degeri.

Bu kavramlar toplu olarak mental muhasebenin, tiikketim davranisinin, yatirim

karar1 vermenin ve finansal piyasa dinamiklerinin cesitli yonlerini arastirir. Yesil

kiime, hem psikolojik hem de ndrolojik siireglerin bireylerin finansal kararlarini ve

davraniglarint nasil etkilediginin yani sira bu olaylarin daha genis ekonomik

sonuglarint anlamanin 6neminin altin1 ¢gizmektedir.

4.5.2.1.6. Performans Olciimii Kiimesi (Mor Kiime)

Mor kiimenin ana kavrami ‘performans 6l¢itimii’ diir. Kiime i¢inde yer alan diger

kavramlar ise; siibjektif performans, muhasebe degisikligi, kiiresel sirketlerde

muhasebe, maliyet ve yonetim muhasebesi, yonetim kontrol sistemi, transfer

fiyatlandirmasi, 6znel performans ve yayilma etkisi’ dir.

Tablo 19. Performans Olciimii Kiimesi

Anahtar Kelime

Aciklama

Performans Ol¢iimii

Organizasyonel performansin ¢esitli dl¢iimler ve gostergeler
araciligiyla degerlendirilmesine odaklanan ana tema.

Siibjektif Performans

Bireysel algilar veya niteliksel degerlendirmeler gibi subjektif
kriterlere veya yargilara dayali performans degerlendirmesi.

Muhasebe Degisikligi

Bir kurulus veya endiistri i¢indeki muhasebe uygulamalarinda,
standartlarinda veya yontemlerinde degisikliklerin
uygulanmasi siireci.

Kiiresel Sirketlerde Muhasebe | Cesitli iilkelerde ve bolgelerde faaliyet gdsteren ¢ok uluslu

sirketlerin muhasebe uygulamalar1 ve karsilagtigi zorluklarm
incelenmesi

Maliyet ve Yonetim Muhasebesi | Maliyetlerin izlenmesi ve kontrol edilmesinin yani sira

yonetimsel karar alma icin bilgi saglamaya odaklanan
muhasebe dallari.

Yonetim Kontrol Sistemi Organizasyonel hedeflere etkili ve verimli bir sekilde

ulasilmasini saglamak igin yonetim tarafindan kullanilan
cergeve veya siirecler dizisi.

Transfer Fiyatlandirmasi Aym sirket igindeki farkli bolimler veya bagl ortakliklar

arasinda transfer edilen mal ve hizmetlerin fiyatlarinin
cogunlukla vergi ve performans Olcimii amaciyla
belirlenmesidir.

Yayilma Etkisi

Bir kararin, politikanin veya olayin, bir kurulusun
performansinin  diger alanlar1 veya yonleri iizerindeki
istenmeyen etkisi.
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Bu kavramlar, organizasyonlar icindeki performans Ol¢limii  ve
degerlendirmesinin ¢esitli boyutlarin1 toplu olarak arastirarak, performansin
degerlendirilmesinde hem objektif dlglimlerin hem de subjektif degerlendirmelerin
Oonemini vurgulamaktadir. Mor kiime, performans 6l¢iim sistemlerinin karmasikligini
ve muhasebe uygulamalari, yonetim kontrolii ve kiiresel ig ortamlar1 dahil olmak iizere
kurumsal performansi etkileyen cesitli faktorleri vurgulamaktadir. Mor kiime, finansal
Olctimlerden karar alma iizerindeki norolojik etkilere kadar cesitli faktorleri goz
oniinde bulundurarak, organizasyonlarda performans degerlendirmesi ve yonetimine
hem geleneksel hem de yenilik¢i yaklasimlarin dahil edilmesinin éneminin altini

cizmektedir.

4.5.2.1.7. Muhasebe Arastirmalar1 Kiimesi (Turkuaz Kiime)

Turkuaz kiimenin ana kavrami ‘literatiir incelemesi’ dir. Kiime i¢inde yer alan
diger kavramlar ise; muhasebe arastirmasi, sistematik inceleme, sistematik literatiir
taramasi, nitel arastirma, kamu sorular1 ve veri kaynag1’ dir. Asagida kiimede yer alan

kavramlarmn ayrintili bir dokiimii verilmistir:

Tablo 20. Muhasebe Arastirmalari Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Literatiir Taramasi Belirli bir alan veya konu kapsamindaki mevcut arastirma ve
literatiiriin elestirel analizine ve sentezine odaklanan ana tema.

Muhasebe Arastirmasi Muhasebe alanindaki bilginin ilerlemesine katkida bulunmak

amaciyla muhasebe ilkelerinin, uygulamalarinin ve olgularinin
sistematik olarak arastirilmasi ve incelenmesi.

Sistematik Inceleme Belirli bir konu hakkinda mevcut kanitlara genel bir bakis
saglamak amaciyla aragtirma c¢alismalarin1 gdzden gegirmeye
ve analiz etmeye yonelik titiz ve yapilandirilmis bir yontem.
Sistematik Literatiir Taramasi Belirli bir arastirma sorusu veya konusuyla ilgili literatiiriin
belirlenmesi, degerlendirilmesi ve sentezlenmesine ydnelik
sistematik ve seffaf bir yaklasimi izleyen bir tiir aragtirma
incelemesidir.

Nitel Arastirma Derinlemesine goriismeler, gézlemler ve metin analizi yoluyla
insan davranisini, deneyimlerini ve olgulari anlamaya
odaklanan bir aragtirma metodolojisi.

Kamuya Acik Sorular Kanita dayali bilgiler saglamak icin genellikle arastirma ve
literatiir incelemeleri yoluyla ele alinan, kamuyu ilgilendiren
sorular veya konulari ifade eder.

Veri Kaynag Veri tabanlari, anketler, roportajlar veya arsiv kayitlari gibi
arastirma amactyla verilerin toplandigi veya elde edildigi
kaynak veya konum.
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Bu kavramlar toplu olarak néromuhasebe ve muhasebe arastirmalar1 baglaminda
literatiir taramalarinin 6nemini vurgulamaktadir. Turkuaz kiime, 6zellikle norobilim
ve muhasebe uygulamalarinin kesisimine iliskin olarak mevcut literatiiriin gozden
gecirilmesi ve sentezlenmesine yonelik sistematik yaklagimin altim1 ¢izmektedir. Bu
kiime, norolojik siireclerin muhasebe olaylarini nasil etkilediginin titiz literatiir

inceleme metodolojileri araciligiyla anlasilmasina vurgu yapilmasini 6nermektedir.

4.5.2.1.8. Goz izleme Yontemi (Turuncu Kiime)

Turuncu kiimenin ana kavrami ‘g6z izleme’dir. Kiime igerisinde yer alan diger
kavramlar ise: dikkat, aragtirma aleti, bilgi islem, finansal karar verme, bilissel siiregler
ve davranigsal muhasebe arastirmasi’dir. Asagida kiimede yer alan kavramlarin

ayritilt bir dokiimii verilmistir:

Tablo 21. Goz izleme Yontemi Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Goz Izleme (Goz Takibi) Dikkati, biligsel siirecleri ve bilgi islemeyi anlamak i¢in
g6z hareketlerinin 6l¢glimii ve analizine odaklanan ana
tema.

Dikkat Cevrenin belirli yonlerine se¢ici olarak yogunlasirken
digerlerini gz ard1 eden bilissel siireg.

Arastirma Araci Veri toplamak ve arastirma faaliyetlerini kolaylastirmak
icin kullanilan herhangi bir arag, yontem veya teknik.
Bilgi Isleme Bilginin bellekten kodlanmasi, saklanmasi ve alinmasina
iligkin biligsel siireg.

Finansal Karar Verme Yatirimlar, biitgeleme ve kaynak tahsisi gibi finansal
konularla ilgili se¢imler yapma siireci.

Bilissel Siirecler Algi, hafiza, muhakeme ve problem ¢6zme gibi diinyay1
anlama ve onunla etkilesime girme gibi zihinsel
faaliyetler.

Davranigsal Muhasebe Arastirmasi Davranig bilimi ilkelerini muhasebe uygulamalarina
uygulayan, psikolojik faktorlerin finansal karar alma ve
raporlamayi nasil etkiledigine odaklanan arastirma.

Bu kavramlar toplu olarak, 6zellikle finansal karar verme ve davranigsal
muhasebe aragtirmasi baglaminda bilis, dikkat ve karar vermenin ¢esitli yonlerinin
incelenmesinde bir arastirma aracit olarak goz izlemenin roliinii aragtirmaktadir.
Turuncu kiime, muhasebe ve finans arastirmalarinda insan davranisini ve bilissel
siiregleri anlamak i¢in g6z izlemenin degerli bir ara¢ olarak Oneminin altini

cizmektedir.
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4.5.2.1.9. Davramssal Ekonomi Kiimesi (Pembe Kiime)

Pembe kiimenin ana kavrami ‘davranigsal ekonomi’ dir. Kiime igerisinde yer

alan diger kavramlar ise: muhasebe teorileri, davranissal muhasebe, néromuhasebe,

noroekonomi, deney ve neo-evrimcilik’tir. Asagida kiimede yer alan kavramlarin

ayrintilt bir dokiimii verilmistir:

Tablo 22. Davramssal Ekonomi Kiimesi

Anahtar Kelime

Aciklama

Davranigsal Ekonomi

Psikolojik, biligsel ve duygusal faktorlerin ekonomik karar almay1 ve
davranisi nasil etkilediginin arastirilmasina odaklanan ana tema.

Muhasebe Teorileri

Cesitli muhasebe olaylarini ve uygulamalarini agiklamak ve anlamak
icin kullanilan teorik ¢er¢eveler ve modeller.

Davranigsal Muhasebe

Psikolojik faktorlerin finansal karar alma ve raporlamayr nasil
etkiledigine odaklanarak davranis bilimi ilkelerinin muhasebe
uygulamalarma uygulanmasi.

Noromuhasebe Norobilimin muhasebe ile kesisimini arastiran, ndrolojik siireclerin
muhasebe uygulamalarini ve karar almay1 nasil etkiledigini inceleyen
yeni ortaya ¢ikan bir alan.

Noroekonomi Sinirsel diizeyde ekonomik karar almayi anlamak igin norobilim,
ekonomi ve psikolojinin ilkelerini birlestiren disiplinlerarasi bir alan.

Deney Iktisat ve muhasebe de dahil olmak iizere cesitli alanlarda hipotezleri

test etmek ve ampirik kanitlar toplamak i¢in deneyler tasarlama ve
ylriitme siireci.

Neo-evrimcilik

Antropoloji ve sosyolojide kiiltiirel evrim ve adaptasyonun insan
davranisini ve toplumlari sekillendirmedeki roliinii vurgulayan teorik
bir ¢ergeve.

Bu kavramlar toplu olarak davranigsal ekonominin disiplinlerarasi dogasini ve

muhasebe, ndrobilim ve evrim teorisindeki uygulamalarini arastirtyor. Pembe kiime,

psikolojik ve norolojik faktorlerin ekonomik karar almayir ve davranisi nasil

etkiledigini anlamanin Oneminin yani sira teorik g¢ercevelerin ve deneylerin bu

alanlardaki bilginin ilerletilmesindeki roliiniin altin1 ¢izmektedir.

4.5.2.1.10. Davramssal Muhasebe Kiimesi (Somon Kiime)

Somon kiimenin ana kavrami ‘davranigsal muhasebe’dir. Kiime igerisinde yer

alan diger kavramlar ise: davranigsal ekonomi, homo ekonomikus, homo sapiens,

bireysel karar verme ve resmi olmayan kurumlar’dir. Asagida kiimede yer alan

kavramlarin ayrintili bir dokiimii verilmistir:
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Tablo 23. Davramssal Muhasebe Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama
Davramigsal Muhasebe | Davranig bilimi ilkelerinin muhasebe uygulamalarina uygulanmasina
odaklanan ana tema, psikolojik faktorlerin finansal karar alma ve
raporlamayi nasil etkiledigini incelemektedir.

Davranigsal Ekonomi Psikolojik, bilissel ve duygusal faktorlerin ekonomik karar almay1 ve
davranigi nasil etkilediginin incelenmesi.

Homo Economicus Bireylerin mitkemmel bir rasyonellik ve tam bilgiyle kendi ¢ikarlarina
dayali kararlar aldigini varsayan "rasyonel ekonomik insan" kavrami.

Homo Sapiens Insanlar1 diger tiirlerden ayiran biyolojik ve bilissel 6zellikleri

vurgulayan, modern insanlara verilen tiir adi.

Bireysel Karar Verme Kisisel tercihleri, inanglari ve kisitlamalar1 dikkate alarak rakip
alternatifler arasinda se¢im yapma siireci.

Gayri Resmi Kurumlar | Bir toplum veya topluluk igindeki davramislar1 ve etkilesimleri
sekillendiren, genellikle resmi yasal c¢ergevelerin disinda faaliyet
gosteren sosyal normlar, gelenekler ve uygulamalar.

Bu kavramlar toplu olarak davranis bilimi, ekonomi ve muhasebenin kesisimini
arastirtyor ve insan davranisinin ve bilissel siireglerin karar verme ve kurumsal
dinamiklerdeki roliinii vurguluyor. Somon kiime, ekonomik ve muhasebe
teorilerindeki geleneksel rasyonellik varsayimlarina meydan okuyarak, psikolojik
faktorlerin muhasebe uygulamalarini ve ekonomik davranigi nasil etkiledigini

anlamanin 6nemini vurgulamaktadir.

4.5.2.1.11. Davramssal Finans Kiimesi (A¢ik Yesil Kiime)

Acik yesil kiimenin ana kavrami ‘davranigsal finans’dir. Kiime igerisinde yer
alan diger kavramlar ise: bilissel, duygusal ve yatirim karar1’dir. Asagida kiimede yer

alan kavramlarin ayrintili bir dokiimii verilmistir:

Tablo 24. Davramssal Finans Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Davranissal Finans Psikolojik Onyargilarin ve duygularin finansal karar almay1 ve piyasa
sonuglarini nasil etkilediginin aragtirilmasina odaklanan ana tema.

Bilissel Karar vermede 6nemli rol oynayan algi, dikkat, hafiza, problem ¢6zme
gibi zihinsel siire¢leri ifade eder.

Duygusal Davranigsal finansta dnemli faktorler olan korku, aggozliiliikk ve asir
gliven gibi karar almay1 etkileyen duygular ve duygusal durumlarla
ilgilidir.

Yatirnm Karari Risk, getiri ve yatirimci tercihleri gibi faktorler dikkate alinarak fonlarmn
secilmesi ve cesitli yatirim firsatlarina tahsis edilmesi siirecidir.
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Bu kavramlar, hem davranigsal finans hem de néromuhasebe baglaminda
finansal karar vermenin psikolojik, duygusal ve norolojik yonlerini toplu olarak
arastirir. Ag¢ik yesil kiime, finans, muhasebe ve norobilim arasindaki boslugu
doldurarak biligsel dnyargilarin, duygularin ve norolojik stireglerin yatirim kararlarini

ve piyasa davranigini nasil etkiledigini anlamanin 6nemini vurgulamaktadir.

4.5.2.1.12. insan Dogasi ve Noromuhasebe Kiimesi (Acik Mavi Kiime)

Acik mavi kiimenin ana kavramlarinin “insan dogasi” ve “néromuhasebesi”
oldugu goriilmektedir. Kiime igerisinde yer alan diger kavramlar ise: psikoloji,
ndroetik ve ndroydnetisim’dir Asagida kiimede yer alan kavramlarin ayrintili bir

dokiimii verilmistir:

Tablo 25. insan Dogasi ve Noromuhasebe Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama
Insan Dogasi Karar almay1 ve davranisi etkileyen, insanlarin sergiledigi dogal 6zelliklere,
davranislara ve egilimlere odaklanan ana tema.
Noromuhasebe Norobilimin muhasebe ile kesisimini arastiran, norolojik siireglerin

muhasebe uygulamalarini, karar almayi ve davranigi nasil etkiledigini
inceleyen yeni ortaya ¢ikan bir alan.

Psikoloji Karar almay: etkileyen bilissel, duygusal ve davranigsal faktorlere iliskin
icgorii saglayan, insan davranigi ve zihinsel siireglerin bilimsel olarak
incelenmesi.

Noroetik Aragtirma ve uygulamada norobilimsel yontem ve teknolojilerin kullanimina

iliskin sorular da dahil olmak tizere, norobilimdeki ilerlemelerden
kaynaklanan etik sorunlarin incelenmesi.

Noroyonetisim Norobilim ilkelerinin ve iggdriilerinin, kurumsal yonetim ve toplumsal
yonetisim iizerindeki etkileriyle birlikte yonetisim uygulamalarini, politika
olusturmay1 ve karar siire¢lerini bilgilendirmek i¢in uygulanmasi.

Bu kavramlar, insan dogasin1 ve onun muhasebe uygulamalari, karar verme ve
yonetisim yapilarindaki norolojik temellerini anlamaya odaklanarak norobilim,
psikoloji, etik ve yonetisim arasindaki disiplinlerarast baglantilar1 toplu olarak
aragtirmaktadir. A¢ik mavi kiime, etik, toplumsal ve organizasyonel zorluklar1 ele
alirken insan dogasini ve norobilimi dikkate almanin 6nemini vurgulayarak, arastirma
ve uygulamada disiplinlerarasi yaklasimlara ve etik hususlara olan ihtiyaci

vurgulamaktadir.
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4.5.2.1.13. Sema Teorisi Kiimesi (Acik Sar1 Kiime)

Acik sar1 kiimenin ana kavraminin “sema teorisi” oldugu goriilmektedir. Kiime
icerisinde yer alan diger kavramlar ise: karar teorisi, sertifikali muhasebeciler, sirket
performansi ve finansal bilgilerin yararliligi’dir. Asagida kiimede yer alan kavramlarin
ayrintili bir dokiimii verilmistir:

Tablo 26. Sema Teorisi Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama
Sema Teorisi Bilgiyi organize eden ve yorumlayan, algiy1, hafizay1 ve karar vermeyi
etkileyen biligsel ¢cergeveye veya zihinsel yapiya odaklanan ana tema.
Karar Teorisi Bireylerin belirsizlik kargisinda tercihler, inanglar ve mevcut bilgiler

gibi faktorleri dikkate alarak nasil karar verdiklerinin incelenmesi.

Yeminli Mali Miisavirler | Mali tablolar ve ilgili hizmetler hakkinda giivence saglamak igin
genellikle smavlart gecerek ve deneyim gerekliliklerini yerine
getirerek muhasebe alaninda sertifika veya lisans alan profesyoneller.
Sirket Performansi Bir sirketin mali ve operasyonel Olgiitler agisindan ne kadar iyi
performans gosterdiginin degerlendirilmesi; genellikle mali tablolar,
temel performans gostergeleri ve diger Olgiitler aracilifiyla

degerlendirilir.
Finansal Bilginin | Finansal bilgilerin yatirimcilar, kredi verenler, yoneticiler ve
Yararhhgi diizenleyiciler de dahil olmak iizere paydaslar i¢in degerli bilgiler

saglama ve karar alma siireclerine ne 6l¢iide yardimei olma derecesi.

Bu kavramlar, Ozellikle muhasebe ve finansal bilgiler baglaminda, karar
vermede yer alan bilissel siirecleri toplu olarak arastirir. A¢ik sar1 kiime, bireylerin
finansal bilgileri nasil yorumlayip kullandiklarini, sirket performansini nasil
degerlendirdiklerini ve muhasebe ve is baglamlarinda nasil kararlar aldiklarim

anlamada sema teorisinin 6nemini vurgulamaktadir.

4.5.2.1.14. inan¢ Revizyonu Kiimesi (Lila Kiime)

Lila kiimenin ana kavrami ‘inang revizyonu’dur. Kiime igerisinde yer alan diger
kavramlar ise: biligsel beyin haritalamasi ve devam eden endise’dir. Asagida kiimede
yer alan kavramlarin ayrintili bir dokiimii verilmistir:

Tablo 27. inan¢ Revizyonu Kiimesi

Anahtar Kelime Aciklama

Inan¢ Revizyonu Yeni kanit, bilgi veya deneyimlere yanit olarak mevcut inanglarin
giincellenmesi veya degistirilmesi silirecine odaklanan ana tema.

Biligsel Beyin Haritalamas1 | Beyin aktivitesini ve baglanti modellerini haritalamak igin
genellikle norogoriintiileme gibi teknikler kullanilarak, bilissel
islevlerin ve siireglerin beyinde nasil temsil edildigi ve organize
edildigi lizerine yapilan ¢aligmadir.

Devam Eden Kaygi Zamanla devam eden, bilissel siiregleri ve karar vermeyi etkileyen
kalic1 endise veya korku duygulari.
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Bu kavramlar toplu olarak inang¢ revizyonunun biligsel, psikolojik ve ndrolojik
yonlerini, biligsel beyin haritalamasin1 ve devam eden kayginin muhasebe
uygulamalar1 baglaminda karar verme ve bilissel siire¢ler lizerindeki etkisini
arastirmaktadir. Lila kiimesi, biligsel haritalama ve devam eden kaygi gibi duygusal
durumlar gibi faktorleri g6z dniinde bulundurarak inanglarin nasil revize edildigini ve
norolojik siireclerin muhasebe ve ilgili alanlarda karar almaya nasil katkida

bulundugunu anlamanin 6neminin altin1 ¢izmektedir.

Sekil 6. Yazar Anahtar Kelimeleri Baglaminda Ortak Kelime Analizi Yogunluk Haritasi

- decision m
fied accou

{}E VOSviewer

Sekil 6' da ortak kelime analizi yogunluk haritas1 goriilmektedir. Noromuhasebe

alanindaki aragtirmalara iliskin anahtar kelime kiimeleri, ag analizi ile birlikte
aciklanmaktadir. Burada yogunluk haritas1 ortak kelime analizinin gorsel olarak
anlasilmasii desteklemek amaciyla sunulmustur. Bu baglamda, biiyiik noktalar ve
kalin yaz1 boyutlariyla gosterilen kelime kiimeleri, canli sar1 renk tonuyla belirgin bir
sekilde vurgulanmaktadir. Bu vurgulama, agirlikli olarak kiimeler i¢inde kullanilan
kelime kiimelerinin yogunlugunu ve tekrarini belirtir. Her iki analiz bulgusu karsilikli
olarak birbirini giiglendirmekte ve literatiiriin yapisinin anlasilmasina katkida

bulunmaktadir.
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4.5.3. Tiirkiye’deki Noromuhasebe Calismalarinin Bibliyometrik Analizi

Tirkiye'de néromuhasebe arastirmalarinin mevcut durumu ve ilerlemesini

degerlendirmek amaciyla hem Dergipark hem de Google Akademik'te
"néromuhasebe" terimi kullanilarak kapsamli bir arastirma yapilmistir. Bu aramada
dordii Dergipark'ta, licii Google Akademik'te olmak iizere toplam yedi yayma
ulagilmistir. Bu yayinlardan elde edilen ayrintili bulgular ve sonuglar Tablo 25 ve 26'da

Ozetlenmistir.

Tablo 28. Tiirkiye’deki Néromuhasebe ile Ilgili Cahsmalarin Ozet Bilgileri

Sira | Yazar Eser Dergi Makale | Atif
No Tiirii Sayis1
1 Marsap ve Davranigsal muhasebe: Isletme Derleme | 22
Gokten (2016) kuramsal yaklagim Aragtirmalari
Dergisi, 8(4), 345-
359.
2 Usul ve Caglan | Noromuhasebe Muhasebe Bilim Derleme | 9
(2018) Diinyas1 Dergisi,
20(2), 450-465.
3 Senel ve Daric1 | Psikofizyolojik tekniklerin adli | Akademik Sosyal Derleme | 7
(2018) muhasebe alaninda ve sugun Aragtirmalar
ortaya ¢ikarilmasinda Derqgisi, 6(67),
kullanilmasina iligkin bir 381-391.
tartisma: ndromuhasebe
kavramina farkli bir bakis.
4 Demircioglu ve | Norobilimin muhasebeye Omer Halisdemir Derleme | 6
Ever(2021) etkisi: Néoromuhasebe Universitesi
Iktisadi Ve Idari
Bilimler Fakiiltesi
Dergisi, 14(2),
612-623.
5 Kirhasanoglu Noromuhasebeye Teorik Bir Journal of Derleme | O
ve Ozdemir Bakis International
(2021) Management
Educational and
Economics
Perspectives, 9(2),
178-187.
6 Alkan ve Muhasebe arastirmalarinda Mali Coziim, Derleme | 2
Bayramoglu g0z izleme yonteminin 31(167), 167 - 185.
(2021) kullanilmasi tizerine kavramsal
bir caligma
7 Ayboga ve Ko¢ | Isletmelerde hilenin énlenmesi | Uluslararas: Beseri | Derleme | 2
(2022) ve tespitinde davranigsal Ve Sosyal Bilimler
muhasebe ve ndromuhasebe Inceleme Dergisi,
tekniginin uygulama siireci ve | 6(1), 97-110.
Oneriler
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Tablo 25’de goriildiigii {lizere; ndéromuhasebe ile ilgili sinirli bir literatiir
bulunmasina ragmen, noéromuhasebenin teorik bakis acilarim1 ve potansiyel
cikarimlarim1 ~ kesfetmek i¢in  derleme niteliginde ¢alismalar  yapilmustir.
Noromuhasebe anahtar kelimesinin kullanildigi ilk ¢alisma 2016 yilinda yapilmastir.
Heniiz ¢ok yeni ortaya ¢ikan bir ¢aligma alani oldugu gz Oniine alindiginda; atif
sayilarinin oldukca diigiik kalmas1 normal kabul edilmektedir. Bu ¢caligmalar arasinda;
22 atif ile Marsap ve Gokten (2016) tarafindan yapilan c¢alisma en fazla atif alan
calisma olmustur. Bu calismay1 9 atif ile Usul ve Caglan (2018), 7 atif ile Senel ve
Daric1  (2018) tarafindan yapilan c¢alismalar izlemektedir. Tablo 29’da ise
noéromuhasebe ile ilgili c¢alismalar, kullanilan anahtar kelimeler agisindan

incelenmistir.

Tablo 29. Tiirkiye’deki Néromuhasebe ile ilgili Calismalarda Kullanilan Anahtar Kelimeler

Anahtar Kelime Kullanim Sikhig
Norouhasebe 5
Davranigsal Muhasebe
Muhasebe

Muhasebe Teorileri
Muhasebe Bilgi Sistemi
Davranigsal Ekonomi
Davranigsal Finans
Noroekonomi

Norobilim

Bilissel Siirecler

Gorsel Dikkat

Goz Izleme

Adli Muuhasebe
Psikofizyoloji

Hile

Suc

Analitik Inceleme Teknikleri

M R REEILNE

'Noromuhasebe' terimi ana kavram olmasina ragmen, 'davranigssal muhasebe'
terimi ile ayni siklikta kullanilmistir ve esit 6neme sahiptir. Bunun teorik temeli,
noromuhasebenin davranigsal muhasebenin bir alt dali olarak kabul edilmesine
dayanmaktadir. ‘Muhasebe’, ‘muhasebe teorileri’ ve ‘muhasebe bilgi sistemi’
terimleri muhasebe uygulamalarina ve karar almaya rehberlik eden ¢erceve ve ilkeleri
iceren muhasebe ve isletme alanindaki temel kavramlardir. ‘Davranigsal muhasebe’,
‘davranigsal ekonomi’ ve ‘davranigsal finans’ kavramlar1 farkli disiplinler olsa da

benzer teorilere dayanirlar ve benzer sekilde psikolojik faktorlerin finansal kararlar
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nasil etkiledigini incelerler. ‘Norobilim’ ve ‘néroekonomi’, beyni ve beynin
(dogrudan néromuhasebe ile ilgili olan) ekonomik karar alma ile olan iligkisini inceler.
‘Biligsel siiregler’, algi, dikkat, hafiza ve karar verme gibi zihinsel siirecleri kapsar. Bu
siirecleri anlamak noromuhasebe ve davranmigsal muhasebe gibi alanlarda cok
onemlidir. ‘Gorsel dikkat” ve ‘gdz takibi’ kavramlari, bireylerin gorsel olarak bilgiyi
nasil algiladiklar1 ve islediklerini anlamakla ilgilidir ve bu teknik, finansal karar verme
siireclerinin incelenmesiyle alakali aragtirmalarda yaygin olarak kullanilmaktadir.
‘Psikofizyoloji’ terimi ise; viicudun finansal karar almaya nasil tepki verdigini
anlamada oOnemli olabilecek psikolojik siireclerin fizyolojik bagintilarinin

incelenmesini igerir.

‘Adli muhasebe’ terimi dolandiricilik veya diger yasa disi faaliyetleri ortaya
¢ikarmak i¢in finansal islemlerin arastirilmasini igerir. Dogrudan néromuhasebe ile
ilgili olmasa da hileli davranislarin ardindaki bilissel siiregleri anlama agisindan
kesigsmeler bulunmaktadir. Bu baglamda néromuhasebe ve adli muhasebe ile ilgili
olarak tabloda yer alan hile ve su¢ terimleri de bulunmaktadir. ‘Hile’, adli muhasebe
ve etik olmayan karar almanin anlasilmasiyla ilgili olan diiriist olmayan davranis veya
dolandiricilik anlamina gelir. ‘Su¢’, dogrudan muhasebeyle ilgili olmasa da, sug
davranigini ve bunun motivasyonlarini anlamak, adli muhasebe ve dolandiricilik
tespiti ile yakindan ilgili bir konudur. Son olarak ‘analitik inceleme teknikleri” mali
tablolar1 degerlendirmek ve olasi tutarsizlik veya usulsiizliikleri tespit etmek amaciyla

denetim ve mali analizde kullanilan yontemlerdir.

Kisaca ndromuhasebe, finansal karar almay1 ve davranisi etkileyen biligsel ve
sinirsel mekanizmalar1 anlamaya odaklanarak muhasebe, psikoloji ve norobilim ile

kesisen bir kavramlar kiimesini arastirmaktadir.

Veri seti icindeki atiflarin ve anahtar kelimelerin bibliyometrik analizinin
ardindan, s6z konusu c¢alismalar; gelecekteki arastirmalara 151k tutmasi amaciyla;
kapsamlar1 agisindan da dokiiman iizerinden incelenmistir. Analizlerden elde edilen
bazi 6nemli bilgilerin bir dokiimii asagida verilmistir ve burada degerlendirmeler 6zet

olarak sunulmustur.
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Tablo 30. Tiirkiye’deki Néromuhasebe ile ilgili Calismalarin Literatiire Katkilari

Literatiire Katki

Yazar

Aciklama

Teorik Temeller

Marsap  ve
Okan Gokten
(2016)

Davranigsal muhasebe ve néromuhasebe iizerine teorik bir
bakis agis1 olusturarak temelleri atmaktadir. Bu, muhasebedeki
norobilimsel yontemlerin pratik uygulamalaria ve etkilerine
daha derinlemesine inmek i¢in sonraki g¢aligmalara zemin
hazirlamaktadir.

ve Ozdemir
(2021)

Kapsamli  Genel | Usul ve | Noromuhasebenin kavramsal cergevesinin kapsamli  bir
Bakis Caglan incelemesini sunarak gelisimini, metodolojilerini ve potansiyel
(2018) avantaj ve dezavantajlarint tartigmaktadir. Calismalart,
gelismekte olan bir alan olarak ndromuhasebenin genisligini ve
derinligini anlamak i¢in saglam bir temel sunmaktadir.
Pratik Alkan ve | Davranigsal muhasebede goz izleme basta olmak iizere
Uygulamalar Bayramoglu | norobilimsel yontemlerin pratik uygulamalarina
(2021) odaklanmaktadir. G6z izleme teknolojisinin teorik temelini ve
potansiyel uygulamalarini tartisarak, muhasebe
uygulamalarinda karar verme siireglerini gelistirmek icin
néromuhasebenin kullanilabilecegi somut yollar1
vurgulamaktadir.
Disiplinlerarast Senel ve | Noromuhasebenin disiplinlerarast dogasinin, 6zellikle de adli
Baglantilar Daric1 (2018) | muhasebe ile olan baglantilarinin ve her iki disiplindeki
davranig ve karar vermenin 6neminin altin1 ¢izmektedir. Bu,
muhasebe  baglamlarinda  noérobilimden elde  edilen
icgoriilerden yararlanmak i¢in farkli alanlar arasindaki igbirligi
potansiyelini vurgulamaktadir.
Etki ve Gelecek | Demircioglu | Her iki calisgmada norobilim arastirmalarmin muhasebe ve
Yonleri ve Ever | néromuhasebe calismalari tizerindeki etkisine
(2021) ve | odaklanmaktadir. Bu ¢alismalar, néromuhasebenin ortaya
Kirhasanoglu | ¢ikigi, gelisimi ve katkilarinin yami sira, potansiyelini tam

olarak gergeklestirmek ig¢in bu alanda devam eden

aragtirmalarin 6nemine dair bilgiler sunmaktadir.

Uygulama
Onerileri

Ayboga ve
Kog (2022)

Ozellikle davranissal muhasebe ve dolandiricilik tespiti
baglaminda nodromuhasebe tekniklerinin  kullanilmasina
yonelik pratik oneriler sunmaktadir. Caligmalari, karar almay1
gelistirmek ve riskleri azaltmak igin norobilimsel yontemleri
muhasebe uygulamalarina dahil etmeye yonelik eyleme
dontstiiriilebilir bilgiler sunmaktadir.

Genel olarak bu analiz; s6z konusu c¢aligmalarin, gelisen néromuhasebe alanina

farkl1 bakis acilarini ve katkilarin1 vurgulamaktadir. Incelenen galismalar, yeni ortaya

¢ikan bu alanin zorluklarini ve sinirlamalarini kabul ederken, disiplinlerarasi isbirligi

ve stirekli arastirma ¢abalar1 yoluyla muhasebe teorisini ve uygulamasin ilerletme

potansiyelinin topluca altin1 ¢izmektedir. Ayrica ¢alismalar; muhasebe arastirmalari

alaninda néromuhasebenin artan 6nemini vurgulamaktadir.
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4.6. ANALiZ SONUCLARININ DEGERLENDIRiLMESi VE
NOROMUHASEBENIN GELECEK YONELIMLERIi VE UYGULAMA
ONERILERI

Bu bibliyometrik analizde noéromuhasebe alaninda yapilmis olan akademik
calismalar cesitli parametreler agisindan derinlemesine incelenmistir ve mevcut
literatiiriin kapsami, egilimleri ve literatiire katkida bulunan yazarlar, kurumlar ve

iilkeler acisindan degerli bulgulara ulagilmistir.

Veri seti olusturulurken; uluslararasi yaymlar i¢in Scopus veri tabani;
Tiirkiye’deki yayinlar i¢in DergiPark ve Google Scholar veri tabanlar1 kullanilmistir.
Noromuhasebe terimi kullanilarak Scopus veri tabaninda yapilan tarama sonucunda
2007 — 2023 yillarini kapsayan 50 dergi makalesi, 13 derleme makale, 7 kitap boliimii,
5 kitap, 4 bildiri, 2 editoryal nottan olusan toplam 81 adet eser tespit edilmistir. Bu
eserlerin yayin yillarina gore dagilimi incelendiginde sirasiyla 2019, 2023 ve 2018
yillarinda yogunlasma oldugu goriilmektedir. Son yillarda néromuhasebe alanindaki
arastirma faaliyetlerindeki artis, akademisyenlerin bu alana giderek artan bir ilgi
gosterdigine ve bu alanin mesru bir akademik arastirma alami olarak taninmaya

basladigina isaret etmektedir.

Yaymlarin iilkelere gore dagilimi incelendiginde, en ¢cok katki saglayan tilkelerin
sirastyla ABD, Almanya ve Avustralya oldugu goriilmektedir. En ¢ok katki saglayan
kurumlar ise yayin sayisina gore sirastyla; Emory Universitesi, Temple Universitesi
ve Goizueta Isletme Okulu’dur. Bu alanda en ¢ok ¢alisma yapan arastirmacilar Sudipta
Basu, Gregory Waymire ve Frank Hartmann olarak belirlenmistir. 272 alint1 ile
Sudipta Basu ve 166 alint1 ile Gregory Waymire ayni zamanda en yiiksek alinti
sayisina sahip yazarlar olarak karsimiza ¢ikmaktadir. En cok atif alan yazarlar
analizinde tigiincii sirada ise John Dickhaut yer almaktadir. Alandaki derin etkileri goz
Oniine alindiginda, Sudipta Basu, George Waymire ve John Dickhaut’un
noéromuhasebe alaninda en ¢ok alint1 yapilan yazarlar olarak ortaya ¢ikmasi sasirtict

degildir ve bu onlarin degerli katkilarinin yaygin kabuliinii yansitmaktadir.

Noromuhasebe alaninda yapilan ¢aligsmalar, agirlikli olarak “igletme, yonetim ve

muhasebe”, “ekonomi, ekonometri ve finans”, “sosyal bilimler” ve “karar bilimleri”

olmak iizere cesitli arastirma alanlarini kapsamaktadir. Isletme, yonetim ve muhasebe
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alanindaki ¢aligmalarin yayginligi, ndromuhasebenin muhasebe bilimi ile dogal iliskisi
ile uyumlu olup, onu bu alandaki arastirmalar igin birincil disiplin haline

getirmektedir.

Performans analizinin yani sira yazarlarin belirledigi anahtar kelimeler
tizerinden ortak kelime analizi de yapilmistir. Bilimsel alan haritalama ve
gorsellestirme icin VOSviewer yazilimi araciligiyla yapilan “ortak kelime analizi”
sonucunda ondort kiime ortaya ¢ikmistir. Cok sayida kiimenin ortaya ¢ikmasi, alanin
cok disiplinli dogasinin bir gostergesi olarak diisiiniilmektedir. Her kiime, literatiirde
benzersiz bir yaklasimi veya perspektifi temsil etmektedir. Bunlar; néromuhasebe,
noroekonomi, karar verme, karar verme ve yonetim muhasebesi, mental muhasebe,
performans Ol¢limii, literatlir incelemesi ve muhasebe arastirmalari, goz izleme
yontemi, davranigsal ekonomi, davranigsal muhasebe, davranigsal finans, insan dogasi
ve ndromuhasebe, sema teorisi ve inang revizyonu kiimeleridir. Noromuhasebe,
noroekonomi ve karar verme, alana hakim olan ve One c¢ikan temalar olarak

belirlenmistir.

Ayrica bu ¢aligma, néromuhasebenin Tiirkiye'deki durumunu da incelemektedir.
2016 - 2023 yillar1 arasinda yayinlanmis olan toplam 7 eser iizerinden gergeklestirilen
analiz sonucunda néromuhasebe ve davranigsal muhasebe terimlerinin esit dneme
sahip oldugu sonucuna ulasilmistir. Bunun teorik temeli néromuhasebenin davranigsal

muhasebenin bir alt disiplini olarak goriilmesidir.

Bu calisma; noromuhasebe literatiiriiniin akademik verimlili§i ve evrimi
hakkinda niceliksel bir bakis ag¢is1 saglayarak arastirmacilar, akademisyenler ve ilgili
taraflar i¢in faydali bilgiler sunmaktadir. Yeni ufuklar acan ¢alismalarin taninmasina,
isbirligi modellerinin anlagilmasina ve gelecekteki arastirma yonlerinin belirlenmesine
katkisinin olacagi diisiiniilmektedir. Diizenli araliklarla yapilacak bu tiirden derleme
calismalar, konuya bilimsel ve kapsamli bir bakis acis1 arayanlar i¢in bilgilendirici bir
kaynak gorevi gorecektir. Bibliyometrik analizlerin degerli niceliksel bilgiler
sunmasina ragmen sinirlamalarinin oldugunu kabul etmek ¢ok 6nemlidir. Bu ¢alisma
da; basliginda, 6zetinde ve anahtar kelimelerinde "noéromuhasebe" terimini igeren

Scopus veritabanindaki yaymlar ile sinirhdir.

Noromuhasebe, literatlirde heniiz genis ¢apta kabul gérmemis ve yerlesmemis

olsa da, bu alana ilginin ve aragtirmanin arttigina dair isaretler vardir (Tank ve Farrell,
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2022). Arastirmacilar, finansal karar verme, risk degerlendirmesi ve diger muhasebe
ile ilgili davranislarin altinda yatan biligsel ve sinirsel siire¢leri anlamak igin goz
izleme ( Chen ve digerleri, 2016; Fehrenbacher ve digerleri, 2018; Kramer ve Maas,
2019; Sirois ve digerleri, 2018), fonksiyonel manyetik rezonans goriintiilleme (fMRI)
(Barton ve digerleri, 2014; Farrell ve digerleri, 2014)) ve elektroensefalografi (EEG)
(Eskenazi ve digerleri, 2016) gibi norobilim tekniklerini uygulayan caligmalar

yapmuslardir.

Bu alanin sinirl taninmasi nedeniyle ndromuhasebeye 6zgii yerlesik 6zellikler
veya uygulamalar heniiz yoktur. Bununla birlikte, nérobilim ve muhasebenin daha
genis entegrasyonunu diisiiniirsek, ndrobilim tekniklerinin ve i¢goriilerinin gelecekte

muhasebe uygulamalari iizerinde etkili olabilecegi potansiyel alanlar vardir.

Noromuhasebe, finansal karar verme sirasindaki beyin aktivitesini inceleyerek,
beynin bilgiyi nasil isledigi, riskleri ve odiilleri nasil degerlendirdigi ve finansal
baglamlarda nasil se¢imler yaptigi ile ilgili sorulart yanitlamayr amaglar.
Arastirmacilar, finansal risk algisi, 6diil isleme, finansal varliklarin degerlemesi ve
duygularin finansal karar verme {iizerindeki etkisi ile iligkili noral mekanizmalari

arastirmaktadirlar.

Noromuhasebedeki bulgularin ekonomi, finans, pazarlama ve muhasebe gibi
cesitli alanlar icin de etkileri olabilmektedir. Finansal karar verme siirecine dahil olan
noral stiregleri anlamak, politika yapicilarin daha etkili diizenlemeler tasarlamasina,
isletmelerin daha iyi pazarlama stratejileri gelistirmesine ve bireylerin bilingli finansal

kararlar almasina yardimci olabilmektedir.

Yukarida Ozetlenen bibliyometrik analizden olusturulan kiimelerin ve veri
setindeki eserler dokiiman iizerinden yapilan incelemelerin, ndromuhasebe alaninda
gelecekteki c¢aligmalar icin potansiyel arastirma konulari belirlenmesine 6nemli
katkilarda bulunmustur. Ornegin; Farrell ve digerleri (2014) muhasebede gelecekteki
norobilim ¢aligmalari, ¢eliskili bilgilere kars1 beyin tepkilerinin incelenmesini, karar
ortamlarinin bilissel siire¢ iizerindeki etkisinin anlagilmasini, bilingli islemleme ile
karar kalitesi arasindaki iligkinin arastirilmasini ve sosyal tercihlerin ve etkilesimlerin
muhasebe karar1 tizerindeki etkisinin arastirilmasini Onermistir. Fehrenbacher ve
digerleri (2018) 6znel performans degerlendirmesi alaninda gelecekteki aragtirmalar

i¢in cesitli potansiyel yonler nermektedir. Eskenazi ve digerleri (2016) genel olarak,
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norobilimdeki, Ozellikle de hMNS'in (ayna ndron sistemi) anlasilmasindaki
ilerlemelerin, muhasebe profesyonellerinin sosyal baglamlarindaki davraniglarinin

daha derinlemesine anlagilmasina katkida bulunabilecegini 6ne stirmektedirler.

Yapilan analiz sonucunda incelenen eserler esas alinarak asagidaki basliklar

altinda sunulan arastirma konular1 da tespit edilmistir.

4.6.1. Noromuhasebe Arastirmalari icin Calisma Alanlari

Noromuhasebe, beyin dalgalarin1 veya karar siiregleri tarafindan uyarilan
serebral alanlar1 arastiran ¢ok ¢esitli metodolojileri kapsar. Nispeten yeni bir calisma
alan1 olmasina ragmen, ndéromuhasebeye ve onun cesitli alanlardaki potansiyel

uygulamalarina artan bir ilgi vardir.

Noromuhasebe ile ilgili literatiir hala gelismektedir ve bu alandaki aragtirmalar
hizla genislemektedir. Noromuhasebenin tartisildigi ve dneminin vurgulandigi bazi

potansiyel arastirma alanlar1 asagidaki gibidir.

4.6.1.1. Finansal Karar Vermede Norobilissel Siirecler

Ekonomik secimler, risk degerlendirmesi, muhakeme ve karar siireclerinde yer

alan sinirsel mekanizmalarin incelenmesini igerir.

Noromuhasebe, bireylerin riski nasil algiladiklarma ve riske nasil tepki
verdiklerine dair iggdriiler sunarak yatirim se¢imlerini etkiler. Aragtirmacilar, beyin
aktivitesini ve fizyolojik reaksiyonlar1 analiz ederek risk degerlendirmesine rehberlik
eden norolojik mekanizmalar1 ortaya cikarir ve cesitli yatirim yaklasimlarinin
etkinligini degerlendirir. Bu tiir i¢goriiler, karar alma siirecini gelistirmek ve finansal
riskleri azaltmak isteyen yatirimcilar, finansal analistler ve politika yapicilar igin

faydali olmaktadir (Brosch ve Sander, 2013).

4.6.1.2. Muhasebede Etik Karar Vermenin Noral Bagintilar

Finansal raporlama ve denetimdeki etik yargilarin ve davraniglarin beyin

aktivitesi ve ahlaki bilisten nasil etkilendiginin arastirilmasini igerir.
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Noromuhasebe, ahlaki yargi ve akil yiirlitmenin altinda yatan noéral siirecleri
derinlemesine inceleyerek finansal karar vermenin etik yonlerine dair i¢goriiler sunar.
Aragtirmacilar, muhasebe ve finans alanindaki farkli etik ikilemlere beynin nasil tepki
verdigini inceleyerek, bu alanlara uygun etik standartlarin, diizenlemelerin ve egitim
girisimlerinin olusturulmasi konusunda bilgi saglarlar (Dunn ve Sainty, 2020; Tank ve
Farrell, 2022).

4.6.1.3. Muhasebede Noroplastisite ve Finansal Egitim

Bu arastirma alani, beynin finansal egitim miidahalelerine yanit olarak nasil
uyum saglayabildigini ve degisebildigini inceler. Arastirmacilar, ndroplastisiteyi
aragtirarak, finansal bilginin 6grenilmesi, hafizas1 ve akilda tutulmasinin altinda yatan
noral mekanizmalar1 anlamay1 amaglamaktadir. Bu bilgiler, etkili finansal egitim

programlarinin tasarimina rehberlik etmektedir (Njegovanovié, 2018).

4.6.1.4. Noroekonomi, Norofinans ve Noromuhasebenin Kesisimi

Finansal piyasalardaki yatirnmci davramisinin  noral temellerini, piyasa
diizensizliklerini ve bu anomaliler ile ilgili biligsel onyargilari incelemek bu ozel

aragtirma alaninin kapsamina girmektedir.

Noroekonomi ve norofinans ile kesisen néromuhasebe, ekonomik ve finansal
davraniglarin ardindaki beyin mekanizmalarini anlamaya calisir. Bu disiplinler
zamansal karar verme, risk tutumlari, piyasa dalgalanmalar1 ve sosyal unsurlarin

ekonomik kararlar tizerindeki etkisi gibi alanlar1 arastirir (Rangel ve digerleri, 2008a).

4.6.1.5. Hile Tespitinde ve Adli Muhasebede Norolojik Faktorler

Beyin fonksiyonundaki diizensizliklerin veya varyasyonlarm hileli eylemlerle
nasil baglantili olabileceginin arastirilmasim1i  ve ayni zamanda potansiyel

dolandiricilig1 belirlemeye yonelik tekniklerin gelistirilmesini igerir.

Hileli davraniglarin ortaya c¢ikarilmasinda néromuhasebe yoOntemlerinden
yararlanilmaktadir. Uzmanlar beyin reaksiyonlarini ve fiziksel gostergeleri
inceleyerek aldatma, belirsiz kararlarda yon bulma ve mali diizensizlikleri tespit etme

ile ilgili zihinsel siiregleri arastirmaktadirlar. Bu kesifler, adli muhasebe
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uygulamalarinin  verimliligini artirma ve daha kesin dolandiricilik tespit
mekanizmalarinin olusturulmasini ilerletme potansiyeline sahiptir (Ramamoorti ve
digerleri, 2013).

4.6.1.6. Noroekonomik Modelleme

Noromuhasebe, norobilimden elde edilen bulgular1 ekonomik teorilere entegre
ederek geleneksel ekonomik modelleri gelistirme potansiyeline sahiptir. Bilim
insanlari, karar vermede yer alan néral mekanizmalari analiz ederek mevcut modelleri
gelistirebilir ve insan davramisinin daha gergekgi tasvirlerini olusturabilir. Bu
disiplinleraras1 yaklasim, ekonomik olaylara iliskin kavrayisimizi gelistirme ve

ekonomik tahminlerin kesinligini artirma kapasitesine sahiptir (Krajbich, 2014).

4.6.1.7. Bilissel Onyargilar ve Muhasebe Yargilar

Dogrulama 6nyargis1 veya ¢ipalama dnyargisi gibi biligsel dnyargilar, muhasebe
yargilarin1 ve finansal raporlamay1 énemli dlgiide etkileyebilmektedir (Usul, 2021).
Noromuhasebe aragtirmast, bu 6nyargilara dahil olan néral mekanizmalar1 ve bunlarin
muhasebe kararlarini ve finansal bilgilerin kalitesini nasil etkiledigini belirlemeyi

amaglar (Fehrenbacher ve digerleri, 2018).

4.6.1.8. Duygular ve Finansal Davrams

Finans alaninda alinan kararlar tizerinde duygular 6nemli bir etkiye sahiptir. Bu
alandaki arastirmalar, korku, a¢gozliilik veya heyecan gibi duygularin yatirim
secimlerini, risk tercihlerini ve finansal sonuglari nasil etkiledigini inceler. Finansal
baglamlarda duygusal tepkilerin ndral bagmntilarin1 ortaya ¢ikarmak igin

norogoriintiileme yontemleri kullanilabilmektedir (Suryati ve Mooduto, 2021).

Sonug olarak; ndrobilim ve muhasebenin entegrasyonu, muhasebe davranigini,
karar vermeyi ve altta yatan bilissel siiregleri anlama konusunda benzersiz bir bakis
agis1 sunar. Bu entegrasyon, bireylerin ve kuruluslarin finansal bilgileri nasil isledigine
dair yeni iggoriiler saglama, muhasebe egitim ve Ogretimini gelistirme, finansal

raporlama uygulamalarini iyilestirme ve muhasebe ortamlarinda biligsel 6nyargilari ve
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etik olmayan davraniglart azaltmaya yonelik stratejiler gelistirme potansiyeline

sahiptir.

Noromuhasebenin, nicel verileri nérobilimsel yontemlerle birlestirerek, karar
verme siire¢lerinin daha derin bir sekilde anlasilmasmin saglanmasina Snemli
katkilarinin olabilecegi ongoriilmektedir. Bu anlayisin; pazarlama, finans, etik,
muhasebe ve ekonomiyle ilgili diger alanlar da dahil olmak iizere isletme biliminin
ilgili oldugu ¢esitli alanlar i¢in pratik uygulamalar ve literatiir i¢in onemli katkilar

sunmasi beklenmektedir.

Yukarida ana hatlariyla belirtilen arasgtirma alanlarmin kapsamli olmadigi ve
potansiyellerini tam olarak ortaya ¢ikarmak i¢in daha fazla arastirmaya ihtiyag
oldugunu belirtmekte fayda goriilmektedir. Devam eden arastirmalarin ve
disiplinlerarasi igbirliginin yeni bakis agilarii ortaya ¢ikarmasi ve néromuhasebe

arastirmalariin ufuklarini genisletmesi beklenmektedir.

4.6.2. Noromuhasebe Arastirmalarinda Norobilimsel Tekniklerin

Potansiyel Kullammina Yénelik Oneriler

Tank ve Farrell’in (2022), "Noromuhasebe sahnede yer altyor mu? Norobilimin
muhasebe arastirmasi lizerindeki etkisinin gézden gegirilmesi" bashikli makaleleri,
norobilimin muhasebe arastirmalart lizerindeki etkisine dair kapsamli bir inceleme
sunmaktadir. Yazarlar, gelismekte olan ndromuhasebe literatiiriinii ve bunun
muhasebe meslegi i¢in potansiyel etkilerini arastirmaktadirlar. Ayrica; yazarlar,
ndrobilimin muhasebe arastirmalarina entegrasyonunun, bireylerin finansal kararlar
nasil aldiklarina ve bu kararlarin biligsel ve duygusal faktorlerden nasil etkilendigine
dair anlayisimizi gelistirme potansiyeline sahip oldugunu da vurgulamaktadirlar. Tank
ve Farrell (2022), muhasebe aragtirmalarinda simdiye kadar tercih edilen nérobilimsel
tekniklerin goz izleme, fonksiyonel manyetik rezonans goriintileme (fMRI) ve
elektroensefalografi (EEG) oldugunu literatiir ¢ergevesinde belirlemiglerdir. Bu
teknikler, arastirmacilarin finansal karar vermenin altinda yatan ndral siirecleri
incelemelerine ve bu kararlar1 etkileyen biligsel ve duygusal faktorlere iligkin iggorii
saglamalarina olanak tanimaktadir. Yazarlar ayrica ndrobilimsel bulgulart muhasebe
uygulamasina dahil etmenin potansiyel faydalarin1 da vurgulamaktadir. Ancak; Tank

ve Farrell (2022), néromuhasebenin zorluklarmi ve sinirlamalarini da kabul
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etmektedirler. Yazarlar; muhasebe aragtirmasi baglaminda norobilimsel bulgularin
gecerliligini ve giivenilirligini saglamak i¢in ndrobilimciler ve muhasebeciler arasinda
disiplinleraras1 isbirligine olan ihtiyaci da tartismaktadirlar. Ayrica muhasebe
calismalarinda norobilimsel teknikleri kullanirken etik hususlarin = 6nemini
vurgulamaktadirlar. Genel olarak, Tank ve Farrell’in (2022), yapmis olduklart bu
detayli calismanin ndéromuhasebe disiplininin gelecek yonelimleri ve pratik
uygulamalar1 hakkinda da degerli c¢ikarimlari bulunmaktadir. Asagida, gelecek
calismalara 151k tutmasi agisindan; goz izleme, fonksiyonel manyetik rezonans
goriintiileme (fMRI) ve elektroensefalografi (EEG) gibi ndrobilimsel tekniklerinin

muhasebe bilimindeki potansiyel uygulama alanlari tartigilmistir.

4.6.2.1. Goz izleme Yonteminin Muhasebe ve Finansal Raporlamadaki

Potansiyel Uygulama Alanlari

GOz izleme arastirmasi, insanlarin gorsel dikkatlerini nereye ve nasil
yonlendirdiklerini anlamak icin gbéz hareketlerini 6lgmeyi igerir. Bu teknoloji,
psikoloji, pazarlama, kullanici deneyimi tasarimi ve daha fazlasi dahil olmak tizere
cesitli alanlarda yaygin olarak kullanilmaktadir. G6z izleme teknolojisi, muhasebe ve
finansal raporlama alaninda da kullanilmaktadir. Asagida potansiyel uygulama alanlari

degerlendirilmistir.

Mali Aciklamalarin Etkinligi: Go6z izleme, yillik raporlar veya mali
tablolardaki mali agiklamalarin etkinligini degerlendirmek icin kullanilabilir.
Okuyucularin dikkatlerini nereye odakladiklarinmi takip ederek arastirmacilar sunulan
bilgilerin netligini ve alaka diizeyini dlgebilirler. Bu, kritik bilgilerin uygun sekilde
vurgulanmasini saglamak i¢in mali raporlarin tasariminda ve diizeninde iyilestirmelere
yol acabilir.

Mali Tablolarin Yorumlanmasi: Arastirmacilar, bireylerin gelir tablolart,
bilangolar ve nakit akis tablolar1 gibi mali tablolar1 nasil yorumladiklarini arastirmak
icin goz takibini kullanabilirler. Bireylerin ilk olarak nereye baktiklarin1i ve bu
tablolarda nasil gezindiklerini analiz etmek, daha kullanic1 dostu finansal raporlar
tasarlama konusunda fikir verebilir. Bu, okuyucularin finansal bilgilere iliskin anlama

ve karar verme yeteneklerini gelistirebilir.
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Denetgilerin Denetim Sirasinda Gorsel Dikkati: Mali tablo denetimleri
sirasinda denetcilerin gorsel dikkatinin incelenmesi amaciyla goz izleme ¢aligmalari
yapilabilir. Arastirmacilar, denetgilerin bakislarini nereye odakladiklarini takip ederek
potansiyel Onyargilar1 veya denetgilerin kritik bilgileri gézden kagirabilecegi alanlari
tespit edebilir. Bu, denetim siireclerinin iyilestirilmesine ve mali tablo incelemelerinin

etkinliginin arttirilmasina katkida bulunabilir.

Yatirnmcillarin Karar Alma Siirecleri: Yatirimcilarin yatirnm kararlar
verirken finansal bilgileri nasil iglediklerini anlamak ¢ok Onemlidir. Goz izleme
arastirmasi, yatirimeilarin gorsel dikkat kaliplarina iliskin degerli bilgiler saglayabilir
ve yatirim se¢imlerini etkileyen temel faktorlerin belirlenmesine yardimer olabilir. Bu
bilgi, yatirimeilarin tercihleri ve karar alma siiregleriyle daha iyi uyum saglamak i¢in

yatirim malzemelerinin ve iletigsim stratejilerinin tasarimina bilgi saglayabilir.

Yamiltic1 Finansal RaporlamaninTespiti: G0z izleme teknolojisi, yaniltict
finansal raporlama uygulamalarinin belirlenmesine potansiyel olarak yardimci
olabilir. Arastirmacilar, mali raporlar1 goriintiilerken g6z hareketlerindeki kaliplari
analiz ederek hileli davranig1 gosterebilecek anormallikleri veya tutarsizliklari tespit
edebilirler. Bu, daha saglam dolandiricilik tespit tekniklerinin gelistirilmesine katkida

bulunabilir ve finansal raporlama sistemlerinin giivenilirligini artirabilir.

Genel olarak, goz izleme teknolojisinin muhasebe ve finansal raporlama
arastirmalarina entegrasyonu, finansal bilgilerin ¢esitli paydaslar tarafindan nasil
algilandi1g1, yorumlandig1 ve kullamildigi konusunda degerli bilgiler sunabilir. Bu
icgoriiler, finansal raporlama uygulamalari, denetim prosediirleri ve karar alma
stireclerindeki gelismelere bilgi saglayabilir ve sonucta finansal alanda seffafligi,

giiveni ve hesap verebilirligi artirabilir.

4.6.2.2. EEG ve fMRI Yontemlerinin Muhasebe ve Finansal
Raporlamadaki Potansiyel Uygulama Alanlar

Elektroensefalografi (EEG), beynin elektriksel aktivitesini 6l¢en ve kaydeden
bir ndrogoriintilleme teknigidir. Fonksiyonel Manyetik Rezonans Goriintiileme
(fMRI) ise; kan akisindaki degisiklikleri tespit ederek beyin aktivitesini 6lgmek ve

haritalamak ic¢in kullanilan bir ndrogdriintiileme teknigidir. Geleneksel olarak,
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oncelikle tip ve ndrobilim arastirmalarinda beyin fonksiyonlarini incelemek ve
norolojik bozukluklari teshis etmek i¢in kullanilmislardir. Bununla birlikte, son
yillarda arastirmacilar, ekonomi, isletme ve finans da dahil olmak tizere diger

alanlardaki uygulama olanaklarini arastirmaktadirlar.

EEG ve fMRI yontemlerinin muhasebe ve finansal raporlamadaki potansiyel
uygulama alanlar1 ¢ok ¢esitlidir ve finansal karar almanin altinda yatan biligsel ve noral
siirecleri anlamak igin heyecan verici olanaklar sunmaktadir. Iste bazi onemli

potansiyel uygulamalar:

Finansal Karar Vermede Noral Siirecler: EEG ve fMRI c¢alismalari,
bireylerin finansal uyaranlara veya yatirim senaryolarina nasil tepki verdigini
arastirarak finansal secimler yapmayla ilgili biligsel siireclere dair i¢gorii saglayabilir.
Bu, yatirimcilarin hisse senedi alim satimi yaparken bilgileri nasil isledigini veya

yoneticilerin finansal raporlama kararlarini nasil aldigin1 gézlemlemeyi igerebilir.

Dolandiricilik Tespiti: EEG ve/veya fMRI arastirmasi, daha dogru ve giivenilir
sahtekarlik tespit yontemlerinin gelistirilmesine katkida bulunabilir. Aragtirmacilar,
bireyler muhasebe gorevleriyle ugrasirken beyin aktivite kaliplarini analiz ederek
hileli davranislar veya aldatict uygulamalarla iligkili kaliplar1 belirlemek miimkiin

olabilir.

Risk Algis1 ve Yatirnm Kararlari: Farkli risk seviyelerine, piyasa kosullarina
veya finansal haberlere maruz kaldiklarinda yatirimeilarin beyin tepkilerini EEG
ve/veya fMRI araciligiyla incelemek, risk algisinin yatirim kararlarini nasil etkiledigi
hakkinda degerli bilgiler saglayabilir. Yatirimcilarin beyinlerinin bu gibi durumlarda
nasil tepki verdigini anlamak, piyasa dinamiklerine ve finansal raporlama etkilerine

151k tutabilir.

Finansal Gorevlerde Bilissel Yiik: EEG ve/veya fMRI, finansal gorevler
sirasinda harcanan bilissel yiikii veya zihinsel ¢abay1 dlgebilir. Yiiksek biligsel yiik,
finansal raporlamanin veya yatinm kararlarinin  kalitesini  etkileyebilir.
Norogoriintilleme teknikleri kullanarak bilissel yiikii izlemek, karar verme
Onyargilarimi en aza indirmek i¢in finansal raporlama sistemlerinin nasil
tasarlanacagina dair i¢goriiler sunabilir. Bu bilgi, daha kullanici dostu finansal
raporlama sistemleri ve araglarin tasarimina bilgi saglayarak genel finansal karar

almay1 gelistirebilir.
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Finansta Noropazarlama: EEG ve/veya fMRI, ndropazarlamada tiiketici
davranigin1 ve karar vermeyi anlamak i¢in kullanilabilir. Finansal baglamda, bu
teknikler, farkli finansal raporlarin veya sunumlarin yatirimcilarin algilarin1 ve

kararlarini nasil etkiledigini degerlendirmek igin uygulanabilir.

Karar Vermede Bireysel Farkliliklar: EEG ve/veya fMRI arastirmasi, beyin
isleyisindeki bireysel farkliliklarin finansal karar verme ve raporlama davranisini nasil
etkiledigini ortaya c¢ikarabilir. Bu farkliliklar1 anlamak, kisisellestirilmis finansal
tavsiyeler i¢in bilgi saglayabilir ve finansal egitim programlarini iyilestirebilir.

Muhasebede Bilissel Onyargilar: EEG ve/veya fMRI, muhasebe ve finansal
raporlamay1 etkileyen bilissel onyargilari incelemek icin kullanilabilir. Dogrulama
Onyargisi veya asir1 giiven gibi bu 6nyargilar, finansal bilgilerin kalitesini ve karar
vermeyi Onemli Ol¢iide etkileyebilir. Bu oOnyargilar1 beyin aktivitesi araciligiyla

anlamak, etkilerini hafifletmek i¢in miidahaleler gelistirmeye yardimci olabilir.

Finansal Piyasalarda Duygular: EEG ve/veya fMRI ¢alismalari, duygularin
finansal piyasalart nasil etkiledigini arastirmak igin kullamlabilir. Ornegin,
arastirmacilar, haberlerin veya olaylarin yatirimcilarda duygusal tepkileri nasil

tetikledigini ve potansiyel olarak piyasa oynakligini nasil etkiledigini inceleyebilir.

Etik Karar Vermenin Norobiyolojik Temeli: EEG ve/veya fMRI aragtirmasi,
muhasebe ve finansta etik karar vermenin norobiyolojik temelini arastirmak ic¢in de
uygulanabilir. Etik karar vermenin ndorobiyolojik temelini anlamak, finans
profesyonelleri i¢in etik kilavuzlarin gelistirilmesine ve muhasebe ve finans alanindaki

etik davraniglara bilgi saglanmasina yardime1 olabilir.

Genel olarak, bu tekniklerin muhasebe alanindaki uygunlugunu ve etkinligini
dogrulamak i¢in daha fazla aragtirmaya ihtiyag¢ vardir. EEG ve fMRI arastirmalarinin
muhasebe ve finansal raporlamaya entegrasyonu heniiz ¢ok yeni ve hala gelismekte
olsa da, finansal karar vermeyi ve davranisi etkileyen altta yatan bilissel ve duygusal

stireclere iliskin degerli i¢cgoriiler saglama potansiyeline sahiptir.

Bu potansiyel uygulamalar arastirma ve yenilik i¢in umut verici yollar sunarken,
ayn1 zamanda ele alinmasi gereken 6nemli zorluklar ve etik hususlar da vardir. Bunlar
arasinda EEG ve fMRI ¢alismalarindaki nispeten kii¢iik 6rneklem boyutlari, 6zel

ekipman ve uzmanliga duyulan ihtiya¢ ve karmasik finansal davraniglarla iliskili
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olarak sinirsel aktiviteyi yorumlamanin zorlugu yer aliyor. Bu zorluklara ragmen, bu
alanda yapilacak daha fazla arastirma, finansal karar alma siireglerine iliskin degerli
bilgiler saglama vaadini tasiyor. EEG ve/veya fMRI calismalar1 genellikle
nispeten kiiciik bir 6érneklem boyutunu igerir. Ayrica, ¢alismalar ylriitmek, 6zel
ekipman ve uzmanlik gerektirir, bu da onu pahali ve zaman alic1 hale getirir. Bir diger
onemli husus, noral aktiviteyi yorumlamak ve onu karmasik finansal davranislarla
iliskilendirmenin oldukc¢a zor olmasidir. Bu durum; birikim, tecriibe ve disiplinlerarasi
calismay1 zorunlu kilmaktadir. Ek olarak, bu baglamdaki fMRI arastirmasinin etik
yonergelere uymasi, katilimci onayi almasi, gizliligi ve hassas finansal bilgilerin
korunmasini saglamasi gerekir. Norobilim alani ilerledik¢e ve teknoloji gelistikge,
EEG, fMRI ve diger noérogoriintileme tekniklerinin muhasebe ve finansal

raporlamadaki rolii daha tanimli ve erisilebilir hale gelebilecektir.
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Noromuhasebe, nispeten yeni ve gelismekte olan bir alan olmasina ragmen,
kokenleri ve gelisimi cesitli faktorlere ve etkilere baglanabilmektedir. Biligsel ve
davranigsal muhasebenin Oneminin artmasi, Néroekonominin gelisimi, Noérobilim
tekniklerindeki gelismeler, disiplinlerarasi isbirligi sayesinde bilgi ve metodoloji
transferi, arastirma uygulamalarimin ¢ok genis ve g¢esitli olmasi basliklarinda
toplanabilecek faktdrler ndromuhasebenin ayri bir disiplin olarak gelisimine ve tarih

sahnesinde yer almasina katki saglamaktadir.

Muhasebe arastirmalari, karar vermede bilissel ve davranigsal faktorlerin
Oonemini uzun zamandir kabul etmektedir. Bilissel psikoloji ve davranigsal ekonomi,
bireylerin bilgiyi nasil isledigine, alternatifleri nasil degerlendirdigine ve se¢imler
yaptigina dair degerli bilgiler saglamaktadir. Bu bakis acilari, rasyonel karar vermeyi
varsayan ve muhasebede karar siireglerini arastirmak i¢in norobilimsel tekniklerin

arastirilmasina yol acan geleneksel ekonomik modellere meydan okumaktadir.

Ayrica; néroekonominin gelisimi, nérobilim ve muhasebenin entegrasyonu i¢in
temel olusturmustur. Noroekonomi, bireylerin ekonomik kaynaklarla ilgili kararlar
nasil aldiklarini incelemek i¢in ekonomi, sinirbilim ve psikolojiyi birlestiren, 20.
ylzyilin sonlarinda ortaya ¢ikan multidisipliner bir alandir. Ekonomik se¢imler, risk
degerlendirmesi ve degerlemenin altinda yatan noral siirecleri arastirmaktadir.

Fonksiyonel manyetik rezonans goriintilleme (fMRI), elektroensefalografi
(EEG) ve diger yontemler gibi norogdriintileme tekniklerinin ilerlemesi,
arastirmacilarin karar verme gorevleri sirasinda beyin aktivitesini gézlemlemesine ve
Ol¢mesine olanak saglamistir. Bu teknikler, finansal karar verme, risk degerlendirmesi
ve etik hususlar dahil olmak {izere ¢esitli ekonomik davranislarin sinirsel bagintilarina
bir pencere saglamaktadir. Bu tiir araglarin mevcudiyeti, n6romuhasebenin gelisiminin
yolunu agmustir.

Noromuhasebe, muhasebe, norobilim ve ilgili alanlardaki arastirmacilar

arasindaki igbirliginin iiriiniidiir. Ekonomik karar vermeyle ilgilenen nérobilimciler ve



biligsel psikologlar, uzmanliklarin1 bir araya getirmek i¢in muhasebe
akademisyenleriyle birlikte ¢aligmaktadirlar. Bu disiplinlerarasi igbirligi, bilgi ve
metodoloji aligverisini tesvik ederek noromuhasebenin ayri bir alan olarak ortaya
ctkmasini saglamaktadir.

Noromuhasebenin potansiyel uygulamalart ¢ok genis ve ilgi ¢ekicidir. Finansal
kararlarin altinda yatan ndral mekanizmalar1 anlayarak, muhasebe uygulamalarini,
finansal raporlamay1 ve dolandiricilik tespitini iyilestirme firsati sunar. Ayni1 zamanda
davranigsal finans, risk yonetimi ve yonetsel karar alma iizerinde etkileri vardir. Bu
pratik uygulama cesitliligi, néromuhasebeyi ve onun 6zel bir arastirma alani olarak
gelisimine olan ilgiyi artirmustir.

Genel olarak, noromuhasebe, ckonomik karar vermede bilissel ve sinirsel
stireglerin roliiniin giderek daha fazla taninmasina bir yanit olarak ortaya ¢ikmistir
diyebiliriz. Beynin finansal se¢imleri nasil etkiledigine 1s1k tutmak i¢in néroekonomi,
biligsel psikoloji ve muhasebeden gelen ic¢goriileri bir araya getirerek, ekonomik
baglamlarda insan davranisinin daha kapsamli bir sekilde anlasilmasini saglar.
Bireylerin finansal bilgileri norolojik diizeyde nasil algiladiklari, yorumladiklart ve

bunlara nasil tepki verdikleri hakkinda i¢gorii kazanmay1 amaglar.

Geleneksel muhasebeden davranigsal muhasebeye, davranigsal muhasebenin bir
alt disiplini olarak noéromuhasebeye gecis icin Onemli siireglerin  kabulil
gerekmektedir. Bunlar1 belli basliklar altinda 6zetlemek gerekirse; arastirma ve
gelistirme, teknoloji ve araclar, muhasebe uygulamalarina entegrasyon, egitim ve

Ogretim, endiistri kabulii ve standardizasyondur.

Noromuhasebe alan1 umut verici bir potansiyel gosterse de, hala erken
asamalarda oldugunu ve bulgularini tam olarak kesfetmek ve dogrulamak i¢in daha
fazla arastirmaya ihtiya¢c oldugunu belirtmek gerekmektedir. Herhangi bir
disiplinlerarast alanda oldugu gibi, ndrobilim ve muhasebeden farkli teoriler,
metodolojiler ve terminolojileri uzlastirmada da zorluklar olabilicektir. Bununla
birlikte, devam eden arastirma ve isbirligi ile ndromuhasebe, finansal karar verme ve

davranigin daha kapsamli bir sekilde anlagilmasina katkida bulunabilecektir.

Bu calisma, hem niceliksel analiz hem de teorik incelemeden elde edilen
sonuclart vurgulayarak, ndromuhasebe kavrami {izerine yapilan arastirmalara

niceliksel bir genel bakis sunmay1 hedeflemektedir. Bu hedefe ulagsmak igin,
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néromuhasebe alanindaki bilimsel literatiiriin mevcut durumu, ilerlemesi ve ileriye
doniik yonleri hakkinda ayrintili ve veriye dayali bir anlayis sunmak i¢in bibliyometrik

analiz kullanilmistir.

Scopus veritabaninda "noromuhasebe" terimi kullanilarak yapilan aramada
2007'den 2023'e kadar toplam 81 g¢alisma belirlenmistir. Bu eserlerin yayin yillarina
gore dagilimi 2019 yilinda zirveye ulasildigini gostermektedir. Sudipta Basu bu
alandaki en iiretken arastirmaci olarak belirlenmistir. Cografi dagilim agisindan
Amerika Birlesik Devletleri en fazla yayina katkida bulunurken, Emory Universitesi
en ¢ok yayin yapilan kurum olmustur. Bu alanda en ¢ok atif alan yazarlar ise Sudipta
Basu, George Waymire ve John Dickhaut’dir. Bu yazarlarin, néromuhasebeye
yaptiklart dnemli katkilar g6z oniine alindiginda, degerli ¢caligmalarinin yaygin olarak
kabul edildiginin bir yansimasi olarak, en ¢ok alint1 yapilan yazarlar olmalar1 beklenen

bir sonuctur.

Bilimsel alan haritalama ve gorsellestirme i¢in VOSviewer yazilimi kullanilarak
ortak kelime analizi yoluyla tanimlanan on dort farkli kiime bulunmaktadir. Cok sayida
kiimenin varlig1 néromuhasebenin ¢ok disiplinli dogasini yansitmaktadir. Bu kiimeler
sirastyla; noéromuhasebe, ndéroekonomi, karar verme, karar verme ve yoOnetim
muhasebesi, mental muhasebe, performans 6l¢iimii, literatiir incelemesi ve muhasebe
arastirmalari, goz izleme yontemi, davranigsal ekonomi, davranigsal muhasebe,
davranigsal finans, insan dogasi1 ve ndromuhasebe, sema teorisi ve inang revizyonu
kiimeleridir. Ortak kelime analizi, "néroekonomi", "néromuhasebe" ve "karar verme"

nin alana halim olan anahtar kelimeler oldugunu vurgularken, ¢alismalar 6ncelikle

isletme, yonetim ve muhasebe alanlarina odaklanmaktadir.

Ayrica bu calisma; Tirkiye'deki ndéromuhasebe alanmnin  durumunu
incelemektedir. 2016 ile 2023 arasinda yaymlanmis toplam 7 eser iizerinden yapilan
analiz, néromuhasebe ve davranigsal muhasebe terimlerinin esit oneme sahip oldugu
sonucuna varmistir. Bu sonu¢, néromuhasebenin davranigssal muhasebenin bir alt

disiplini olarak goriilmesine dayanmaktadir.

Genel olarak bu analiz, arastirmacilara, akademisyenlere ve bu alanla ilgilenen
diger paydaslara 6nemli bilgiler sunarak, néromuhasebe literatiiriiniin diinya genelinde

akademik verimliligi ve gelisimine iliskin degerli niceliksel bilgiler sunmaktadir.
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Ulkemizde néromuhasebe alaninda yapilan c¢aligmalar dikkate alindiginda
literatiiriin ¢ok smirli oldugu goriilmektedir. Bu baglamda bu ¢alisma; ndromuhasebe
ve karar verme siiregleri ile ilgili konularin muhasebe bilimine etkilerini kapsamli bir
sekilde anlamak, degerlendirmek, muhasebe arastirmacilart ve uygulayicilarinin
gelecekte yapacaklari caligmalara alan agmak ve bilgi saglamak agisindan 6ncii olmasi
beklenmektedir. Bu g¢alisma, muhasebe uygulamalarinda yer alan beynin biligsel
mekanizmalarin1 ve noral devrelerini kesfederek, insan zihninin finansal davranislari
sekillendirmedeki roliine iliskin anlayisimizi gelistirmeyi de amaglamaktadir.
Calismanin amact dogrultusunda, ndromuhasebe ve karar verme siireci teorik bir
perspektiften detayli olarak ele alinirken, literatiirdeki yeri 6nemi niceliksel olarak
azaliz edilmistir. Bu yoniiyle ileride yapilacak davranigsal muhasebe ve ndromuhasebe
uygulamalarina ve ndromuhasebe literatiiriine katki saglamasi, muhasebe meslegi i¢in
genis kapsamli ¢ikarimlara sahip olmasi ve karar verme siireglerini ve finansal
raporlama  uygulamalarini iyilestirmeye yonelik yeni iggoriiler sunmasi

beklenmektedir.
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